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 الإهداء
في رعايتي وتنشئتي تنشئة  –جل   عز  و بعد فضل الله-هما الفضل إلى من كان ل

 رسوله، والدي  الكريمين أطال الله عمرهما.صالحة، فرب ياني على طاعة الله و 

نا عو كانت لي سندا و ، وقاسمتني حلو الحياة ومر ها، و إلى من آزرتني في محنتي
ها، مد  الله في عمرها، و جتي الغالية، زو في تربية أبنائنا تربية صالحة  .أدام ود 

شذى و  يعلإلى أنسي في الحياة، وذخري بعد الممات، فلذات كبدي: إخلاص و 
 مد  في آجالهم.لاء الدين، أصلح الله حالهم و و الياسمين ومرام و 

، ا وعون ا في أصعب ظروف حياتي، أختي وزوجها الغاليينإلى من كانا لي سند  
 أبقاهما لأبنائهما.عدهما الله في دنياهما وآخرتهما، و أس

سلام وسلسبيل والكتكوته أبناء إلى  أختي العزيزين على قلبي: أسامة ومصعب وا 
 زاد في عمرهم.الصغيرة ملاك، حفظهم الله من كل سوء، وأصلح شأنهم، و 

 مسلمة على وجه هذه المعمورة.إلى كل مسلم و 

دادعز  وجل  التوفيق و المولى أهدي هذا العمل، سائلا   الس 

 عبد اللطيف شويرف
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 انوعرف شكر
م جزيل إلا  قوم بإخراج هذا العمل إلى الن ور، أنا ألا يسعني في هذا المقام، و      أن أقد 

كر و  لى وقف إبعيد، و  لعون والمساعدة من قريب أوالعرفان إلى كل من مد  إلي  يد االش 
 أخص  بالذكر:عة، ولو كان ذلك بإسداء الن صح، و الممتبحثي الشاق ة و  ةمسير جانبي في 

 حت ى أتفر غ لهذا العمل.لت عناء توفير الجو  المناسب لي، التي تحم  غاليةال زوجتي ، 
 الذي حظيت بإشرافه على رسالتي، فأعطاني أستاذي الفاضل علي زواري أحمد ،

، ، ولم يبخل علي  بنصائحه وتوجيهاته، حت ى اكتمل هذا البحثعلمهمن وقته و الثمين 
 ووصل إلى صورته التي هو عليها الآن.

  ني ببعض المراجع والبحوث، الالعزيز ربيع شعبانيأخي ، التي استفدت منها ذي أمد 
 كثيرا في كتابة هذا البحث.
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 ملخص البحث

، يتم  من خلالها إلغاء نواع المعاملات المالية المعاصرةيعتبر التسويق الشبكي نوع من أ
ق ال ذي يقوم بترويج المنتج استبدالهم بالز بون الم  ع الوسطاء بين المنتج والمستهلك، و جمي سو 

 أخرى غير مباشرة عناشرة عن كل وحدة ت باع من طرفه و للزبائن الم حتملين مقابل عمولة مب
دة أشهرها ، و ئنه أو زبائن زبائنه ... إلخكل وحدة ت باع من طرف زبا ذلك وفق أنظمة متعد 

( موضوع دراستنا، وقد تصد ى كويست نت )كيونتتبن اه شركتي أوبيس و الن ظام الث نائي ال ذي ت
ون لهذه المعاملة وانقسموا في ذلك إلى فريقين، فمنهم البالفقهاء المعاصرون و  احثون المختص 

ا نحن بعرض أقوالهم مع أدل تها ومناقشتهم، وخلصنا إلى قمنم من منعها، و منهمن أجازها و 
 حكمنا من خلاله عليها. رأي تبن يناه و 

 

Research Summary 
Is a network marketing type of contemporary financial transactions, through 

which the abolition of all intermediaries between the producer and the 
consumer, and replace them with the customer marketer who is promoting the 
product to potential customers for a commission directly for each unit sold by 
him and other indirect for each unit sold by its customers or clients his 
customers ... etc, according to multiple systems best known binary system 
adopted by the two Opus and Quest Net (Kjont) the subject of our study, has 
confronted the jurists contemporaries and researchers specialists to this 
treatment and divided it into two teams, some of them authorized and some of 
them preventable, we offer and we have their statements with evidence and 
discussion, we concluded we adopted the opinion and judgment through them. 
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 قائمة الرّموز والإشارات المستخدمة في البحث:

استخدمت في بحثي جملة من الر موز والإشارات اختصار ا للكلام، وهي مبي نة في الجدول     
 التالي:

 طبعة ط

 جزء ج
 عدد ع

 صفحة ص

 توفي ت

 هجري  ه

 ميلادي م

 حديث رقم ح.ر

 دون ذكر دار الن شر نلا.

 دون ذكر مكان الطبع لا.م

 دون ذكر رقم الطبعة طلا.

 دون ذكر تاريخ الطبع لا.ت

 دون تحقيق د.ت
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ل و  ا كثير ا ي وافي نعمه وي كافئ مزيده، و أنالحمد لله على ما تفض  لاة عم، حمد  لام و الص  الس 
 بعد:ومن سار على دربه، و  ،هوصحب ،آل بيتهعلى و  ،من لا نبي  بعدهعلى 

أودعها الله تعالى في الن فس  فطري ةطلب الغِنى غريزة المال و  من المعلوم أن  حب  
 لذلك أباح .20 الفجر: چۇٴ  ۋ   ۋ  ۅچ في كتابه: ، مصداقا لقوله البشري ة

ضبط بالمقابل ، لكن ه لمالازق وكسب لر  االضرب في الأرض ابتغاء  للإنسان الشارع الكريم
م على قو فجعلها ت ويتماشى مع تعاليمه، مه،الن اس بما ي وافق أحكا المالية بين عاملاتمال

ٹ  ڤ     ڤ  ڤ  ڤ  چ:في كتابه قوله  نزولا عندالر ضا بين المتعاملين، 

ڇ  چ  ڇ  ڇ    چڃ  چ  چ  ڃڦ  ڦ  ڦ  ڦ  ڄ   ڄ  ڄ  ڄ  ڃ  ڃ

ركنين أساسي ين هما: من توف ر هذه المعاملات  ةبد  لصح   لاوعليه فإن ه . 29الن ساء:چڇ
 ، ثم  تحق ق رضا المتعاقدين ثانيا.أو لا الإذن الشرعي

، تقوم ة الأخيرة صور شت ى من المعاملاتظهرت في الآون ومن أجل تحصيل هذا المال
استقطبت اهتمام كات، فرضت نفسها في الميدان، و على ممارستها أنواع عديدة من الشر 

فاه المادي في زمن قياسي. و  الكثير من الن اس رغبة في تحقيق عاملات أبرز هذه الم لعل  الر 
دة في الولايات المتحل ذي ظهرت شركاته في بادئ الأمر ، اما ي عرف بالتسويق الشبكي

قد ازدهرت هذه بعد ذلك في معظم بلدان العالم، و ، لتنتشر الأمريكية منذ نصف قرن تقريبا
م ر وسائل الات صال، واستعمال لشبكة ماالتكنولوجيا، و  الشركات مع تقد  الانترنت.  أفرزه تطو 

 كويست نت )كيونت( موضوع دراستنا.أسماء كثيرة منها: شركتي أوبيس و لهذه الشركات و 

ثير من الناس استشكل على كمنذ ظهور هذا الن وع من الت عامل في مجال الت سويق و 
ركات القائمة عليه، وكث ر سؤالهم عهأمر  الحاجة ، حت ى أصبحت نه وعن حكم الانضمام للش 

ة إلى ال براز أهداف هذه الشركات وكيفية تعاملها، ومن ثم  الحكم ت عريف به وتصويرهماس  ، وا 
يء فرع عليها ره. وقد قام بعض العلماء و ، حت ى يكون الحكم على الش  الباحثين عن تصو 

ي ، لكن  الموضوع لازال بحاجة للبحث فيه من جهة -جزاهم الله خير ا  –ن بفعل ذلك المختص 
ره و ويق التحرير كيفية عقد التس  من ثم  الحكم عليه.شبكي، من خلال النظر في صو 
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ر ا و  ة للتسويق الشبكي اأنماط  وسنتناول في موضوعنا هذا صو  زين في ذلك على عد  ، م رك 
 كويست نت.تي تبن تها كل  من شركتي أوبيس و الصورة ال  

 :أهمية الموضوع

المعاملات  وازل في مجالتكمن أهم ية موضوع الرسالة في أن ه يتعر ض لنازلة من الن  
ين بين م جيز ثالباحت فيها آراء الفقهاء المعاصرين و التي تباينالمالية المعاصرة، و  ين المختص 

ة الشباب ال ذين يء ال ذي جعل الكثير من الن اس و ، الشلها ومانع منها  أرادوا الانضمامبخاص 
 الت سويق لها.ها و ة من أمرهم بخصوص التعامل معفي حير ، هذا النوع من الن شاطل

 إشكاليّة الموضوع:

بكي نوع من أنواع المعاملات المالي ة المي عتبر الت سويق  كما أشرنا إلى ذلك  –عاصرة الش 
تعود جذوره ، و الماضيبرز في الساحة الاقتصادية خلال التسعينات من القرن الذي  –سابقا 

، فغي ر مفهوم اقتصادية اثة عهده من إحداث طفرةقد تمك ن رغم حدم، و 1919إلى سنة 
لع إلى المفهوم الجديد المعتمد على ق الت قليدي المعتمد على وسطاء و الت سوي م رو جين للس 
لعة في نفس الوقت، و المستهل قد تبن ت هذا الن وع من الت سويق مجموعة من ك الم رو ج للس 

 .كويست نتالشركات العالمية كشركتي أوبيس و 

، والبحث في في معرفة هذه المعاملة المعاصرة موضوعنا تتمث لوبالت الي فإن  إشكالي ة 
رعي المبني على  طريقة تعاملها، والوقوف عند هذين الر كنين قصد الوصول للحكم الش 

ر، ولا يمنع هذا أن نطر  هم في فك  هذا ح بعض الأسئلة الفرعية ال تي ت سوضوح الت صو 
 الإشكال، وال تي منها:

بك هوما  ر؟ وما هي أقسامه وأنظمته؟ وكيف هي آلية الت سويق الش  ي؟ وكيف نشأ وتطو 
ارع الحكيم لهذه المعاملة؟ و كيف ينظر العمل به؟ و  لانضمام لشركتي أوبيس هو حكم ا ماالش 
بكي؟ التعامل معهما باعتبارهماو وكويست نت   نموذج لشركات الت سويق الش 

ن خلال خوض غمار هذا م لإجابة عليهاجاهدين لغيرها سنعمل كل هذه الأسئلة و 
داد.العون و  الموضوع والبحث فيه، سائلين المولى   الس 



 م2016هـ/1437 شركتي أوبيس وكويست نت أنموذجا –التسّويق الشّبكي في ميزان الشّريعة الإسلامية 

 

 ج 

 أسباب اختيار الموضوع

الموضوعي ة كانت وراء اختياري لهذا الموضوع ملة من الأسباب الذ اتي ة منها و هناك ج
 لعل  أهم ها:

 ق الكثيرين فيالأهم ية ال تي يكتسيها الموضوع باعتباره نازلة من الن وازل التي باتت تؤر   -1
الوقت الراهن، وتأخذ حي زا كبيرا من تفكيرهم وانشغالاتهم بحثا عن حكم الشرع فيها 

 لتزام به.للا
صي جعلني كثير الن قاش معهم في جملة من مقربي من الشباب و  -2 سائل بحكم تخص 

، فأجد نفسي في كثير من الأحيان عاجز عن الر د على المعاملات المالية المعاصرة
ة في هذه المسألة ال تي هي موضوع رسالتي.تساؤلا  تهم خاص 

بكي نتيجة لاعتمادها  -3 على وعود بر اقة ت سيل تنامي التعامل مع شركات الت سويق الش 
 تذهب بالألباب.ال لعاب و 

لت لي رغبة شديدة و  يا للكتابة في هذا كل  هذه الأسباب وغيرها شك  أعطتني دافعا قو 
 الموضوع.

 أهداف الموضوع:  

 دف الموضوع إلى:يه

حكم بيان ، و بقيت غامضة لدى الكثير من الن استوضيح صورة هذه المعاملة ال تي  -1
 رع فيها.الش  

ات، وت حسن الت عامل مع المحدثات، و  -2 ريعة تستوعب المستجد   ةقدر لها المبيان أن  الش 
 على توصيف وتكييف هذا الن وع من المعاملات.

بكي صورة ج -3 ديدة من الت عامل محكومة بقواعد وضوابط فقه إبراز أن  الت سويق الش 
 المعاملات المالية.
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 :منهج البحث

، ت أن ها ضروري ة في خدمة الموضوعاعتمدت في دراستي على جملة من المناهج رأي
رها تاريخياهذه المعاملة و  فاستعملت المنهج التاريخي عند الت طرق لنشأة ثم  المنهج ، تطو 

المقارن في عرض أقوال يح صورتها، كما استعملت المنهج توضالوصفي أثناء وصفها و 
 الفقهاء والمجامع الفقهية مشفوعة بأدل تهم، ومناقشتها.

 الدّراسات السابقة:    

ا على البحث والتنقيب، لعل ي أعثر  عندما عزمت على اختيار هذا الموضوع عكفت جاهد 
راسات ال تي على من كتب فيه، وقد بلغ بي جهدي المتواضع الوقوف على  مجموعة من الد 

راسة بالبحث هتناولت نها ما هو في شكل كتاب مطبوع، ومنها ما هو مقال في جريدة، ، موالد 
لعل  أبرز هذه لى الانترنت، و فتوى لعالم في موقعه ع ومنها ما هو قرار لمجمع فقهي أو 

راسات:  الد 

  بكي  ك بن عبدات.، للدكتور رياض فرج بن مبرو رعيةدراسة ش –الت سويق الش 
 بكي تحت المجهر  ، لزاهر سالم بلفقيه.الت سويق الش 
 لأحمد سمير دراسة فقهية قانونية مقارنة –ية حكم الت سويق بعمولة هرم ،
 قرني.
   بكي من المنظور الفقهيالت  ، لأسامة عمر الأشقر.سويق الش 
 بكي  لسامي بن إبراهيم السويلم. حكم التعامل مع كويست نت والت سويق الش 

راسات منها ما تناول الجانب الت قني للمعاملة بالت فصيل، و  أوجز الحديث لكن هذه الد 
رعي عليها، ومنها ما سار عكس هذا المسار، فأوجز في تناول الجانب  في الحكم الش 

رعي عليها. فحاولت جاهدا في الت قني لها، و  ل في تسليط الضوء على الحكم الش  فص 
هم في طرح ن قدر ما استطعت إلى ذلك سبيلا، لعل ي أساهذا البحث الجمع بين الاثني
 مغايرة لسابقاتها. الموضوع بصورة جديدة و 
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 الصّعوبات:

راسات ال تي تناولته وع واجهتني صعوبة قل ة المراجع و ة بحثي في هذا الموضأثناء مسير  الد 
بها كتب غير مطبوعة ، وال تي ي عتمد عليها في كتابة مثل هذه الر سائل الجامعي ة، فأغلبالبحث
ت و أو مقالا مة، باستثناء القليل منها ال ذي ت وبحوث غير منشورة في مجلا  جرائد علمي ة م حك 

هذا الأمر ع ني بدراسة هذه المعاملة، وكان في شكل كتاب مطبوع أو مقال وبحث منشور، 
دت نفسي قل ل من إثراء الموضوع، وشك ل لي صعوبة في توثيق المعلومات، حت ى أن ني وج

 مضطر ا للت وثيق من مرجع واحد مرات عديدة ومتتالية في بعض الأحيان.  

 خطّة البحث:

مة، وثلاثة فصول، وخاتمة، وكانت كالتالي:  لقد قسمت بحثي إلى مقد 

مة عن أهم ية الموضوع، والإشكالي ة ال تي سي جيب عنها، ثم  بي نت أسباب  ثت في المقد  تحد 
المواضيع الأخرى، كما عمدت إلى ذكر أهدافه، والمناهج المت بعة  اختياري له دون غيره من

راسات ال تي تناولته بالبحث،  أثناء دراسته، ثم  عر جت بعد ذلك على الحديث عن أهم  الد 
عوبات ال تي واجهتني أثناء مسير وختمتها بذكر بعض ا  ة بحثي في هذا الموضوع.لص 

ل، ماهي ة الت سو  بكي من خلال تعريفه، والحدوتناولت في الفصل الأو  يث عن يق الش 
ره تاريخي ا،  ثم  ذكرت عناصره  بينه وبين أنواع الت سويق الأخرى، بي نت الفرق و نشأته وتطو 

 ووقفت في نهاية الفصل على أنظمته وآلي ة عمله. وأقسامه،

صت الفصل الثاني من البحث، للحديث عن شركتي أوبيس وكويست نت كنموذج  وخص 
بكي، فعر فت بهما وبنظامهما الت سويقي، كملشركات ال حت خطوات الانضمام ت سويق الش  ا وض 
 كذا نظام دفع رسوم الاشتراك فيهما وتحصيل العمولات منهما.إليهما، و 

ركتين ومن ثم  وفي الفصل الثالث و  وء على الت كييف الفقهي للش  الأخير، سل طت الض 
، فعرضت أقوال الفقهاء و المعا ين الم جيزين منهم والمانعين لهذه الباملة ككل  حثين الم ختص 
ه مناقشة هذ، ثم  قمت باة مقرونة بالأدل ة ال تي اعتمد عليها كل فريق في حكمه عليهلالمعام

 الأدل ة والخروج برأي مبني على قناعة ساقها البحث من خلال العرض.



 م2016هـ/1437 شركتي أوبيس وكويست نت أنموذجا –التسّويق الشّبكي في ميزان الشّريعة الإسلامية 

 

 و 

معاملة عن هذه ال وفي الأخير ختمت هذا البحث بجملة من الن تائج ال تي كشفت الغطاء
ا، و  التي رأيت أنه من الأهمية بمكان ذكرها لعلها  بعض الت وصياتوزادتها جلاء  ووضوح 

 تحظى بمن يأخذ بها. 



 

 

 

 

 

 الفصــل الأومل 
 ـاهيم  التمسويق الشمبكي

 

 ونشأته التسّويق الشّبكي، تعريفالمبحث الأول:  -

 .وتطوّره تاريخياّ

 لتسّويق الشّبكي،ا الفرق بينالمبحث الثاني:  -

 وأنواع التسّويق الأخرى.

 وعناصره. التسّويق الشّبكي، المبحث الثالث: أنواع -

وآلية  التسّويق الشّبكي، ةالمبحث الرّابع: أنظم -

 عمله.


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 تمهيد:

لذلك كان  ،ساسي ة لأي  مشروع اقتصادي  ناجحالأ من الر كائز كيزةعتبر الت سويق ر ي  
بيل الأنجع لتحقيق ا والمتمث ل في در  -ادي ةأنشأت المشاريع الاقتص لهدف ال ذي من أجلهالس 

هذا ما جعل اهتمام الإدارة في هذا . و و الت سويق الأمثل لمنتجاتهاه-تحصيل الأموالالأرباح و 
ل من الن شاط ر االإنتاجي إلى الن شاط الت سويقي العصر يتحو   ، هذا الأخير أصبح يشهد تطو 

وسيلة كانت دون الن ظر إلى  ، بأي  مقتضيات جمع المالت العصر و رهيب ا في ظل  متطل با
 شرعية ذلك من عدمه.

بكي خلا ل أد ى إلى بروز ما ي عرف بنظام الت سويق الش  تسعينات من القرن ال لهذا الت حو 
، فعمل على تغيير مفهوم ثة عهده من إحداث طفرة اقتصادي ةقد تمك ن رغم حدا، و الماضي
رو جين للسلع إلى المفهوم الجديد المعتمد على م  و  دي المعتمد على وسطاءالت قلي الت سويق

 ، لوقتالمستهلك المرو ج للسلعة في نفس ا

ر ا دقيقا ليسهل بذلك الحكم عليها، سنقوم في و  ر هذه المعاملة تصو  حت ى يتسن ى لنا تصو 
وء على ماهي تها لصالف اهذ  دراسةتعريفها و لال ولا يتأت ى لنا ذلك إلا  من خ، بتسليط الض 
ر  هانشأت بين أنواع الت سويق الأخرى، ثم  ذكر أقسامها تاريخي ا، وتبي ين الفرق بينها و  هاوتطو 

 .لنختم الفصل بالحديث عن أنظمتها وآلية عملها وعناصرها،

 لذلك سنجمل الحديث فيما قلناه في المباحث التالية: 
بكي، تعريفالمبحث الأول:  - ره تاريخي ا أتهونش الت سويق الش   .وتطو 

بكي، الفرق بينالمبحث الثاني:  -  وأنواع الت سويق الأخرى. الت سويق الش 

بكي، المبحث الثالث: أنواع -  وعناصره. الت سويق الش 

بكي، المبحث الر ابع: أنظمة -  ة عمله.وآلي الت سويق الش 
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عن ظروف والحديث  المعاملة،هذه سنعمل من خلال هذا المبحث على التعريف ب     
رها تاريخيا.  نشأتها وتطو 

 .التّسويق الشّبكي المطلب الأوّل: تعريف

بكي، و  كما هو معهود في التعريفات سنتطر ق في هذا المطلب إلى تعريف الت سويق الش 
 صطلاحي.ي بالتعريف الاثن ِ دوما تكون البداية من التعريف اللغوي ثم بعد ذلك ن  

 ةً.لغتعريفه الفرع الأوّل: 

ن من  بكي م رك ب لغوي يتكو  ، سنقف عند كل واحدة منهما ليت ضح كلمتينالت سويق الش 
 المعنى.

ق  م والعرض والإعطاء والقيادة، وهو االت سويق لغة : من سو  امل فيها السوق ما ي تع، و لتقد 
ې     ى    ى     ...چ :في الت نزيل قال، و ، والجمع أسواقي موضع البي اعاتفه

ق القوم إذا باعوا . و 20الفرقان:چئوئە  ئەئا   ئا   في حديث ، و واشترواتسو 
نَّا مَعَ النَّبِيِ  » قال: جابر بن عبد الله  أي تجارة  1«يوم الجمعة فقدمت سويقة ك 

وق و   .2، سم يت بها لأن  التجارة ت جلب إليها وت ساق المبيعات نحوهاهي تصغير الس 

م والعرض و جميع المعاحقيقة الت سويق هو اجتماع و  ، والقيادةالإعطاء ني السابقة: التقد 
 .3، فهو بحق  فن إدارة المبيعاتجلب التجارةوالبيع والشراء و 

بكي لغة : من شبك الات صال. نقول ، وهو الاختلاط والت داخل والتن شب والالتباس و الش 
ا فاشتبكش وأدخله، شب كه فتشب ك أي أنشب بعضه في بعض ، و بك الشيء يشبكه شبك 

                                                            
 .10، ص3، ج2036تركوك قائما(، ح.روا إليها وو تجارة أو لهوا انفضّ أراب الجمعة، باب في قوله تعالى )وإذا مسلم في صحيحه، كت رواه 1

 الفيومي علي بن محمد بن وأحمد. 753، ص4م، لا.ط، ج2013هـ/1424ينظر: ابن منظور، لسان العرب، دار الحديث، القاهرة، مصر،  2

 .113،112م، لا.ط، ص1987لبنان، -، بيروتلبنان مكتبة، الكبير الشرح غريب في المنير المصباحهـ، 770ت  المقرئ
م، 2014يونيو  –، يناير3دراسة شرعيةّ، مجلة جامعة الناصر، لا.م، ع –د.رياض فرج بن مبروك بن عبدات، التسّويق الشّبكيينظر:  3

 .253ص

 التّسويق الشّبكي، ونشأته وتطوّره تاريخيّا المبحث الأوّل: تعريف
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راب إذا دخل اشتبك و ، اختلطت، واشتبكت بمعنى التبست و وتشب كت الأمور وتشابكت الس 
ه  بعضملتبس طريق شابك متداخل ، و بعضه في بعض بكة آبار ، و ها ببعضمختلط شرَك  الش 

غيرها هو ات صال بعضها ، واشتباك الر حم و ة الماء ي فضي بعضها إلى بعضمتقاربة قريب
 .1ببعض

 اصطلاحًا.ريفه تعالفرع الثاني: 

بكيوأم ا  ، يختلف كثير ا عن المعنى الل غوي  لا فإن ه المعنى الاصطلاحي للت سويق الش 
 لاحتوائه كل  المفردات ال تي احتواها هذا الأخير.

ا مهم ة ت  س  قد ع ر ف بتعريفات مختلفة غير أن  أفضلها ما جمع أ  و  ي: ، وهجلي حقيقتهس 
ق، والع مولة أو لعة، واللائحة الم نظِ مةالحافز،  الم سو  دد، و والس   .2المشتركين الج 

بكي هو  شترين ته عن طريق الم  اجو نظام تسويقي مباشر ي رو ج لمنتعليه فالت سويق الش 
 .3بإعطائهم عمولات مالي ة مقابل كل  من يشتري عن طريقهم وفق شروط معي نة

 التّعريف:شرح 

بمعنى أن  هذا الت سويق لا يعتمد : الم شترين عن طريق ي رو ج لمنتجاتهمباشر  نظام تسويقي*
ركة والز بون )المستهلك( قين( بين الش  ، فالز بون هو على وسطاء م رو جين للمنتجات )م سو 

ق   .الم سو 

مها : حوافز تشجيعي ة، بإعطائهم عمولات مالي ة مقابل كل  من يشتري عن طريقهم* ت قد 
بكي لزبائنها المنخرط ، وجلب ين فيها مقابل الت رويج لمنتجاتها، وتسويقهاشركات الت سويق الش 
قين  .زبائن جدد ي صبحون هم أيضا م سو 

بكي على زبائنها* سنعمل - وفق شروط معي نة: وهي شروط تفرضها شركات الت سويق الش 
 تتماشى مع ما يخدم مصالحها المادي ة.-على الت فصيل فيها لاحقا

                                                            
محمد رواس قلعجي وحامد صادق قنيبي، معجم لغة الفقهاء، دار النفائس للطباعة والنشر و. 20،21ينظر: ابن منظور، المرجع السّابق، ص 1

 .191، ص2م، ط1988هـ/1408، لبنان -بيروت توزيع، وال

 .254ينظر: د.رياض فرج بن مبروك بن عبدات، المرجع السّابق، ص 2

 .6زاهر سالم بلفقيه، التسّويق الشّبكي تحت المجهر، صينظر:  3
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 تطوّره تاريخيّا.و  ي،التّسويق الشّبك ةالمطلب الثاني: نشأ

بكي إلى عام  تعود فكرة ل "1919الت سويق الش  " إلى طريقة ي تشارلز بونز م، أين توص 
، فخل ص إلى فكرة مفادها جعل الت رويج لبضائعهم ونشرها الباعة من عبءت خل ص التُّجار و 

لعة نظير إقناعه من استطاع شراء المنتج ا للس  الز بون نفسه م رو ج 
1. 

بكي تعود إلى الأربعينات من القرن غير أن  ا ح أن  فكرة الت سويق الش  العشرين،  لآراء ت رج 
ال تي ع رفت فيما  "صاحب شركة "فايتمين كاليفورنيا -حيث استطاع الدكتور "هارفوم بير" 
سة "منتجات نيوتر لايت ، 2من وضع خط ة ع مولات لتسويق منتجاته الغذائي ة -" بعد بمؤس 

ديقان "ريدج ديفوس" و"جيفاناندوم قا1959في سنة و  ل ذان كانا موز عين في شركة ال - "م الص 
هو و  مل على تسويق منتج واحد فقط" ال تي كانت تع"أمواي بتأسيس شركة –"نيوتر لايت" 

د الأغراضعب لة استطاعا أن ي  ، و ارة عن منظ ف متعد  حق قا باستخدام خ ط ة ع مولات م عد 
بائن الم ستهل، نجاحات عالية في المبيعات قين في آن واحدبواسطة الز  ت عتبر ، و كين والم سو 

سة "أمواي بكي في العالم.مؤس   " اليوم إحدى كبرى شركات الت سويق الش 

ر ا رهيب اث م  شهد هذ ، حيث وصل عدد المنتسبين لشركات الت سويق ا المجال بعد ذلك تطو 
بكي إلى حوالي خمسين مل ، كما أن  عوائد هذه ء العالميون منتسب عبر شت ى أنحاالش 

ركا الأنشطة  ، مم ا جعل هذا الن شاط من أسرعأمريكي المائة مليون دولار وزتت تجاالش 
، في ظل نموًّا أسرع في المستقبل القريب ت شير بعض الت قديرات أن ه سيشهد، و الاقتصادي ة نموًّا

سات الاقتصادية نحو تسويق منتجاتها ع ه الكثير من المؤس  شطة لما بر هذا الن وع من الأنتوج 
، هذا إلى جانب الموجة ال تي تدعوا الم وظ فين إلى تحسين نمط ي حق قه من عوائد معتبرة

وام الن ظاميحياتهم من خلال العمل من البيت و   .3الخروج من دائرة العمل بالد 

 

 

                                                            
، 1م، ط2005هـ/1426عد، مسقط، عُمان، التطّبيق المعاصر، مكتبة الجيل الوالم الكندي، المعاملات الماليةّ وماجد بن محمد بن ساينظر:  1

 .569ص
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بكي فنا الت سويق الش  ع من الأنشطة نو  بين أي  ، أصبح بالإمكان الت فريق بينه و بعدما عر 
 هذا ما سنتطر ق إليه في هذا المبحث.، و كالت قليدي والهرمي ،الت سويقي ة الأخرى 

 التّسويق التّقليدي.و  التّسويق الشّبكي المطلب الأوّل: الفرق بين

، يجد أن  الفرق الجوهري بينهما يكمن في أن  الت سويق إن  المتأم ل بدق ة في الن شاطين
ا على الوسطاء االت قليدي يعتمد أس دين بين المنتج والمستهلكاس  ، فالمنتج هنا لابد  أن لمتعد 

كيل والموز ع من جملتهم الو و ، قبل أن يصل إلى المستهلك الأخير يمر  بسلسلة من الوسطاء
الغ مالية كبيرة يتحم لها هما ي كل فان مبملي ة تحتاج إلى دعاية و إشهار و ، كما أن  العوالمحل  
بكي فهو ي لغي جميع الوسطاء و ف الت سويق ا، بخلاالمنتج يقوم على فكرة أساس هي لش 

ركة المنتجة و هي ببساطة الرب، و 1الت سويق المباشر الز بون المستهلك كما ط المباشر بين الش 
 يبي نه المخط ط التالي:

 

 

 

 

 

 

                                                            
 .7م، ص2004ينظر: أسامة عمر الأشقر، التسّويق الشّبكي من المنظور الفقهي، جامعة الزرقاء الأهلية، عمان، الأردن،  1

60٪ 

 الوكيل المحلّ  الزّبون المنتـج الموزّع

 وأنواع التّسويق الأخرى  التّسويق الشّبكي المبحث الثاني: الفرق بين

 بكيالشّ التّسويق 

 التقّليديالتّسويق 
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بكي يقوم  استبدالهم طاء و على إلغاء جميع الوس –ابقا كما ذكرنا س –فالت سويق الش 
ق با ركة نسبة من الأرباح مقابل جلب كل  لز بون الم سو  زبون بشكل مباشر  ، ال ذي ستعطيه الش 
أن ه يرفع من سعر المنتج بنحو ك أن  الت سويق الت قليدي م كل ف و ، زاعمة بذلغير مباشر أو
ابقمن تكلفة إنتاجه كم 60٪ ركة تدفع لا بين اه في المخط ط الس  من يعمل ويجتهد ، وأن  الش 

حصرها في ، بدلا  من يستفيد كل المشتركين في العملية على هذا الشكل، و أكثر مبلغ أكبر
فيما يلي سنذكر أهم  الفروق بينهماو  ،الوسطاء الت جاريين فقط

1: 

لعةب الوسيط الت سويق الت قليدي يقومفي  -1 كل   المخاطرة عند ، وبالتالي يتحم لنقل الس 
بكيف بذلكوم ، بينما لا يقمحط ة  مخاطرة. أوولا يتحم ل أي ة مسؤولي ة ، ي الت سويق الش 

لعة قيمة م ضافة من خلال تغليفها  -2 وشحنها تخزينها و ي عطي الت سويق الت قليدي للس 
م أي إضافة ها، فهو جهد يستحق  هامشا ربحياونقل بكي فهولا ي قد  ، بخلاف الت سويق الش 

لعة الم رو ج لعةحيال  لا يقوم بأي  عمل يذكر ن  الوسيط، لألها للس  ، عدا إقناع هذه الس 
 المشتركين الجدد بشرائها والت رويج لها.

ق والز بون في الت سويق الت قلي -3 ، دي تنتهي بانتهاء الصفقة المبرمةالعلاقة بين الم سو 
بكي ل ومن يندرج تحته من زبائن في الت سويق الش  ق الأو   لكن ها تبقى تبعي ة بين الم سو 

بكي كم  يف -4 لع، بينما في الت سويق الش  الت سويق الت قليدي المهم  هو كم باع من الس 
قين.  استقطب من مسو 

بكي فهو يتكبالم   الت سويق الت قليدي لا يتكف ل -5 قين، بخلاف الت سويق الش  بهم  ف لسو 
 ويحرص على تدريبهم.

 

 
                                                            

يق الشّبكي، مركز التمّيزّ للبحوث والدرّاسات الاقتصاديةّ، حي بن حمودة، الدار البيضاء، الجزائر، التسّو –بحوث ندوة التمّيزّ الفقهية ينظر:  1

 .41، ص1م، ط2014هـ/1435الندوة الأولى، سنة 
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 .التّسويق الهرميو  التّسويق الشّبكي المطلب الثاني: الفرق بين

لما شابه من لَبس هما ن غير أهل الاختصاص الت فريق بينيصعب على الكثيرين م
به هذا ، و ت ال تي ت طلق على الن ظامينلكثرة الم سم ياو  يستدعي الوقوف على أوجه الش 
ر.و ، حت ى يستقيم الفهم الاختلاف بين الصورتينو   يت ضح التصو 

شتراك النقدي قي قائم على الا( هو نظام تسويPyramidSchemeالت سويق الهرمي )ف
من المال  كيفي ته هي أن يقوم شخص باستثمار مبلغ، و فيه، أي أن ه لا وجود للمنتج المجر د

ق في الخط الأعلىذلك بدف( و )مائة دولار مثلا ق هذه عها إلى الم سو  ، على أمل أن ي سو 
نصيبه من الر بح  ، ليصبحل مقابل ذلك على مبلغ ألف دولاريتحص  ، و أشخاصالفكرة لعشرة 

بناء الهرم بعد ذلك بنفس ثم  يتواصل  ،تسعمائة دولار –ولار المستثمرة بعد طرح المائة د –
 .1"مائةاستثمر مائة تربح تسعمبدأ الأساس في هذا الن ظام هو "، فالالطريقة

عاملات الغش  صن فته ضمن ملغربية الت سويق الهرمي و بعد أن حظرت القوانين ا
، غير أن ه ظهر في صورة جديدة لا تكاد تختلف كثيرا انقرض من الوجودتهى و ، انالت جاري 
، الت رويج لهللمال بشراء منتج و  ستثمار المباشر، حيث تم استبدال عملية الابقتهاعن سا

ق عن عمولات مباشرة  أوعن غير مباشرة عن كل وحدة ت باع عن طريقه و ليحصل بذلك الم سو 
ق لهم ع الجديد من الت عامل بـالت سويق و ا الن  ذح على تسمية هطلصقد ا، طريق من سو 

 الشبكي.

، فالهرمي ة تلفان عن بعضها البعض في جوهرهمابناء  عليه فإن  الن ظامين لا يخو 
بكيوصف م لازم لجم بكة بشخص واحد هو رأس الهرم يع خطط الت سويق الش  ، حيث تبدأ الش 

نياذيثم  تت سع نزولا على حسب عدد الأشخاص ال   ، بل هي ن يزيدون في المستويات الد 
ا لها  الجميع الوصف  ، مادام أن ه يصد ق علىكما في خط ة المستويات الثنائ يةمطابقة تمام 

ق فقد تكسب(ا) يوجد جوهر الن ظام، و نفسه لو كانت هنالك فروق بين ، حت ى و شتر لت سو 
 .2لاتشروط الحصول على العمو  ، أوركات من جهة نوعي ة المنتجالش  

                                                            
 . What Is A Pyramid Schemeبعنوان  investopediaينظر: مقال في موقع  1

 .9زاهر سالم بلفقيه، المرجع السّابق، صينظر:  2
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بكي له أنواع ينقسم إليهاالت سويق ا ، سنعمل على توضيحها عناصر يرتكز عليها، و لش 
 في هذا المبحث.

 .التّسويق الشّبكي المطلب الأوّل: أنواع

ركة و تختلف أنواع الت   بكي باختلاف الش  قين في طبقات نظامهسويق الش  ا في ربط الم سو 
ة ، فهو بذمستويات أو ة أقسام لك ينقسم إلى عد   عتبارات.ا لعد 

 .1الفرع الأوّل: باعتبار وجود المنتج أو عدمه

 ينقسم بهذا الاعتبار إلى:و 

 التّسويق الشّبكي القائم على وجود منتج يُشترط شراؤه.: أوّلً 

بكي في الا تت فق أغلب شركات ط على المنخرطين فيها شراء منتج من اشتر الت سويق الش 
م شترين تنظيم ال، و ويق ومن ثم  الحصول على العمولاتت سجاتها للحصول على حق  المنت

قين في مستويات و  لى درجة على ، يحصل فيها الأعطبقات بعضها فوق بعضالم سو 
 هكذا.عمولات مقابل شراء وانضمام من تحته ومن تحت تحته و 

 التّسويق الشّبكي القائم على وجود منتج ل يُشترط شراؤه.: ثانيًا

كن  حقيقة لء منتجاتها على المنخرطين فيها و عدم اشتراط شرا هناك شركات تد عي
لالأمر خلاف ذلك تمام ا راء خاص بالم شتري الأو  فقط دون غيره  ، إذ أن  الإعفاء من الش 
راء للحصول على حق  الت سويق، فهؤلاء ملزمون بمم ن جاء عن طريقه ، ال ذي يقودهم الش 

 للحصول على العمولات. 

                                                            
، تاريخ www.islammessage.com: د.محمد بن عبد العزيز اليمني، تكييف التسّويق الشّبكي والهرمي وحكمه، موقع رسالة الإسلام، ينظر 1

 .05/04/2016التصّفح 

 عناصرهو  التّسويق الشّبكي، المبحث الثالث: أنواع

http://www.islammessage.com/
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 ق الشّبكي القائم على عدم وجود منتج. ثالثا: التّسوي

التطر ق ، وقد تم  رميعلى تسميته الت سويق اله هذا الن وع من الت سويق هو ما اصطلح
 هو لا يدخل في موضوع بحثنا.، و إليه وشرح كيفي ته سابقا

 .1مقدارهاني: باعتبار شروط صرف العمولت و الفرع الثا

 إلى:-أيضا–ينقسم بهذا الاعتبارو 
ددشركات تشترط لتحصيل العمولة إدخال : أوّلً  د من الأعضاء الج  تحقيق عدد ، و عدد محد 

ة عن كل أخرى ت عطي عمولو  ،ل  أو يكثر حسب شروط كل شركة، يقمبيعاتمعي ن من ال
د. اشتراط، دون عن كل منتج تم  بيعه، و إدخالهعضو جديد تم    عدد محد 

دها شركات تشترط للاستمرار في تحصيل الثانيًا:  راء بعد فترة معي نة ت حد  عمولات معاودة الش 
 أخرى لا تشترط ذلك.، و لهالت نظيم ال ذي تراه أربح كل شركة حسب ا

ا لتحصيل العمولةشركات تضع برنثالثًا:  ا واحد   أخرى تضع أكثر من برنامج.، و امج 
ركة إلى نظمة تختلف من شبيعه وفق أجعل العمولة مقابل شراء المنتج و شركات ترابعًا: 
 هدية لشراء المنتج.  ات تجعل العمولة عبارة عن هبة أوشرك، و أخرى 

 .2التّسويق الشّبكي المطلب الثاني: عناصر

بكي من خمس عناصر أساسي ة هي: ن عملية الت سويق الش   تتكو 
ركة صاحبة المشروع. -1  الش 
رك -2  (.ة الموكلة بالت وزيع )شركة تجاري ةالش 
بائن المنضوون تحت شبكة -3  الت وزيع. الز 
لعة الم وز عة. -4  الس 
روط الم نظِ مة لعملي ة الت وزيع.القواعد و  -5  الش 

                                                            
 ينظر: د.محمد بن عبد العزيز اليمني، المرجع السّابق. 1

 .40ميزّ الفقهية، المرجع السابق، صبحوث ندوة التّ ينظر:  2
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ركة صاحبة المشروع  قَة ، و هي ال تي تضع قواعد الت وزيعفالش  لعة الم سو  تختار الس 
عاية لجذب الزبائن لها، ثم  الشركة ال تي تتعاقد معهاو   .تقوم بالد 
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بكي  عاية الت قليدي ة على إلغاء كل  يقوم الت سويق الش  الاعتماد فقط على شبكة ، و طرق الد 
كما -غير المباشرق المنتج بطريقة البيع المباشر و من الم وز عين ال ذين يقومون بعملي ة تسوي

دة ةأنظم، ويتم  ذلك وفق -أشرنا إلى ذلك سابقا ، سنقف عليها من آلية عمل معي نة، و متعد 
 خلال هذا المبحث.

 .التّسويق الشّبكي ةالأوّل: أنظم المطلب

 هذه الأنظمة هي:و 

 .1( level plan –Uniالأوّل: نظام الطّبقة الواحدة ) الفرع

ماح للز بون أو الم وز ع بتكوين شبكة أ فقي ة لا حدود لها من يعتمد هذا الن ظام على الس 
ح ال، و (Front lineعلى تسميتها بالجبهة الأمامي ة )، ي صطلح الم وز عين مخط ط التالي ي وض 

 ذلك.

 

 

 

ل  تشجيع ك، و أساسي ة أفقي ة كبيرة ضامنة الغرض من هذه الطريقة هو تكوين جبهةو 
 تكوين جبهات أفقي ة لا حدود لطولها.، و موز ع فيها على فعل المثل

                                                            
 .14المرجع السّابق، صينظر:  1

 الموزّع

الجبهة 

 الأمامية

 آلية عملهو  التّسويق الشّبكي، ةالمبحث الرّابع: أنظم
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بائن ا بكي في كون الز  دد لهم نفس هذا الن ظام يمتاز عن غيره من أنظمة الت سويق الش  لج 
م في هذا بالطبع ي صع ب من مهم ته، و الأمامي ة للموز ع الر ئيس ةالفرصة ليكونوا في الجبه
ل للجبهة  ت صبح المنافسة شرسة بينهم ما دام الخط  الأمامي  ، و تشكيل جبهاتهم الأفقي ة الأو 

ع مستمر و   غير محدود.في توس 

بائن الم كما أن  الظ فر بعمولة في هذا الن ظام يتطل ب باشرين تحقيق عدد معي ن من الز 
اه، إلا  أن  لوغير المباشرين دة ما يكون بين المستوى الخامس هو عا، و ها سقف ا معي ن ا لا تتعد 

 السابع من الجبهة الأمامي ة.و 

ركة تسعى لضمان المكاسب و  ذا دق قنا الن ظر في هذه الن وع من الأنظمة سنجد أن  الش  ا 
ع الرأسي ساب المغامرةعلى ح عين رئيسي ين ، لذلك فهي تعمل على استقطاب موز  في الت وس 

ا ة بهز ع ، ثم  يبدأ كل  مو ت نتج منهم أرباح  ركة و  ،في بناء شبكته الخاص  هذا ما سيوف ر على الش 
فع لأكثر من موز ع جديد. و   الموز ع الر ئيسي الد 

 .1(Plan Matrixالفرع الثاني: نظام المصفوفة )

لمصفوفة أن تت جه ، وعلى ابعدد محدود في الجبهة الأمامي ة ن ظام يتقي د الموز عفي هذا ال
سويق ، وهو نوع من أنواع الت  خاص جدد بتكوين شبكاتهم الرأسي ة، بإقناع أشفي ات جاه رأسي

د المستويات ) بكي متعد   (.Multi – Level Marketingالش 

د بتعي ين عدد  كذا عدد ، و في الجبهة الأمامي ةالأشخاص إن  شكل المصفوفة يتحد 
بكةالمستويات  منتج لتبيعه  ، فعلى سبيل المثال لو قمت بشراءال تي يمكن أن تصل إليها الش 

دت للمجموعة من الأشخاص د  ك الجبهة الأمامي ة بثلاثة أشخاص، وعدد المستويات ، وح 
بتكوين شبكة مثل  ، وتقنعهمقة غير مباشرة، فستبيع المنتج لثلاثة أشخاص فقط بطريبخمسة

نتها  أنت شبكتك و تأخذ عمولة عن كل شخص جديد أو منتج ي باع في المصفوفة ال تي كو 

                                                            
 .15ينظر: المرجع السابق، ص 1
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ا ل ع مق شبكتك إلى المستوى الخامس، حت ى يصكموز ع رئيس ، وتكون بذلك قد حق قت عدد 
ر ي ق من الأشخاص ي ن ا من المبيعات، عندها حجم ا مع، و شخصا وعشرون  ةوأربع ةبثلاثمائد 

بكة وتسعى إلى تكوين مصفوفة جديدة ح ذلك:. و ت فصل من الش   المخط ط التالي ي وض 

 

 

 

 

 

ركة في هذا الن ظام ل ع الرأسي لضمان الانتشار و تسعى الش  قناع و شهرة المنتج لت وس  ا 
راءأك ز الموز ع الر ئيس على ، كما أن  نظام المصفوفة ي حف  بر عدد ممكن من الأشخاص بالش 

هذا بعد أن يكون قد ، و لب زبائن جدد لتوسيع مصفوفتهمساعدة زبائنه في الجبهة الأمامي ة بج
د له في هاته الجبهة.  استوفى العدد المحد 

 .1الفرع الثالث: النّظام الثنائي

ق غلب شركات الت سويأ اشتهر هذا الن ظام كثير ا في الفترة الأخيرة لاعتماده من طرف 
بكي كل عضو جديد ، و مي ة من موز عيْن اثنيْن فقطهو يقوم على تكوين جبهة أما، و الش 
لين سيتم  وضعه  يستطيع في خط  أسفل خط الموز ع الر ئيس إحضاره بعد الع ضوين الأو 

، لأن هم سوف لن م ترحابا كبيرا من الأعضاء الجدد، لذلك يلقى هذا الن ظاالجبهة الأمامي ة
 من شخصين للد خول في نظام العمولات. يحتاجوا لأكثر

                                                            
 .16ينظر: المرجع السابق، ص 1

الجهة 

 3الأماميةّ 

المستوى 

 9الثاني 

 الموزّع

المستوى 

 27الث الث
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لكن ما يلاحظ على هذا الن ظام هو أن ه يشترط الت وازن بين قطبي الجبهة الأمامي ة في 
، هذا الشرط يجعل ب الأعضاء الجدد وتحقيق المبيعات، وسيأتي تفصيل ذلك لاحق اجل

ى لا يخسر الن قاط الموز ع الر ئيس يسعى إلى مساعدة أعضاء شبكته على جلب زبائن جدد حت  
بكة حد  في لأن ه عادة ما لا يكون لعمق ، و لال في الت وازن بين القطبينالناجمة عن الاخت الش 

بكي تصنع سقف ا أسبوعيًّ الن ظام الث نائي ا أو شهريا أو غيره ، فإن  أغلب شركات الت سويق الش 
ركة( للحد  من أرباح الموز عينMax Outللعمولات ) لعجز عن سداد العمولات ا ، ولتجن ب الش 
ا مم ا ي ؤد ي إلى زيادوالإفلاس ع رأسي قد يكون سريع  بكة تكون في توس  ة عدد ، بسبب أن  الش 

ح شكل هذا الن ظام:  و  المخط ط التالي يو . المنظم ين إليها بشكل كبير  ض 

 

 

 

 

 

 

 .التّسويق الشّبكي : آلية عملثانيالمطلب ال

ا من منتجاتإن  عملي   بكي تتلخ ص في أن يشتري الز بون منتج  شركة من  ة الت سويق الش 
بكي، أو دفع مبلغ مالي  )رسم اشتراك( للانخراط فيها، ليصبح ب يقوم شركات الت سويق الش 

قا لها ، مقابل ين آخرين  ليقوما بمثل ما قام به، عندها يعمل على إقناع شخصبذلك مسو 
ركة منحها لهعمولة مباشرة ت ركة الش  ، وعمولات أخرى غير مباشرة عن كل من ينظم  إلى الش 

 اليسار اليمين

 الموزع

الجبهة 

 الأمامية
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د ن طريق من كان تحته )في شبكته(ع ، وتستمر العملية بهذه الكيفية وفق نظام متعد 
قين بحسب قربهم من قم ة الهرم،  بائن الم سو  المستويات في شكل هرمي تزداد فيه عمولات الز 

ق أقرب  إلى قم ة الهرم كان حظ ه من العمولات أكثر. أي كل ما كان الز بون الم سو 
ابق أن  عدد الأعضاء في كل  مستوى يساوي ضعف  العدد يتبي ن من خلال العرض الس 

أعضاء  أن  عدد أعضاء المستوى الأخير يزيد قليلا عن مجموع، و في المستوى ال ذي قبله
ابقة كل ها ي ةوفق متتاليموا أن  عدد الأعضاء ين، كما ي لاحظ أيضا المستويات الس  ها  ةأس  حد 

ل  في المستوى العاشر ، و 16=24ي المستوى الرابع يساوي ، بمعنى أن  هذا العدد ف2الأو 
 ، وهكذا.1024=210يساوي 

بك ي تشترط لصرفها على أم ا بخصوص تحصيل العمولات فإن  شركات الت سويق الش 
تقطابهم من طرف الز بون ين يتم  اسلا يقل  مجموع الأعضاء المنخرطين فيها ال ذ مستحق يها أن

ل و  ، على أن لا يقل  عدد الأعضاء تحت كل من يليه في شبكته عن تسعة أشخاصالأو 
لين عن اثنينواحد م ر هذه العمولا، و ن الاثنين الأو  ركات بمبلغ خمس تقد  ت لدى إحدى الش 

 خمسين دولار.و 

وى جديد نتيجة لانضمام ي ضاف إليه مست، و ن  الهرم يتضاعف في كل مر ةنظر ا لأو 
بكةعد قين في الش  قين تتزايد كل  مر  د جديد من الم سو  ة ما ، فإن  عمولة كل  واحد من المسو 

جرة في نمو  مستمر الجدول التالي ، و العمولات إلى آلاف الدولارات، حيث قد تصل دامت الش 
ي الحصول عليها مقابل يبي ن الفوائد المالية ال تي يمكن للمشترك في هذا الن ظام الت سويق

ة  .1الأعضاء الجدد في شبكته الخاص 

 

 

                                                            
 .6،7ينظر: أسامة عمر الأشقر، المرجع السّابق، ص 1
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 العمولة بالدولار مجموع الأعضاء الأعضــاء الشهــر
1 2 2 0 
2 4 6 0 
3 8 14 55 
4 16 30 110 
5 32 62 65 
6 64 126 440 

...
 ...
 ...
 ...
 

12 4096 8190 25080 
18 262144 524286 1602040 
24 16777216 33554430 102527480 
30 1073741824 2147483646 6561755640 

 

 وفي نهاية هذا الفصل يمكن أن نخرج بالملخص الآتي:
ا  بكي تقوم أساس  بناء  على ما سبق ذكره، يت ضح جليًّا للقارئ، أن  عملي ة الت سويق الش 

ق للمنتج على إلغاء جميع الوسطاء بين المنتج والمستهلك، واستبدال ذلك بالمستهلك الم س و 
ركة  في نفس الوقت، هذا الأخير يقوم بدفع مبلغ من المال كرسوم اشتراك في حساب الش 
ال تي ي ريد الانضمام إليها، ليصبح بذلك عضوا فيها وي عطى حق الت سويق لمنتجاتها، فيعمل 

بائن  ال ذين  –يمينا وشمالا في شكل طبقات بعضها فوق بعض  -على بناء شبكة له من الز 
ركة ومعاودة تسويقه لآخرين بنفس الكيفي ة، يق وم على إقناعهم  بشراء منتج من منتجات الش 

بكة، ركة إلى آخر عضو منخرط في  وفي نفس الش  ضمن سلسلة هرمي ة تبدأ من رأس الش 
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بكة، ل عليها عن كل  وحدة من المنتج ت باع  أسفل الش  وكل ذلك مقابل عمولة مباشرة يتحص 
زبائن زبائنه ...  ة غير مباشرة عن كل  وحدة ت باع من طرف زبائنه أومن طرفه هو، وعمول

ركة، و معي نة قواعد وشروط  إلخ، وهذا وفق دة أشهرها الن ظام الث نائي تضعها الش  أنظمة متعد 
بكي.  ال ذي تتبن اه حالي ا كل شركات الت سويق الش 

بكي ينبني على الن قاط التالي ة:  وعليه فإن  الت سويق الش 

 الد خول في نظام العمولات من خلال تسديد مصاريف الاشتراك. -1
ركة. -2  شراء منتج من المنتجات ال تي ت رو ج لها الش 
الحصول على عمولات مباشرة عن كل وحدة ت باع بشكل مباشر من طرف  -3

ل. ق الأو   الم سو 
الحصول على عمولات غير مباشرة عن كل وحدة ت باع بشكل غير مباشر من  -4

ق.طرف زبائن ا  لم سو 



 

 

 
 

 

 

 
 لثــانـي الفصــل ا

 نتوكويسـت  أوبيسشركتي 
 

 شركة أوبيس.المبحث الأول:  -

 .شركة كويست نتالمبحث الثاني:  -

لتسّويقي الثالث: ملاحظات حول النظّام االمبحث  -

 لشّركتينل
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 تمهيد:

ي التالعديد من شركات التسويق الشبكي،  برزتإلى الآن  المعاملة هذهمنذ ظهور 
تلعب دور الوسيط بين المنتج والمستهلك، في توفير مجموعة من المنتجات وجملة من 

 سويق لها. نخراط فيها، ثم  الت  جلب الزبائن للا ج لها فيروَّ الخدمات، التي ت  

من خلال طريقة الانخراط  ،ين لهام  نظَ تعاملها مع الم  وهذه الشركات تختلف في طريقة 
سويق، معا، وكيفية الت  فيهما شراء المنتج، أو في م الاشتراك أو ل في دفع رسو فيها، المتمث  

ل. وتحصيل العمولات  وفق أنظمة معي نة كما بي نا ذلك في الفصل الأو 

وعليه ر كيفية تعاملها، حتى نصو   ركاتهذه الش   منلا يمكن أن نحكم على شركة لذا و 
في طريقة  –راسة الد   محل  -عرف على شركتي أوبيس وكويست نت خصصنا هذا الفصل للت  

ثلاث على الي سنقف هنا القادم الحكم عليهما، وبالت  ى لنا في الفصل ا، حتى يتسن  متعامله
 :مباحث رئيسي ة هي

ل: شركة أوبيس. -  المبحث الأو 

 المبحث الثاني: شركة كويست نت. -

ركتينلسويقي المبحث الثالث: ملاحظات حول الن ظام الت   -  لش 
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ة بهذا الت سوي ركات الخاص  بكي هو معاملة من المعاملات الت جارية تلعب فيها الش  ق الش 
ركات شركة لت عامل دور الوسيط بين المنتج و الن وع من ا الز بون الم سوق، ومن أبرز هذه الش 

أوبيس، وسنتطر ق في هذا المبحث إلى الت عريف بها، وتبيين كيفي ة الانضمام إليها، والت عامل 
 معها.

 .لمطلب الأوّل: التّعريف بالشّركةا

، وهي ويعني حروفها اختصار ا "فرصة لإيجاد العمل والن جاح" 1(Opesشركة أوبيس )
ست سنة شركة تسويق شبكي عربي ة تأ ا لها في م بالدولة التونسية2012س  ، وافتتحت فروع 

ول العربي   لت سويق ، وهي من أوائل شركات اة الأخرى كل من مصر والجزائر وبعض الد 
ب بكي تعتمد الن ظام كي ال تي توط نت بالبلاد العربيةالش  ، وهي كغيرها من شركات الت سويق الش 

بائن.  الث نائي في تعاملها مع الز 

، وأجهزة الكمبيوتر الاستهلاكية: كالهواتف النق الة تتمي ز شركة أوبيس بتسويق المنتجات
ومنتجات الت جميل، ، لأجهزة الكهرومنزلي ةير، وبعض ا، والكاميرات وآلات الت صو ولةالمحم

ياحي ة ، وغيرها، كما أن ها تتعامل مع العلامات الت جاري ة العالمي ة بالوكالة والر حلات الس 
لع. مان في الس   المباشرة والض 

ركة في أن ت صبح رائد  ومؤث ر ا عالميًّ  بكيتكمن رؤية الش  ، مع ا في مجال الت سويق الش 
ركة وداخل المعايير العليا في ممارسة العمللتزام بالتعه د على الا ، والمهني ة على مستوى الش 
، وال تي تدعوا "all for one , one for all، وتتلخ ص رسالتها في عبارة "ةشبكتها العالمي  

                                                            
 .www.opes – store.comينظر: موقع شركة أوبيس 1

 المبحث الأوّل: شركة أوبيس
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، من خلال تقديم فرص امنة وتحقيق أهدافهمإلى مساعدة الأفراد على استغلال طاقاتهم الك
 ، مع وجود ضمان للمنتجات. هلاكي ة على مستوى عال من الجودةاستتجاري ة ومنتجات 

 .1لشّركةل المطلب الثاني: خطوات النضمام
 ويتم الانضمام إلى الشركة وفق الآتي:

 الفرع الأوّل: أسلوب عرض النخراط على الزّبون.
الت سويق في البداية ي وظ ف العرض الجذ اب للشركة الجانب الن فسي للز بون بإيهامه أن  

ا وقو ة بعد قطاعي المحروقات  بكي هو المجال الأكثر ربح  والات صالات على المستوى الش 
د في الانخراط فيه، وعلالعالمي ، في غريه فهو فرصته وسبيله نحو حياة أفضل ،يه أن لا يترد 

ولي ة وتبعي ة ي ة مسؤ ، وبالحري ة في مجال العمل بعدم التقي د بأفاق الن جاح بقو ة وسرعة قياسي ةبآ
، وين م سبق ولا مستوى دراسي معي ن، وأن  الانخراط لا يتطل ب رأس مال ولا تكلرب  العمل

 ، فهو نظام عالمي  ناجح بكل  المقاييس.فة إلى انعدام هامش المخاطرة فيهإضا
د فيه الوسطاء وت رتفع فيه ويبدأ العرض بالمقارنة بين الت سويق الت قليدي ال ذي يتعد 

عاية وعمولات الوسطاء تكاليف لع والخدمات، بالد  بكي بينما ي ختزل ذلك في الت س ،الس  ويق الش 
 .ليستفيد منه الز بون 

وللت دليل على نجاح هذا الن مط الت سويقي يستشهد العرض بأقوال مشاهير الأغنياء ال ذين 
 .الم الثروة والن جاحيشيرون إلى أن ه طريق مضمون نحو ع

 
 
 
 
 

                                                            
 ركة.ينظر: المرجع السابق، دليل الانخراط في الشّ  1
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 : طريقة النضمام إلى الشّركة.الفرع الثاني
ركة من خلال:  يكون الانضمام إلى الش 

 تسديد مستحقّات الشتراك. أوّلً:
 وهي تنقسم إلى قسمين:

ركة و رسوم مقابل الا -1  الحصول على موقع في شبكتها.نضمام إلى الش 
 ، ي مكنه استعماله لشراء المنتجات.رصيد يوضع في حساب الز بون  -2

ركة، وفتح حساب خاص بالمشتركن خلال ويتم  ذلك م د ، بعالد خول إلى موقع الش 
 (.جل أو بالتقسيطاطبيعة الدفع )بالعاختيار الدرجة و 
 مثال توضيحي:

دولار فيكون له  150( بالتقسيط يقوم بدفع مبلغ Proعند دخول زبون بدرجة مؤي د )
ركة باسمه يحت يكون له جهتين عن ، و وي على رقم سر ي يسمح له بالدخولحي ز في موقع الش 

ركة.اليمين والشمال ل فيهما زبائنه ال ذين أقنعهم بالانخراط في الش   ، ي سج 
 شراء المنتج. ثانيا:

ركة شراء نظَ ي فرض على الز بون الم   قهام إلى الش  اك ، وهنمنتج من المنتجات ال تي ت سو 
ركة مع العلم أ ،شراءه وهو يختلف من فئة إلى أخرى نوي حد  أدنى لسعر المنتج ال ذي ي ن  الش 

راءشراء المنتج مباشرة عند الانضمام لا تفرض عليه إلى ما  ، بل تمنحه فرصة لت رجئ الش 
 بعد الحصول على العمولات.

 العمولت في الشركة.المطلب الثالث: رسوم الشتراك و 
ركة يفرض على الأعضاء دفع مبلغ مالي في شكل رسم اشتراك حت ى  إن  الانخراط في الش 
بائن ونيل حق  الت سويق للمنتجات، ومن ثم  الحصول على  يتسن ى لهم الد خول في شبكة الز 
ح كيفية دفع هاته الر سوم وتحصيل العمولات حسب الفئة ال تي  العمولات، وفيما يلي سنوض 

ركة.  ينخرط بها الز بون في الش 
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 الفرع الأوّل: الرّسوم الّتي يدفعها المشترك.
، والجدول الت الي جة ال تي يرغب الز بون في تبوئهاتراكات حسب الدر يتم  تصنيف الاش

 .1يبي ن ذلك

 المبلغ بالدينار المبلغ بالدولر الرتبة الفئة
 150 12000.00 (NOVICE)مبتدئ  الأولى
 400 32000.00 (PRO)مؤي د  الثانية
 850 68000.00 (EXPERT)خبير  الثالثة
 1600 128000.00 (BOSS)رئيس  الرابعة

 

ركة عن  بكيوما يمي ز هذه الش  م تسهيلات غيرها من شركات الت سويق الش  ، أن ها ت قد 
ده من خلال فتح مجال الدفع بالتقسيطلزبائنها  ، بحيث يمكن للز بون دفع حد  أدنى ت حد 

ركة حسب درجات المشتركي ا منه في شكل رسومنالش  ي ودع في حساب والباقي  ،، فتأخذ جزء 
دد، فيعمل على تنالز بون  قف ال ذي ميته عن طريق استدراج زبائن ج  ، إلى أن يصل إلى الس 

 يسمح له بشراء المنتج المرغوب فيه.

، والرصيد ال ذي يستفيد منه الز بون حسب رسوموالجدول التالي يبي ن طريقة تسديد ال
 .2الفئة ال تي انخرط بها

 المجموع رصيد الزّبون  رسوم الشّركة  الرتبة
 $20 $30 $50 (NOVICE)بتدئ م

 $50 $100 $150 (PRO)مؤي د 
 $100 $250 $350 (EXPERT)خبير 

 $200 $400 $600 (BOSS)رئيس 
                                                            

 .42ينظر: بحوث ندوة التميزّ الفقهية، المرجع السابق، ص 1

 .43ينظر: المرجع نفسه، ص 2
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 الفرع الثاني: العمولت المستحقّة.
ركة وغيرها من وتنقسم  قين في هاته الش  بائن الم سو  ل عليها الز  العمولات ال تي يتحص 

بكي   ، وأخرى غير مباشرة.مولات مباشرةع :إلىشركات الت سويق الش 
 أوّلً: العمولت المباشرة.
بائن بواسطة زبون آخر أقدم منهإذا اقتنع أحد ال ركة ز  في أي  رتبة  –، وانضم  إلى لش 

أحدهما عن -قام بدوره بإقناع زبونين آخرين ، ثم  عن طريق شراء منتج معي ن –يختارها 
مال  ركة، وشراء منتج معي نبالانضما –اليمين والثاني عن الش  ل له  ،م إلى الش  عندئذ ست حو 

عمولة نقدية حسب الر تبة ال تي يختارها كل من الزبونين الأخيرين. والجدول التالي يبي ن 
 .1ذلك

 الدخــل النقــدي الرتبـــــة

 $10 (NOVICE)مبتدئ 
 $30 (PRO)مؤي د 

 $60 (EXPERT)خبير 

 $120 (BOSS)رئيس 

 

 ولت غير المباشرة.ثانيا: العم

ق  بكة ال تي ( من عمولة غير مباشرة عن كل منتج ي  يستفيد الز بون )الم سو  باع في الش 
ا  للفئة اتتفر ع عنه ، كما ل تي ينضم  إليها الز بون الجديد، وت حسب هذه العمولات بالنقاط تبع 

إذا لم يتحق ق هذا  ، وفي حالة ماالنقاط بين قطبي اليمين والشمال ي شترط الت وازن في عدد
 ت حسب عندئذ العمولات غير المباشرة بناء  على الر صيد –وهو الغالب الأعم   –التوازن 

                                                            
 .44ينظر: المرجع السّابق، ص 1
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ل الباقي إلى الأسبوع الموالي، وي  الأدنى  من قطبي اليمين والشمال ، هذا ما يجعل الز بون حو 
دم ضطرًّا لتحقيق الت وازن المطلوب بات خاذ كل  الوسائل لج لا  ستضيع عليه دذب زبائن ج  ، وا 

ل م الرُّتب على هذا رصة تحصيل العمولات غير المباشرةف ، وت حسب النقاط بناء  على س 
 .        1الن حو

 الدخــل النقـدي الرتبـــــة
 1 (NOVICE)مبتدئ 
 3 (PRO)مؤي د 
 6 (EXPERT)خبير 

 12 (BOSS)رئيس 
 

 دولار كرسوم 50، ي قتطع منه دولار 150 ، عند تسديد الز بون لمبلغففي المثال السابق
بكة ؛ ولنفرض أن ه توضع في رصيدهالمائة المتبقي ة ، بينما للاشتراك وحجز موقع على الش 

ل المبيعات المبي نة في المخط ط التالي:  حق ق في الأسبوع الأو 
 

 

 

 

 

 
 

                                                            
 .44ينظر: المرجع السّابق ص 1

 مؤيدّ

 مؤيدّ مؤيدّ

سرئي مؤيدّ

 س

 مؤيدّ مبتدئ

 مؤيدّ خبير مؤيدّ رئيس مؤيدّ خبير خبير مؤيدّ
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 الآتي:فإن  العمولات ت حسب ك وعليه

 60$=30$+30$: العمولات المباشرة. 
  :نقاط من جهة اليسار ي حتفظ  5. وتبقى نقطة 56=28+28العمولات غير المباشرة

 بها للأسبوع الموالي.
  :لكل  نقطة. 10$، أي بعد ل 560$=10$×56قيمة العمولة غير المباشرة 
 ل. 620$=60$+560$: المجموع الكل ي للعمولات  في الأسبوع الأو 
  ن .720$=100$+620$: يد الز بون في نهاية الأسبوع هوصر هذا الرصيد ي مك 

 .400$الز بون من شراء منتج لا يقل  سعره عن 

 :سقف الأرباح الأسبوعي

تحديد سقف أسبوعي   -ا حت ى لا ت ستنزف جميع أمواله -من قوانين شركة أوبيس 
قف يختلعمولات( لا يتجاوزه الز بون اللأرباح ) الفئة ال تي انخرط  باختلاف لف، وهذا الس 

ركة ، فبدخو  إلى  دخله، سيصل ل زبائن جدد إلى شبكة هذا الأخيربها هذا الز بون في الش 
ركة أن تمنحها له مبالغ خيالية ، لذلك تقوم بتحديد مبلغ معي ن من الأرباح لا تستطيع الش 

ركة ض عن هذا المبلغ، بينما ي ودع الفائكل أسبوعلا يتجاوزه في نهاية  ، في حساب الش 
ل من البداية في  بائن تحسين دخله الأسبوعي فما عليه إلا  أن ي سج  ذا أراد أحد الز  وا 

مة كرتبة "الخبير" أو "الرئيس"ا  ، مع ملاحظة أن ه لا ي سمح بالانتقال منلمراتب المتقد 
سبوعي ، وفيما يلي جدول يبي ن سقف الأرباح الأبدرجة واحدة مرتبة إلى مرتبة أعلى إلا  

 .1حسب الترتيب

 
 

                                                            
 .45ينظر: المرجع السابق، ص 1
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 الأرباح الأسبوعيسقف  الرتبـــــة
 600$ مبتدأ
 1500$ مؤي د
 3000$ خبير
 5000$ رئيس

 

 :1طرق استلام العمولت

 يتم استلام العمولات في شركة أوبيس بأحد الطرق التالية:

سال ، حيث يقوم بإر كان وراء انضمام الز بون للشركة وهو من: Uplineمن الــ   -1
ركةا ا دون أن ي خصم منه شيء.لر صيد له على موقع الش   ، ويستلم منه المبلغ نقد 

ركة، من الأعضاء الجُدد:   -2 دد ال ذين انضم وا للش  ويكون بتفعيل حساب الأعضاء الج 
ا.  واستلام المبلغ نقد 

ركة دون على م حيث يقوم الز بون بتقي يد حسابه البنكي عن طريق البنك:  -3  وقع الش 
 مباشرة على هذا الحساببتحويل المبلغ له ، لتقوم هي بعد ذلك وساطة ةأي   لاستخدامالل جوء 
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كما تطرقنا في المبحث السابق لشركة أوبيس، نتطر ق في هذا المبحث إلى الت عريف 
 بشركة كويست نت، وتبيين كيفي ة الانضمام إليها، والت عامل معها.

 .1الشّركةالمطلب الأوّل: التّعريف ب

ست شركت كويست نت العالمي ة )ت م 1998( سنة Quest net Internationalأس 
، بدأت نشاطها في د مع مجموعات استثماري ة بأوروبامن طرف رجال أعمال آسيويون بالات حا

دولة على الر غم من أن   128، ثم  انتشرت في بـ"هون كونغ" في الصين الشعبيةمقر تواجدها 
ا للذ هب بألمانيا ؛ تمتلكدولة 24يتعد ى وجودها في  ي ة لامكاتبها الت مثيل ركة مسبك  ، وقد الش 

ا مليون دولار 10دأت برأسمال قدره ب ، لت حق ق بعد مرور ثمان سنوات من بداية نشاطها ربح 
ر بـبليون دولار.  صافي ا ي قد 

بكي  ركة على مبدأ الت سويق الش  ، وعلى متبن ية في ذلك الن ظام الث نائيتقوم هذه الش 
ركات الأخرى أساس إلغاء الوسطاء بين المنتج والمسته ، لأن  هؤلاء لك كنظيراتها من الش 

بب في غلاء المنتجات حسب زعمهاالوسطاء هم ال من سعر المنتج  ٪80، فهم يأخذون س 
وق  وق. ٪20، في حين نجد أن  قيمته في المصنع لا تتعد ى في الس   من سعره في الس 

ركة  بكيفي أن تكون هي الأولى في تكمن رؤية الش  ، العالم في مجال الت سويق الش 
 RaiseYourself"، وهي الحروف الأولى من عبارة "RYTHMوتتلخص رسالتها في كلمة "

To Help Mankindوتعني "انهض بنفسك لتساعد البشري ة ،"." 
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 ، وهي:نت ببيعها لمنتجات قليلة ومحدودةتتمي ز كويست 

 . "ماتكس جولد كوين س"نيومالمنتج الأوّل:

ها لتخليد شخصي ةوهي عبارة عن ع ملات نقدية تق ركة بصك  ن أو حدث ، أو مكاوم الش 
، وذلك ي ة، وتأخذ ملكي ة صك  الع ملة من بنك مركزي  أو لجنة رسممعروف ومشهور في العالم

روط الآتية:  وفق الش 

 أو البلاتين.نوعة من معدن نفيس كالذهب والفضةأن تكون مص ، 
 ثم  لا  3000إلى  1، بحيث ي عطيها البنك رقم تسلسل من أن تكون محدودة العدد

 ي عاد تصنيعها مدى الحياة.
 جنة رسمي ة مثل منظ مة أن يكون م صادقا عليها أو مختومة من البنك المركزي أو ل

راعة العالمي ةالأغذية و   الز 

 ".المنتج الثاني: "المولود العملاق

، عن طريق تخفيض تكلفة المكالمات الدولي ة ، يعمل علىتوهو نوع من الات صالا
ن المشترك فيها من توفير ما بين  دة ت مك   من سعر المكالمات. ٪60إلى  ٪40أنظمة متعد 

 المنتج الثالث: " بيوديسك ".

ة ت شبه الزُّجاج  كل مثل القرص وهو عبارة عن قرص مصنوع من ماد  دائري  الش 
على ، يعمل أنه عند وضعه في الماء قبل شربه القرص في، وتكمن فائدة هذا المضغوط

كة  (.٪100م من طاقة هذا الماء بشكل كامل )، فيستفيد الجستركيب جزيئات الماء المفك 

ركة بتنشيط خلايا الجسمويقوم هذا القرص أيضا بحسب  ، عند وضعه في دعاة الش 
 المكان ال ذي ي عاني فيه المرء من الت عب والإرهاق.
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 الرّحلات السّياحيّة ج الرابع:المنت

بائن بتنظيم رحلات سياحي ة ركة تعمل على كسب الز  ركات  فالش  معتمدة من أكبر الش 
ياحي.  ياحي ة في العالم إلى أرقى الأماكن وأشهرها في المجال الس   الس 

 .1المطلب الثاني: خطوات النضمام للشّركة

ها للاستفادة من د خول في شبكت، واليريد الانضمام إلى شركة كويست نتعلى من 
 ، إت باع الخطوات التالية:برنامج العمولات

عر ال ذي تضعه في لائحتها الت نظيم :الفرع الأوّل ي ة على شراء منتج من منتجاتها بالس 
 :هذه الأسعار هي، و موقعها في شبكة الانترنت

 دولار.3500إلى  650القلائد من الميدالي ات و و  القطع الن قدية 
 دولار.700ج الات صالات منت 
  ياحة من الإجازات و  دولار.10000إلى  3500الس 

راء يكون عن طريق م عرِ ف والش 
ركة. IDNO، أو مرجع باستخدام رقم حسابه 2  لدى الش 

راء من خلال مخزن تعبئة استمارة الت سجيل :الفرع الثاني ركة ، والقيام بعملي ة الش  الش 
أو البطاقات المدفوعة  ASIVذلك بالبطاقة الائتمانية  ، ويكون الإلكتروني على الانترنت

ركة  ة بالش  راء. IR-IDNIالقيمة سابقا الخاص   ال تي ت منح للمشترك فور ا بعد إتماما عملية الش 

 ، وريث أو مستفيد، ويمكن أن يكون الزوج أو الزوجة، أو الابن أو البنت تحديد :الفرع الثالث

 و غيرهم.، أأو الصديق، أو أحد الأقارب

 
                                                            

 ينظر: المرجع السّابق. 1
ف هو الزّبون السابق لدى الشّركة. 2  المُعرِّّ
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 .1العمولت في الشركةرسوم الشتراك و المطلب الثالث: 

، -كما أشرنا إلى ذلك سابقا –تعتمد شركة كويست نت في طريقة عملها الن ظام الثنائي
بكة أي أن  كل شخص يشترك في هذا العمل ي صبح له طرفان أيمن وأيسر  ومن ثم  تبدأ الش 

ع ن أي  شخص في التوس  ا أكثر وفي وقت ، وهو نظام ي مكِ  مشترك أن ي حق ق من خلاله أرباح 
، كما أن  الن ظام الثنائي ي حق ق لكل  شخص شخص المشترك في نفس الن ظام قبلهأسرع من ال

 نصيب ا من الأرباح بمقدار ما يبذل من جهد.

ويكون  IDNO، يصبح له رقم حساب ل الز بون المشترك في نظام العملفبمجر د دخو 
IR  ومن خلال هذا مالك ا لمركز متابعة أو مركز عمل( ي صبح )مندوبا مستقلا  بمعنى أن ه ،

 المركز يبدأ بتحقيق أرباحه المادية.

ركةإن  الز بون المنخرط ف ، حت ى يقوم يمكنه الد خول في نظام العمولات ، لاي الش 
ركة –من أصدقائه أو معارفه -يف اثنين على الأقل  بتعر  ح لهما معلى الش  تها ، وي وض  دى قو 

. ، وكيفية الكسب المادي من خلالهاومصداقي تها، وممي زات منتجاتها، وطريقة الاشتراك فيها
خصان ركة ثم  يقوم هذان الش  زمة للاشتراك، بالانخراط في الش  روط اللا  ، وذلك بعد تحقيق الش 

ركة –على الأقل  -المتمث لة في شراء منتج واحد و  الز بون ، ومن ثم  يضع من منتجات الش 
ل عن يمينه والآخر عن شمالهالمنخرط  ، وي صبح لكل منهما رقم حساب خاص به الأو 

 بمجر د تعبئة استمارة الانخراط.

الأيسر( ين )الأيمن و يعتمد نظام العمولات في شركة كويست نت على تساوي الطرف
ن من   ، أساس كل  خطوة من هذه الخطوات هوخطوات 06لكل  مشترك، وهو نظام مكو 

، يحصل عن شماله 03يعات عن يمينه مقابل مب 03. فبمجر د أن ي حق ق الز بون 06العدد 
، تضاعفت معه العمولة ر، وكل ما تضاعف عدد المبيعاتدولا250على عمولة مقدارها 
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صل ، وي18لمبيعات في كل جهة من الجهتين خطوات ي صبح عدد ا 06المستحق ة. وبعد 
ي سم ى بالدورة في مفهوم ، ويكون الز بون بذلك قد أكمل ما دولار1500مجموع العمولات إلى 

ركة ركة، وال تي هي عبارة عن مرحلة وهمية من صالش  ، تنتهي بمجر د وصول عدد نع الش 
 يتوقف ، مع العلم أن  الز بون لاعملية بيع 18( إلى يسارالمين و المبيعات على الطرفين )الي
ن ما يبدأعن العمل بانتهاء الدورة  تلقائي ا دورة جديدة. ، وا 

ركة سقف ا أعلى لدخل الفرد المشترك ستمراري تها وعدم إفلاسهاالضمان و  ، وضعت الش 
ركة في اليوم  ،تم  تقييده بدورة واحدة يوميًّا فيها أي أن  أقصى عمولة يمكن أن تدفعها الش 

 دولار.1500الواحد هي 

ركة بإعطائه قسيمة ديدةالخطوة الأولى من كل  دورة جوعندما يستكمل الز بون  ، تقوم الش 
ادولار لكي يشتري بها من منتجاتها بدلا  م250مشتريات بقيمة  ، ن أن ت عطيه هذا المبلغ نقد 

 فتكون بذلك قد رفعت من حجم مبيعاتها.
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وابط ال تي يقو  روط والض  بكي في شركتيبعد استعراضنا للش   أوبيس م عليها الت سويق الش 
ركتين  الملاحظاتبعض نستطيع رصد ، وكويست نت حول الن ظام الت سويقي لهاتين الش 

بكي المختلفة، لنقف على الأهداف الحقيقي ة ال تي ترمي  وغيرهما من شركات الت سويق الش 
ليل على ذلك أن   إليها، ونتأك د أن  الأهداف المعلنة ما هي إلا  ستار تختفي من ورائها، والد 

ركات قة إلا  من خلال لم تتع هذه الش  لعة الم سو  ر ض أثناء العرض لشروطها المطلوبة للس 
نظام استلامها، وفي حال وقوع خلاف بين ا عن أهم يتها وكيفية تسليمها و عرضها، أم  

ح أي  شيء من ذلك لأن  هم ها منصبٌّ  ؟ فإن ها لم ت وض  بكة في التوزيع كيف ي حل  أعضاء الش 
فيما يلي جملة من تلك الملاحظات حول سير ح. و ى تحصيل الر سوم وجني الأرباعل

 :1العملية

 : وكيل التّوزيع.المطلب الأوّل

بكي،إن   ومن أجل توصيل المنتج للز بون تقوم بالت عاقد مع  شركات الت سويق الش 
مجموعة من شركات الت وزيع عبر شبكتها لتكون هي المسؤولة عن ذلك، وهنا ي طرح تساؤل، 

لع ت نتما هو دور الشركة ف دةي هذه العملية إذا، ما دامت الس  ، ويقوم بتوزيعها جها شركة محد 
 المنتج من شركة الت وزيع مباشرة؟وكيل معتمد متمث ل في شركة توزيع، فلماذا لا يستلم الز بون 

ركاتهذا التصر ف من  ي ظهر هدفها الحقيقي المتمث ل في أخذ مبالغ اشتراك  هذه الش 
بائن مقابل ال ماح لهم بشراء سلع هي في متناولهم، كما أن ها تد عي اختزال الوسطاء من الز  س 

من هذا الت عامل لتلعب هي في الوقت نفسه دور الوسيط، وتأخذ الحظ الأكبر، في حين لا 
ركة.  يستفيد الز بون من تخفيض الثمن المزعوم، وال ذي هو أساس قيام فلسفة الش 
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 يقي في الشّركتينالمبحث الثالث: ملاحظات حول النّظام التّسو
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 : الرّسوم.   المطلب الثاني

ركاتهذتعتمد  في جنيها للأرباح على الر سوم ال تي يدفعها المنخرطون فيها،  ه الش 
ر بحوالي  ا صافية ت قد  ، أي ما ٪33فبمجر د الت سجيل فيها يكون قد دخل في حسابها أرباح 

 ي عادل ثلث المبلغ المدفوع، دون الن ظر إلى الز بون استفاد أم لم يستفد.

ركات ي ذكر سوى إلزامها لمن يريد تحصيل العمولات لا تقوم بأي عمل  وما دامت الش 
ر اقتصادي وشرعي لأخذ تلك الر سوم.  بأن يشتري المنتج عبر قنواتها، فليس هناك أي  مبر 

 اليسار.: اشتراط اليمين و المطلب الثالث

ركاتقد يتسا بكي تسجيل الزبائن المختلفة ل ءل البعض لماذا تشترط الش  لت سويق الش 
 ة؟مي(، دون الاكتفاء بجهة واحدة عموديعلى جهتين )شكل هر 

ركاتإن  هذا الت ساؤل سيزول بمجرد معرفة أهداف  ، المتمث ل في إيجاد وسائل هذه الش 
مضاعفة المبالغ المالي ة ال تي يدفعها المنخرطون فيها، وهذا لا يتأت ى إلا  بزيادة عدد 

بائن  على جهة واحدة، كما أن  الإخلال المنخرطين، ال ذي لا يتحق ق عند الاكتفاء بتسجيل الز 
ركة ومن هم متواجدون في رأس الهرم  رط يجعل العمولات تت جه نحو أصحاب الش  بهذا الش 

 على حساب من هم في قاعدته. 

 : اشتراط التّوازن.المطلب الرابع

ركات اه إلى  لم يتوق ف قانون هذه الش  بائن، بل تعد  عند اشتراط الهرمي ة في جلب الز 
بائن حق قاشتراط  ما  حدوث الت وازن في النقاط بين قطبي الهرم، فعلى فرض أن  أحد الز 
نقطة من الشمال، فإن  الت عويض لا يكون إلا  على  500نقطة من اليمين و 800مجموعه 

نقطة، والمتبق ي من النقاط من جهة  1000نقطة فقط، وبالتالي يصبح مجموع النقاط  500
 حقة.اليمين ي حتفظ به لدورة لا
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ل  بائن بين قطبي الهرم، يجعل الز بون الأو  إن  شرط الت وازن في المبيعات وجلب الز 
يسعى إلى مساعدة أعضاء شبكته على جلب زبائن جدد حت ى لا يخسر النقاط الن اجمة عن 
ركة ال تي تعمل على  الاختلال في الت وازن بين القطبين، وهذا بالط بع يصبُّ في مصلحة الش 

 دة المنخرطين فيها كما أشرنا إلى ذلك سابقا.توسيع قاع

 وبعد الانتهاء من هذا الفصل فإن نا نعطي م لخ صا على ذلك:

ركات العالمي ة ال تت عتبر شركتي أوبيس و  ي تنشط في مجال كويست نت من أبرز الش 
بكي اب ، واستقطالث نائي في الت سويق لمنتجاتها ، معتمدة في ذلك على الن ظامالت سويق الش 

 المشتركين الجدد فيها.

بكي  ركتين وغيرهما من شركات الت سويق الش  والمتتب ع للبرنامج الت سويقي لهاتين الش 
، وشراء منتج دفع مبلغ مالي في شكل رسم اشتراك، أن ها تشترط على المنخرطين فيها يلاحظ

ركة  –من منتجاتها  الت سويق  ، للحصول مقابل ذلك على حق  -ال ذي يختلف باختلاف الش 
ن الزبائن من تحصيل العمولاتال ذي  ة ال تي يرغب الز بون ، ال تي تختلف باختلاف الدرجيمك 

ؤها دة بسقف أسبوعيفي تبو  ركة و عدم يساهم في الحفاظ عل ، وهي م حد  ى أموال الش 
بائاستنزافها ق نتيجة استقطاب الز  ل عليها الم سو  ن ، هذه العمولات منها ما هي مباشرة يتحص 
بائن الجدد عن نفسهالجدد ب ل عليها نتيجة استقطاب الز  ، ومنها ما هي غير مباشرة يتحص 

 طريق من هم في شبكته.

تشكيل شبكاتهم من  والت وازن فيركات على زبائنها أيضا الهرمي ة كما تشترط هذه الش  
، وتصب  جهودهم في مصلحة ي تقل  حظوظهم في تحصيل العمولات، لكالزبائن الجدد

ركات ومن هم متواجدون في قم ة الهرم.أ  صحاب الش 
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 المبحث الأول: المجيزون وأدلّتهم. -
 المبحث الثاني: المانعون وأدلّتهم. -
 المبحث الثالث: مناقشة أقوال الفريقين. -
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 تمهيد:

ين المعاصرين والا خلاف بين أهل العلم  بكي لباحثين الم ختص  في جواز الت سويق الش 
 :1بجميع صوره وأنظمته إذا كان خاليا من أمرين اثنين

راء ل: هو شرط الش  ، لأن ه عند عدم اشتراط مقابل الحصول على حافز الت سويق الأو 
راء تصبح المعاملة من قبيل السمسرة الجائزة شرع ا.  الش 

ق  رط ، كانعدام شعلى ما ي خالف الشرع الإسلامي لهالثاني: اشتمال المنتج الم سو 
. لأن  يق لما فيه صلبان أو صور م حر مة، ونحو ذلك، والت سو التقابض بين الأصناف الربوي ة

رعية.  خلو  المنتج من هذه الأشياء ي كسب المعاملة صفة الش 

ن ما وقع الخلاف في الص   ق، فقد تكسب(وا  بب في ، والس  ورة المشهورة منه )اشتر لت سو 
بكي   المنتج أم العمولة؟ذلك يعود إلى أي هما المقصود من الت سويق الش 

ر لهذه المعاملةكما أ من ، أد ى بأهل العلم إلى الاختلاف في تكييفها و ن  اختلاف التصو 
، أو إلى تكييفها على أن ها سمسرة، أو وكالة، فذهب بعضهم ثم  إسقاط الحكم الفقهي عليها

، لما تشتمل ذهب آخرون إلى القول ببطلانهاو على ذلك جوازها.  وبنو، أو جعالةإجارة، 
با والغرر وغيرها.ة تت ضح عند الت دقيق في حقيقتهاعليه من محاذير شرعي    ، كالر 

اعتمد ، الت طر ق إلى أقوال الفريقين مشفوعة بالأدل ة ال تي وسنحاول من خلال هذا الفصل
 رأي نطمئن  إليه ونتبن اه كحكم فقهي لهذه المعاملة.، والخروج بعليها كل فريق، ومناقشتها

 سنجمل الحديث فيما قلناه في المباحث التالية:  وعليه

 المبحث الأول: المجيزون وأدل تهم. -

 المبحث الثاني: المانعون وأدل تهم. -

 المبحث الثالث: مناقشة أقوال الفريقين. -

 
                                                            

 .13ينظر: زاهر سالم بلفقيه، المرجع السّابق، ص 1
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كما ذكرنا ذلك  –قول بجواز هذه المعاملة ، ودور الإفتاء إلى اللقد ذهب بعض العلماء

ة -آنفا تها، وذلك لعد  . سنورد بعض الأسماء مع نماذج اعتبارات جعلتهم يقتنعون بصح 
 لفتاوى مشفوعة بالأدل ة المستند عليها. 

 ن بالجواز.المطلب الأوّل: القائلو

فتواه ذهب إلى القول بجواز هذه المعاملة الدكتور وجيه عبد القادر الشيمي في 
ورة في لقاء له مع بعض  وت والص  لة بالص  ، الشباب المتعاملين مع شركة أوبيسالم سج 

يغة ال تي ت جريه ، وبنى ا شركة أوبيس جائز لا غ بار عليهوم جمل ما ذكره أن  الت عامل بالص 
ر  ر أن ه تفر غ ، وذككةح كمه على ما سمعه من هؤلاء الشباب ال ذين يتعاملون مع هذه الش 

ركات الت كييف الفقهي اسة هذا الموضوع، وأصدر فيه بحث ا بعنوان "لدر  للت عامل مع الش 
م بجامعة القاهرة ، وقد استند في حكمه على جملة من الأدل ة الع نقودية"، وهو بحث م حك 
سنوردها لاحق ا عند الحديث عن أدل ة الم جيزين

1. 

ممهورة  وأصدرت في ذلك فتوى  ،لجنة الفتوى بالأزهر الشريف كما أجازت هذه المعاملة
. أم ا م فتي سلطنة ع مان فقد 09/10/2002، وموق عة من طرف رئيسها بتاريخ بختم الل جنة

راء بو  لع والبرامج بما ليس فيهاأجاز هذه الم عاملة شريطة عدم إغراء الن اس بالش  ، صف الس 
 . ـه1424ل شوا 14وأصدر في ذلك فتوى ممهورة بختمه وموق عة من طرفه بتاريخ 

د وقال بجواز هذه المعاملة أيضا الدكتور أحمد محمد السعد في فتوى له بخط  الي
با، شريط05/05/2002بتاريخ  لا يقتصر عمل ، وأن ة أن تكون خارجة عن دائرة الر 

ركة فيها على تدوير الن قود ا . والدكتور ح سام الدين عفانة في 2فقط –بين المشتركين-لش 
مسرة. والشيخ عبد الله الجبرين، منترنتالافتوى له على  ، مشترطا عتبر ا إي اها نوع ا من الس 
تها أن تكو   م خادعة.  ن معلومة ليس فيها غرر، أو رب ا، أو رشوة، أو قمار، أولصح 

                                                            
 . https://www.youtube.com/watch?v=eFxpYS_6U78ينظر:  1
 .8ة عمر الأشقر، المرجع السّابق، صأسامينضر:  2

 أدلّتهمالمبحث الأوّل: المُجيزون و 

https://www.youtube.com/watch?v=eFxpYS_6U78
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لعة لميزة فيها من  والشيخ سلمان العودة حيث اعتبر مناط الحكم هو الر غبة في الس 
. لمشتري صح ت المعاملةلر غبة من اعدمها، فإذا وجدت ا ن لم تتوف ر لم تصح   ، وا 

والدكتور ، حو كذلك: الدكتور أمين البطوش، والدكتور وهبة الزحيليومم ن نحا هذا الن  
اد، والشيخ محمد العمراني، والشيخ عبد الر حمان الهرفي دلان، والشيخ أحمد الحد  ، صالح الس 

لي، والشيخ أحمد بن محمد الخليلي، والشيخ لكلثم، والشيخ متولي مرسي متو والشيخ إبراهيم ا
 .سعد البريك

، يجد أن  قائليها إم ا والمدق ق فيها –القائلة بجواز المعاملة  –لكن  المتتب ع لهذه الفتاوى 
زها في  ، ثم  تراجعوا عن –مثلما هو مذكور سابقا  –ذلك وفق شروط بادئ الأمر و أن هم جو 

ة بشركة كويست نت فتاء، كما هو الحال في فتوى دار الإذلك ، وفتوى المصرية الخاص 
ة بشركة بزناسالمجمع الفقهي الإسلا ، بعد اكتشافهم لتحايل تلك مي بالسودان الخاص 

ه ف هم من . أو أن  فصر حوا في فتاوى لاحقة بحرمتها ،ركات على الشروط المقي دة للجوازالش  
زوها ثل ما ف هم من كلام عبد الله بن ناصر ، م، مع أن هم لم ي صر حوا بذلككلامهم أن هم جو 

يقل بذلك مطلق ا ، لكن ه صر ح بأن ه لم واجهة شركة بزناس أن ه ي جيز ذلك، وكتبوا على سلميال
ركة ، ه أفتى بالجواز مطلقا دون تقييدأن   بل قي ده بشروط، وهم فهموا منه وعندما لم تلتزم الش 

، فقام بإعلان حرمة ، فلم يفعلوا ذلكجهةمن على الوا، أمرهم بنزع اسمه وفتواه بالشروط
ا عليهم. أو أن ه دارت نقاشات طويل بكي رد  ة مع أهل الاختصاص في هذا الت سويق الش 

ال ذي ، الأمر لاء القائلين بالجواز في البداية، ساهمت في وضوح المعاملة أكثر لهؤ المجال
ه لهسالوس في جو ، كما ذكر الدكتور الجعلهم يتراجعوا عن فتاواهم ، فبي ن ابه عن سؤال و ج 

 .ج بعدها المجمع بالإفتاء بالحرمة، ليخر م داولات في مجمع الفقه الإسلاميما كان من 
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 المطلب الثاني: أدلّة المُجيزين.

ه على جملة من الأدل ة هي:  وقد استند أصحاب هذا التوج 

 الإباحة. معاملات: الأصل في الالفرع الأوّل
ارع بالطلب لئلا  ي حدث إذا كان الأصل في ا لعبادات الحظر حت ى يرد نص  من الش 

ين ما ليس منه؛ لقوله  ، 1«من أحدث في أمرنا هذا ما ليس منه فهو رد» :الن اس في الد 
، فإن  الأصل في المعاملات من عقود وشروط 2«خذو عن ي مناسككم»أيضا:  وقوله 

لالة صريح الثبوت، ويبقى ما عدا إلا  ما منع بنص  ص الإباحة، فلا يمنع منها شيء ريح الد 
ڱ  ڱ  ں  ں  ڻ  ڻ  ڻ  ڻ   ۀ  ۀ  ہ  چ:لقوله، 3ذلك على أصل الإباحة

ٹ  ٹ  ٹ  ڤ  چ:ه أيضال، وقو 59يونس:چھ    ے  ے   ۓ   ھہ  ہ  ہ  ھ  ھ

 .275البقرة:چڤ

بكي ي عتبر من المعاملات الح ا لم ، مديثة فيبقى على أصله وهو الإباحةوالت سويق الش 
 يرد نص  يحكم بحرمته.

  .4: السّمسرةالفرع الثاني

بكي  ركة بمثابة الوساطة بين ا يعتبرإن  ما يقوم به الز بون في عملي ة الت سويق الش  لش 
مسرة ا ومن ينضم  إليها عن طريقه، وهذا يدخل في باب الس  ، وهي كما يقول الفقهاء جميع 

ا إذا لم تقم على غش ٍّ أو تدليسٍّ  مسار من أو ظلمٍّ أو خ جائزة شرع  يانةٍّ، ويكون ما يأخذه الس 
ركة حلال لا شبهة فيه. لالة والت رويج لمنتجات الش   عمولة مقابل الد 

                                                            
لم في . ومس652، ص2، ج2697/5البخاري في صحيحه، كتاب الصُلح، باب إذا اصطلحوا على صُلح جورٍ فالصُلح مردود، ح.ر رواه 1

 .215، ص2، ج1718/17صحيحه، كتاب الأقضية، باب نقض الأحكام الباطلة وردّ محدثات الأمور، ح.ر

 .652، ص1، ج1297/310مسلم في صحيحه، كتاب الحج، باب استحباب رمي جمرة العقبة يوم النحر، ح.ر رواه 2

م، 2007هـ/1427الأردن،  –مي، دار النفائس للنشر والتوزيع، عملن ينظر: د.محمد عثمان شبير، المعاملات المالية المعاصرة في الفقه الإسلا 3

 .19،18، ص6ط

السمسرة: بسكون الميم مصدر سمسر، وهي: حرفة يكون محترفها الواسطة بين البائع والمشتري، ومنه السمسار وهو: الوسيط بين البائع  4

 .250والمشتري. معجم لغة الفقهاء، ص
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جاء في المدونة: "قلت أرأيت هل يجوز أجر السمسار في قول مالك؟ قال: نعم، سألت 
كل  مائة يشتري له  مالكا عن البز از يدفع إليه الر جل المال يشتري له به بز ا، ويجعل له في

 . 1بها بز ا ثلاثة دنانير، فقال: لا بأس بذلك"

مسرة: "ولم ير ابن سيرين وعطاء  وقال الإمام البخاري في صحيحه باب أجر الس 
مسار بأسا، وقال ابن عب اس: لا بأس أن يقول: بع هذا الث وب فما  براهيم والحسن بأجر الس  وا 

يرين: إذا قال: بعه بكذا فما كان من ربح فهو لك، أو زاد على كذا وكذا فهو لك، وقال ابن س
 . 3"2«المسلمون عند شروطهم: »وبينك فلا بأس به، وقال الن بي   بيني

وقال ابن قدامة: "ويجوز أن يستأجر سمسارا يشتري له ثيابا، ورخ ص فيه ابن سيرين 
شتري له فيها، وعطاء والنخعي ... ويجوز على مدة معلومة مثل أن يستأجره عشرة أيام ي

لأن المدة معلومة والعمل معلوم ... فإن عَيَّنَ العملَ دون الزمان فجعل له من كل ألف درهم 
. وبه قال الشافعي، لأنه  ن استأجره ليبيع له ثيابا بعينها صح  شيئا  معلوما صح  أيضا ... وا 

 .4"عمل مباح تجوز النيابة فيه وهو معلوم فجاز الاستئجار عليه كشراء الثياب

وسئلت اللجنة الدائمة عن صاحب مكتب تجاري يعمل وسيطا  لبعض الشركات في 
تسويق منتجاتها، حيث ترسل له عينة يقوم بعرضها على التجار في الأسواق، وبيعها لهم 

 بسعر الشركة مقابل عمولة يتم الاتفاق عليها مع الشركة. فهل يحقه في ذلك إثم؟

 5جاز له أخذ تلك العمولة، ولا إثم عليه " فأجابت:" إذا كان الواقع كما ذكر

 

 
                                                            

هـ، رواية الإمام 179هـ، المدوّنة الكُبرى لإمام دار الهجرة مالك بن أنس الأصبحي ت 191بن القاسم العتُقيّ ت  ينظر: الإمام عبد الرّحمن 1

جمهورية مصر العربية، -هـ، تحقيق وتخريج: عامر الجزّار وعبد الله المنشاوي، دار الحديث، القاهرة240سحنون بن سعيد التنّوخي ت 

 . 467، ص4م، د.ط، ج2005هـ/1426

، 3، ج1352/17، باب ما ذكر عن رسول الله صلى الله عليه وسلم في الصلح، ح.ررواه الترمذي في سننه، أبواب الأحكام عن رسول الله  2

 .27ص

-هـ، صحيح البخاري، دار الفكر للطباعة والنشّر والتوّزيع، بيروت256ينظر: أبوعبدالله محمد بن إسماعيل بن إبراهيم بن بردزبة البخاريّ ت 3

 . 537، ص2، ج1م، ط2003هـ/1424لبنان، 

هـ، المغني شرح مختصر الخرقي، تحقيق: 620موفق الديّن أبي محمد عبد الله بن أحمد بن محمد بن قدامة المقدسي الدمشقي الحنبلي ت ينظر:  4

المملكة العربية السعودية،  –لتوّزيع، الرياض د.عبد الله بن عبد المحسن التركي ود.عبد الفتاح محمد الحلو، دار عالم الكتب للطباعة والنشّر وا

 .42، ص8، ج3م، ط1997هـ/1417

 /https://islamqa.info( نقلا عن موقع: 13/125ينظر: فتاوى اللجنة الدائمة) 5

https://islamqa.info/
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 .1: الجعالةالفرع الثالث

ق في عملية الت س بكي تدخل في باب الجعالةإن  العمولات ال تي يأخذها الم سو   ،ويق الش 
 .2وهي في اصطلاح الفقهاء: "التزام عوض معلوم على عمل معي ن أو مجهول عسر عمله"

لجائزة، ومن عجز ، فمن حق ق العمل استحق  الوعد بالجائزةلفقهاء المعاصرون اوي طلق عليه ا
ا كبير الم يستحق  شيئ ا  . أضاع فيه زمن ا طويلا  و  ، ولو بذل في ذلك جهد 

بكي يشبه عقد الوعد بالجائزة، فهو  فهذا العقد ال ذي تتعامل به شركات الت سويق الش 
ين في بيعة كما قال بعض يشتمل على عقدان: عقد بيع وعقد وعد بالجائزة، وليس بيعت

 العلماء، وليس بيعا وسلف ا كما قال البعض الآخر، بل هو بيع وجعل.

وعقد الجعالة م باح عند المالكية
ٹ  ٹ  ٹ  چ:لقوله  5والحنابلة 4والشافعية 3

، وشرع من قبلنا شرع لنا ما لم يرد 72يوسف:چڤ      ڤ  ڤ  ڤ   ڦ  ڦ   ڦ  ڦ  ڄ
ا من أصحاب رسول الله  ديث أبي سعيد الخدري ولح في شرعنا ما ي خالفه. أن  أ ناس 

فبينما هم كذلك إذ لدغ سي د أولئك القوم، فقالوا:  6أتو حيًّا من أحياء العرب فلم ي قروهم 
؟، فقالوا: لم ت قرونا فلا نفعل إلا  أن تجعلوا لنا جعلا ، فجعلوا لهم قطيع شاء،  هل فيكم من راقٍّ

، فقالوا: لا نأخذها رآن ويجمع ب زاقه ويتفل فبرئ الر جل فأتوهم بالشاءفجعل رجل يقرأ بأم  الق
عن ذلك فضحك وقال: "ما أدراك أن ها رقية،  فسألوا الر سول  حت ى نسأل رسول الله 

 .7خذوها واضربوا لي معكم بسهم"

                                                            
جرة، جمع أجعال ... التزام عوض معلوم على عمل معين الجعالة: بكسر الجيم، والجعل )بضم الجيم( ما يجعل على العمل، وهي أعم من الا 1

 .164حصاني فله كذا. معجم لغة الفقهاء ص يالنظر عن فاعله، كقوله: من رد علبقطع 

، تحقيق: الشيخ علي مغني المحتاج إلى معرفة معاني ألفاظ المنهاج، هـ977 تشمس الدين، محمد بن أحمد الخطيب الشربيني الشافعي ينظر:  2

 .429، ص2م، لا.ط، ج2000هـ/1421لبنان،  -معوض والشيخ عادل محمد عبد الموجود، دار الكتب العلمية، بيروت  محمد

صد، ينظر: أبو الوليد محمد بن أحمد بن محمد بن أحمد ابن رشد القرطبي الأندلسي الشهير بـ "ابن رشد الحفيد"، بداية المجتهد ونهاية المقت 3

ندي، دار الحديث، القاهرة تحقيق: فريد عبد العزيز ال  .233، ص2م، لا.ط، ج2004هـ/150جمهورية مصر العربية،  –جِّ
 .433، ص2، المرجع السّابق، جشمس الدين، محمد بن أحمد الخطيب الشربيني الشافعيينظر:  4

 .657، ص5السّابق، ج ، المرجعموفق الديّن أبي محمد عبد الله بن أحمد بن محمد بن قدامة المقدسي الدمشقي الحنبليينظر:  5
 أي لم يضُيفّوهم. 6

قى بفاتحة الكتاب، ح ر  رواه 7 . ومسلم في صحيحه، كتاب السّلام، باب 25، ص4، ج5736/33البخاري في صحيحه، كتاب الطب، باب الرُّ

 .461، ص2، ج2201/65جواز أخذ الأجرة على الرّقية بالقرآن والأذكار، ح ر 
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ولأن  الحاجة قد تدعوا إليها لرد  مال ضائع، أو عمل لا يقدر الإنسان على عمله 
ه، ولا يجد م تطو عا به، ولا تصح  الإجارة فيه لجهالته فجازت، واحتمل ما في بعض بنفس

رها من الغرر لمسيس الحاجة إليها  .1صو 

 .2: الوكالةالفرع الرابع

بكي يدخل في باب الوكالةذهب القائلون بجواز هذه المعاملة إلى أن  الت س ، ويق الش 
نة والإجماع والوكالة جائزة  :بالكتاب والس 

ۋ    ۋ  ۅ  ۅ  ۉ  چ :حكاية عن أهل الكهفقولهأم ا الكتاب ف

؛ وهذه وكالة في 19،18الكهف:چۉ  ې  ې  ې   ې  ى  ى  ئا
نة ف الشراء.  يشتري  دينارا   بيالن   أعطاه»: قال  -البارقيَّ  يعني- ع روةَ حديث وأم ا الس 

، اةٍّ بش فأتاه بدينار، إحداهما فباع شاتَين، فاشترى  شاة ، أو أ ضحية   به  بالبركةِ  له فدعا ودينارٍّ
د أجمعت الأم ة على وأم ا الإجماع، فق؛ 3«فيه لربح ت رَابا اشترى  لو فكان بيعِه، في

، ولأن  الحاجة داعية إليها، فإن  الشخص قد يعجز عن قيامه جواز الوكالة
 .4بمصالحه كل ها، فكانت جائزة لأن ها نوع من أنواع الت عاون على البر  والت قوى 

دقات  ؛ لأن  الن بي 5بغير أجرالوكالة تكون بأجر و و  كان يبعث ع م اله لقبض الص 
دقات، فن ؤد ي إليك ما  ويجعل لهم ع مولة، ولهذا قال له أبناء عم ه: "لو بعثتنا على هذه الص 
ي ؤد ي الن اس، ون صيب ما ي صيبه الن اس" أي الع مولة، ولأن  الوكالة عقد جائز لا يجب على 

القيام بها، فيجوز أخذ الأجرة فيها، بخلاف الشهادة فإن ها فرض يجب على الشاهد  الوكيل
ن كان ت بأجر أي بج عل أداؤها. فإن كانت الوكالة بغير أجرة فهي معروف من الوكيل، وا 

                                                            
المملكة العربية السعودية،  –حم، القمار حقيقته وأحكامه، دار كنوز إشبيليا للنشّر والتوّزيع، الرياض ينظر: د.سليمان بن أحمد المل 1

 .486،485، ص1م، ط2008هـ/1429

الوكالة: بفتح الواو وكسرها، الاسم من وكل فلانا، فوض إليه أمرا من الامور. اسم مصدر بمعنى التوكيل: الحفظ. تفويض شخص أمره إلى  2
  509، صامه في التصرف. معجم لغة الفقهاءإقامته مقآخر، و

ب يخالِّفُ، ح.ره أبو داود في سننه، كتاب البيوعروا 3  .266، ص5، ج3384، باب في المُضارِّ
 .747، ص4، ج3م، ط2001هـ/1433سوريا،  ،دار الفكر، دمشقينظر: أ.د. وهبة الزحيلي، موسوعة الفقه الإسلامي والقضايا المعاصرة،  4

. 332، ص4هـ، لا.ط، ج1405ر: أبو زكريا محي الدين يحي بن شرف النووي، روضة الطالبين وعمدة المفتين، المكتب الإسلامي، لا.م، ينظ 5

هـ، المغني شرح مختصر الخرقي، دار الفكر، 620وموفق الديّن أبي محمد عبد الله بن أحمد بن محمد بن قدامة المقدسي الدمشقي الحنبلي ت 

 .21، ص5، ج1هـ، ط145، لبنان –بيروت 
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كم الإ كمها ح  جارات، فيستحق  الوكيل الج عل بتسليم ما وكل فيه إلى الموكل إن كان مم ا فح 
ن كان وكل في بيع أو شراء ي مكن تسليمه كث وب ي خيطه، فمتى سلمه مخيطا، فله الأجر. وا 

ن لم يقبض الثمن في البيع  .1أو حج استحق  الأجر، إذا عمله، وا 

ركات القائمة به، نجد أن ما  بكي، وما تمارسه الش  وعند الت دقيق في عملية الت سويق الش 
ركة بالبعد إتمام عملية بيع ذ كر ينطبق عليها، حيث أن ه و  إبرام عقد منتج وشرائه تقوم الش 

ر وكالة لتوزيع المنتجات،  ا شفهي ا بذلكأو ت فو ض الش  ق تفويض  ، يحصل بموجبه على كة الم سو 
 .2عمولات مقابل ما يبذله من جهد

 .3: الإجارةالفرع الخامس

ق  بكي( فالعميل )الم سو  بعمل فهو يقوم  ،ي عتبر بمثابة الأجير في شركات الت سويق الش 
ركات متمث ل في الت سويق لمنتجاته عمولات جلب زبائن جدد لها، مقابل ا و لصالح هذه الش 

 بمثابة أجر على هذا العمل.

لية مشروعة والإجارة  سماعيل بن ع  بات فاق جميع الفقهاء ما عدا أبا بكر الأصم وا 
الإجارة بيع منفعة،  وابن كيسان فإن هم لم ي جيزوها؛ لأن   والنهرواني والحسن ابصري والقاشاني

والمنافع حال انعقاد العقد معدومة القبض، ثم  ت ستوفى شيئا فشيئا مع الزمن، والمعدوم لا 
بأن  4يحتمل البيع، ولا يجوز إضافة البيع إلى شيء في المستقبل. ورد  عليهم ابن رشد

رع  ن كانت معدومة في حال العقد، فهي م ستوفاة في الغالب. والش  إن ما لحظ من المنافع، وا 
واء  .5هذه المنافع ما يستوفى في الغالب، أو يكون استيفاؤه وعدم استيفائه على الس 

                                                            
 .746،745ينظر: أ.د. وهبة الزحيلي، المرجع السّابق، ص 1

 .257ينظر: د.رياض فرج بن مبروك بن عبدات، المرجع السّابق، ص 2

لى الإجارة: بكسر الهمزة مصدر أجره يأجره أجرا وإجارة، فهو مأجور. وهي: تمليك المنافع بعوض، ومنه سمي الثواب أجرا لأن الله تعا 3

غة يعوض العبد على طاعته ويصبره على مصيبته ويقال: أجرت الأجير وآجرته بالقصر والمد: أعطيته أجرته وكذا أجره الله، إذا أثابه. معجم ل
 .42الفقهاء، ص

زعيم الفقهاء إليه المرجع  القاضي أبو الوليد محمد بن أحمد بن رشد القرطبي، الإمام العالم المُحققّ المُعترف له بصحّة النظّر وجودة التأليف، 4

هـ(؛ تفقهّ 455في حلّ المشكلات، مُتفننّا في العلوم بصيرًا بالأصول والفروع فاضلا دينّا إليه الرّحلة ولد سنة خمس وخمسون وأربعمائة للهجرة )
ن سراج وجماعة؛ وأجازه أبو العباس بابن رزق وعليه اعتماده، وسمع الجياني وأبا عبد الله بن فرج وابن أبي العافية الجوهري وأبا مروان ب

مد العذري، وعنه أحمد، والقاضي عياض، وأبو بكر بن محمد الإشبيلي، وأبو الوليد بن خيرة، وأبو بكر بن ميمون، وأبو الحسن بن النعمة، ومح
ل، والمُقدمّات لأوائل كتب المدوّنة، بن سعادة، وغيرهم. وأجاز ابن باشكوال؛ ألفّ البيان والتحصيل لما في المستخرجة من التوّجيه والتعّلي

واختصار الكتب المبسوطة من تأليف يحي بن إسحاق بن يحي بن يحي، وتهذيبه لكتب الطحاوي في مشكل الآثار وحجب المواريث، وفهرسة 
ومائة وألف ميلادي  هـ( الموافق لست وعشرين520وأجزاء كثيرة في فنون من العلم؛ توفيّ في ذي القعدة سنة عشرين وخمسمائة للهجرة )

 .(1/190شجرة النور الزكية في طبقات المالكية )م(.1126)
 .218، ص2، جينظر: أبو الوليد محمد بن أحمد بن محمد بن أحمد ابن رشد القرطبي الأندلسي الشهير بـ "ابن رشد الحفيد"، المرجع السّابق 5
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نة والإجماع:   وقد استدل  من قال بجواز الإجارة بالقرآن والس 

ڇ  ڇ    ڇ  ڇ  ڍ     چڃ  ڃ  ڃ  ڃ  چ  چ   چچ :قوله أم ا القرآن ف

نة ف .77الكهف:چڍ ثَلاثَةٌ أَنَا » قال: عن الن بي  حديث أبي هريرة وأم ا الس 
مْ يَوْمَ الْقِيَامَةِ:  لٌ أعَْطَى بِي ث مَّ غَدَرْ خَصْم ه  رًّا فَأَكَلَ ثَمَنَه   ، وَرَج لٌ رَج  لٌ اسْتَأْجَرَ بَاعَ ح  ، وَرَج 

ابة على أم ا الإجماع فقد أجمعت الأمة في زمن الصحو .1«لَمْ ي عْطِهِ أَجْرَه  ى مِنْه  وَ أجِير ا فَاسْتَوْفَ 
جواز الإيجار قبل وجود الأصم وابن علية وغيرهما، لحاجة الن اس إلى المنافع كالحاجة إلى 

جارة على الأعيان المحسوسة، فلم ا جاز عقد البيع على الأعيان، وجب أن يجوز عقد الإ
 .2المنافع

 .: القياسالفرع السادس

ركاتمم ا استند عليه الم   ن  ما ت عطيه من عمولات مقابل ، أجيزين للت عامل مع هذه الش 
بائن لها والت سويق لمنتجاتها عن طريق إقناع غير  راء منهاانضمام الز  ، هم بالانخراط فيها والش 

؛ فهو سبحانه وتعالى ي ؤتي الن اس أجورهم على الن اس على أعمالهم عالىتشبيه بجزاء الله 
، فقد جاء م، خير ا كان أم شرًّامن سلك طريقهفعالهم ال تي ي باشرونها بأنفسهم، وعلى أفعال أ

مَنْ سن  في الإسلام سن ة حسنة فله أجرها » قال: أن  الن بي   جرير بن عبد اللهعن 
، ومن سن  في الإسلام سن ة ه، من غير أن ي نقص من أجورهم شيءوأجر من عمل بها بعد

ارهم ، من غير أن ينقص من أوز وزر من عمل بها من بعده ها وزر  ، كان عليهسي ئة
 .3«شيء

 .5المكافأةأو  4الهبة: السابع

قون، هي من  واعتبر أصحاب هذا الر أي كذلك، أن  هذه العمولات ال تي يأخذها الم سو 
الت عريف بها، لأن ه لونه من جهد في تسويق المنتجات و نظير ما يبذأو المكافأة قبيل الهبة 

جهده دون أن  فرغته ويستليس من العدل في شيء أن يقوم الإنسان بعمل يقضي فيه وق
                                                            

 .536، ص2، ج2270/10الأجير، ح.ر ه البخاري في صحيحه، كتاب الإجارة، باب إثم من منع أجرروا 1

 .524ينظر: أ.د. وهبة الزحيلي، المرجع السّابق، ص 2
 .493، ص1، ج1017/29أخرجه مسلم في صحيحه، كتاب الزّكاة، باب الحثّ على الصّدقة ولو بشقّ تمرة، ح.ر 3

 .492الهبة: بكسر الهاء وفتح الباء مص وهب، التمليك بلا عوض. معجم لغة الفقهاء، ص 4

 .157على معروف. معجم لغة الفقهاء، ص المكافأة: العطية 5
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ركات القائمة على على ذلكتعويضا يأخذ  ، متمث لا في تلك العمولات ال تي تمنحها هاته الش 
بكي.  عملية الت سويق الش 
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، ذهب البعض اء إلى القول بجواز هذه المعاملةمثلما ذهب بعض العلماء ودور الإفت

رعية تكفي بمنعهال إلى القو  –وهم الغالبية –الآخر  ، لاحتوائها على جملة من المخالفات الش 
. وفيما يلي أسماء لبعض احدة منها للحكم عليها بالت حريم، فكيف بها إذا كانت م جتمعةالو 

ة بالأدل ة المعتمد ، مشفوعم حر مة لهذا الن وع من الت عاملهؤلاء العلماء والمجامع الفقهية ال
 .عليها في ذلك

 ن بالحرمة.ل: القائلووّ المطلب الأ 

بكي، وقد صدرت بذلك فتاوى ذهب أكثر الم عاصرين إ لى القول بحرمة الت سويق الش 
، أو من طرف هيئات شرعية ومجامع فقهية تضمُّ خيرة عديدة، سواء  من قبل علماء منفردين

رعي والاقتصادي علماء الأم ة وخبرائها  ، وغيرهما.في المجالين الش 

يني ة والأوقاف الجزائرية في  سلكت هذا المسلك: ال تي ومن الهيئات ؤون الد  وزارة الش 
ائمة للبحوث العلمية والإو  ،1فتواها المنشورة على موقعها في شبكة الانترنت فتاء الل جنة الد 

بجواز  ال ذي أفتى في البداية –،  ومجمع الفقه الإسلامي بالسودان بالمملكة العربية السعودية
ركاتذلك شروطالمعاملة واضعا ل بهذه الشروط أعاد دراسة  ، فلم ا تبي ن له عدم انضباط الش 

ي ذلك شأن دار الإفتاء ، شأنه فوبعد مناقشات واستشارات أفتى بعدم جوازها ،الموضوع
ادس المنعقد بتاريخ -المصرية  ريعة الس  ، م2004ـ الموافق لـ ه1425، ومؤتمر كل ية الش 

الأهلية بالعاصمة ، بجامعة الزرقاء من منظور إسلامييا مالية معاصرة تحت عنوان قضا
راسات المنهجية و الأبحاث العلميةالأردنية عم ان . ولجنة 2، ولجنة الفتوى بمركز الألباني للد 
نة المحم دية بمصر )فتوى بتوقيع الدكتور علي السالوس(الفتوى بجماع ، ودار ة أنصار الس 

                                                            
1 -52/1148-35-15-08-04-2010-13/64-17-13-24-03-07/2015-16-13-24-03-http://www.marw.dz/index.php/2015

36.html-48-09-27-03-2014  

عية ينظر: أحمد سمير قرني، حكم التسّويق بعمولة هرمية، دراسة فقهية قانونية مقارنة، مجلةّ الحق الصادرة عن لجنة البحوث والدرّاسات بجم 2

 .17،18م، ص2011هـ/1432 ، ربيع الأوّل16الحقوقييّن، الشارقة، الإمارات العربية المتحّدة، ع

 المبحث الثاني: المانعون وأدلّتهم

http://www.marw.dz/index.php/2015-03-24-13-16-07/2015-03-24-13-17-13/64-2010-04-08-15-35-52/1148-2014-03-27-09-48-36.html
http://www.marw.dz/index.php/2015-03-24-13-16-07/2015-03-24-13-17-13/64-2010-04-08-15-35-52/1148-2014-03-27-09-48-36.html
http://www.marw.dz/index.php/2015-03-24-13-16-07/2015-03-24-13-17-13/64-2010-04-08-15-35-52/1148-2014-03-27-09-48-36.html
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يني بمدينة حلبالإفتاء والت د ورية ريس الد  بكة الإسلامي ة القطرية، ومركز الفالس  ، توى بالش 
 .1ولجنة الإفتاء بموقع إسلام أون لاين

الأستاذ  -، والدكتور حسين شحاته  لدكتور علي محي الدين القره داغيوهو قول: ا
رعيةبجامعة الأزهر والخبير الاستشار  في فتواه المنشورة على  -ي في المعاملات المالية الش 

بكة سف، والدكتور محمد بن العنكبوتي ة في موقع إسلام أون لاين، والدكتور عبد الحي يو  الش 
د عكام مفتي محافظة حلب ، والدكتور محمو صالح المنجد، والدكتور رفيق يونس المصري 
هلي ورية، والدكتور أحمد بن موسى الس  الأستاذ  -، والدكتور سامي بن إبراهيم السويلم الس 

سة  ، والفقيهن سعود بالسعودية، باحث في الاقتصاد الإسلاميمعة الملك فهد ببجا في مؤس 
ر القول في المسألة -الر اجحي  ل من حر  ، والدكتور أحمد الكردي، والدكتور علاء وهو أو 
د ، والدكتور محمبيلي، والدكتور عبد الله الركبان، والدكتور يوسف بن عبد الله الشالز عتري 

ذ يابي، ، والدكتور بندر الوالدكتور حسين الشهراني ،قبلالعصيمي، والدكتور عمر الم
ة، ، والدكتور عبد المحسن جودوالدكتور عبد المحسن العبيكان، والدكتور عبد المحسن الزامل

فك  الله  –والدكتور عبد الرحمان الأطرم، والدكتور سعد الخثلان، والدكتور صفوت حجازي 
، أبو مليح، والدكتور رجب الدكتور عبد الله سمك، والدكتور رياض محمد المسيمري، و -أسره 

، ، والدكتور علي بن سعيد الغامديوالدكتور خالد المشيقح، والدكتور عبد الحي الغرماوي 
ر، والشيخ يحي بن موسى والدكتور راجح الكردي، والشيخ إبراهيم أحمد الشيخ الضري

 سن الحلبي.، والشيخ علي حوالشيخ عبد العزيز بن صالح الهده، الزهراني

 المطلب الثاني: أدلّة المانعين.
 :أهم هاعلى جملة من الأدل ة  بالمنعاعتمد القائلون 

 : أكل أموال النّاس بالباطل.الفرع الأوّل
على أكلٍّ لأموال  ، يتبي ن له أن ها اشتملتم ل في طبيعة هذه المعاملة بدق ةإن  المتأ
ٹ  ڤ     ڤ  ڤ  ڤ  چ:وله ، وهو منهيٌّ عنه شرعا بدليل قالن اس بالباطل

 . 29الن ساء:چڦ  ڦ  ڦ  ڦ  ڄ   ڄ  ڄ  ڄ  ڃ  ڃ

                                                            
 .14ينظر: خالد بن محمود بن عبد العزيز الجهني، التسّويق الشّبكي )الهرمي( من وجهة نظر إسلامية، ص 1
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الأصل في الأموال أن هذه الآية فيها إرشاد إلى أن  " رحمه الله: 1قال الإمام النووي 
والباطل ، صر ف في المال بالباطل حرام، وعليه فقد أجمعت الأم ة على أن  الت  تكون معصومة

رقة جامع لكل  ما لا يحل   اسم با، والغصب، والس  رع، كأكل الر  ، وكل  م حر م ، والخيانةفي الش 
رع به"  .2ورد الش 

رقة هي الوارد في الآية الكريمة قائموالن   ، سواء كان الأكل مباشرة كالغصب والس 
ما هو في شركات الت سويق ، أم بوسيلة ت ؤد ي إلى نفس النتيجة والمآل المحظور مثلوالخيانة
بكي ن اختلفت الوسائل.، فالعالش   برة إذن بالمقاصد والمآلات وا 

بكي أكل أموال ا لن اس فشركتي أوبيس وكويست نت وغيرهما من شركات الت سويق الش 
بب في ذلك هو عدم قابلي ةبالباطل فيها ظاهرٌ وجليٌّ  استمرار الن ظام الهرمي فيها، فهو  ، والس 

مم ا ي ؤد ي بعدد  –أشرنا إلى ذلك سابق ا كما  –، لأن ه ينموا بشكل أسي ٍّ متوق ف لا محالة
ركة إلى الت ضاعف باستمرار حيث يصل في الشهر الثان ي والثلاثين إلى المنخرطين في الش 

يتوق ف قبل نهاية ، مم ا يجعل الهرم هذا يفوق حت ى عدد سكان المعمورة، و مليار منخرط 8.6
نة الثالثة لتمك ن من د دفعوا اشتراكاتهم دون ا، عندها يكون أعضاء الط بقات الأخيرة قالس 

ذين ، وهذا ينجم عنه ربح من في الط بقات العليا على حساب هؤلاء، ال  الاستفادة من العمولات
 .3، وهذا هو عين أكل أموال الن اس بالباطلي مث لون الأكثرية في الهرم

ق المشتركين ون هي من أموال وبحساب بسيط نرى أن  كل  العمولات ال تي يأخذها الم سو 
ركة من أموال المنخرطين لتأنفسهم، وهي ت مث ل ث لثيها ر ضخامة ما تأخذه الش  دفع ، فلنتصو 

قين  .منه في نفس الوقت للم سو 
                                                            

يحي بن شرف بن مري بن حسن الحزامي النووي الحافظ الفقيه الشافعي النبيل، ولد بنوى في العشر الأوسط من المُحرّم سنة إحدى وثلاثين  1

جرة ونشأ بها، وفيها حفظ القرآن، قدم دمشق في سنة تسع وأربعين وقرأ التنبيه في أربعة أشهر ونصف وحفظ ربع المُهذبّ في بقية وستمائة لله
ذ العلم السّنة، لزم الكمال إسحاق بن أحمد المغربي وأعاد عنه للجماعة، وكان يقرأ في اليوم اثني عشر درسًا على المشايخ شرحًا وتصحيحًا، وأخ

اعة من الشيخ وبورك له في وقته، سمع الحديث من جماعة منهم: الرّضى ابن برهان، والشيخ شمس الديّن ابن أبي عميرة، والشيخ عماد عن جم
 علاء الديّنالديّن ابن الحرستاني، وغيرهم كثير؛ وروى عنه جماعة من أئمة الفقهاء والحُفاّظ منهم: القاضي صدر الديّن الداّراني، وشيخنا الإمام 

ب ابن العطّار، وشيخنا الحافظ أبو الحجّاج المزّي، وخلق سواهم كثير وجمّ غفير؛ من تصنيفاته: كتاب الروضة، والمجموع، وشرح مسلم، وكتا
توفيّ  عة؛التقريب والتيسير، وكتاب التبيان في حملة القرآن، وكتاب الرياض، وكتاب الأذكار، وكتاب الأربعين، وغير ذلك من الكتب الكثيرة الناّف

 (.1/827،826رحمه الله ليلة الأربعاء الرابع والعشرين من رجب سنة ستّ وسبعين وستمائة للهجرة. طبقات الشافعية )
 .145، ص9ج م، لا.ط.2003هـ/1423دار عالم الكتاب، لا.م، ينظر: الإمام النووي، المجموع، 2

، تاريخ التصفحّ www.islamtoday.netالتسّويق الشّبكي، موقع إسلام اليوم، ينظر: سامي بن إبراهيم السويلم، حكم التعّامل مع كويست نت و 3

10/04/2016. 

http://www.islamtoday.net/
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بكي أرباح طائلة من دون ضمان، ف ريعة وفي الت سويق الش  أين ضوابط الربح في الش 
فحر مت ، ن اجمة في حال حدوثهاال تي أباحت للإنسان الر بح بشرط تحمل الخسارة ال ميةالإسلا

با لما فيه من ربح مضمون، ونهت عن ربح ما لم يضمن  أن ه: الن بي لما جاء عن  الر 
رم "الغ  ية في ذلك أن  "الخراج بالضمان" و، والقواعد الفقه1«نهى عن ربح ما لم يضمن»

وحده ليس لأحد القدرة على فالر بح أمر غيبي بيد الله سبحانه وتعالى ، بالغ نم" و" الغ نم بالغ رم"
م من كل  ذلك فيه دلالة على أن  الربح المشروع يجب أالجزم بحصوله،  ن يكون مقابل ما ي قدَّ

ل عليها.ضمان ق ضمان ا لتلك الأموال الطائلة ال تي يتحص  م الم سو   ، فماذا ي قد 

، ال لا يملكهنسان أخذ مال لم ي بحه الشارع له، أو يستبيح ثمرة مكما أن ه لا يجوز للإ
من الأسباب المشروعة للتمل ك؛  ، فالمال المباح شرعا ما جاءأو يأخذ أجرة عمل لم يعمله

ل بذلك أجر ا، فتنا –ومجال الأعمال واسع في حياة الن اس  –كأن تبذل جهدا فكري ا أو بدني ا 
ة واستثمار اء عن تجار ، أو نحو ذلك. وثمرة المال ما جأو تستحق  ميراث ا، أو تأتيك هدي ة  

، أو غيرها. لمال تملكه، إم ا أن ك عملت فيه بنفسك، أو أعطيته مضاربة لغيرك، أو إجارة
افهذه كل ها أسباب للمال الحلال ما دام ال  ، وليس فيه ظ لم ولا استغلال ولا احتيال.عمل م باح 

بكي من عمولات لمن جلبوا زبائن بأنفسهم ي عت مه شركات الت سويق الش  بر من وما ت قد 
بهة فيه ابتداء  المال ال ك ال تي تم  الت فصيل فيها ، لولا عقبة رسوم الاشتراحلال ال ذي لا ش 
هم لا يحلُّ لهم أخذ عمولات عليه، لأن ه جهد ، ولكن ما جلبه غيرهم مم ن دخل في شبكتسابقا
ا لهم، وهذا الغير ليس أجير  غيرهم ا مملوك  . لكن  !هده؟، فبأي حق  يأخذون جا عندهم، ولا عبد 

ز على كثير ا على هذه العمولات الن اتج ركات ت رك  ة عن جهد لم يبذله الملاحظ أن  هذه الش 
الكبير، لكسب السريع و البر اقة باوعودهم ، و ليه دعايتهم الت رويجية، ويبنون عالإنسان بنفسه
ر من قيود العمل ورتابته، وسطوة، في من ون الن اس لا عناءدون جهد و  رب  المال  بالت حر 

، وما ن هذه الوعود م ناف لسنن العمارة، ومضمو ورقابته، ونحو ذلك من الأماني المعسولة
ولولا هذا  ،قام عليه شأن الاقتصاد من بذل الجهد والسعي الد ؤوب لتحقيق الكسب الط يب

 ، ولا نعم الن اس بميراث هذه الحضارة.الكدح ما عمرت الحياة
                                                            

 .295، ص7، ج4629رواه النسّائيّ في سننه، باب سلف وبيع، وهو أن يبيع السّلعة على أن يسُلفه سلفا، الحديث رقم  1
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نه لغيره يستثمره الله مالا  بسعيه أو بميراث ورثهتاه ولا مجال للمقارنة بين من آ ، ثم  مك 
؛ أم ا ما ذا توظيف للمال في وجهه المشروع، فهرة أو صناعة أو إيجار أو نحو ذلكفي تجا

ركات من أحلام فهو عوائد وفيرة يجنيه ا، بلا جهد يبذله، ولا ترسمه تلك الش  ا الإنسان سريع 
 .1قواعد والأصول، فهو أمر مناف للمال يستثمره

 .2والميسر : القمارالفرع الثاني

قينمن قبل العملاء  بالغ المدفوعةإن  الم بكي نظير ( لشركات الت  )الم سو  سويق الش 
يكون فيها  فكل  معاملة ،والميسر ، لا تختلف في تكييفها الشرعي عن القمارالانخراط فيها

ويدخل في ذلك الت سويق  ربح لطرف على حساب طرف آخر هي من الميسر الم حر م،
ركات ومن هم متواجدون في قم ة  بكي، لما فيه من ربح لفئة قليلة متمث لة في أصحاب الش  الش 

 الهرم، على حساب الفئة الأكبر والشريحة الأوسع المتمث لة في باقي المنخرطين.

ل به ، وأكل المامن الم حر مات المقطوع بح رمتها في شريعة الإسلام والميسر والقمار
ريعة فهو معدود منها، وهو رجس من  ذا ع د ت الم حر مات الظ اهرة في الش  أكل له بالباطل، وا 

لاة وذكر  تزيين الشيطان، وقرين للخمر في القرآن، وم وقع للبغضاء والع دوان، وصادٌّ  عن الص 
ليم من سائر الأم م على الر حمن؛ لذلك أجمع أهل العلم على تحريمه، وات فق ذوو العقل الس 

 .3عظيم ق بحه وقليل نفعه

ٱ  ٻ  ٻ   چ:أدل ة شرعية كثيرة منها قوله  والميسر وقد جاء في حرمة القمار

ٻ  ٻ       پ  پ  پ  پ   ڀ  ڀ  ڀ  ڀ  ٺ  ٺ  ٺ  ٿ    ٿ  ٿ  

ڤ  ڤ  ڦ   ڦ  ڦ  ڦڄ  ڄ  ڄ      ٿ  ٹ  ٹ  ٹ  ٹ  ڤ   ڤ

والقمار كل ه ميسر بإجماع  –سر ، فدلالة هذه الآية على حرمة المي91-90المائدة:چڄ
ريعة في حكم الميسر إلا  هذه  –أهل العلم  قطعية لا تحتمل الت أويل، ولو لم يرد في الش 

                                                            
 .31،32الفقهية، المرجع السّابق، ص ينظر: بحوث ندوة التميزّ 1
 معجم .الجانبين من والمال الخطر، على الملك تعليق...  شيئا المغلوب الغالب من يأخذ أن فيه يشترط لعب كل قامر، مص القاف بكسر: القمار 2

 .369الفقهاء ص لغة

 .132ينظر: د.سليمان بن أحمد الملحم، المرجع السّابق، ص 3
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لالة ليل إذا كان قطعي  الث بوت والد  لالة على الحكم، لأن  الد  ، ولم يتطر ق لكانت كافية في الد 
ا. ا للحكم قطع   إليه نسخ كان م فيد 

 :1ه الآيات كثيرة منهاالميسر من هذ  القمار و لى تحريم الاستدلال عووجوه 

أو لا: أن  الله تعالى قرنها بالخمر الم فسدة للعقل، والأنصاب والأزلام ال تي هي من أعمال 
ا أن يكون قرين ا لهذه الأ رك، فكفى بالفعل ق بح   شياء.الش 

لكل  ما استقذر من  ثاني ا: حكم الله تعالى عليها بأن ها رجس، والرجس في الل غة اسم
ا.عمل، لذلك بالغ الله   سبحانه وتعالى في ذم  هذه الأعمال وسم اها رجس 

، هي من عمل -والقمار ميسر  –ثالث ا: إن  الأعمال المذكورة في الآية ومنها الميسر 
الشيطان ال ي زي نها للإنسان، ودعاه إلى فعلها، وحمله على ذلك، ومعلوم أن  الشيطان لا 

 ير قط .  يأمر بخ

القمار من جملة الل هو ومن دعا إليه :"-رحمه الله –2قال الحافظ بن حجر العسقلاني
دعا إلى المعصية، فلذلك أمر بالت صدق؛ ليكف ر عنه تلك المعصية؛ لأن  من دعا إلى 

 .3المعصية وقع بدعائه إليها في معصية"

م منها قسم مبغوض مسخوط ثلاثة أقسا المغالبة :4-رحمه الله  –قال ابن قيم الجوزية 
 ،لله ورسوله موصل إلى ما يكرهه الله ورسوله، كسائر المغالبات ال تي توقع العداوة والبغضاء

لاة، كالنرد والشطرنج ؛ من قمار وميسر وغيره وما أشبههما ،وتصد  عن ذكر الله وعن الص 
                                                            

 .134،133ابق، صينظر: المرجع السّ  1

الإمام الحافظ المحدث الثقة الرحال أبو الطيب، علي بن محمد بن أبي سليمان أيوب بن حجر الرقي ثمّ الصوري المعروف بابن حجر  2

أحمد العسقلاني، سمع أباه، ومؤهل بن إهاب، ويونس بن عبد الأعلى، والربيع بن سليمان، ومحمد بن عوف الطائي، وعدةّ. وروى عنه: محمد بن 
الملطي، وأحمد بن محمد بن هارون البرذعي، وعبد الله بن محمد بن أيوب القطان، وأحمد بن مزاحم الصوري، وأبو حفص بن شاهين، وأبو 

توفي رحمه  ". تاريخه"  الحسين بن جميع، وآخرون. وثقّه أبو القاسم بن عساكر، وأرخه في سنة بضع وعشرين وثلاثمائة محمد بن الذهبي في
 (.14/295سنة اثنان وخمسون وثمانمائة للهجرة. سير أعلام النبلاء )الله 

دار المعرفة، هـ(، فتح الباري شرح صحيح البخاري، 852هـ/773ينظر: الحافظ أحمد بن علي بن حجر أبو الفضل العسقلاني الشافعي ) 3

 .94، ص11ج ه، لا.ط،1379لبنان، -بيروت

، العارف، شمس الديّن أبو عبد الله بن قيمّ محمد بن أبي بكر بن أيوب بن سعد بن حُ  4 ، المُفسّر، النحّويُّ ، الفقيه الأصوليُّ رعيُّ ثمّ الدمّشقيُّ ريز الزُّ

هـ(. سمع من شهاب النابلسي العابر، والقاضي تقي الديّن سليمان، وفاطمة بنت جوهر، 691الجوزيةّ، ولد سنة إحدى وتسعين وستمائة للهجرة )

مذهب الحنبلي وبرع وأفتى، كان عارفا بالتفسير لا يجُارى فيه، وبأصول الديّن، وإليه فيهما المنتهى، والحديث ومعانيه وفقهه، وجماعة. تفقهّ في ال
لوم. وقد أخذ ودقائق الاستنباط منه، لا يلُحق في ذلك، وبالفقه وأصوله، وبالعربية، وله فيها اليد الطولى، وبعلم الكلام والنحّو، وغير ذلك من الع

كتاب عنه العلم خلق كثير من حياة شيخه ابن تيمية وإلى أن مات، له تصانيف عدةّ يصعب التعّريف بها كلهّا في هذه النبّذة المختصرة، منها: 
رحمه  يتهذيب سنن أبي داود وإيضاح مشكلاته والكلام على ما فيه من الأحاديث المعلولة، وكتاب إعلام الموقعّين عن ربّ العلمين، وغيرهم. توفّ 

هـ(. الذيل على طبقات الحنابلة 751الله وقت عشاء الآخرة ليلة الخميس الثالث والعشرين من رجب سنة إحدى وخمسين وسبعمائة للهجرة )

(5/170-176.) 
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ان، وهذا بات فاق ، وأكل المال به ميسر وقمار كيف كوهذا القسم م حر م وحده ومع الر هن
المسلمين غير سائغ، فأم ا إن خلا عن الر هن فهو أيضا حرام عند الجمهور، نردا كان أو 

 .1شطرنجا، أو ما أشبههما من قمار وميسر وغيره

الفة الذ كر، وال تي جاءت  بكي يدخل ضمن هذه الأقسام من المغالبات الس  والت سويق الش 
ها من القمار ال ذي يورث العداوة والبغضاء، ويصد  عن الأقوال صريحة بعدم جوازها، لما في

لاة، ناهيك على أن ه رجس من عمل الشيطان.     ذكر الله وعن الص 

الغرض الحقيقي من الأموال ال تي يدفعها أن   نجد ،هذه المعاملة فعند إمعان الن ظر في
بكي، هو ولا مستحق ة  ،حق قةول على منافع غير متالحص المنخرطين إلى شركات الت سويق الش 

افع ، فتذهب مثلما قد يعجز عن ذلك ،ال ذي قد ينجح في كسب زبائن جدد ،بجهد يبذله الد 
خرطين في شركات ، وبين ما يقوم بفعله المنالر ياح؛ فلا فرق إذن بين القمارأمواله أدراج 

بكي ق ع قد يأتي مال وانتظار الفوز بمال متو ، ما دامت حقيقته تكمن في تقديم الت سويق الش 
ق ال ذي دفع المال لا يضمن الإتيان بزبائن وقد لا يأتي، وهذا هو القمار  بعينه، إذ أن  الم سو 

ة في المستويات الأخيرة  .جدد، وخاص 

بكي في حقيق" ء في بيان مجمع الفقه الإسلامي:جا ن من حلقات الت سويق الش  ته يتكو 
ل، مال القمار فيه قمار متداخلة ابق ، العة مدسوس في ثمنهام ضمن في الس  ر ابح فيه هو الس 
بكة عود ،في الش   2".والم خاطر فيه دوما قاعدة الهرم، المتعل قة بالأمل في الص 

بكي  والملفت للانتباه هنا هو أن  الن ظرة الفقهي ة في عقد المقارنة بين الت سويق الش 
، ولم يتوق ف الأمر عند هذا نعض خبراء الاقتصاد الغربي ي، تت فق تمام ا مع نظرة بوالقمار
بكي أعظم منها في الحد   راسات أن  م عد لات الخسارة في الت سويق الش  ، فقد أثبتت بعض الد 
 .3القمار

                                                            
دة، المملكة العربية ـ، الفروسية المحمديةّ، تحقيق: زائد بن أحمد النشيري، مجمع الفقه الإسلامي، جه751ينظر: أبو عبد الله بن قيم الجوزية ت 1

 .242،241، ص1هـ، ط1428السعودية، 

 .15ينظر: زاهر سالم بلفقيه، المرجع السّابق، ص 2

-http://www.mlmقام بهذه الدرّاسة الدكتور جون تايلور، وهي منشورة في الانترنت على الرابط التالي  3
thetruth.com/ShockingMLMstats.htm 
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ن  الت جارة تقديم مال ، لأتجارة مشروعة ولا ت شبهها في شيءكما أن  هذه العملية ليست 
المال؛ بينما  في القمار تقديم  اج ذلك الجهد واستثمار ذلك، وانتظار ربح من نتبذل جهدو 

ذ مال الغير دون جهد ولا استثمار، فليس في القمار بيع ولا شراء، ولا ، وانتظار حظ  لأخمال
مها الم قامرون ؛ بلا منافع متبادلة بين المتعاقدين، و عمل ولا إنتاج ، ثم  ل فيه أموال ي قد 

ف يْ يستحوذ علي نيْنها أحدهم أو بعضهم، وينكفئ الباقون بخ  وا بنان الن دم على ما ، ليح  عَض 
رحا بما اغتصب من أموال الخاسرين، ويقول لهم: لقد رضيتم ، بينما يعود الظ افر فخسروا

 1، وهذه قواعد الل عبة.بالأمر، وات فقنا على هذا

 .2: الرّباالفرع الثالث

با  ، وهو م حر م سيئةبنوعيه: ربا الفضل وربا الن  إن  هذه المعاملة تضم نت في حقيقتها الر 
ھ  ھ  ھ  ے  ے   ۓ   ۀ  ہ  ہ  ہ  ہ   ھچ :شرعا لقوله 

ركة  -؛ فالز بون يقوم بدفع مبلغ من المال 278البقرة:چۓ  –نظير انخراطه في الش 
، فإذا أضفنا إلى ذلك تأجيل نه، وهذا هو ربا الفضل بعيمقابل الحصول على مبلغ أكبر منه

؛ فالعملية نقد بنقد مع التفاضل والتأخير، ا فضل ونسيئة مع ال عليه أصبح ربالمبلغ المتحص  
ا جماع  ا وا  با الم حر م نصًّ وهذا هو الر 

لع الم باعة الذهبإلى جانب ذل 3 ليًّا ك فإن  من الس  ، ح 
ا ي شترط ، ومعلوم أن  ما ات حد عل ة  واختلف جنس  لى هيئة سلع أخرى كالساعات مثلا  كان أم ع

ل بكي خلاف ذلك تمام ا.4ولفيه الت قابض والح   ، والواقع المعمول به في شركات الت سويق الش 

با  با في أن  الر  مبادلة مال بمال أكثر منه والأدهى والأمر أن  هذه المعاملة تزيد على الر 
ركات فهو مبادلة مال بمال أكبر متحقيقا نه تعليقا على الأوهام ، أم ا ما تتعامل به هاته الش 

 5. ٪3 - 1ي قد تتحق ق بنسبة ، ال تالأحلامو 

                                                            
 .28لفقهية، المرجع السّابق، صينظر: بحوث ندوة التميزّ ا 1
 ربا النسيئة: الزيادةمشروع، ومنه:  عوض عن خالية العقد في مشروطة زيادة زاد كل إذا: ربوا ربوالشيء ي ربا من الراء بكسر: الربا 2

 .218الفقهاء ص لغة معجم ة بجنسه متفاضلا.يموال الربومن الأ يء.. ربا الفضل: بيع شجل .المشروطة مقابل الأ
. وجمال 54، ص1م، ط2001هـ/1421لبنان،  –ينظر: أبو بكر محمد بن إبراهيم بن المنذر النيسابوري، الإجماع، دار الكتب العلمية، بيروت  3

 .156، ص1م، ط2002هـ/1422الدين محمد بن عبد الله الريمي، عمدة الأمة في إجماع الأئمة، تحقيق: د/محمد عبد الواحد الشجاع، لا.ن، لا.م، 
. وعبد الملك بن عبد الله بن يوسف بن 364، المرجع السّابق ص هـ977 تشمس الدين، محمد بن أحمد الخطيب الشربيني الشافعي ظر: ين 4

 .95، ص5، ج 1م، ط2007هـ/1428محمد الجويني، نهاية المطلب في دراية المذهب، تحقيق: أ.د/عبد العظيم محمود الديب، دار المنهاج، لا.م، 

 .19سمير قرني، المرجع السّابق، صينظر: أحمد  5
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فعند الت دقيق في جوهر هذه المعاملة يت ضح لكل  ذي بصيرة أن  المنتج ال ذي تقوم 
بكي بالت رويج له ليس إلا   ، أريد من وراءه لهذه المعاملة  ستار ا وغطاء  شركات الت سويق الش 

ركات ال تي م نعت من الن شاط في ك ل العالم في ثير من دو كسب الت رخيص القانوني لهذه الش 
رعية على هذه المعاملة.وهو أيضا بمثابة حيلة لإ ،حال عدم وجود منتجات  ضفاء الش 

ن ما قصد  لعة غير مقصودة في هذه المعاملة، وا  فهذا الاستدلال إذا مبنيٌّ على أن  الس 
لعة، وي لغى دورها فينتج عنه الصو  رة التالية: المشترك عمولة الت سويق، فيسقط بهذا اعتبار الس 

أن ه سمع  قد جاء في حديث جابر بن عبد الله و  تدفع مال مقابل الحصول على مال.
إن  الله ورسوله حر م بيع الخمر والميتة والخنزير » يقول: –عام الفتح بمكة  - رسول الله 
فن وي دهن بها «والأصنام الجلود ، فقيل: يا رسول الله أرأيت شحوم الميتة فإن ها ي طلى بها السُّ

قاتل الله » عند ذلك: ، ثم  قال رسول الله «لا هو حرام» ويستصبح بها الن اس، فقال:
 . 1«اليهود إن  الله لم ا حر م شحومها جم لوه ثم  باعوه فأكلوا ثمنه

:"وفي هذا بيان ب طلان كل  حيلة ي حتال بها توصل إلى 2- رحمه الله -قال الخطابي 
 .3مه بتغي ر هيئته وتبديل اسمه"وأن ه لا يتغي ر حك م حر م،

:"إن  من أراد أن يبيع مائة بمائة وعشرين إلى أجل - رحمه الله -وقال ابن القيم 
لعة  ، ولا غرض لواحد منهما في الس  ل ثم  اشتراها بالث من الحال  فأعطى سلعة بالث من المؤج 

ن ما هي كما قال فقيه الأم ة دراهم بدراهم دخلت بينهما حريرة؛ فلا فرق بين ذلك  بوجه ما، وا 
وبين مائة بمائة وعشرين درهما بلا حيلة البت ة، لا في شرع ولا في عقل ولا في عرف، بل 
با بعينهما قائمة مع الاحتيال أو أزيد منها، فإن ها تضاعفت  المفسدة ال تي لأجلها حر م الر 

ن أن ي حر م ما فيه بالاحتيال لم تذهب ولم تنقص؛ فمن المستحيل على شريعة أحكم الحاكمي
ويوعده أشد  الوعيد ثم  ي بيح التحي ل على  مفسدة ويلعن فاعله وي ؤذنه بحرب منه ورسوله

                                                            
 .110، ص3، ج 2236رواه البخاري في صحيحه، كتاب بدء الوحي، باب بيع الميتة والأصنام، ح ر  1
ت ذلك، الإمام حمد بن محمد بن إبراهيم بن خطاب أبو سليمان الخطابي البسُتي، يقُال أنهّ من سُلالة زيد بن الخطاب بن نفُيل العدوي، ولم يثب 2

ي إمامًا في الفقه والحديث واللغّة، أخذ الفقه عن أبي بكر القفال الشاشي وأبي علي بن أبي هريرة، وسمع الحديث من أبي سعيد بن الأعراب كان
الله بد بمكة وأبي بكر بن داسة بالبصرة وإسماعيل الصفاّر ببغداد وأبي العباس الأصم بنيسابور، وروى عنه الشيخ أبو حامد الإسفراييني، وأبو ع

يب الحاكم الحافظ، وأبو نصر محمد بن أحمد بن سليمان البلخي الغزنوي، وغيرهم؛ من تصانيفه "معالم السُّنن" وهو شرح لسنن أبي داود، و"غر
فعية هـ(. طبقات الشا388الحديث"، و"شرح الأسماء الحسنى"، وغير ذلك، توُفيّ ببسُت في ربيع الآخرة سنة ثمان وثمانين وثلاثمائة للهجرة )

 (.3/282،283للسبكي )

، 1م، ط1932هـ/1351سوريا،  –ينظر: أبو سليمان أحمد بن محمد الخطابي البستي، معالم السّنن شرح سنن أبي داود، المطبعة العلمية، حلب  3

 .133، ص3ج
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حصول ذلك بعينه سواء  مع قيام تلك المفسدة وزيادتها بتعب الاحتيال في معصية وم خادعة 
با على الأرض أسهل وأقل  مفسدة م ل م لله ورسوله. هذا لا يأتي به شرع؛ فإن  الر  با بس  ن الر 

 الم ترابيان على رأسه. طويل صعب الت راقي يترابى

با زالت بهذا الاحتيال والخداع؟ فهل صار هذا  !فيا لله العجب أي  مفسدة من مفاسد الر 
كيف  !اللهنة وطاعة بالخداع والاحتيال؟ ويا الذ نب العظيم عند الله هو من أكبر الكبائر حس

ه من الخبيث إلى الط يب ومن المفسدة إلى المصلحة وجعله قلب الخداع والاحتيال حقيقت
محبوبا للر ب  تعالى بعد أن كان مسخوطا له؟ ولئن كان هذا الاحتيال يبلغ هذا المبلغ فإن ه 

ين ،عند الله ورسوله بمكان ومنزلة عظيمة ن ه من أقوى دعائم الد  وأوثق ع راه وأجل   ،وا 
 .1"!أصوله

ارع يسد   قال أيضا:و  "وتجويز الحي ل ي ناقض سد  الذ رائع م ناقضة ظاهرة؛ فإن  الش 
الط ريق إلى المفاسد بكل  ممكن، والم حتال يفتح الط ريق إليها بحيلة، فأين من يمنع من 

ل إليه" الجائز خشية الوقوع في الم حر م  2إلى من يعمل الحيلة في الت وص 

با والعمل به من في تفسيره لهذه الآية: " 3قال القرطبي دل ت هذه الآية على أن  أكل الر 
قال:  الن بي أن   فقد جاء عن أبي هريرة ى ما نبي نه، الكبائر، ولا خلاف في ذلك عل

با،  نيأتيل» ، وروى 4«ارهبخلم يأكل أصابه  فإنعلى الن اس زمان لا يبقى أحد إلا  أكل الر 
لدرهم ربا » قال: ، أن  الن بي  الدارقطني عن عبد الله بن حنظلة غسيل الملائكة

با »أن ه قال: ، وروي عنه 5«أشد  عند الله تعالى من ست  وثلاثين زنية في الخطيئة الر 

                                                            
جمهورية مصر العربية،  –لتوّزيع، القاهرة ينظر: أبو عبد الله ابن قيم الجوزية، أعلام الموقعين عن ربّ العالمين، دار ابن الجوزي للنشّر وا 1

 . 96،97، ص2، ج1م، ط2012هـ/1433
 .133ينظر: المرجع نفسه، ص 2
عدةّ  أبو عبد الله محمد بن أحمد بن أبي بكر بن فرح الأنصاري الخزرجي الأندلسي القرطبي، ولد بقرطبة من بلاد الأندلس، أخذ العلم من مشايخ 3

هـ، وابن الجميزي علي بن هبة الله بن سلامة المصري الشافعي 648ي بن فتوح الأزدي الإسكندراني المالكي ت منهم: ابن رواج ظافر بن عل

هـ، وغيرهم كثير، من مؤلفّاته: الأسنى في شرح أسماء الله الحسنى، وقمع الحرص بالزهد والقناعة، وكتاب الأقضية، والتذكار في أفضل 649ت

هـ بـ"المنيا" من صعيد مصر ودفن بها. ينظر: شذرات 671، وغيرها، توفي رحمة الله عليه في شهر شوال سنةالأذكار، والجامع لأحكام القرآن

 (.5/235الذهب )

. وابن ماجه في سننه، كتاب التجارات، باب التغليظ 220، ص 5، ج 3331/3رواه أبو داود في سننه، كتاب البيوع، باب اجتناب الشبهات، ح.ر 4

 . 765، ص1، ج2278/59في الرّبا، ح.ر

يلِّ المَلائِّكَةِّ باب  رواه أحمد في مسنده، 5 رٍ الغسَيلِّ غَسِّ اهِّبِّ أبَِّي عَامِّ ِّ بْنِّ حَنْظَلةََ ابْنِّ الره يثُ عَبْدِّ اللَّه ، 36، ج 21975ح.ر ،حَدِّ

 . 405ص، 3، ج2845ح.ركتاب البيوع،  الدراقطني في سننه،و.288ص
. 
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نا بأم ه، وقال ابن مسعود 1«تسع وتسعون باب ا، أدناها كإتيان الر جل بأم ه :  يعني: الز 
با وموكله وكاتبه وشاهده ملعون على لسان محمد   3".2آكل الر 

ين،  : "ولو أن  4منداد ال ابن خويزوق با استحلالا  كانوا م رتد  أهل بلد اصطلحوا على الر 
ن لم يكن ذلك منهم استحلالا  جاز للإ كم في أهل الر دة، وا  كم فيهم كالح  مام م حاربتهم، والح 

ڭ  ڭ  ڭ   ۇ  ۇ  ۆ  ۆ  چ قد أذن في ذلك فقال:تعالى  ألا ترى أن  الله

 279.5البقرة:چۈۈ

با إن  الكلا أو بيوع الآجال كما ي سم يها  يقودنا إلى الحديث عن عقد العينةم عن الر 
افعي  9والمالكية 8وقد ذهب أغلب الفقهاء من الحنفية ،7وت سم ى أيضا بيوع المعاملة 6الش 
افعية 10والحنابلة  11إلى تحريم هذا الن وع من العقود والحكم عليه بالبطلان، بينما ذهب الش 
ته. إلى  12والظاهرية  صح 

ر في مآل هذه المعاملة ومقصدها يرى أن ها ف عبارة عن عقد عينة في صورة المتبص 
ن ما أرادا  ،حديثة به الر ئيس بينهما هو أن  كلاًّ من البائع والم شتري لم ي ردا العقد وا  ووجه الش 

 الن تيجة المحظورة.

                                                            
 .3539، ح.ر1988هـ/1408، لا.م، الإسلامي المكتب، وزيادته الصغير الجامع صحيحي، ينظر: الشيخ محمد ناصر الدين الألبان 1

 .232ص، 5،ج5512ح.ر، والمحلل له وما فيه من التغليظ نكاح المحلباب  رواه النسائي في السنن الكبرى، 2
 –. حامد أحمد الطاهر، دار الغد الجديد، القاهرة ينظر: أبو عبد الله محمد بن أحمد بن أبي بكر القرطبي، الجامع لأحكام القرآن، تحقيق: د 3

 .260، ص2، ج1م، ط2010هـ/1431جمهورية مصر العربية مصر، 

كتاباً كبيرًا  أبو عبد الله محمد بن أحمد بن عبد الله بن خويز منداد الإمام العالم المتكلمّ الفقيه الأصولي، أخذ عن أبي بكر الأبهري وغيره، ألفّ 4

 (.1/154باً في أصول الفقه وكتاباً في أحكام القرآن، لم أقف على وفاته. شجرة النوّر الزكية في طبقات المالكية )في الخلاف وكتا

 .260ينظر: أبو عبد الله محمد بن أحمد بن أبي بكر القرطبي، المرجع السابق، ص 5

للنشّر  الوفاء دار، المطلب عبد فوزي رفعتم، تحقيق: هـ(، الأ604-هـ150) أبوعبدالله المطلبي القرشي الشافعي إدريس بن محمدينظر:  6

 .87، ص3، ج1م، ط2001هـ/1422والتوّزيع، المنصورة، جمهورية مصر العربية، 

 .193، ص1، ج2م، ط2004هـ/1425سوريا، -ينظر: مصطفى الزّرقا، المدخل الفقهي العام، دار القلم، دمشق 7
 .173، ص5. ابن عابدين، رد المحتار، ج132، ص3ج ،م، لا.ط.1993هـ/1414لبنان،  ،وتدار المعرفة، بيرينظر، السرخسي، المبسوط،  8
لبنان،  ،تحقيق: محمد حجي وآخرون، دار الغرب الإسلامي، بيروتالبيان والتحصيل،  الوليد محمد بن أحمد بن رشد القرطبي، أبوينظر:  9

هـ، المعيار المعرّب والجامع المغرب عن فتاوي أهل 914سي ت . أبو العباس أحمد بن يحي الونشري68، ص7، ج2م، ط1988هـ/1408
كة المغربية، إفريقية والأندلس والمغرب، تحقيق: الدكتور محمد حجي، وزارة الأوقاف والشؤون الإسلامية للملكة المغربية، الرباط، الممل

 .136، ص6، جم، لا.ط1981هـ/1401
 .92، ص6هـ، المرجع نفسه، ج620د بن محمد بن قدامة المقدسي الدمشقي الحنبلي ت ينظر، موفق الديّن أبي محمد عبد الله بن أحم 10
. شمس الدين محمد بن أبي العباس أحمد 377، المرجع السّابق، صهـ977 تشمس الدين، محمد بن أحمد الخطيب الشربيني الشافعي ينظر:  11

هـ، نهاية المحتاج إلى شرح المنهاج، دار 1004بالشافعي الصغير تبن حمزة بن شهاب الدين الرملي المنوفي المصري الأنصاري المشهور 

 .420، ص3، ج3م، ط2003هـ/1424لبنان،  –الكتب العلمية، بيروت 

هـ(، المُحلىّ بالآثار، تحقيق: أحمد محمد 456هـ/384ينظر: أبو محمد علي بن أحمد بن سعيد بن حزم الأندلسي الشهير بابن حزم الظاهري ) 12

 .47، ص9، ج1هـ، ط1347النهضة، جمهورية مصر العربية،  شاكر، مطبعة
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راء، و  ففي عقد العينة يع، بل كانا قصدها ما البائع يريد البلم يكن المشتري يريد الش 
ركة همها ب وراء ذلك العقد. بكي، فلا الش  يع المنتجات، ولا كذلك الأمر في الت سويق الش 

ن ما قصدا من وراء ذلك الم سوق يبحث عن شرائها، و  الحصول على حق الت سويق، ومن ثم  ا 
بائن والدخول في نظام العمولات.  جلب الز 

 .1: الغررالفرع الرابع

بكي مع زبائنها تحملال تي ت برمها شركات إن  العقود  في طي اتها غرر ا  الت سويق الش 
ا بي ن ا  ، وذلك من جهتين:فاحش 

لع ال تي تزيد عن أثمانها الحقيقي ة بكثير.  -1  من جهة أثمان الس 
ق ال ذي يجهل نسبة نجاحه في تحصيل العدد   -2 من جهة عمل الم شتري الم سو 

 2المطلوب من المشتركين.

رخسيوقد عر   في  ، فيدخل4مستور العاقبة " الغرر هو" الغرر بقوله: 3ف الإمام الس 
د بين الح يء وعدم الحصول عليه، كما يدخل فيه الجهل بالمبيع معناه ما يترد  صول على الش 

روري ة في العقود أو  .5الث من أو الأجل أو غير ذلك من المسائل الض 

إذن: هو الخطر بمعنى أن  وجوده غير "الغرر  بقوله: 6فه الدكتور وهبة الزحيليكما عر  
متحق ق، فقد يوجد وقد لا يوجد. وبيع الغرر: بيع ما لا ي علم وجوده وعدمه، أو لا ت علم قل ته 

                                                            

 .114، صالفقهاء لغة معجم، تكرهه وباطن تؤثره ظاهر ماله بيع: الغرر بيع 1

 .265ينظر د.رياض فرج بن مبروك بن عبدات، المرجع السّابق، ص 2
، ونالفن ابأصح ارالكب مّةالأئ الفحول أحد، يرهغو وطلمبسا احب، صةالأئمّ  شمس يرالكب امالسّرخسي، الإم وبكرأب سهل أبي بن مدأح بن دمحم 3

، انهزم أهل أنظربه وصار  جتخرّ  ىحتّ  يالحلوان يزالعز عبد دمحم باأ ةمّ ئالأ شمس امالإم لزما، ناظرمُ  اأصوليّ  يهافق ماتكلّ مُ  ةحُجّ  ةعلامّ اكان إمام
عليه  هتفقّ ، وسمحب بأوزجند نوهو في السّج مجلدا عشرخمسة  ونح وطسأملى المب برهخ وشاع مهاس ظهرف الأقران وناظر صنيفالتّ في  أخذو
 دواح كل متقدّ ، وةالهداي احبص جد حبيب بن عمر صحف بووأ البيكندي دمحم بنعلي  بن انو عثمعمر ووأب الحصيري يمإبراه بن دمحم وبكرأب

 (. 2/29،28ت الحنفية لأبي محمد عبد القادر القرشي )للهجرة. الجواهر المضيئة في طبقا ةمائبعوأر التسعين ودمات في حد ابهفي ب

 .194، ص12ينظر: الإمام السرخسي، المرجع السّابق، ج 4

بجدة،  ينظر: الصّديق محمد أمين الضرير، الغرر في العقود وأثره في التطّبيقات المعاصرة، المعهد العالمي للبحوث والتدّريب، البنك الإسلامي 5

 .10م، ص1994هـ الموافق لـ 1414دية، سنة المملكة العربية السعو
ً  والده وكان ،1932 عام دمشق ريف مدن من عطية دير مدينة فيولد  الزحيلي، مصطفى وهبة الدكتور 6  به، بحزم عاملاً  الكريم للقرآن حافظا

 ً ً  بوية،النّ  نةللسّ  محبا  سنوات ستّ  مدة دمشق في الشرعية الكلية في الثانوية المرحلة ثمّ  سوريا، في الميلاد بلد في الابتدائية درس. تاجراً  مزارعا
ً  الأدبي الفرع العامة الثانوية على فيها وحصل 1952 عام الشرعية الثانوية حملة جميع على والأول الامتياز ترتيبه وكان حاصل على  .أيضا

جامعة -م، كلية الشريعة والقانون1971 الشرف الأولى مجموعة من المؤهّلات العلمية منها: دكتوراه في الفقه المقارن بدرجة امتياز مع مرتبة

وماجستير في  .جامعة القاهرة – كلية الحقوق-( ماجستير في الحقوق) 1967م، ودبلوم الشريعة الإسلامية 1968 ودبلوم القانون العام .الأزهر

م، كلية الشريعة 1966 الأحوال الشخصية بدرجة ممتازودبلوم  .جامعة الأزهر – كلية الشريعة والقانون – م1967 الفقه المقارن بدرجة ممتاز

ووكيل كلية  (.م2006-2000) جامعة الشارقة – شغل عدةّ مناصب منها: عميد كلية الشريعة والدراسات الإسلامية .جامعة الأزهر-والقانون

له  (.م 2008-2000) جامعة الشارقة – علياوأستاذ الفقه المقارن والدراسات ال (.م1997 – 1985) جامعة دمشق – الشريعة للشؤون العلمية
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، وهذا ما ينطبق تماما على ما تقوم به شركات الت سويق 1"وكثرته، أو لا يقدر على تسليمه
بكي عند إبرامها للعقود م ، لمصلحة القل ة تقوم بتغريرهم وبيع الوهم لهميث ، حع زبائنهاالش 

ركاتا مة الهرم، وهذه هي حقيقة ، لمتمث لة في أصحاب هاته الش  ومن هم متواجدون في مقد 
 .الغرر

عن   رسول اللهنهى » قال: والغرر منهي عنه شرع ا لما جاء عن أبي هريرة 
هو عن بيع الغرر فوأم ا الن هي " :ل الإمام الن ووي رحمه الله، قا2«بيع الحصاة وعن بيع الغرر

 .3"أصل عظيم من أصول كتاب البيوع

بكي، ح ق بعد دفعه لمبلغ والغرر م تحق ق في نظام شركات الت سويق الش  يث أن  الم سو 
قين  ا لاسترداده عن طريق إقناع م سو  الاشتراك المتمث ل في ثمن شراء المنتج، يسعى جاهد 

ركة مق دد بالانخراط في الش  ابل الحصول على العمولات الموعود بها، وهذا في الغالب غير ج 
مضمون، لأن  جل  من يعملون على إقناعهم بالانخراط ي طالبون بضمان رأسمالهم من 
ق قد يجد من  ركة، وهذه الأخيرة لا تضمن لهم ذلك، فيتحق ق بذلك الغرر، لأن  الم سو  الش 

 ي دفعه.  ي قنعه بالد خول وقد لا يجد فيخسر ماله ال ذ

 سلف.: بيع وشرط، وبيع و الفرع الخامس

بكي بزبائنها الم   قين يجمع بين بيع وشرط إن  العقد ال ذي يربط شركات الت سويق الش  سو 
ذا انضم  شرط إلى البيع بقيت معه علقة مجهول ر بسببها منازعة، وا  ، ويفوت بعد العقد ي تصو 

، وذلك عندما عاملة بصورة واضحة وجل يةذه الم، ويتحق ق ذلك في ه4بفواتها مقصود العقد
ركة ببي قينتقوم الش  دد وفق آلية ع منتجاتها للم شترين الم سو  ، وتشترط عليهم الإتيان بزبائن ج 

                                                                                                                                                                                          
 التفسير، ووالفارسية والماليزية التركية إلى ترجم، أدلتهو الإسلامي الفقه، والإسلامي الفقه أصولمؤلفّات كثيرة نذكر منها على سبيل المثال: 

، وموسوعة الفقه الإسلامي والقضايا 1995 عاملل الإسلامي العالم في كتاب لأفضل جائزة على حائز، والمنهج والشريعة العقيدة في المنير

 في الفيومي لطفي، والعقائد في الرنكوسي محمود، والنبوي الحديث في ياسين محمودالمعاصرة. أخذ العلم على عدد كبير من المشايخ منهم: 
 .فرفور اللطيف عبد، وغدة أبو لستارا عبد، والزحيلي شقيقه محمد. من تلاميذه: شلتوت محمود الأزهر شيخ، والحديث ومصطلح الفقه أصول

ً  83يناهز عمر عنم 2015هـ/1436)أوت( سنة  اغسطس الثامن السبت يوم مساءتوفي رحمه الله  . تاريخ www.dar elfekr.com. عاما

 م.13/07/2016التصّفح: 

 .199، صينظر: أ.د. وهبة الزحيلي، المرجع السابق 1

 .90، ص2، ج1513/4بطلان بيع الحصاة والبيع الذّي فيه غرر، ح.ر رواه مسلم في صحيحه، كتاب البيوع، باب 2
 .156، ص10، ج1م، ط1929هـ/1347المطبعة المصرية بالأزهر، جمهورية مصر العربية، ينظر: الإمام النوّوي، شرح صحيح مسلم،  3
 .262ينظر: د.رياض فرج بن مبروك بن عبدات، المرجع السّابق، ص 4
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نوا من تحصيل العمولا ، وفي حال عدم تحق ق الشرط المقرون ت الموعود بهامعي نة ليتمك 
 ن حق  الت سويق ومن ثم  تحصيل العمولات.بالبيع فات مقصود البيع المتمث ل في امتلاك الز بو 

ه أن  الن بي  عمرو بن شعيب وهذا لا يجوز لحديث  نهى » :عن أبيه عن جد 
ا الن هي هذ" قال الإمام الماوردي رحمه الله: ،1«عن بيع وشرط، البيع باطل، والشرط باطل

 .2"يقتضي فساد المنهي  عنه

لعة بأكثر من ثمنها في  جمع العقد كذلك بين بيع وسلف متمث لاكما  في شراء الس 
و  ركة تبيع الز بون المنتج مقابل مبلغ ا من المال  ،ق الس  زائدا عن فيت ضح من خلال ذلك أن  الش 

مهي  ثمن المنتج  ركة ي عتبر كرسم انخراط فيها، لت غط ي به تكاليف العمولات  الز بون  قد  ا للش  سلف 
مة للزبائن فيما بعد.  الم قد 

نهى » : رسول اللهأن  عن جده   عن عمرو بن شعيبالحديث  وقد جاء في
وهو حديث صحيح، ومعلوم أن ه لو 3«عن سلف وبيع، وشرطين في بيع، وربح ما لم يضمن

ن ما  ، وا  ذريعة إلى  ، وفي ذلكلاقتران أحدهما بالآخر جاء الن هيأفرد أحدهما عن الآخر صح 
فيكون قد أعطاه ألفا وسلعة  ألف أخرى،سلعة ت ساوى ثمانمائة ب أن ي قرضه ألفا ويبيعه

با بكي وصورة ذلك ؛4بثمانمائة ليأخذ منه ألفين، وهذا هو معنى الر  أن   في الت سويق الش 
لعة  ق يدفع ثمن الس  ركة تحت  –ثمنها الحقيقي م ضاف ا إليه مبلغ ا من المال سلف ا  –الم سو  للش 

 كما أسلفنا الذ كر. غطاء سعر المنتج

 : الضّرر القتصادي.سالفرع الساد

، يكتشف أن ها لا ذه المعاملة من الجانب الاقتصاديإن  الم تمع ن بدق ة في حقيقة ه
ا فهي تؤث ر سلب ا على اقتصادي ات م في تحقيق الت نمية الاقتصادي ةت ساه ، بل على العكس تمام 

                                                            
 .160د الإمام أبو حنيفة، باب العين، صرواه أبو نعيم في مسن 1

هـ، الحاوي الكبير، تحقيق: علي محمد معوض وعادل أحمد عبد الموجود، دار الكتب العلمية، بيروت، لبنان، 450نظر: الإمام الماوردي تي 2

 .313، ص5ج ،1م، ط1999هـ/1419

 .66، ص6، ج6180/72ى أن يسُلفه، ح.رالبيوع، باب سلف وبيع وهو أن يبيع السّلعة عل رواه النّسّائي، كتاب 3

 .119ينظر: أبو عبد الله ابن قيم الجوزية، المرجع السّابق، ص 4
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ول، فقد ذهب خبراء اقتصادي ون أجانب إلى أن  الخسارة الاقتصادي ة ف بكي الد  ي الت سويق الش 
 .1تفوق الخسارة في القمار

بكي الت نمية " يقول الدكتور حسين شحاته: الاقتصادي ة من لا ي حق ق الت سويق الش 
مقن عة تستنزف نسبة عالية من الأموال المنظور الإسلامي، بل ي حق ق بيئة استهلاكي ة و 

 .2"ي ة ت شغ ل العاطلينوعات استثمار والجهود ال تي كان بالإمكان توجيهها إلى مشر 

بكي أيضا ومن أهم  الآثار الاقتصادية الن اتجة عن الت سويق الش 
3: 

 ال ذي لا يقوم على تحقيق أي ة قيمة م ضافة. انتشار ما ي سم ى بالن شاط الط فيلي -
م وتوجيه  - بيل الأنجع نحو التقد  زوال روح المبادرة والابتكار والم خاطرة ال تي ت مث ل الس 

 ة الإنساني ة إلى الأفضل والأحسن.لحياأسلوب ا
انتشار البطالة المقنعة بين أوساط الشباب ال ذي ي كر س جهده ووقته في الكسب  -

ريع غير الم جدي.  الس 

 .جتماعي: الضّرر البعالفرع السا

بكي على إفساد يعمل عندما حيث  العلاقات الاجتماعية بين الن اس، الت سويق الش 
بائن على إ ركات، ضن ا منهم أن  ذلك ي ساعدهم يحرص الز  قناع أقربائهم بالانضمام لهذه الش 

روا ويخسروا أموالهم  على تحسين وضعهم المادي، لكن هم تناسوا أن  هؤلاء الأقرباء قد يتضر 
بكي؛ هذا ما  روط المعتبرة عند شركات الت سويق الش  نوا من استيفاء الش  وجهودهم إذا لم يتمك 

قين وأقربائهم ال ذين يجعل العلاقة تسوء  هون اللوم لهم بسبب ما لحق بهم من بين الم سو  سي وج 
سد ت كل  منافذ الإفساد من تغرير وغش   -كما هو معروف   –الشريعة الإسلامية خسائر، و 

 4.وخديعة وكذب ونحو ذلك حفظا للأمن الاجتماعي

 

                                                            
 .263ينظر د.رياض فرج بن مبروك بن عبدات، المرجع السّابق، ص 1
 .264ينظر: المرجع نفسه، ص 2
 .48ينظر: بحوث ندوة التمّيزّ الفقهية، المرجع السّابق، ص 3

 .267، صالمرجع نفسهينظر:  4
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 احث الخروج برأي اطمئن، وحت ى يتسن ى لي كببالأدل ة بعد عرض رأي الفريقين مشفوعة
راسة م ا علي  مناقشة هذه الأدل ة، ، كان لزاإليه، ويكون خلاصة  لهذا الفصل، ونتيجة  لهذه الد 

 ؛ وهذا ما سنتطر ق إليه في هذا المبحث.والرد  عنها

 المطلب الأوّل: مناقشة أدلّة المُجيزين.

ل على  الرد  وسنحاول هنا مناقشتها و  جملة من الأدل ة أوردناها سابق ا،اعتمد الفريق الأو 
 ع ا.اعنها تِب

 مناقشة الدّليل الأوّل :الفرع الأوّل

الأصل في "عدة الفقهية ال تي تنصُّ على أن  استدل  أصحاب هذا الات جاه بالقا
ليل على تحريمه" احةالإب المعاملات والعقود مة إلا  ما دل  الد  ة المقد  ، فمع الت سليم بصح 

فكل  دليل يمكن أن ي عارضه دليل فهو دليل بشرط ، لن تيجة غير م سلَّم بها أن  اوالأصل إلا  
رط لامة عن المعارضة، فلا بد  من معرفة الش  ؛ وعليه فإن ه لا يجوز بحال من الأحوال 1الس 

ك بالأصل إلا  بعد التأك د من انتفاء المعارض، و الواقع خلاف ذلك حيث أن ه عند  التمس 
ابقينملة يتبي ن أن ها لم تكالتحقيق في هذه المعا عليها ، فالحكم ن معروفة  عند العلماء الس 

ا إلى م جر د الأصل كم ناتج عن خطأ في طريقة الاستدلال ، ي وقع في خطأاستناد  ، إذ 2في الح 
بكي بعد ، أن ه قد دخلت عليه جملة من الأمور ال تي فهم طبيعته قد تبي ن في الت سويق الش 

ن أصل الإباحة إلى الت حريم، فكيف بها مجتمعة، ومن ذلك: القمار، قله عيكفي بعضها لن
إلا  ما ، وهذا يت فق مع ما جاء في القاعدة الفقهية "... 3، وأكل أموال الن اس بالباطلوالغرر

ليل على تحريمه"  ، ولا عبرة بعدم الن ص على تحريمه باسمه.دل  الد 

                                                            
هـ(، المستصفى من علم الأصول، تحقيق وتعليق الدكتور محمد سليمان 505هـ / 450ينظر: أبو حامد محمد بن محمد بن محمد الغزالي ) 1

 176، ص2، ج1م، ط2012هـ/1433سوريا،  –الأشقر، مؤسّسة الرسالة ناشرون، دمشق 

 .25ابق، صينظر: خالد بن محمود بن عبد العزيز الجهني، المرجع السّ  2
 .17ينظر: زاهر سالم بلفقيه، المرجع السّابق، ص 3

 المبحث الثالث: مناقشة أدلّة الفريقين
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العقود في المعاملات إلى أمرين هما: أساس فساد  1وقد أرجع شيخ الإسلام ابن تيمية
با وما ينجم عنه. والميسر وما ي ؤد ي إليه، وما في معناه كالغرر الفاحش. مبي نا ذلك  الر 

نة من المعاملات يعود إلى تحقيق العدل، والن هي  بقوله: "إن  عامة ما نهى عنه الكتاب والس 
من الربا والميسر. وأنواع الربا والميسر عن الظلم دق ه وجل ه: مثل أكل المال بالباطل، وجنسه 

 .2: مثل بيع الغرر، وبيع حبل الحبلة، وبيع الطير في الهواء..." التي نهى عنها الن بي

: -بخصوص قاعدة "الأصل في الأشياء الإباحة"-قال الدكتور عبد الكريم زيدان 
ريحٌ بجوازها ولا بتحريمها، "ويتخر ج على هذه القاعدة، العقود والت صر فات ال تي لم يرد نصٌّ ص

رر، فإن ها ت عتبر م باحة با والض  . لكن هذه المعاملة 3عملا بهذه القاعدة" وليس فيها شبهة الر 
رر فيها حاصل، مثلما جاء في الحديث عن أدل ة المانعين سابقا،  با فيها صريح، والض  الر 

 وهذا ما يجعلها تخرج عن هذه القاعدة.

 الدّليل الثّانيمناقشة  :الفرع الثاني

مسرة المشروعة،  بكي يدخل في باب الس  ذهب أصحاب هذا الرأي إلى أن  الت سويق الش 
ة أوجه  مسرة من عد  لكن عند الت دقيق في جوهر هذه المعاملة يت ضح جليًّا أن ها تختلف عن الس 

 هي:

                                                            
جتهد أحمد بن عبد الحليم بن عبد السلام بن عبد الله بن أبي القاسم بن الخضر بن محمد ابن تيمية الحراني، ثم الدمشقي، الإمام الفقيه، الم 1

الإسلام وعلم الأعلام، وشهرته تغني عن الإطناب فعب ذكره، والإسهاب ، الحافظ المفسر، الأصولي الزاهد. تقي الدين أبو العباس، شيخ ثحدّ المُ 
والده في أمره، ولد يوم الإثنين عاشر ربيع الأول سنة إحدى وستين وستمائة بحران. أقبل على العلوم في صغره، فأخذ العلم عن شيوخ كثر منهم: 

ين بن المنجا، وغيرهم، وبرع في ذلك، وناظر. قرأ في العربية أياماً على الشيخ شهاب الدين، والشيخ شمس الدين بن أبي عمر، والشيخ زين الد
الحساب سليمان بن عبد القوي، ثم أخذ كتاب سيبويه، فتأمله ففهمه، وأقبل على تفسير القرآن الكريم، فبرز فيه، وأحكم أصول الفقه، والفرائض، و

والفلسفة، وبرز في ذلك على أهله، ورد على رؤسائهم وأكابرهم، ومهر في هذه  والجبر والمقابلة، وغير ذلك من العلوم، ونظر في علم الكلام
 ً يعني ابن  -قال الذهبي: ذكره أبو الفتح اليعمري الحافظ.الفضائل، وتأهل للفتوى والتدريس، وله دون العشرين سنة، وأفتى من قبل العشرين أيضا

فظ، فقال: ألْفيَتهُ ممن أدرك عن العلوم حظاً. وكاد يستوعب السنن والآثار حفظاً، إن في جواب سؤالات أبي العباس بن الدمياطي الحا -سيد الناس
لملل لم تكلم في التفسير فهو حامل رايته. وإن أفتى في الفقه فهو مدرك غايته، أو ذاكر بالحديث فهو صاحب علمه، ذو روايته، أو حاضر بالنحل وا

في كل فن على أبناء جنسه، ولم تر عين من رآه مثله، ولا رأت عينه مثل نفسه. كان إذا سئل عن  يرَ أوسع من نحلته، ولا أرفع من درايته. برز
 بن رُشَيْق فن من العلم ظن الرائي والسامع: أنه لا يعرف غير ذاك الفن، وحكم أن أحداً لا يعرفه مثله. أخذ عليه العلم تلاميذ كثر منهم: عبد الله

زية، وغيرهم. وأما تصانيفه رحمه الّلَّ: فهي أشهر من أن تذكر، وأعرف من أن تنكر. سارت مسير الشمس في المغربي، والعلامة ابن قيم الجو
. منها: الأقطار، وامتلأت بها البلاد والأمصار. قد جاوزت حد الكثرة، فلا يمكن أحد حصرها، ولا يتسع هذا المكان لعد المعروف منها، ولا ذكرها

الاستقامة" مجلدان "جواب الاعتراضات المصرية على الفتاوى الحموية" أربع مجلدات، كتاب "تلبيس الجهمية في كتاب "الإيمان" مجلد، كتاب "
ات، تأسيس بدعهم الكلامية"، في ست مجلدات كبار، كتاب "المحنة المصرية" مجلدان "المسائل الإسكندرانية" مجلد "الفتاوى المصرية" سبع مجلد

من شعبان سنة لمست وعشرين إلي ذي القعدة سنة ثمان وعشرين، ثم مرض بضعة وعشرين يوماً، ولم يعلم اكثر  وغيرها. مكث الشيخ في القلعة
الذيل على طبقات  كانت وفاته في سحر ليلة الاثنين عشري ذي القعدة، سنة ثمان وعشرين وسبعمائة.ف جئهم إلا موته.االناس بمرضه، ولم يف

 (.5/325الحنابلة )

لام ابن تيمية، مجموع الفتاوى، جمع وترتيب: عبد الرحمن بن محمد بن قاسم رحمه الله وابنه محمد، مجمع الملك فهد لطباعة ينظر: شيخ الإس 2

 .385، ص28هـ، لا.ط، ج1415المصحف الشريف، الملكة العربية السعودية، 
سوريا، -ة، مؤسّسة الرّسالة ناشرون، دمشقينظر: د. عبد الكريم زيدان، الوجيز في شرح القواعد الفقهية في الشريعة الإسلامي 3

 .183، ص1م، ط2009هـ/1430
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لعة محل  البيع ال ذي ي  -1 مسار لا ي شترط عليه شراء الس  يط بين لعب فيه دور الوسالس 
بكي  ،البائع والم شتري لكي يأخذ أجرة على عمله بخلاف الز بون في الت سويق الش 

ركةفليزمه ش ، والبداية في عملية الت سويق المستحَق  راء المنتج للانضمام إلى الش 
 لتحصيل العمولات بعد ذلك.

ل  -2 مسرة هو الس  بكي ، بينما في الت سويق عة لذاتهامقصود الم شتري في عملية الس  الش 
سويق ودخول أعضاء مقصود الز بون هو تلك العمولات ال تي يجنيها من وراء عملية الت  

دد في شبكته مسرةج  بكي، فالسلعة إذن أساسي ة في س   .1، وثانوي ة في الت سويق الش 
لعة المستهدفة  -3 مسار لا ي لزم بدفع مبالغ مالي ة معي نة ليتسن ى له الت سويق للس  ، 2الس 

بكي فهو م لزم بدفع مبلغ مالي كرسوم لكي بخلاف الز   بون في عملي ة الت سويق الش 
ق لها. ركة وي سو   ينخرط في الش 

مسار يأخ  -4 بكي ذ أجرة على ما يبذله من جهده فقطالس  ، بينما الز بون في الت سويق الش 
 .3يأخذ عمولاته من جهده وجهود من هم في شبكته

بكي لا ينتهي  -5 لعةعمل ا في الت سويق الش  ، بل هو م لزم لز بون عند تسويقه للس 
راء ليكون مستحق ا للعمولة قناعهم بالش  ؛ بينما 4بالاستمرار في جلب زبائن آخرين وا 

مسار ينتهي من عمله، ويأخذ أجره لعة للم شتري.الس   ، بمجر د بيع الس 

 مناقشة الدّليل الثّالث :الفرع الثالث

لات ال تي ت منح أن  العمو  بجواز هذه المعاملة لقائلون من الأشياء ال تي استند عليها ا
ق  بكي، لكن عند مقارنة هذه هي من باب الجعالة للم سو  أن   ، نجدالأخيرة بعملية الت سويق الش 

 ، هي:هناك فروق ا جوهري ة بينهما

م فيها الجاعل جائزته لمن ي    -1 ولا  ،وفي بشروطه بمجر د انتهاء العملالجعالة ي قد 
كما أن  الجعالة عقد  ،5تسليم الج عل إلا  بتسليم العمل وفق شروط العقديستحق  العامل 

                                                            
 .16ينظر: أحمد سمير قرني، المرجع السّابق، ص 1

 .16ينظر: المرجع السابق، ص 2
 .283، ص1م، ط2008هـ/1428ئس، الأردن، ينظر: أبو العز علي محمد أحمد، التجّارة الإلكترونيةّ وأحكامها في الفقه الإسلامي، دار النفّا 3

 .10ة عمر الأشقر، المرجع السّابق، صينظر: أسام 4

. ومحمد بن 445، ص6لبنان، د.ت، لا.ط، ج –ينظر: أحمد بن حجر الهيثمي، تحفة المحتاج بشرح المنهاج، دار إحياء التراث العربي، بيروت 5

، تحقيق عبد الله بن عبد المحسن التركي، مؤسّسة الرسالة، مفلح بن محمد بن مفرج أبو عبد الله شمس الدين المقدسي الراميني الصالحي، الفروع

 .180، ص7، ج1م، ط2003هـ/1424لا.م، 
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بك؛ 1جائز قبل الفراغ من العمل ي فهو سلسلة مت صلة لا نهاية بخلاف الت سويق الش 
ذلها ق في جلب زبائن جدد، وا  المطلوب منه ، أو لم يستطيع إقناع العدد ا فشل الم سو 

 .2على أي  عمولة ، فإن ه لا يحصلبالانضمام إلى شبكته
افي عقد الجعالة ليس على المجعول له أن   -2 ، بينما في يدفع للجاعل شيئ ا م سبق ا أبد 

بكيشر  ق م لزم بدفع مبلغ من المال، الكات الت سويق الش  ، حت ى يتمك ن من م سو 
ركة والت سويق لها.  3الانخراط في الش 

راء  -3 بكي في شترط فيه ذلك.، بخلاف الت سويق االجعالة لا ي شترط فيها الش   4لش 
، إذا انتفع الجاعل بجزء في عقد الجعالة أخذ جزء الأجر من حق  المجعول له  -4

ق لعملا ق له؛ في حين ي حرم الم سو  إذا لم ي حق ق شرط م من حق ه في عمولة من سو 
بائن  .5الت وازن في جلب الز 

ا من يحفر لي بئر  ال: عمن ق 7: سئل ابن القاسم6قال أصبغ" التحصيل:جاء في البيان و 
. قال: لا تل، فحفر رجل نصف ذلك ثم  يعكذا، فله كذا وكذاطولها كذا وكذا، وعرضها كذا و 

. قيل له: ها أخذ قدر ما عمل مم ا انتفع به، فإن انتفع بحقًّا إلا  أن ينتفع بها صاحبها أرى له
، ى نصف الطريقوكذا فله كذا، فحملها رجل إلفلو قال من جاءني بخشبة من موضع كذا 

أجره على ، فإذا انتفع بها فله لا  أن يحملها صاحبها فينتفع بهاقال: هو مثله لا أرى له شيئ ا إ

                                                            
م، الأشباه والنظائر، تحقيق محمد حسن إسماعيل الشافعي، دار الكتب العلمية، لا.م، 1505هـ/911ينظر: عبد الرحمن بن أبي بكر السيوطي ت 1

 .93، ص2م، لا.ط، ج1998هـ/1419

 .17د سمير قرني، المرجع السّابق، صمينظر: أح 2

 .29،30ميزّ الفقهية، المرجع السّابق، صينظر: بحوث ندوة الت 3

 .17سالم بلفقيه، المرجع السّابق، ص ينظر: زاهر 4

 .17لمرجع السّابق، صينظر: أحمد سمير قرني، ا 5

، هـ(150) يه المُحدثّ العمُدة النظّار، ولد بعد سنة خسين ومائة للهجرةأبو عبد الله أصبغ بن الفرج بن سعيد بن نافع المصري، الإمام الثقّة الفق 6

روى عن الدراوردي ويحي بن سلام وعبد الرحمن بن زيد، وسمع ابن القاسم وأشهب وابن وهب، وتفقهّ معهم وكان كاتباً لابن وهب؛ روى عنه 

خشني، وسعيد بن حسان، وتفقهّ به ابن المواز، وابن حبيب، وأحمد بن زيد الذهّبي، والبخاري، وأبو حاتم الرازي، وابن وضّاح، ومحمد بن أسد ال

سان منها: كتاب الأصول، وتفسير حديث  القرطبي، وابن مزين، وغيرهم؛ قال ابن الماجشون في حقهّ: ما أخرجت مصر مثل أصبغ. له تآليف حِّ

ارعة، وكتاب آداب القضاء، وكتاب الردّ على أهل الأهواء، وغير ذلك. الموطأ، وكتاب آداب الصّيام، وكتاب سماعه من ابن القاسم، وكتاب المُز

. شجرة النور الزكية في طبقات م(839) الموافق لتسع وثلاثين وثمان مائة ميلاديهـ( 225)توفيّ بمصر سنة خمس وعشرين ومئتان للهجرة 

 (1/99المالكية )

هـ( أو ثمان 133لشيخ الحافظ الحُجّة الفقيه، ولد سنة ثلاثة وثلاثين ومائة للهجرة )أبو عبد الله عبد الرّحمن بن القاسم العتُقي المصري، ا 7

به عشرين سنة وتفقهّ به وبنظرائه، لم يروِّ واحداً عن مالك الموطأ 128وعشرين ومائة للهجرة ) هـ(، أثبت الناّس في مالك وأعلمهم بأقواله، صحِّ

شون، ومسلم بن خالد وغيرهم، خرّج عنه البخاري في صحيحه، أخذ عنه جماعة منهم: أصبغ، أثبت منه؛ وروى عن الليث، وعبد العزيز بن الماج

ويحي بن دينار، والحارث بن مسكين، ويحي بن يحي الأندلسي، وابن عبد الحكم، وأسد بن الفرات، وسحنون، وجماعة، مات بمصر في صفر سنة 

 .(1/88طبقات المالكية ) شجرة النور الزكية فيهـ(.191واحد وتسعين ومائة للهجرة )
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. قال محمد بن رشد: قال في البئر: إن ه يكون للمجعول له فيما قدر ما حملها من الطريق
 .1"صاحبها قدر ما عمل مم ا انتفع بهحفر من البئر إذا انتفع بذلك 

واحدا  من  شافعية: "لو قال العاقد: من رد  جمليَّ المفقودين فله دينار ورد  العاملال وعند
 . 2الجملين استحق  نصف دينار لأنه أنجز نصف العمل المراد"

 .3وجاء في الإنصاف في فقه الحنابلة: "أو قال من رد عبديَّ فرد أحدهما فله نصف الجعل"

دح  -5 بكي ، أم  ق  العامل في عقد الجعالة م حد  ق في عملية الت سويق الش  ا حق  الم سو 
د.  غير م حد 

؛ م يخسر شيئ ا إذا لم ي تمَّ عمله، لأن ه لعقد الجعالة لا ي عدُّ م قامر ا المجعول له في  -6
ق في عملي بكي يخسر اشتراكهلكن  الم سو  ، إذا لم يقوم بعمله وفق ة الت سويق الش 

ركة روط ال تي وضعتها الش   .4الش 

 عند الت دقيق في هذه العمولات نجد أن  استحقاقها م عل ق على أمر احتمالي الت حق ق،كما أن ه 
 5:لا يخلو من حالات ثلاثحوافز المالي ة )العمولات(حكم هذا النوع من الو 

وق  :الحالة الأولى قين للمنتجات بأسعار أعلى من أسعار مثيلاتها في الس  شراء الز بائن المسو 
حيث أن  الز بون  لا شك  في أن ه قمار،هذا عمولة، و تحصيل ال بغرض مع علمهم بذلك
رجاء تحصيل ما هو  سعرها الحقيقيعن  زائدامن مال مخاطر بما دفعه الم شتري للسلعة 

أن يحصل له ، أو ون غارما  ، فيكحتمال أن يذهب عليه ما دفعه هباء، فهو على اأكثر منه
 .ما رجاه فيكون غانما  

                                                            
 .511، ص8المرجع السّابق، ج  الوليد محمد بن أحمد بن رشد القرطبي، ينظر: أبو 1

سوريا،  –في فقه الإمام الشافعي، تحقيق: الدكتور محمد الزحيلي، دار القلم، دمشق  المهذبهـ(، 476 -هـ 393أبو إسحاق الشيرازي )ينظر:  2

 .432، ص2، المرجع السّابق، جهـ977 تمس الدين، محمد بن أحمد الخطيب الشربيني الشافعي ش. 572، ص3ج، 1م، ط1996هـ/1417

 بن الله عبد: الخلاف، تحقيق من الراجح معرفة نصاف في، الإ( هـ885 - 817) الدمشقي ثم المرداوي أحمد بن سليمان بن علي الشيخينظر:  3

 .390، ص6، ج1م، ط1993هـ/1414لبنان،  –بيروت  العربي، التراث ياءإح الحلو، دار محمد الفتاح وعبد التركي المحسن عبد

 .10ة عمر الأشقر، المرجع السّابق، صينظر: أسام 4
 .557 – 554ينظر: د.سليمان بن أحمد الملحم، المرجع السّابق، ص 5
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قين للمنتجاتشرا :الحالة الثانية ن  فيهامن غير حاجة معتبرة  ء الز بائن الم سو  ما مخاطرة ، وا 
، وذلك لأن الشراء بالسعر المعتاد في السوق  ، ولو كانهذا كالأولحافز المالي، و من أجل ال

 .بات والعباداتهي معتبرة في التقر  المقاصد معتبرة في التصرفات والعادات كما 

بائ :الحالة الثالثة قين للمنتجاتشراء الز  وق، ولاحتياجهم لها،  ن الم سو  بنفس أسعارها في الس 
 حافز المالي، وهذه لا تدخل في موضوعنا.لا مخاطرة من أجل ال

ن أخرج هذه ال –فهذا إن أمكن تحققه والوقوف عليه  عن القمار حيث انتفت  معاملةوا 
، فيه قصد معتبر ي سبيل تحصيل ماله؛ لأن المشتري قد أعطى العوض العادل فرةالمخاط

ركةوصارت الجائزة مقتطعة من  القول بجوازه لا يظهر  –زد فيه على غيره تي لم تال ربح الش 
 : وذلك لأسباب الآتية

لم ما ه لا يعا المقاصد فإن  أم  ، رق هذين الشرطين في الواقع متعذ  ق  العلم بتح أن   :السبب الأول
حافز لحاجته أو مخاطرة من أجل الاشتراها ه ، فما يدرينا أن  م الغيوبفي القلوب إلى علا  

 .المالي

، ة إليهيعة إلى القمار ووسيلة قوي  بهذه الصورة ذر  حوافزولما سبق فوضع ال :السبب الثاني
هك وحسما  مات أن تنتحر  إلى الفساد حماية للم   ةفضير في الشريعة سد الذرائع الم  ر  وقد تق

 .لمادة الشر  

المشتري  ؛ لأن  ضي غالبا  إلى وجود نوع من الغررفي   ز الماليحافوضع ال أن   :السبب الثالث
منهم يأبى ، وكثير ق فيهدق  هو يتسامح في الثمن ولا ي  ولهذا ف هذا الحافز،قد أخذ في الاعتبار 

 .حافزالشراء مع عدم ال

ز حوافاس بما يوضع من هذه الغرير والمخادعة واستدراج الن  ه فتح لباب الت  أن   :السبب الرابع
 طمعا  في هذه الجوائز الكبيرة  راء من غير تدقيقفيتهافتون على الش  
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 مناقشة الدّليل الرّابع :الفرع الرابع

، لكن المتتب ع للكيفي ة ال تي وكالةيرى من قال بجواز هذه المعاملة أن ها تدخل في باب ال
قيهاتتعامل بها شركا بكي مع م سو  ا ظاهرة  بين هذه ، يلاحظ أن  هناك فروقت الت سويق الش 

 المعاملة وعقد الوكالة يمكن حصرها في الآتي:

فهو  ،و كان ذلك بغير رضا الطرف الثاني، ولكالة عقد جائز لكلا الطرفين فسخهالو   -1
ا بكي فهو عق ؛1من العقود الجائزة بين الطرفين قطع  د جائز فسخه بخلاف الت سويق الش 

ق فقط، ركة فعل من قبل الم سو  ق ملتزم بمهامه،  ولا يجوز للش  ذلك ما دام هذا الم سو 
لا   ركة فسخ العقد وا  ، للجأت كان ذلك باب عبث في هذه العملية، بحيث لو جاز للش 

ق  إلى فعل ذلك في الوقت ال ذي تزداد فيه عمولة الم سو 
2. 

ق م لزم الوكيل في عملي ة البيع غير م لز   -2 لعة الموكل له بيعها، بينما الم سو  م بشراء الس 
 ، وبثمن يزيد عن ثمن المثل.رائهابش

ق مبلغا ماليًّا على تفويضه بالبيعالوكيل لا يدفع   -3 ي شترط عليه دفع مبلغ ، لكن  الم سو 
ق ا للشركة. –قل  أو كثر -من المال   ليصبح م سو 

 مناقشة الدّليل الخامس :الفرع الخامس

بكي يدخل في باب الإجارة، ويق الش  ، أن  الت سه القائلون بالجواز كذلكإن  مم ا استدل  ب
ركة ق أجير عند الش  ، لكن  المتأم ل في المعاملتين يرى أن  هناك ثم ة فروق بينهما فالم سو 

 تتلخ ص في الآتي:

بكي فهو عقد لازم من طرف الإجارة عقد لازم من الطرفين  -1 ، بخلاف الت سويق الش 
ق كما أسلفنا الذكر. ركة جائز من طرف الم سو   الش 

بكي مجهولة، لكفي عقد الإجارة معلومة الأجرة  -2 ، وجهالتها هي ن ها في الت سويق الش 
 .3لب فكرة هذه المعاملة

                                                            
 .93ينظر: عبد الرحمن بن أبي بكر السيوطي، المرجع السّابق، ص 1
 .15،16مرجع السّابق، صمد سمير قرني، الينظر: أح 2
 .258روك بن عبدات، المرجع السّابق، صينظر: د.رياض فرج بن مب 3
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ڭ  ۇ      ۇ  ۆ  ۆ  ۈ     ۈ    ۇٴ  ۋ  ۋ     چ :جاء في أحكام القرآن في تفسير قوله 

، فإن  ولادة الغنم غير معلومة، " الإجارة بالعوض المجهول27القصص: چۉۅ  ۅ  ۉ
ن  من ا تها، وسلامة سِخالها، منها ديار وا  ا، وعِد  لبلاد الخِصبة ما ي علم ولادة الغنم فيها قطع 

، ور ب ما ظن  نهى عن الغرر مصر وغيرها، بيد أن  ذلك لا يجوز في شرعنا؛ لأن  الن بي 
بعضهم أن  هذا في بلاد الخِصب ليس بغرر، لاطِ راد ذلك في العادة، فيقال له: ليس كما 

 .3"2والملاقيح 1كما نهى عن الغرر نهى عن المضامين الن بي  ظننت؛ فإن  
بكي،  ، وهذا غير متوف ر في الت سويقفي الإجارة أن يكون الأجل معلوماي شترط   -3 الش 

ركة و حيث أن  كلا الطرفين ) ق الم سالش   .4( يجهلان الأجل جهالة فاحشةو 

 مناقشة الدّليل السّادس :الفرع السادس

على الأعمال،  ىالعتبحواز هذه المعاملة إلى قياسها على جزاء الله  لقد ذهب القائلون 
، ولو ل من قل دوهم في ما سن وا من سننفهو سبحانه وتعالى ي جازي عباده على أفعالهم وأفعا

بكي بتحديد ، مخافة أن يحصد سقف للأرباح كان الأمر كذلك لما قامت شركات الت سويق الش 
قون  كل  ما يدخل في خزائنها من مداخيل في صورة  –مولات نتيجة تحصيلهم للع –الم سو 

قين ومن في شبكتهم رسوم اشتراك ، هل أن  الله تعالى ي جازي عباده ال ذين قاموا هؤلاء الم سو 
د من  يئة على أعمال من قل دوهم  في سننهم بسقف م حد  نن الحسنة منها و الس  بسن  الس 

يئات لا يتجاوزه مهما بلغ ع لوًّا تعا-!دد هؤلاء الم قل دين؟الحسنات والس  لى الله عن ذلك ع 
، ألم يعلم أولئك ال ذين قاسوا هذا القياس أن  خزائن الله لا تنفذ مثلما تنفذ خزائن تلك -كبير ا

ركات.  الش 

ركات تشترط اليمين والشم دد ، ومن ثم  الت وازن في عدالكما أن  هذه الش  بائن الج  د الز 
ل العباد لا على أعما عالىت، في حين نجد أن  جزاء الله لعمولات، لتحصيل االمنضم ين لها

رط  ، فهو سبحانه وتعالى ي جازي العبد حت ى على م قل د واحد.يقوم على هذا الش 

                                                            
 المضامين: ما في بطُون الأمّهات. 1

 الملاقيح: ما في أصلاب الفحول. 2

ود. إسماعيل محمد  هـ، أحكام القرآن، تحقيق: د. محمد إبراهيم الحفناوي،543ينظر: أبو بكر محمد بن عبد الله المعروف بابن العربي ت  3

 .545، ص3م، لا.ط، ج2011هـ/1432مصر،  –الشنديدي، دار الحديث، القاهرة 

 .16مد سمير قرني، المرجع السّابق، صينظر: أح 4
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ع ج ، وخبر رسول الله ضل الله ي ؤتيه من يشاء من عبادهثم  إن  هذا ف اء لي شج 
، أم ا أجور الن اس قتدي بهم من خلفهمقين فيه حت ى ي، وأن يكونوا سب االن اس على فعل الخير
نيا فلا ي قاس على هذه القاعدةوجزاء أعمالهم في ال ن ما تضبطه قاعدة الت راضي والات فاق د  ، وا 

 .1بين المتعاقدين

 مناقشة الدّليل السّابع :الفرع السابع
كل   ، فليست، ولو تم  الت سليم بذلكالهبة ليس بصحيحإن  القول بأن  العمولات من باب 

بب ال ذي وجدت لأجلهلأن  الهبة تزة شرع ا، هبة جائ قال شخ الإسلام ابن ، أخذ حكم الس 
تيمية: "الواهب لا يهب إلا  للأجر فتكون صدقة، أو لكرامة الموهوب له فتكون هدية، أو 

 .2لمعنى آخر في عتبر ذلك المعنى"
بكي والهبة في ال متحق ق من  نفععلى أن ها ت كي ف  -إذا سل منا بوجودها  –ت سويق الش 

ومهما أعطيت من  ؛، ومعروف أن  كل قرض جر  نفعا فهو رباالقرض فتأخذ حكم ذلك وراء
 أسماء كالهبة وغيرها فلا ي غي ر ذلك من حقيقتها وحكمها شيئا.

: قال  الساعدي حميد أبو أخبرنا يقول: عروة سمع هأن   الزهري، عنجاء  فقد
 هذا: قال قدم فلما صدقة،ال على الأتبية ابن له يقال دأس بني من رجلا  النبي استعمل

 فحمد – المنبر فصعد أيضا سفيان قال - المنبر على  النبي فقام لي، أهدي وهذا لكم
 في جلس فهلا لي، وهذا لك هذا: يقول فيأتي نبعثه العامل بال  ما» :قال ثم   عليه وأثنى الله
ذي نفسي بيده لا يأتي بشيء إلا  جاء به يوم ؟ وال  لا أم له أيهدى فينظر وأمه، أبيه بيت

 .3«القيامة يحمله على رقبته، إن كان بعيرا له ر غاء، أو بقرة لها جؤار، أو شاة تيعر

 المطلب الثاني: مناقشة أدلّة المانعين. 

، وسنعمد في لى جملة من الأدل ة أسلفنا ذكرهااستند القائلون بعدم جواز هذه المعاملة ع
 لى مناقشتها والرد  عليها.هذا المطلب ع

 
                                                            

 .30ز الفقهية، المرجع السّابق، صينظر: بحوث ندوة التميّ  1
 .174، ص3التحليل، لا.ن، لا.م، لا.ت، لا.ط، جينظر: شيخ الإسلام تقي الديّن أحمد ابن تيمية، إقامة الدليل على إبطال  2

 . 1800، ص4، ج 7174/24ه البخاري، كتاب الأحكام، باب هدايا العمُّال، ح.ر روا 3
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 مناقشة الدّليل الأوّل :الفرع الأوّل
قين مقابل جهود  ل عليها الم سو  يرى الم حر مون لهذه المعاملة أن  العمولات ال تي يتحص 

زها أن ها ت قاس على هي من أكل أموال الن اس بالباطلغيرهم  ، في حين يرى غيرهم مم ن جو 
قين بالت رويج جاء في أحد أدل تهم الأعمال كما على عالىتجزاء الله  ، فعندما يقوم أحد الم سو 

قناع زبائن جدد بشرائها، وقيامهم هم كذلك بنفس العمليةلمن ركة، وا  يستحق   ، ألاتجات الش 
ركة عرفانا منها له و  ق عمولات من الش  م هو ومن في شبكتههذا الم سو  ، شكر على ما قد 

 من الجهد لجلب زبائن آخرين؟. وتحفيزا له وتشجيعا على بذل المزيد 
قوا من الز   ركة وشراء منتجاتها، وأقنعوا غيرهم ببائن الجددثم  إن  من سو  ، الانضمام للش 
ق ال ذي هم في شبكته، فأين هو أخذوا عمولات على ذلك مثلما أكل أموال الن اس  أخذ الم سو 

 .!بالباطل هنا؟

 مناقشة الدّليل الثّاني :الفرع الثاني

لأن ه لو كان ، هذه المعاملة أمر غير م سل م به حديث عن القمار ال ذي يكتنفإن  ال
استثمار المال بشراء سلعة وتسويقها، مقابل تحصيل منفعة قد تكون غير م حق قة قمار ا، لكان 

ا، انع والت اجر من قبيل القمار أيض  نفاق أليس ما يقوم هؤلاء هو إ ما يقوم به الم زارع والص 
إن  –عاملات المالي ة ممنفعة قد تكون غير م حق قة هي الأخرى، فأغلب ال ل تحقيقمال مقابلل

تقوم على أساس استثمار المال من أجل الفائدة ال تي يدور تحقيقها بين الوجود  -لم نقل كل ها 
بذلك حت ى في  وعدمه، فمن قال بوجود القمار في المعاملة الأولى، كان لزام ا عليه أن يقول

لو كان و ، في دوران الفائدة بين الت حق ق وعدمه ملات المالي ة الأخرى، لاشتراكهمعاسائر الم
ا لبطلت جل  المعاملات المالي ة   الم نظ مة لحياة الن اس؛ وهذا لا  -أو كل ها  -ذلك صحيح 

ريعة الإسلامية جاءت لت راعي مصالح العباد،  يمكن أن يكون بحال من الأحوال، لأن  الش 
 م ما تقوم به حياتهم من معاملات مالي ة فيما بينهم.  وت شر ع له

 مناقشة الدّليل الثّالث :الفرع الثالث

با ال ذي يت بكي، فهو غير صحيحأم ا ما قيل عن الر  ، لأن  ضم نه العقد في الت سويق الش 
با يقوم على إعط ، أم ا هذه العمولات ال تي يأخذها اء مال واسترداده بعد أجل بزيادةالر 
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اال قون فهي ليست مالا مستردًّ عهم على بذل المزيد من الجهدم سو  ن ما هي حوافز ت شج   ، وا 
بائن با يكو لجلب أكبر عدد ممكن من الز  ، ن في الأصناف الر بوي ة المعروفة، كما أن  الر 

ركات ، وهذا غير موجود في هذه المعاملة المذكورة في كتب الفقه، ثم  إن  الز بون في هذه الش 
ركة، و يقوم ببذل جهد لتسويقها، فيحصل بذلك  يدفع لعة ال تي يشتريها من الش  مالا  مقابل الس 

با هنا. لعة قد توسطت فلا محل  للر   على عمولة، فما دامت الس 

 مناقشة الدّليل الرّابع :الفرع الرابع
، والت دليس ذهب أصحاب هذا الات جاه إلى أن   بكي فيه من الغش  ذب، والك، الت سويق الش 

، لكن عند إمعان الن ظر في هذه المعاملة نجد والت لبيس على الن اس، ما يجعله م حر ما شرع ا
حيحأ راء؛ وهذا هو عين عقد البيع الص  وافرت فيه أركان ، إذا تن  المنتج حقيقة مقصودة بالش 

ته من عاقدين، وصيغة  ، ومعقود عليه.صح 

 مناقشة الدّليل الخامس :الفرع الخامس

بكي أن ه عقد جمع بيعا وشرطا، كما جمع بيعا ء في أدل ة المانعين للت سويق لقد جا الش 
لة من عقدين منفصلين عن بعضهما البعض وسلفا ، لكن  المعاملة في حقيقة الأمر م شك 

، ولا مانع من توافرت أركان وشروط كل  منهما، كبيع وجعالة، أو بيع ووكالة، ونحو ذلك
 تركيب عقد من عقدين.

لف في هذه المعاملة غير واردأن  البيع و كما  ، لأن  المتعامل هنا يشتري سلعة الس 
دمعروفة ومرغوبا فيها  ا  ، ولوبثمن محد  عر الحقيقي لها، فما دام فيها رض  كان أعلى من الس 

بكي يختلف عن نظيره الت قليدي فلا مانع ال ذي  –مثلما بي نا ذلك سابقا  –، لأن  الت سويق الش 
، وما يأخذه هؤلاء الوسطاء يأخذه العاملون الوسائط والحلقات بين المنتج والمستهلك تكثر فيه

بكي.  في شركة الت سويق الش 

متعارضة فيما بينها إلى أن  المتتب ع للأحاديث الواردة في هذا الباب يجد أنها  بالإضافة
ه أن  الن بي  حديث عمرو بن شعيب ك ، نهى عن بيع وشرط»: عن أبيه عن جد 

يشترطون رجال ما بال : "قال الله رسول  وحديث بريرة أن  ، 1«البيع باطل، والشرط باطل
                                                            

 سبق تخريجه. 1
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ن كان مائة  شروطا ليست في كتاب الله؟ ما كان من شرط ليس في كتاب الله فهو باطل، وا 
ن ما الولاء لمن أعتقشرط ، وا  ، وشرط الله أوثق  وحديث جابر بن عبد الله ، 1"، قضاء الله أحقُّ
، وحديث جابر أيضا 2بعير ا وشرط ظهره إلى المدينة" "ابتاع من ي رسول الله قال:  

عن الم حاقلة والم زابنة والم خابرة والم عاومة والثُّنْيا، ورخ صَ في  قال: "نهى رسول الله 
فاختلف العلماء في الحكم على هذا الن وع من البيع لتعارض الأدلة الواردة في ذلك،  .3العرايا"
بر مة: البيع جائز فقال  رط جائز، وقال ابن أبي ش  الشافعي وأبو حنيفة: البيع فاسد والش 

رط جائز، وقال ابن أبي ليلي: البيع  رط باطل، وقال أحمد: البيع جائز مع والش  جائز والش 
رط أخذ بعموم نهيه عن بيع وشرط،  شرط واحد، وأم ا مع شرطين فلا. فمن أبطل البيع والش 

رط،  الثُّنْيا، ومن أجازهما ولعموم نهيه عن جميعا أخذ بحديث عمر ال ذي ذكر فيه البيع والش 
رطين وأجاز الواحد  رط أخذ بعموم حديث بريرة، ومن ي جز الش  ومن أجاز البيع وأبطل الش 

: "لا يحل  سلف وبيع، ولا رسول الله  قال: قال  احتج  بحديث عمرو بن العاص
 4.5لم تضمن، ولا بيع ما ليس هو عندك"يجوز شرطان في بيع، ولا ربح ما 

 المطلب الثالث: رأي الباحث.

، وتتب عها ن ظر إلى الموضوع من جميع جوانبه، وعرض أقوال الفريقين وأدل تهمبعد ال
ة مآخذها وسلامتها ها، فإني أميل إلى قول المانعين، لقو ة أدل تهم و بالمناقشة والرد  علي صح 

يتها ت نقص من من المعارضة الحقيقي ة ال تي ، وضعف أدل ة الم جيزين ال تي لم تسلم من حج 
فاع ال تي بي نت بأن ها أدل ة واهية المعارضة القوي ة ، حاول من خلالها أصحاب هذا الت وجه الد 

 عن رأيهم.

                                                            
، ح ر 1 . ومسلم في صحيحه، كتاب 513، ص2، ج2168/73رواه البخاري في صحيحه، كتاب البيوع، باب إذا اشتراط شروطا في البيع لا تحلُّ

. بلفظ: "من اشتراط شرطا ليس في كتاب الله، فليس له، وإن شرط مائة مرّة، شرط 83، ص2، ج1504/5عتق، باب إنمّا الولاء لمن أعتق، ح ر ال

 الله أحقُّ وأوثقُ". 
. ومسلم في 658، ص2، ج2718/4رواه البخاري في صحيحه، كتاب الشروط، باب إذا اشتراط البائع ظهر الداّبةّ إلى مكان مُسمّى جاز، ح ر 2

 .137، ص2، ج715/109صحيحه، كتاب المُساقاة، باب بيع البعير واستثناء رُكوبه، ح ر
 ه مسلم في صحيحه، كتاب البيوع، باب النهّي عن المحاقلة والمزابنة وعن المخابرة وبيع الثمرة قبل بدُوّ صلاحها وعن بيع المعاومة وهوروا 3

 .105، ص1536بيع السّنين، ح ر 
 .536، ص3، ج1234، باب ما جاء في كراهية ما ليس عندك، ح.ر ه الترمذيّ في سننه، كتاب البيوع عن رسول اللهروا 4
 .177،178ينظر: ابن رشد الحفيد، المرجع السابق، ص 5
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بكي  دت قوانينه و فت تسمي اتهمهما اختل-وعليه فإن  الت سويق الش   –قواعد الل عبة فيه، وتعد 
بة المضاعفة ، الهدف من ورائهامة شرع ار  م عاملة م ح ، وتغطية ذلك كسب العمولات المرك 

لع و ب  الخدمات.ممارسة عملي ة الت سويق للس 

ها أن تعتمد ، فالعقود الت جارية بصفة عام ة لا بد  لن ه لا ي ضيف أي  قيمة اقتصادي ةكما أ
مة ومدخل  ، ويبقى البعد القانوني الم تمث ل في نقلعلى البعد الاقتصادي الملكي ة عبارة مقد 

ل إلى هدف وغاية.فقط  ، ولا يجب أن يتحو 

روط  ، يجب على المتعاملين بها الت قي د بجملةولكي تكون هذه المعاملة مشروعة من الش 
 ، وهي:ال تي وضعها الفقهاء

 عدم اشتراط دفع رسوم الاشتراك.أوّلً: 

 عدم اشتراط شراء المنتج. ثانيًا:

قين آخرينبض عمولات غير مباشرة نتيعدم ق ثالثًا: ، واستقطابهم جة بيع المنتج من م سو 
 لمنخرطين جدد.

روط يجعل هذه المعامل مسرة المشروعةفتوف ر هذه الش  ، ال تي يسعى ة تدخل في باب الس 
مسار إلى لعب دور الوساطة بين البائع والمشتري مقابل أجرة ي أخذها على من خلالها الس 

لعة الم باعة. ، دون هذا العمل  أن ي لزم بدفع مبلغ من المال أو شراء الس 

 وبعد هذا العرض يمكن أن ن لخ ص ما جاء في الفصل فيما يلي:

بكي إلى فريقينن ال ذين حكموا لقد انقسم الفقهاء المعاصري فريق ، على الت سويق الش 
على أن  -وهم الأقلي ة  –، وقد اعتمد القائلون بجواز المعاملة أفتى بالجواز، والآخر بالحرمة

مسرة، أو الوكالة ، كمالأشياء الإباحةالأصل في ا أوالإجارة، أو ، أن ه يمكن تكييفها على الس 
في حين اعتمد زاء الله تعالى على أعمال العباد. ، مثلما يمكن قياسها على جالجعالة

، وهي بمثابة القمار لعلى أن  فيها أكل لأموال الن اس بالباط –وهم الأغلبي ة  –المانعون لها 
با و ، كموالميسر ، ناهيك على ما ، وهي بيع وشرط، وبيع وسلفالغررا أن ها تشتمل على الر 

 ينجم عنها من أضرار اقتصادية على الفرد والمجتمع.
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، لقو ة أدل ة من قال به، رى أن  القول بالحرمة أقوى وأرجح، يوالمتتب ع لأدل ة الفريقين
الحقيقي ة، وضعف أدل ة القول الفريق الآخر، ال تي لم تسلم من الن قد من المعارضة  لسلامتها

 المعارضة القوي ة. و 
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ختام ا، وبعد هذه الجولة العلمي ة ال تي قمنا من خلالها بتصوير المعاملة، وتسليط 
ركات ال تي ت مارسه وء على نموذج لشركتين من الش  رع الض  ا، وتكييفها، ومن ثم  تبي ين حكم الش 

 التوصي ات هي:ا، خلصنا إلى جملة من الن تائج و فيه

 النّتائج:

بكي مقصوده العمولات، وليس المنتج  -1 ال ذي هو بمثابة الغطاء لتحصيل  الت سويق الش 
 تلك العمولات.

با  -2 رعي ة، كالقمار، والر  بكي حوى كثير ا من المحاذير الش  والغرر، ونحو ، الت سويق الش 
 الواحد منها لتحريمه فكيف بها مجتمعة. ذلك، وال تي يكفي

بكي ي حدث آثار ا أخلاقي ة، واقتصادي ة، واجتماعي ة سي ئة، تتصادم مع   -3 الت سويق الش 
ريعة الإسلامي ة وغاياتها.  مقاصد الش 

راء والت سويق متكاملتان وي    -4 شك لان مع يرى المانعون لهذه المعاملة أن  عملي تي الش 
بعضهما عملي ة واحدة، مع مراعاة الأصول العام ة في باب المعاملات كالن ظر في 
الحقائق والمآلات والمقاصد والن يات، وسد  باب الحِيل والذرائع الم فضية إلى الحرام؛ 
ويرى الم جيزون لها أن  العملي تين منفصلتين عن بعضهما البعض، كما يجب إلغاء 

حة الظاهرة.أثر مقاصد المشت  رين وني اتهم، ما دام كلا العقدين قد استوفى شروط الص 
ختصين في الحكم على الت سويق مإن  اختلاف الفقهاء المعاصرين والباحثين ال  -5

ن ما القول بالت حريم أقوى وأوفق لضعف  بكي، لا يجب أن ي سو غ للإنسان الت خيير، وا  الش 
 أدل ة الم جيزين كما بي نا ذلك سابق ا.

باب عن دوره الأساسي المتمث ل في   -6 بكي على إلهاء الش  تعمل شركات الت سويق الش 
، وعمارة الأرض، فيصبح بذلك مخذ ر ا لا يعرف إلا  الهرم ودرجاته، عالىتعبادة الله 

والمشتركين الجدد وأعدادهم، وفي هذا إبعاد لهم عن الوعي الحقيقي لواقع مجتمعه 
 وكيد أعدائهم.

ريع.يعمل الت سويق ال  -7 بكي على تشجيع مبدأ البطالة والر بح الس   ش 
عر والجودة كمقاييس لتسويق   -8 بكي إلى إسقاط مفاهيم الحاجة والس  ي ؤد ي الت سويق الش 

حلال محل ها العمولات الموعود بها.  المنتج، وا 
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بكي في ترويج ثقافة الاحتيال والن صب والت غرير بالآخرين.  -9  ي ساهم الت سويق الش 
بكي على تضخيم الاقتصاد الوهمي على حساب الاقتصاد عمل الت س -10 ويق الش 

 الحقيقي المنتِج.

 التّوصيّات:

ر بهم ببيان  على  -1 باب الم غر  ين تبصير الش  الفقهاء المعاصرين والباحثين المختص 
حقيقة هذه المعاملة، والابتعاد عنها، وتسخير طاقاتهم في طلب العلم، وكسب 

 ف المهن المفيدة، والمساهمة في بناء الت نمية الحقيقي ة.المهارات الن افعة، واحترا
أولي الأمر ومن بيده سلطة القرار الاقتصادي سن  قوانين ت جر م هذا الت عامل،  على  -2

ركات الوهمي ة الاستغلالي ة، ال تي تربح  ال ذي يستغل  الث غرات القانوني ة في إنشاء الش 
باب  .الأموال الطائلة على حساب غفلة الش 

س، وال ذي من شأنه م عالجة المشكلات، والإجابة عن   -3 الاهتمام بالبحث العلمي الم ؤس 
 الت ساؤلات.

صة، ت عنى بدراسة الم عاملات المالي ة الم عاصرة.  -4  إيجاد مراكز وكراسي بحثي ة م تخص 
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 فهرس الآيات القرآنية

 الصفحة رقم الآية الآية أو شطرها

   (2سورة البقرة )
 46 275 چٹٹ  ٹ  ڤڤچ

 60 278 چ...ے ۀ ہ  ہ  ہ  ہ   ھ  ھ  ھ  ھ چ

 63 279 چ...ۈڭ  ڭ  ڭ   ۇ  ۇ  ۆ  ۆ  ۈچ 

   (4سورة النساء )
 54 –أ  29 چ...ٹڤڤڤڤڦڦڦچ

   (5سورة المائدة )
 57 91،90 چ...ٱ  ٻ  ٻ  ٻ  ٻپ  پ  پ     چ 

   (10) يونسسورة 

 46 59 چ...ڱ  ڱ  ں  ں  ڻ  ڻ  ڻ  ڻ  چ

   (12سورة يوسف )
 48 72 چٹ  ٹ  ٹ  ڤ      ڤ  ڤ  ڤ   ڦ  ڦ   ڦ  ڦ  ڄچ

   (18سورة الكهف )
 49 19 چ...ۋۋ  ۅ  ۅ  ۉ  ۉچ 

 51 77 چ...چڃ  ڃ  ڃ  ڃ  چ  چ   چچ 

   (25سورة الفرقان )
مْ لَيَاك ل ونَ الطَّعَامَ   08 20 چ...﴿ إِلاَّ إِنَّه 

   (28) القصصسورة 
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 75 27 چ...ۇ  ۆ  ۆ  ۈ     ۈ    ۇٴ       ڭ  ۇ چ 

   (89سورة الفجر )
 أ 20 چۇٴ  ۋ   ۋ  ۅچ 
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 فهرس الأحاديث النبوية

 رقم الصفحة طرف الحديث     

نَّا مَعَ النَّبِيِ  »  ...» 08ك 

 46 «من أحدث في أمرنا هذا ...»

 46 «خذوا عن ي مناسككم»

 47 «المسلمون عند شروطهم»

 49،48 «...أن  أ ناسا من أصحاب رسول الله»

 49 «...شاة   أو أ ضحية   به يشتري  دينارا   النبي أعطاه»

مْ يَوْمَ الْقِيَامَةِ »  51 «...ثَلاثَةٌ أَنَا خَصْم ه 

 51 «...مَنْ سن  في الإسلام سن ة حسنة»

 56 «نهى عن ربح ما لم يضمن»

 61 «... والميتة إن  الله ورسوله حر م بيع الخمر»

بال»  62 «... يأتي على الن اس زمان لا يبقى أحد إلا  أكل الر 

 62 «... لدرهم ربا أشد  عند الله تعالى»

با تسع وتسعون بابا»  63،62 «... الر 

با وموكله....»  63 «آكل الر 

 65 «...عن بيع الحصاة نهى الن بي »

 66 «...نهى عن بيع وشرط»



 م2016هـ/1437 شركتي أوبيس وكويست نت أنموذجا –التسّويق الشّبكي في ميزان الشّريعة الإسلامية 

 

 
88 

 66 «... الر جلنهى أن يجمع »

 76 «...يقول فيأتي نبعثه العامل بال ما»

 79،78 «... ما بال رجال يشترطون »

  ...» 79ابتاع من ي رسول الله»

 79 «عن المحاقلة ... نهى رسول الله»

 79 «... لا يحل  سلف وبيع»
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 فهرس الأعلام المترجم لهم

 رقم الصفحة السم

 50 م 1126/هـ 520ت  بن أحمد بن رشد القرطبي أبو الوليد محمد

 55 ه676 الإمام النووي ت

 58 ه852ابن حجر العسقلاني ت 

 58 ه751 ابن القي م ت

 61 ه388الخطابي ت 

 62 ه648القرطبي ت 

 63 ه390منداد ت ابن خويز

 64 ه490 الإمام السرخسي ت

 65،64 م2015ه/143 الأستاذ الدكتور وهبة الزحيلي ت

 69 ه728شيخ الإسلام بن تيمية ت 

 71 هـ226هـوقيل225تأصبغبنالفرج

 71 هـ191ت  خَالِد بن الْقَاسِم بن الرَّحْمَن عبد
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 المراجعو فهرس المصادر 

 القرآن الكريم.

 : كتب التّفسير.أوّلً 

، ه671ت  يعبد الله محمد بن أحمد بن أبي بكر القرطب يبالجامع لأحكام القرآن لأ -1
جمهورية مصر العربية  –ق: د. حامد أحمد الطاهر، دار الغد الجديد، القاهرة تحقي

 .1م، ط2010هـ/1431 مصر،
تحقيق: د.  هـ،543 المعروف بابن العربي ت بكر محمد بن عبد الله يبلأأحكام القرآن  -2

مصر،  –محمد إبراهيم الحفناوي، ود. إسماعيل محمد الشنديدي، دار الحديث، القاهرة 
 .م، لا.ط2011هـ/1432

 .وعلومه الحديث كتب: انيً ثا

مسند الإمام أبو حنيفة لأبي نعيم أحمد بن عبد الله بن إسحاق بن موسى بن مهران  -3
 –هـ، تحقيق: نظر محمد الفارياني، مكتبة الكوثر، الرياض 430الأصبهاني ت 

 .1هـ، ط1415السعودية، 
بن محمد بن حنبل بن هلال بن  أبو عبد الله أحمد مسند الإمام أحمد بن حنبل للإمام  -4

، مؤسسة عادل مرشد، وآخرون ، و شعيب الأرنؤوطتحقيق: ه، 241ت أسد الشيباني 
 1م، ط2001ه/1421لبنان، -الرسالة، بيروت

، تحقيق: ه256ت  عبدالله البخاري الجعفيمحمد بن إسماعيل أبو ل صحيح البخاري  -5
السلطانية بإضافة ترقيم  دار طوق النجاة )مصورة عن، محمد زهير بن ناصر الناصر

 .1م، ط2001/هـ1422، لا.م، محمد فؤاد عبد الباقي(
اج أبو الحسن القشيري النيسابوري ت   -6 هـ، تحقيق: 261صحيح مسلم لمسلم بن الحج 

 لبنان، لا.ت، لا.ط.-ار إحياء التراث العربي، بيروت محمد فؤاد عبد الباقي، د
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ث بن إسحاق بن بشير بن شداد بن عمرو داود سليمان بن الأشع يبسنن أبي داود لأ  -7
جِسْتاني دار ، محَمَّد كامِل قره بلليو  شعَيب الأرنؤوطهـ، تحقيق: 275 ت الأزدي السِ 

 .9، طم 2009/هـ 1430، لا.م، الرسالة العالمية
 محمد بن عيسى بن سَوْرة بن موسى بن الضحاك، الترمذي، أبو عيسىسنن الترمذي ل  -8

( 3ج( ومحمد فؤاد عبد الباقي )1،2أحمد محمد شاكر )ج  هـ، تحقيق وتعليق:279ت 
براهيم عطوة عوض المدرس في الأزهر الشريف ) شركة مكتبة ومطبعة ، (4،5ج وا 

 .2، طم 1975/هـ 1395مصر،  ،مصطفى البابي الحلبي
السنن الكبرى لأبي عبد الرحمن أحمد بن شعيب بن علي الخراساني الن سائي   -9

سة الرسالة،  الأحاديث: حسن عبدتخريج هـ، تحقيق و 303ت بيروت المنعم شلبي، مؤس 
 .1م، ط2001هـ/1421لبنان،  –
أبو الحسن علي بن عمر بن أحمد بن مهدي بن سنن الدارقطني للإمام الكبير   -10

شعيب ه(، تعليق: 385-ه306)مسعود بن النعمان بن دينار البغدادي الدارقطني
مؤسسة  ،أحمد برهومو للطيف حرز الله، عبد او حسن عبد المنعم شلبي، و الارنؤوط، 

 .1، طم 2004/هـ 1424، لبنان –الرسالة، بيروت 
ه(، 675-ه607سنن ابن ماجه للحافظ أبي عبد الله محمد بن يزيد القزويني )  -11

 تحقيق: محمد فؤاد عبد الباقي، مطبعة دار إحياء الكتب العربية، لا.م، لا.ت، لا.ط.
أحمد بن علي بن حجر أبو الفضل الحافظ مام فتح الباري شرح صحيح البخاري للإ -12

 .طلا.ه، 1379لبنان، -ه(، دار المعرفة، بيروت852ه/773، )العسقلاني الشافعي
شرح صحيح مسلم للإمام النووي للإمام الن ووي، المطبعة المصرية بالأزهر، جمهورية  -13

 1م، ط1929هـ/1347مصر العربية، 
نن شرح سنن أبي داود لأبي سل -14  يمان أحمد بن محمد الخطابي البستيمعالم الس 
 .1م، ط1932هـ/1351سوريا،  –، المطبعة العلمية، حلب ه388 ت 

 وزيادته للشيخ محمد ناصر الدين الألباني الصغير الجامع صحيح -15
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 ، لا.ط.1988هـ/1408الإسلامي، لا.م،  ، المكتبم1999ه/1420ت 
مة للشيخ محمد ناصر سلسلة الأحاديث الضعيفة والموضوعة وأثرها السيئ في الأ -16

الملكة  –، مكتبة المعارف للنشر والتوزيع، الرياض م1999ه/1420الدين الألباني ت 
 .1م، ط1992ه/1412 العربية السعودية،

 : كتب الفقه.اثالثً 
نة الك برى لإمام دار الهجرة مالك بن أنس الأصبحي ت  -17 هـ، رواية الإمام 179المدو 

، عن الإمام عبد الر حمن بن القاسم الع تقي  ت هـ240سحنون بن سعيد الت نوخي ت 
-هـ، تحقيق وتخريج: عامر الجز ار وعبد الله المنشاوي، دار الحديث، القاهرة191

 م، د.ط، 2005هـ/1426جمهورية مصر العربية، 
هـ، دار 676المجموع شرح المهذب لمحي الدين بن شرف الدين النووي الدمشقي ت -18

 م، لا.ط. 2003هـ/1423عالم الكتاب، لا.م، 
هـ، دار 483المبسوط لمحمد بن أحمد بن أبي سهل شمس الأئمة السرخسي ت  -19

 م، لا.ط.1993هـ/1414لبنان،  –المعرفة، بيروت 
الحاوي الكبير لأبي الحسن علي بن محمد بن محمد بن حبيب البصري البغدادي  -20

موجود، هـ، تحقيق: علي محمد معوض وعادل أحمد عبد ال450الشهير بالماوردي ت 
 .1م، ط1999هـ/1419لبنان،  –دار الكتب العلمية، بيروت 

هـ، تحقيق: 450البيان والت حصيل لأبي الوليد محمد بن أحمد بن رشد القرطبي ت -21
 .2م، ط1988هـ/1408لبنان،  –محمد حجي وآخرون، دار الغرب الإسلامي، بيروت 

ن محمد بن أحمد ابن لأبي الوليد محمد بن أحمد ب بداية المجتهد ونهاية المقتصد -22
رشد القرطبي الأندلسي الشهير بـ "ابن رشد الحفيد"، تحقيق: فريد عبد العزيز الجِندي، 

 .م، لا.ط2004هـ/150جمهورية مصر العربية،  –دار الحديث، القاهرة 
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 المرداوي  أحمد بن سليمان بن علي الخلاف، للشيخ من الراجح معرفة الانصاف في -23
 محمد الفتاح وعبد التركي المحسن عبد بن الله عبد :حقيقهـ، ت885ت  الدمشقي ثم  

 .1م، ط1993هـ/1414لبنان،  –بيروت  العربي، التراث إحياء الحلو، دار
هـ(، تحقيق: 476/هـ393إسحاق الشيرازي ) يبلأفي فقه الإمام الشافعي  المهذ ب -24

 .1م، ط1996هـ/1417سوريا،  –الدكتور محمد الزحيلي، دار القلم، دمشق 
، دار الكتب ه318 ت لأبي بكر محمد بن إبراهيم بن المنذر النيسابوري لإجماع ا -25

 .1م، ط2001هـ/1421لبنان،  –العلمية، بيروت 
بن أبي جمال الدين محمد بن عبد الله بي عبد الله عمدة الأمة في إجماع الأئمة لأ -26

واحد محمد عبد الالدكتور ،تحقيق: (هـ 792/هـ 710)اليمني الشافعي الريميبكر 
 .1م، ط2002هـ/1422الشجاع، لا.ن، لا.م، 

مغني المحتاج إلى معرفة معاني ألفاظ المنهاج لشمس الدين، محمد بن أحمد  -27
هـ، تحقيق: الشيخ علي محمد معوض والشيخ 977الخطيب الشربيني الشافعي ت 

م، 2000هـ/1421لبنان، -جود، دار الكتب العلمية، بيروت عادل محمد عبد المو 
 .لا.ط

اية المطلب في دراية المذهب عبد الملك بن عبد الله بن يوسف بن محمد نه -28
عبد العظيم محمود الديب، دار الأستاذ الدكتور ، تحقيق: ه(478ه/419)الجويني

 .1م، ط2007هـ/1428المنهاج، لا.م، 
 زكريا محي الدين يحي بن شرف النووي، بيلأروضة الطالبين وعمدة المفتين،  -29

 .هـ، لا.ط1405.م، ب الإسلامي، لاالمكت
ين أبي محمد عبد الله بن أحمد بن محمد بن  -30 المغني شرح مختصر الخرقي لموفق الد 

عبد الله بن عبد المحسن الدكتور هـ، تحقيق: 620قدامة المقدسي الدمشقي الحنبلي ت 
 والن شر والت وزيع، د الحلو، دار عالم الكتب للطباعةعبد الفتاح محمالدكتور التركي و 

 .3م، ط1997هـ/1417المملكة العربية السعودية،  –ضالريا
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 بن علي بن محمد بن حمدأ الدين شهاب العباس بيلأتحفة المحتاج بشرح المنهاج  -31
، دار إحياء التراث العربي، ه 909 ت الشافعي السعدي الهيثمي المصري  حجر

 .لبنان، د.ت، لا.ط –بيروت 
شمس الدين المقدسي ن مفرج محمد بن مفلح بن محمد بعبد الله  يبلأالفروع  -32

سة هـ763 ت الراميني الصالحي ، تحقيق عبد الله بن عبد المحسن التركي، مؤس 
 .1م، ط2003هـ/1424الرسالة، لا.م، 

شمس الدين محمد بن أبي العباس أحمد بن حمزة لنهاية المحتاج إلى شرح المنهاج  -33
لشافعي الصغير لمشهور بابن شهاب الدين الرملي المنوفي المصري الأنصاري ا

 .3م، ط2003هـ/1424لبنان،  –دار الكتب العلمية، بيروت هـ، 1004ت
محمد علي بن أحمد بن سعيد بن حزم الأندلسي الشهير بابن  بيلأ بالآثار الم حل ى -34

هـ(، تحقيق: أحمد محمد شاكر، مطبعة النهضة، 456هـ/384)ت  حزم الظاهري 
 .1هـ، ط1347جمهورية مصر العربية، 

 لأبيالمعر ب والجامع المغرب عن فتاوي أهل إفريقية والأندلس والمغرب  المعيار -35
هـ، تحقيق: الدكتور محمد حجي، وزارة 914العباس أحمد بن يحي الونشريسي ت 

الأوقاف والشؤون الإسلامية للملكة المغربية، الرباط، المملكة المغربية، 
 .م، لا.ط1981هـ/1401

، جمع وترتيب: عبد الرحمن بن ه728ت  تيميةشيخ الإسلام ابن ل تاوى مجموع الف -36
محمد بن قاسم رحمه الله وابنه محمد، مجمع الملك فهد لطباعة المصحف الشريف، 

 هـ، لا.ط.1415الملكة العربية السعودية، 
ين أحمد ابن تيميةل إقامة الدليل على إبطال التحليل -37 لا.ن،  ،شيخ الإسلام تقي الد 

 لا.م، لا.ت، لا.ط. 
، تحقيق: زائد بن أحمد النشيري، ه751لأبي عبد الله ابن قيم الجوزية ت الفروسية  -38

 . 1م، ط2007هـ/1428مجمع الفقه الإسلامي، جدة، المملكة العربية السعودية، 
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 القضايا المعاصرة للأستاذ الدكتور وهبة الزحيليموسوعة الفقه الإسلامي و  -39
 .3م، ط2001هـ/1433سوريا،  –، دار الفكر، دمشق م2015ه/1436ت

دار  المعاملات المالية المعاصرة في الفقه الإسلامي للدكتور محمد عثمان شبير، -40
 .19،18، ص 6م، ط2007هـ/1427الأردن،  –ن االنفائس للنشر والتوزيع، عم

سليمان بن أحمد الملحم، دار كنوز إشبيليا للن شر للدكتور القمار حقيقته وأحكامه  -41
 .1م، ط2008هـ/1429ربية السعودية، المملكة الع –والت وزيع، الرياض 

لعز  علي محمد أحمد، دار الت جارة الالكتروني ة وأحكامها في الفقه الإسلامي لأبي ا -42
 .1، طم2008ه/1428النفائس، الأردن، 

تبة الجيل ، مكصر لماجد بن محمد بن سالم الكنديالمعاملات المالي ة والت طبيق المعا -43
 .1، طم2005ه/1426ع مان، -الواعد، مسقط

بكي-مي ز الفقهيةبحوث ندوة الت -44 راسات ، مركز التمي  الت سويق الش  ز للبحوث والد 
، م2014ه/1435، الجزائر، الن دوة الأولى-ة، حي بن حمودة، الدار البيضاءالاقتصادي  

 .1ط
 رابعًا: كتب القواعد الفقهية.

إسماعيل عبد الرحمن بن أبي بكر السيوطي، تحقيق محمد حسن ل الأشباه والنظائر -45
 .م، لا.ط1998هـ/1419لمية، لا.م، الشافعي، دار الكتب الع

، للدكتور عبد الكريم زيدان الوجيز في شرح القواعد الفقهية في الشريعة الإسلامية -46
سة الر سالة ناشرون، دمشق  .1م، ط2009هـ/1430سوريا،  -مؤس 

 خامسًا: كتب الأصول.
هـ(،تحقيق: 604-هـ150أبوعبدالله ) المطلبي القرشي الشافعي إدريس بن محمدلالأم  -47

الوفاء للن شر والت وزيع، المنصورة، جمهورية مصر  عبدالمطلب، دار فوزي  رفعت
 .1م، ط2001هـ/1422العربية، 
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هـ 450المستصفى من علم الأصول لأبي حامد محمد بن محمد بن محمد الغزالي ) -48
سة الرسالة ناشرون، هـ(، تحقيق وتعليق الدكتور محمد سليمان الأشقر، مؤس  505 –

 .1م، ط2012هـ/1433سوريا،  –دمشق 
دار ابن  ،ه751 ت أعلام الموقعين عن رب  العالمين لأبي عبد الله ابن قيم الجوزية، -49

 .1م، ط2012هـ/1433جمهورية مصر العربية، –الجوزي للن شر والت وزيع، القاهرة
 كتب اللغة.: سًاساد

مصر، -ر الحديث، القاهرة ه، د.ت، دا711لسان العرب لابن منظور ت -50
 م، لا.ط.2003هـ/1424

، دار النفائس للطباعة معجم لغة الفقهاء لمحمد رواس قلعجي وحامد صادق قنيبي -51
 .2م، ط1988هـ/1408التوزيع، لا.م، والنشر و 

 : كتب التراجم.ابعً سا
بن محمد بن  القادر عبد محمد أبيلمحي الدين  الحنفية طبقات في المضيئة الجواهر -52

 :، تحقيقه(775ه/696) الحنفي القرشيد بن نصر الله ابن سالم بن أبي الوفاء محم
 ، د.ت، لا.ط.كراتشي ،خانه كتب محمد مير دار عبد الفتاح محمد الحلو،

الجليل الأستاذ الشيخ محمد بن محمد  شجرة النور الزكية في طبقات المالكية للعلامة -53
مجيد خيالي، دار الكتب العلمية، ه، تعليق: عبد ال1360بن عمر بن قاسم مخلوف ت

 .1م، ط2003ه/1424لبنان،  –بيروت 
طبقات الشافعية لتاج الدين أبي نصر عبد الوهاب بن علي بن عبد الكافي السبكي،  -54

 دار إحياء الكتب العربية، لا.م، د.ت، لا.ط.
ه، تحقيق: عبد 776طبقات الشافعية لعماد الدين إسماعيل بن عمر بن كثير ت  -55

 .1م، ط2002ه/4385لبنان،  –نصور، دار المدار الإسلامي، بيروت الحفيظ م
ين  -56 ين أبي الفرج عبد الر حمن بن شهاب الد  الذ يل على طبقات الحنابلة للحافظ زيد الد 

عبد الر حمن بن ه، تحقيق: الدكتور 795بن أحمد ابن رجب الحنبلي البغدادي ت 
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رى، مكة المكرمة، المملكة العربية سليمان العثيمين، مكتبة العبيكان، جامعة أم الق
 .1م، ط205ه/1425السعودية، 

 ه،748سير أعلام النبلاء للإمام شمس الدين محمد بن أحمد بن عثمان الذهبي ت  -57
سة الرسالة ناشرون، دمشق  د.ت،  م، لا.ط.2001ه/1422سوريا،  –مؤس 

 : المقالت والبحوث.سابعًا
بكي   -58 ور فرج بن مبروك بن عبدات، مجلة جامعة ة للدكتدراسة شرعي   –الت سويق الش 

 م.2014ه/1435، يونيو –، يناير 3، عالناصر
بكي من ا  -59 مجلة الزرقاء للبحوث  ،لمنظور الفقهي لأسامة عمر الأشقرالت سويق الش 

راسا  م.2006ه/1427، 1عالأردن، -عم انت، جامعة الزرقاء الأهلية، والد 
ديق محمد أمين الضريرالغرر في العقود وأثره في التطبيقات ال  -60 المعهد ، معاصرة للص 

المملكة العربية السعودية،  –، البنك الإسلامي بجدة العالمي للبحوث والت دريب
 م.1994هـ/1414

، مجل ة حمد سمير قرنيلأ-دراسة فقهية قانونية مقارنة-حكم الت سويق بعمولة هرمية -61
راسات بجمعية الحقوق الإمارات ي ين، الشارقة، الحق الصادرة عن لجنة البحوث والد 

ل  ،16العربية المت حدة، ع  م،2011هـ/1432ربيع الأو 
بكي  -62 بحث  ،سامي بن إبراهيم السويلملحكم التعامل مع كويست نت والت سويق الش 

، تاريخ الاطلاع: http://www.islqmtoday.netمنشور على شبكة الانترنت 
 م.10/04/2016

بكي تحت المجهر لزاهر سالم بلفقيه الت سويق -63 تاريخ ، http://www.said.net،الش 
 م.15/03/2016الاط لاع: 

بكي -64 بن محمود بن عبد العزيز  خالد)الهرمي( من وجهة نظر إسلامي ة ل الت سويق الش 
 م. 05/05/2016، تاريخ التصف ح: /http://www.alukah.netالجهني، 

 : المراجع اللكترونيّة.ثامنًا

http://www.islqmtoday.net/
http://www.said.net/
http://www.alukah.net/
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65- star.com-www.opes 
66- www.questnewgoo.net  
67- www.said.net 
68- thetruth.com-www.mlm 
69- twork Marketing Business schoolNe 
70- elfekr.comwww.dar  
71- -07/2015-16-13-24-03-http://www.marw.dz/index.php/2015

-03-2014-52/1148-35-15-08-04-2010-13/64-17-13-24-03
36.html-48-09-27  

72- pYS_6U78https://www.youtube.com/watch?v=eFx . 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

http://www.opes-star.com/
http://www.opes-star.com/
http://www.quest/
http://www.quest/
http://www.said.net/
http://www.said.net/
http://www.mlm-thetruth.com/
http://www.mlm-thetruth.com/
http://www.darelfekr.com/
http://www.darelfekr.com/
http://www.marw.dz/index.php/2015-03-24-13-16-07/2015-03-24-13-17-13/64-2010-04-08-15-35-52/1148-2014-03-27-09-48-36.html
http://www.marw.dz/index.php/2015-03-24-13-16-07/2015-03-24-13-17-13/64-2010-04-08-15-35-52/1148-2014-03-27-09-48-36.html
http://www.marw.dz/index.php/2015-03-24-13-16-07/2015-03-24-13-17-13/64-2010-04-08-15-35-52/1148-2014-03-27-09-48-36.html
http://www.marw.dz/index.php/2015-03-24-13-16-07/2015-03-24-13-17-13/64-2010-04-08-15-35-52/1148-2014-03-27-09-48-36.html
https://www.youtube.com/watch?v=eFxpYS_6U78
https://www.youtube.com/watch?v=eFxpYS_6U78
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 فهرس الموضوعات
 الصفحة العنوان

  الإهـداء
  شكر وعرفان

مة  أ المقد 
بكي ل: ماهي ة الت سويق الش   6 الفصل الأو 

 7 تمهيد
ل: تعريفه ونشأته  8 المبحث الأو 

ل: تعريفه  8 المطلب الأو 
ل: لغة    8 الفرع الأو 

ا  9 الفرع الثاني: اصطلاح 
ره تاريخيًّاالمطلب الث  10 اني: نشأته وتطو 

 11 المبحث الثاني: الفرق بينه وبين أنواع الت سويق الأخرى 
ل: الفرق بينه وبين الت سويق الت قليدي  11 المطلب الأو 
 13 المطلب الثاني: الفرق بينه وبين الت سويق الهرمي

 14 المبحث الثالث: أنواعه وعناصره
ل: أنواعه  14 المطلب الأو 

ل: باعتبار وجود المنتج وعدمها  14 لفرع الأو 
بكي القائم على وجود منتج ي شترط شراؤه : الت سويق الش   14 أو لا 

بكي القائم على وجود منتج لا ي شترط شراؤه  14 ثاني ا: الت سويق الش 
بكي القائم على عدم وجود منتج  15 ثالث ا: الت سويق الش 

 15 العمولات ومقدارها الفرع الثاني: باعتبار شروط صرف
 15 أو لا  
 15 ثاني ا
 15 ثالث ا
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ا  16 رابع 
 16 المطلب الثاني: عناصره

 18 المبحث الرابع: أنظمته وآلية عمله
ل: أنظمته  18 المطلب الأو 

ل: نظام الط بقة الواحدة  18 الفرع الأو 
 19 الفرع الثاني: نظام المصفوفة
 20 يالفرع الثالث: الن ظام الث نائ
 21 المطلب الثاني: آلية عمله

 25 الفصل الثاني: شركتي أوبيس وكويست نت
 26 تمهيد

ل: شركة أوبيس  27 المبحث الأو 
ل: الت عريف بها  27 المطلب الأو 

 28 المطلب الثاني: خطوات الانضمام إليها
ل: أسلوب عرض الانخراط على الز بون   28 الفرع الأو 

ركةالفرع الثاني: طريقة   29 الانضمام إلى الش 
: تسديد مستحق ات الاشتراك  29 أو لا 

 29 ثاني ا: شراء المنتج
ركة  29 المطلب الثالث: رسوم الاشتراك والعمولات في الش 

ل: الر سوم ال تي يدفعها المشترك  30 الفرع الأو 
 31 الفرع الثاني العمولات المستحق ة

: العمولات المباشرة  31 أو لا 
 32 ا: العمولات غير المباشرةثاني  

 35 المبحث الثاني: شركة كويست نت
ل: الت عريف بها  35 المطلب الأو 

 37 المطلب الثاني: خطوات الانضمام إليها
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ل: شراء المنتج  37 الفرع الأو 
 37 الفرع الثاني: تعبئة استمارة الت سجيل
 37 الفرع الثالث: تحديد وريث أو مستفيد

ركةالمطلب الثا  38 لث: رسوم الاشتراك والعمولات في الش 
ركتين  40 المبحث الثالث: ملاحظات حول الن ظام الت سويقي للش 

ل: وكيل الت وزيع  40 المطلب الأو 
 41 المطلب الثاني: الر سوم

 41 المطلب الثالث: اشتراط اليمين واليسار
 41 المطلب الرابع: اشتراط الت وازن 

ركتينالفصل الثالث: الت    42 كييف الفقهي للش 
 43 تمهيد

ل: الم جيزون وأدل تهم  44 المبحث الأو 
ل: القائلون بالجواز  44 المطلب الأو 
 46 المطلب الثاني: أدل ة الم جيزين

ل: الأصل في الأشياء الإباحة  46 الفرع الأو 
مسرة  47 الفرع الثاني: الس 
 48 الفرع الثالث: الجعالة

 49 لوكالةالفرع الرابع: ا
 50 الفرع الخامس: الإجارة
 51 الفرع السادس: القياس

 52 الفرع السابع: المكافأة والهبة
 53 المبحث الثاني: المانعون وأدل تهم
ل: القائلون بالحرمة  53 المطلب الأو 
 54 المطلب الثاني: أدل ة المانعين

ل: أكل أموال الن اس بالباطل  54 الفرع الأو 
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 57 ني: القمار والميسرالفرع الثا
با  60 الفرع الثالث: الر 
 64 الفرع الرابع: الغرر

 65 الفرع الخامس: بيع وشرط، وبيع وسلف
رر الاقتصادي  66 الفرع السادس: الض 
رر الاجتماعي   67 الفرع السابع: الض 

 68 المبحث الثالث: مناقشة أدلة الفريقين
ل: مناقشة أدل ة الم جيز   68 ينالمطلب الأو 
ل ليل الأو  ل: مناقشة الد   68 الفرع الأو 

ليل الثاني: الفرع الثاني  69 مناقشة الد 
ليل الثالث: الفرع الثالث  70 مناقشة الد 
ليل الر ابع: الفرع الرابع  74 مناقشة الد 

ليل الخامس  74 الفرع الخامس: مناقشة الد 
ادس: الفرع السادس ليل الس   75 مناقشة الد 

ابع: لسابعالفرع ا ليل الس   76 مناقشة الد 
 76 المطلب الثاني: مناقشة أدل ة المانعين

ل ليل الأو  ل: مناقشة الد   77 الفرع الأو 
ليل الثاني: الفرع الثاني  77 مناقشة الد 
ليل الثالث: الفرع الثالث  77 مناقشة الد 
ليل الر ابع: الفرع الرابع  78 مناقشة الد 

ليل الخامس الفرع الخامس: مناقشة  78 الد 
 79 المطلب الثالث: رأي الباحث

 82 الخاتمة
 85 فهرس الآيات

 87 فهرس الأحاديث
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 89 فهرس الأعلام
 90 فهرس المصادر والمراجع

 99 فهرس الموضوعات
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


