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اللهم لك الحمد والشكر أن سدد  خطانا وأنر  لنا درب العلم والمعرفة        

 وأعنتنا على إنجاز هذا العمل ونسألك تعالى أن تجعله في متناول كل الباحثين

  وطالبي العلم . وأن تجعله في ميزان حسناتنا وصالح أعمالنا

 

الإشراف ولهلقبللدكتور سعيد غندير نتقدم بالشكر الجزيل والثناء الكبير                

لنا على النصائح والتوجيها  التي قدمها لنا . وعلى إعانتهعلى هذا العمل . و   

االله كل الخير لإتمام هذا البحث، جزاه  
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 : اهداء
 

 : واهله ومن وفى اما بعد المصطفى   الحمد االله وكفى والصلاة على الحبيب 

 

الحمد االله الذي وفقنا لتثمين هذه الخطوة في مسيرتنا الدراسية بمذكرتنا هذه ثمرة 

 الجهد والنجاح بفضله تعالى مهداة الى الوالدين الكريمين حافظهم االله تعالى 

 

 

الدكتور سعيد الى و لكل العائلة الكريمة التي ساندتني ولاتزال  من اخوة واخوا  ،

 لك على التو غندير 
ً
 ذكرة ة اعداد المخلال فتر  ه لنا الإرشاد الذي قدمجيه و ، شكرا

 من ساعدنا من قريب او بعيد الأساتذةوجميع .

 عمراني ياسر

 نذير بورقعة  

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 ملخص:

 

مشكلة  تعتبرحيث ية التنقل ويقلل الازدحام المروري.  في هذه المذكرة يتم انجاز نظام يسهل عمل

 بحيث قمنا نحن التي تواجه النقل في معظم المدن حول العالم، الازدحام المروري من أبرز التحديات

نظام يقوم بتسهيل عملية تنقل ويقلل ازدحام المرور حيث نقوم بتحويل مستعملي  بإنجاز كطلبة

مشاريع نقل بخدمة سريعة ومسبقة لطالبي التنقل وذلك بإدخال  والسياحية الىالسيارات النفعية 

                                       . هذا النظام كوسيط بين المتعاملين

Résumé : 

Dans ce mémoire, un système est mis en œuvre qui facilite le processus de déplacement et réduit la 

congestion du trafic.  Le problème de la congestion du trafic est l'un des défis les plus importants 

auxquels sont confrontés les transports dans la plupart des villes du monde, nous avons donc, en tant 

qu'étudiants, mis au point un système qui facilite le processus de circulation et réduit la congestion du 

trafic, où nous convertissons les utilisateurs de voitures utilitaires et touristiques à des projets de 

transport avec un service rapide et avancé pour les demandeurs de mobilité en introduisant ce système 

comme intermédiaire entre 

Abstract: 

In this memorandum, a system is being implemented that facilitates the transportation process and 

reduces traffic congestion. The problem of traffic congestion is considered one of the most prominent 

challenges facing transportation in most cities around the world, so we, as students, have implemented 

a system that facilitates the transportation process and reduces traffic congestion, as we convert users 

of utility and tourist cars into transportation projects with quick and advance service for those seeking 

transportation by introducing this system as an intermediary. Between dealers
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 العامة:  المقدمة

 في الوقت الحاضر، تواجه المدن الكبرى في جميع أنحاء العالم تحديا  كبيرة فيما يتعلق     

في ذلك زيادة وقت السفر  المروري في العديد من المشاكل، بما بالازدحام المروري. يتسبب الازدحام

 . حركة المرورواستهلاك الوقود وتلوث الهواء والضوضاء الناتجة عن 

لحل هذه المشكلة، يتم تطوير نظام يستخدم التكنولوجيا الحديثة لتسهيل عملية التنقل      

 را  تنقل متعددة، مثل النقل العاموتقليل الازدحام المروري. يمكن لهذا النظام توفير خيا

السيارا   والدراجا  الهوائية ، ويمكن أن يوفر أيضًا خدما  النقل الفردية مثل تطبيقا  حجز

 وخدما  الركوب المشترك.

النقل، ومن  يتم تحسين هذا النظام باستمرار وتطويره من قبل المهندسين والمختصين في تقنيا    

والمال للمستخدمين، وفي  ام في تحسين جودة الحياة وتوفير الوقتالمتوقع أن يساهم هذا النظ

 نالنهاية يمكن أن يؤدي إلى تحس
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 تقديم المشروع
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  :المحور مدخل 

انجاااااااااااااااااااز نظااااااااااااااااااام يقااااااااااااااااااوم بتسااااااااااااااااااهيل عمليااااااااااااااااااة تنقاااااااااااااااااال ويقلاااااااااااااااااال ازدحااااااااااااااااااام الماااااااااااااااااارور حيااااااااااااااااااث نقااااااااااااااااااوم بتحوياااااااااااااااااال 

مسااااااااااااااتعملي السااااااااااااااايارات النفعياااااااااااااااة و ابيا ااااااااااااااة الاااااااااااااااى مشااااااااااااااااريع نقااااااااااااااال بخدمااااااااااااااة ساااااااااااااااريعة ومسااااااااااااااابقة لطاااااااااااااااالبي 

 التنقل وذلك بإدخال هذا النظام كوسيط بين المتعاملين                                        

 لمقترح(:افكرة المشروع )الحل 

 :يتمثل نشاطنا في مجال النقل العام والموا لات مجال النشاط 

 :بدأت فكرة المشروع من خلال تحليل قام به الأستاذ السعيد غندير وذلك  كيف بدأ  الفكرة

 .انه رأى ان هناك فراغ حا ل في مجال النقل

ااان هنااااك عااادة ااااايا  قا ااادين وجهاااة ماااا و يو            بوساااانل نقلهااام ابيا اااة يمكااان تمثااال فاااي اناااه اذا كا

اجااال الاااذهاو معاااا و تقليااال فااااتورة الطريااا  و اب صاااول علاااى دخااال   اااافي  اسااات لال تلاااك الوجهاااة مااان

وذلك عن طري  تقديم خدماة او اخاذ متعامال او تو ايل  وأيضا است لال العودة بدخل   افي أيضا

فة او بادوهاا، ونحان الان بابيدماة المضاا وذلك عن طري  سعر اقال بحكام العاودة تكاون  ; سلعة ...ابخ

 بصدد تطويرها.

 انجاز نظام يقاوم بتساهيل عملياة تنقال ويقلال ازدحاام المارور حياث نقاوم  : ما الذي سوف نقوم به

مشاااريع نقااال بخدمااة ساااريعة ومساابقة لطاااالبي  بتحوياال مسااتعملي السااايارات النفعيااة وابيا اااة الااى

 التنقل وذلك بإدخال هذا النظام كوسيط بين المتعاملين.

 ذلاااك مااان خااالال انجااااز تطبيااا  يسااااعد علاااى الااار ط باااين طالااا   : كيفففف سفففيكون ومفففن سفففينجز ذلفففك

طر بإنجااااااز هاااااذا النظاااااام الاااااذي المااااا   ابيدماااااة ومقااااادم ابيدماااااة ونقاااااوم نحااااان المتمثلاااااين فاااااي الطلباااااة و

 (FLUTTERسيدخل كوسيط بين المتعاملين و ذلك بالاعتماد على تطبيقات البرمجة )

 ن النشاط مبدنيا في جامعة الشهيد حمة بيضر وذلك لتاوفر كال الظارو  سيكو  : اين سيتم ذلك

التطبيااا  لشاااكل اسااارع وأيضاااا نظااارا لللااا  الماااوارد مااان اجااال  لناااا فاااي تطاااوير للإتاحاااةالملانماااة لاااذلك و 

 اتخاذ مقر رسمي معتمد.
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 :القيم المقترحة .1

 حيث ياتم تاوفير الاسعار،وتقديم له عروض م رية و أحسن العميل تلبية احتياجات    :الحداثة 

للمسااااتخدمين تقياااايم السااااانقين  للمسااااتخدمين بطريقااااة حديثااااة ومريحااااة، ويمكاااانخدمااااة  احساااان

 ابيدمة.حالة وترك تعليقاتام عن 

 مان اماان وسارعة فاي  ودة وفعالية في تقديم خدمات النقلأداءً عالي ابج يتيح هذا التطبي  :الاداء

 .العميل ملبيا للتطلعات يكون سحيث   ،تلبية ابيدمة ...ابخ

 تطبيااااا   يتميااااا  :التكييففففففwassalni  ،بالمروناااااة والتعاااااديل لتناسااااا  مختلااااا  احتياجاااااات ا جتماااااع

ي كاال مكااان، وفااي حيااث يااتم تااوفير ابياادمات ا يتلفااة التااي تتناساا  مااع احتياجااات المسااتخدمين فاا

علااى تحسااين خاادمات وخيااارات متنوعااة، والعماال  ويعماال هااذا التطبياا  علااى تااوفير كاال الأوقااات، 

 .وتطوير هذه ابيدمات باستمرار لتلبية احتياجات المستخدمين بأفضل طريقة ممكنة

 يساعد هذا التطبي  في انجاز ابيدمات لشكل سريع و باقل تكالي  :انجاز المهمة. 

  تصااميم تطبياا  :التصففميم wassalni  ،حيااث يساامح يتمياا  بالاساااطة والسااهولة فااي الاسااتخدام

 خدماتام بكل سهولة ويسر.للمستخدمين بحجز 

  تطبياا  :السففعر wassalni  اقتطاااع نساابي ، حيااث نأخااذ نساابة ملويااة علااى كاال يعتمااد علااى نظااام

يتيح التطبيا   مقدم خدمة ،يتم تحديد مبلغ ابيدمة وف  مفاهمة بين مقدم ابيدمة وطالباا ،و

 أيضًااااا خياااااارات الااااادفع ا يتلفاااااة، بمااااا فاااااي ذلاااااك الااااادفع ا لك روناااا  باساااااتخدام بطاقاااااة الانتماااااان أو

 .ةخدمات الدفع ا لك رون  ا يتلفاو خدمة بريدي موو و  البطاقة الذهبية

  المساااهمين فاي عماال التطبيا  بنساابة كبياارة  اتويكاون لعااروض تلاجيعية لمقاادم  ابيادم: خفف  التكففاليف

اسااتخدام رمااوز ابيصاام  ابيااا  مااام و يمكاان للطااالبي ابيدمااة رمااز ابيصاام مسااتخدااذاك عاان طرياا  ويكااون 

أو عااان  التوا ااال عثاااور علاااى هاااذه الرماااوز فاااي منصااااتالمتاحاااة لو صاااول علاااى خصاااومات علاااى رحلاتاااام. يمكااان ال

المساتعملين ابجادد ، وتكاون ايضاا عان طريا  عاروض للطاالبي ابيدماة الادانمين و طري  المشاركة ماع الأ ادقاء

 .للتحفي 
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 الحد من المخاطر: 

 التحقق من الهوية: (1

 التحق  من هويات جميع مقدم  ابيدمات.يج   :اولا

ياااتم العاااودة التااااا للتحقااا  مااان هوياااة طالااا    Qrبرماااز  توثيقهااااأي خدماااة ياااتم  تأكيااادعناااد  :ثانيفففا

 .ابيدمة و لتفادي الاحتيال و للعودة اليه في حالة أي نزاع

للمستخدمين معرفة تفا يل الرحلاة قبال الركاوو،  wassalniيتيح تطبي   اصيل الرحلة: تف (2

 بما في ذلك اسم السان  والسيارة ورقم اللوحة والمسار المتوقع.

يمكن للمستخدمين التقدم بتقارير عن سان  أو راك  يس يء اساتخدام  التقارير والتعليقا : (3

، ويمكاااااااًام أيضًاااااااا تااااااارك تعليقاااااااات عااااااان تجااااااار  ام ماااااااع الساااااااان  أو الراكااااااا   wassalniتطبيااااااا  

 للمساعدة في تحسين ابيدمة.

خدمااة الاادعم الفلااي للمسااتخدمين لتلقاا  المساااعدة فااي  wassalni يااوفر تطبياا  الفدعم الفنففي: (4

 حالة وجود أي مشاكل أو مخاو .

رانط ونظااام تحديااد يسااتخدم التطبياا  تقنيااات الساالامة المتقدمااة مثاال ابياا تقنيففا  السففلامة: (5

 المواقع والمساعدة في الطوارئ للمساعدة في تقليل ا ياطر ا  تملة.

   طل  الو ول عند اتمام ابيدمة. تأكيديطل  التطبي 

او تصارفات  التعارض لاىذى سياساات  اارمة بخصاو  يتباع التطبيا  السياسفا  الصفارمة: (6

   غير لانقة  درت من مقدم خدمة، ويحاس  المقصرين.

  مثال تااجر جمياع المنا اات والممان خالال تاوفير التطبيا  فاي  كوذلا الوصفول:سهولةApp Store 

 لشكل مجان   Ios Storeو

 طري :عن  ذلك يكون  :سهولة الاستخدام 

 لة الاساااااااتخدام، و ساااااااهاطة و ساااااااالابطبيااااااا  واجهاااااااة المساااااااتخدم: يتميااااااا  تصاااااااميم الت

 .وتسمح للمستخدمين بالتنقل بين الصفحات بكل سهولة
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  المتاحااااة: يتاااايح التطبياااا  للمسااااتخدمين الو ااااول  لااااى جميااااع ابياااادمات ابياااادمات

المتاحااااااة، والتااااااي تشاااااامل خاااااادمات الركااااااوو المشاااااا رك والركااااااوو ابيااااااا  وخاااااادمات 

 .التو يل

  دخااااال الموقااااع: يتاااايح التطبياااا  للمسااااتخدمين  دخااااال موقااااع الانطاااالا  والو ااااول 

يااااد لساااهولة، ويمكاااان للتطبياااا  اسااااتخدام خااادمات تحديااااد الموقااااع ابج رافااااي لتحد

 
ً
 .الموقع تلقانيا

  الاااادفع ا لك روناااا : يتاااايح التطبياااا  للمسااااتخدمين  مكانيااااة  تمااااام عمليااااات الاااادفع

لسااااااهولة عبااااااار ا ن رنااااااات، وذلاااااااك بإدخاااااااال بياناااااااات بطاقاااااااة الانتماااااااان أو اساااااااتخدام 

 .خدمات الدفع ا لك رونية المتاحة في التطبي 

 قاااادير وقاااات تتبااااع الموقااااع: يساااامح التطبياااا  للمسااااتخدمين بتتبااااع موقااااع السااااان  وت

 .الو ول لشكل دقي 

  التوا ل ماع الساان : يتايح التطبيا  للمساتخدمين التوا ال ماع الساان  فاي حالاة

 .اب اجة  لى ذلك، وذلك عبر الرسانل النصية أو المكالمات الصوتية

  يتمياا  تصااميم تطبياا wassalni  بالاساااطة والسااهولة فااي الاسااتخدام، ويساااعد

 .ل سهولةعلى تسهيل عملية ابحجز والركوو بك

 :يما يلفي مثالنا يمكن ان تخل  القيمة المضافة من خلال 

 .الازدحام المروري لمشكلة  يعتبر حل مساعد 

 ست جزء هام من حياة الفردممن خلال ان الفكرة اب ديثة  
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 : العملفريق  .2

  :يتكون فريق المشروع من الاتي

  عمراني:الطالب ياسر  

 المقاولات و ريادة قام بدورات تدريبية في مجال  تتخصص انظمة اتصالا

وبدعم من الشركة الامريكية لدعم المشاريع و   ELIPمع   2019الاعمال عام 

بالإضافة للعديد من   CICبقاعة المؤتمرات الدولية  MEPI المقاولات 

الديوان الوطني  –اتصالات الجزائر  -مطار قمار : التربصات الميدانية

 ديد من الشركات الخاصة للتطهير والع

  بورقعة:الطالب نذير  

 قام بدورات تدريبية في مجال برمجة  تتخصص انظمة اتصالا

ومستفيد من  ++Cمع دراسة سطحية لغة  Flutter و  PYTHONكاللغة

مشارك في دورة  بالإضافةتربص ميداني في مطار قمار و اتصالات الوادي 

 فوتوشوبتدريبية في 

 

 : المشروع أهداف .3

 4والنقللف  للج الر الالل   لل    مجااال الموا االاتابياادمات وخا ااة نساا ى الااى ان نصاابح التطبياا  رقاام واحااد فااي 

 . ج العامين الاولين بالمئة 30حصة سوقية تقدر بسنوات والوصو  الى 

 :جدول زمني لتحقيق المشروع .4

 :مهام فردية يتم تقسيم الهد  الًاائ  للمشروع الى

   بناء الهيكل العام للتطبي 

 ا افة ابجوان  الابتكارية ابيا ة بالمشروع 

 وتجهي  الوثان  اللازمة ,اختيار  المكت  ابيا  بالمشروع:الدراسات الاولية 

  التطبي  وال رويج لها دار. 
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  الوقت اللازم لكل مهمة 1.1جدول.: 

 

 الاشهر 

 

 

 
 

 

 

 8الشهر 7الشهر 6الشهر 5الشهر 4الشهر 3الشهر 2الشهر 1الشهر 

بناء الهيكل 

 العام للتطبي 

           

ا افة ابجوان  

الابتكارية 

ابيا ة 

 بالمشروع

          

الدراسات 

اختيار  :الاولية

المكت  ابيا  

 هوتجهي  ,بالمشروع

 الوثان  اللازمة ب
 

         

ا دار التطبي  

 وال رويج له
          

الاعمال
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 الجوانب الابتكارية



 

10 
 

  المحور:مدخل 

  : سيتم في هذا ا  ور تناول عنوانين رنيسيين وهما

 .طبيعة الابتكار 

 .مجالات الابتكار 

حيث سنحاول من خلال هذين العنوانين الرنيسيين  يصال ابجان  الابتكاري قدر المستطاع مع 

 التحفظ التام على الفكرة.

I.   طبيعة الابتكارا: 

من الفكرة الرنيسية و يكون في الأخير منتوج  جاءتمن الأفكار  اتتجميعالمشروع يكون عبارة عن 

الرسم التالي يوض  طبيعة الفكرة و  المرجوة من اجل تحقي  الهد  يابداع ابتكاريهذوا طبيعة 

  قرماا و علاق اا بالسو  و مراهناتاا مع السو  

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 طبيعة الابتكارات 1.1الصورة

 

 

Innovations 

Technologiques 

 ابتكارا  تكنولوجيا

Innovations de Marché 

 Incertitude de ابتكارا  السوق 

marché 

 عدم التأكد في السوق 

Incertitude technologique 

 عدم التأكد التكنولوجي

100 % 

100 % 
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II.  مجالا  الابتكارا: 

 عمليا  جديدة: 

لااااااك ماااااان خاااااالال اساااااات لال ذنااااااا و يمكاااااان تحقياااااا  ذلااااااك عاااااان طريق العمففففففل: جهففففففدتقليففففففل  

فاااي  بأريحياااهيمكااان ان تختصااار علياااك ابجهاااد و الوقااات وتح ااا    يابيااادمات المتاحاااة التااا

 .انجاز المهام

ففاليف   لاااك عااان طريااا  ابجانااا  المبتكااار فاااي المشاااروع وهاااو اسااات لال الفاااراغ ذ :تقليفففل التكف

 اب ا ل عند تقديم اي خدمة. 

يمكاااان تحسااااين تجر ااااة المسااااتخدم عاااان طرياااا  تقلياااال وقاااات  تحسففففين تجرلمففففة المسففففتخدم: 

الانتظااااار وتحسااااين جااااودة ابيدمااااة، وهااااذا يساااااعد فااااي جااااذو المزيااااد ماااان العماااالاء وزيااااادة 

 ا يرادات.

يمكاااااان اسااااااتخدام التكنولوجيااااااا المتقدمااااااة مثاااااال الااااااذكاء  الاسففففففتفادة مففففففن التكنولوجيففففففا: 

 ة وتحقي  الر حية.الا طناعي والتحليلات الضيمة لتحسين العمليات وزيادة الكفاء

   جديدة: تطلعا 

يقاااوم بتحاااديث وتطاااوير مي اتاااه لشاااكل مساااتمر لتحساااين تجر اااة العمااالاء وتلبياااة  wassalni تطبيااا 

 :تطبي اليقدمها  سو  ابجديدة التي ابيدمات سلاسل احتياجاتام. وفيما يلي لعض

   wassalni eats  :خدمااة تو اايل الطعااام عباار تطبياا  مسااتقل ياادعى "wassalni Eats" ،

مكااان ا  ليااة وتو اايلهم  لااى  ويتاايح هااذا التطبياا  للمسااتخدمين طلاا  الطعااام ماان المطاااعم

 .تواجدهم

 wassalni Health :يتيح تطبيااا  ساااwassalni Health  للمرضااا   والمسااانين الو اااول  لاااى

 wassalni خاادمات الرعايااة ال اا ية لسااهولة ويساار، مااان خاالال تطبياا  مسااتقل ياادعى  

Health خدمااااة النقاااال للمرضاااا    لااااى وماااان المواعيااااد الطبيااااة وتو اااايل الأدويااااة  ، ويااااتم تااااوفير

 والمعدات الطبية.

 Wassalni service :   حيااث يقااوم بتقااديم خاادمات للاااايا  الاادين لا يساامح لهاام  اار

 معين من تلبية حاجياتام كحجز موعد ما او تسو  .........
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 :III محورال

 التحليل الاستراتيجي للسوق
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I. السوقي: القطاع 

 :السوق المحتمل -1

 :يمكن ان يستخدمه مجموعة واسعة من الأفراد والم سسات، ومن بين هذه ا جموعات

 :ساواء او خارجهاا ةللتنقال فاي المدينا العدياد مان الأفاراد همن خلال اساتخدام لكذو  الأفراد ،

اااان ذلااااك للااااذهاو  لااااى العماااال أو التسااااو  أو الااااذهاو  لااااى المطااااار أو لقضاااااء وقاااات ممتااااع فااااي  كا

 .الليلية والأنشطة ال رفتاية ابيرجات

 :لتو اايل الأدويااة واللااوازم الطبيااة والعينااات الطبيااة  يمكاان اسااتخدامه المؤسسففا  الطبيففة

 فعالة للرعاية ال  ية عن لشكل سريع وآمن، وهذا يوفر حل
ً
 دلعولا

 :لعاض المسا ولين اب كاوميين للتنقال فاي المديناة  هيساتخدم يمكان ان المؤسسا  الحكومية

 .لسهولة ويسر، وكذلك لتقديم خدمات النقل للمواطنين بطريقة موثوقة وآمنة

 الاساتذة لشكل امن ومريح يمكن استخدامه لتو يل التلاميذ و  :تعليميةالمؤسسا  ال 

  :wassalniاب افز من استخدام تطبي  

 :للمستخدمين حجز رحلات النقل بكال ساهولة ويسار،  التطبي  ذايتيح ه الراحة والسهولة

 .تصاااال لشاااركات النقااال العاماااةدون اب اجاااة  لاااى الانتظاااار فاااي طاااوابير التاكسااا ي أو اب اجاااة للا

خدماة مراقباة الارحلات وتتباع الموقاع ابج رافاي للركااو والساانقين، وهاذا يجعال الى  با  افة

 للمستخدمين الرحلة
ً
 .أكثر أمانا

 :يتيح تطبي  للمستخدمين تحديد تكلفة الرحلة قبال الانطالا ، وهاذا يسامح  الراحة المالية

  .اريللمستخدمين بتحديد المي انية والتخطيط المسب  للمص

  تجر اة سافر  لتوفيريقدم تطبي  تقييم للسانقين الذين يعملون لسيارات  :السائقينتقييم

 للمستخدمينامنة  وممتعة 

  
ً
وبشكل عام، يتيح تطبيقنا للمستخدمين خدمة نقل مريحة وامنة واقتصاادية، وهاذا يجعلهاا حاافزا

 للاستخدام
ً
 .قويا
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 :السوق المستهدف  -2

ااااد   لاااى تحساااين تجر اااة المساااتخدمين فاااي هاااذا ا جاااال. وه، ابيااادمات  لشاااكل عاااام ساااو  النقااال و سااا ادن 

 :على النحو التالي يس ادفها تطبي  ويمكن تحديد الفلات التي

  لشكل عام يدماتابالمستخدمين الذين يحتاجون  لى. 

  اااان ذلااااك لتو اااايل الطاااارود أو المسااااتخدمين الااااذين يحتاااااجون  لااااى خدمااااة التو اااايل، سااااواء كا

 .الطلبات ال ذانية أو الأدوية أو غيرها

  ويريدون التنقل لسهولة، وسانل نقل مناسبةالأايا  الذين لا يمتلكون 

العمل المستقبلي و أيضا لان سو  ابيدمات ه يشكل جزءًا كبيرًا من سو  تم اختيار هذا السو  لأن

 سيعر  في السنوات القادمة تقدم مو وظ.

 

II. :قياس شدة المنافسة       

 يوجد حيث الشديدة، بالمنافسة مليء ابيدمات تطبيقات سو  : الشديدة المنافسة 

 ابيدمات نوع نفس تقدم أو المشاماة التطبيقات من العديد

  :ي  النجاح في حتاج  لى جذو قاعدة عملاء كبيرة ووفية لتحقنبناء قاعدة مستخدمين

جد منافسة من تطبيقات أخرى تحظى لشعبية كبيرة ولدياا نسو  التطبيقات. قد 

توفير قيمة فريدة للمستخدمين و ناء علاقات  ناسة. يج  عليقاعدة مستخدمين م س

  .على قاعدة المستخدمين وزيادة التفاعل مع التطبي جيدة معهم لو فاظ

  كون على دراية بالتطورات اب ديثة في مجال نبتكار والتطوير المستمر: يج  أن الا

قد  ن نافسو المنتظم. تطبيقات ابيدمات وتوفير التحسينات والمزايا ابجديدة لشكل م

كون يج  ن هوعليو تحسينات بجذو المستخدمين، يقومون بتطوير مزايا جديدة أ

 .على التكي  وتقديم مي ة تنافسية واض ة ينقادر 

  ابجوان  التقنية: عند تطوير تطبي  ابيدمات، يج  أن تضمن أن التطبي  يعمل

تفو  على المنافسة في نبي احتياجات المستخدمين. يج  أن لشكل مستقر وسلس وأنه يل

 مجال أداء التطبي ، الأمان وسهولة الاستخدام



 

15 
 

  ، جهود تسوي    لى حتاجنسالتسوي  وال رويج: با  افة  لى تقديم تطبي  خدمات ممي

تحديات في  ناستخدمين ابجدد. يمكن أن تكون لديوجذو الم ناقوية للتعري  بتطبيق

 على مستوى ا علانات واكتساو المزيد من الانتباه والشهرة ننافسيالمالتنافس مع 

 في أص او التطبيقات المماثلة نذكر على  تمثلون الم ابجزانرية السو   في المنافسين اهم

 المستحوذ على كل السو  تقريبا في الوقت اب الي.  سيري تطبي  سايل المثال

  والتي سنعمل  37ولاية حصة كبيرة بحكم تواجده في  سير اب صة سوقية لتطبي  يتعد

 على مقار  اا و افتكاك حصة مًاا

 من بين نقاط  عفهم :

  يمكاااان أن يواجااااه التطبياااا  تحاااااديات فيمااااا يتعلاااا  بالتشاااااريعات واللااااوانح ابيا ااااة بخااااادمات

النقاااال فااااي ابجزاناااار، ممااااا يمكاااان أن ياااا ثر علااااى قدرتااااه علااااى تقااااديم لعااااض ابياااادمات فااااي لعااااض 

 .المناط 

  يمكاان أن يكااون سااعر ابياادمات التااي يقاادمها التطبياا  أعلااى ماان لعااض خاادمات النقاال العااام

ا يمكاان أن ياا ثر علااى قدرتااه علااى المنافسااة مااع لعااض التطبيقااات الأخاارى فااي ابجزاناار، وهااو ماا

 .الأخرى 

 

III.   التسويقية:الاستراتيجيا 

مجموعااة ماان التقنيااات والأسااالي  الااى بجااذو المسااتخدمين وتحفياا هم  اارويج لتطبيقنااا الفااي نعتمد ساا

 والاس راتيجيات التسويقية ، ومًاا:

  التسااااااوي  الرقمااااااي: يااااااتم اسااااااتخدام ا علانااااااات المدفوعااااااة علااااااى وسااااااانل التوا اااااال الاجتماااااااعي

ومحركااات البحااث بجااذو اهتمااام المسااتخدمين ا  تملااين وتعااريفهم بابياادمات التااي يقاادمها 

 . التطبي 

  تجر ااة المسااتخدم: يااتم تصااميم التطبياا  لشااكل يسااهل علااى المسااتخدمين اسااتخدامه وحجااز

ر مي ات مثل التقييمات والتعليقاات التاي تسااعد علاى زياادة الثقاة فاي النقل لسهولة، مع توفي

 التطبي .
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  خدماااااااة العمااااااالاء: ياااااااتم تاااااااوفير خدماااااااة عمااااااالاء علاااااااى مااااااادار السااااااااعة للااااااارد علاااااااى استفسااااااااارات

المساااااااااتخدمين ومسااااااااااعدتام فاااااااااي حااااااااال أي مشاااااااااكلات قاااااااااد تاااااااااواجههم، وهاااااااااذا يزياااااااااد مااااااااان ر اااااااااا 

 المستخدمين ويلجعهم على استخدام التطبي  مرة أخرى.

  التحلااايلات: اتساااتخدام التحلااايلات والبياناااات لتحدياااد الاتجاهاااات والسااالوكيات الاسااا الاكية

وتحديد المناط  التي يتم فتااا اساتخدام التطبيا  لشاكل كبيار، وتقاديم عاروض وتخفيضاات 

 مس ادفة لزيادة الاستخدام.

  ل اااارويج العامااااة كموقاااا  اب ااااافلات وسااااط الماااادن و اب ااااافلات ابجامعيااااة اسااااتخدام الاماااااكن

 لتطبي  عبر ملصقات
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 والتنظيم الإنتاج خطة
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I. خطة الانتاج:  

  بناء التطبي. 

 تكيي  التطبي  ومتطلبات كل فلة. 

  طرح التطبي  للتداول المبدئ. 

 جمع المشاكل المقدمة من رواد التطبي  وحلها.  

 للتطبي   الًاائ  طرحال 

 

II.  العاملة:اليد 

   ير مباشر .العمل ال   امن   عمل مباشر ولا يمكن توقع عدد امن 10مشروعنا يخل  

   ة فااي حالااة يمكاان الوجااوء الااى المناو ااالمطااورين يحتاااج مشااروعنا الااى تخصصااات دقيقااة فيمااا يخاا

 نقل البضائع والادوية والسلع من منطقة الى اخرى 

III. الشراكا  الرئيسية: 

  تكوين شراكات قوية و تلبي متطلبات السو  مثل بريد ابجزانر وكذلك تقنيات الدفع يمكن

لا ننس   الراعي ، السريع ولا ننس   اهل شريك والذي يتمثل في شركات النقل بجميع انواعها

شروعنا و الذي امدنا بكل التلجيع المادي و المعنوي و المتمثلين في جامعة الشهيد الرسمي لم

  نة الاعمال ابيا ة ماا.حاحمة بيضر و 

   في  لك من خلال  مساهم اا  ذو  السيارات شركات النقل وقوية مع  تال  اما يمكن توفيركما

توفير السيارات والمركبات للسانقين و مان وجود سيارات كافية لتلبية الطل  الزاند وفي 

 .الوقت المناس 
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 : V محورال

 الخطة المالية
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I.  :التكاليف والاعباء  

 

  طرق الحصول على التمويل: 

 هناك عدة طر  لو صول على التمويل للم سسات الناشلة، وتشمل: 

 اب كوميااااة: اب صااااول علااااى التموياااال ماااان اب كومااااات ا  ليااااة والدوليااااة، حيااااث تتااااوفر باااارامج  الباااارامج

 .تمويل مخصصة للم سسات الناشلة، بما في ذلك برامج التمويل الص يرة والمتوسطة

  القروض البنكية: اب صول على قروض من المصار  والم سسات المالية، وعادة ما يتم طرح برامج

 .لناشلةتمويل خا ة للم سسات ا

 اب صاول علاى التمويال مان المساتثمرين الاذين ي مناون بمشااروع ا و التمويال مان المساتثمرين ابيا :

. يمكااااان الو اااااول  لاااااى هااااا لاء المساااااتثمرين مااااان خااااالال 
ً
الم سساااااة الناشااااالة ويرغباااااون فاااااي دعمهاااااا مالياااااا

 .منصات التمويل ابجماعي على ا ن رنت أو من خلال الشبكات المهنية أو الأ دقاء والعانلة

 

 

 

N -2N -1NN+1N+2N+3N+4N+5كل القيم قيمتها )DA(\العام

google maps  80,000.00 80,000.00 80,000.00 80,000.00 80,000.00 0080,000.00خدما 

 100,000.00 100,000.00 100,000.00 100,000.00 100,000.00 00100,000.00مساحة للمستخدمين في تطبيق

 240,000.00 240,000.00 240,000.00 240,000.00 240,000.00 00240,000.00ايجار المكتب

ر 02  0.00 0.00 300,000.00 0.00 0.00 00300,000.00أجهزة الكمبيوت

 0.00 0.00 100,000.00 0.00 0.00 00100,000.00تجهيزا  المكتب الأخرى

 480,000.00 480,000.00 240,000.00 240,000.00 240,000.00 00240,000.00المطورين

CNAS 09% 47,472.52 47,472.52 23,736.26 23,736.26 23,736.26 0023,736.26أعباء اجتماعية 

CNAS 26% 137,142.86 137,142.86 68,571.43 68,571.43 68,571.43 0068,571.43أعباء اجتماعية 

 5,274.72 5,274.72 2,637.36 2,637.36 2,637.36 002,637.36الرسم على التكوين المهني

 60,000.00 60,000.00 60,000.00 30,000.00 30,000.00 0030,000.00الخدما  المحاسبية

 100,000.00 100,000.00 100,000.00 200,000.00 200,000.00 00200,000.00الاعلانا 

 60,000.00 60,000.00 60,000.00 24,000.00 24,000.00 0024,000.00مصاريف هاتف انترنت

 36,000.00 36,000.00 36,000.00 24,000.00 24,000.00 0024,000.00مصاريف الكهرلماء

 10,000.00 0010,000.00ضريبة على أرلماح الشركا 

00

 1,345,890.10 1,345,890.10 1,410,945.05 1,032,945.05 1,042,945.05 001,442,945.05التكلفة السنوية
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  التمويل:برامج  جدول 

 )جدول العواند (اس رداد  الاموال مصادر اب صول على تمويل

مثل  وتكون عبر الم سسات الداعمة للمشاريع الابتكارية البرامج اب كومية

ANADE  تسديد نسبة معينة من الأموال  ك عن طري  يتم ذلو

المستلمة كل شهر أو كل ف رة زمنية محددة، أو يتم تحديد مبلغ 

 محدد يتعين علتاا دفعه لعد ان ااء ف رة البرنامج، 

 

تحديد موعد السداد: تحديد موعد السداد الذي تم الاتفا  .1 القروض البنكية

مع البنك. ويفضل تحديد موعد يوم  أو شهري معين  عليه

 .لتسهيل عملية السداد وا  افظة على سجلات الدفع

 

 

خطة تمويل مفصلة تشرح  و عو ع خطة عمل واض ة:  التمويل من المستثمرين ابيا ين

لمتوقعة ومواعيد كيفية تمويل عمليات الشركة وتوض  الأر اح ا

 ، او الدخول كشريك في اسهم من العمل اس رداد الأموال
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II. رقم الاعمال :  

 REALISATION PREVISION 

Application destiné 

Client  

N -

2 

N -

1 

N N+1 N+2 N+3 N+4 N+5 

Utilisateur 

d'application 

0 0 500 3000 6200 9000 10500 20000 

Prix de 

l'abonnement(DA) 

0 0 1000.00 1000.00 1000.00 1000.00 1000.00 1000.00 

Nombre 

d'abonnement 

0 0 200 1500 3000 5000 8500 10000 

CHIFFRE D'AFFAIRES 

GLOBAL(DA) 

0 0 200000.00 1500000.00 3000000.00 5000000.00 8500000.00 10000000.00 

 

 حول رقم الاعمال وجها  النظر المتوقعة : 

  التطلعا: 

بحسااااا  الدراساااااة الموضااااا ة و توقعاااااات الايااااارادات مااااان التطبيااااا  فاااااان الايااااارادات حسااااا  التوقاااااع تساااااير   

قابلاااة للزياااادة والنقصاااان علاااى حسااا  احتيااااج كااال مساااتخدم حياااث نتفااااءل خيااارا بمنحلااا  تصااااعدي ثابااات 

مااااذا المنحلااا  المتوقاااع وسنسااا ى للتحساااين المنخاااى التصااااعدي مااان خااالال حااال المشااااكل و تلبياااة احتياجاااات 

 تخدمين وكذا تكييفه والواقع من اجل تجر ة اكثر نجاحا .المس

 التشاؤم: 

كماااااا يمكاااااان توقاااااع النجاااااااح نتوقاااااع عدمااااااه فااااايمكن ان يسااااااير المنحلااااا  لشااااااكل تناق ااااا ي لعاااااادم اسااااااتيعاو    

التطبيااا  علاااى  بإ هاااارسنسااا ى مااان خااالال اب مااالات الدعانياااة الكبيااارة  والتااايالمساااتخدمين لفكااارة المشاااروع 

ساانعمل جاهاادين  التااييقاادمها التطبياا  كمااا ايضااا نتوقااع ساارقة الفكاارة  التاايحلااة وشاارح ابياادمات  أبهاا 

 .على حماي اا بكل الوسانل القانونية الممكنة
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III.  المتوقعة:حساب النتائج جدول  

COMPTE DE RESULTAT/NATURE N N+1 N+2 N+3 N+4 N+5 

  Ventes et produits annexes 168067,23 1260504,20 2521008,40 4201680,67 7142857,14 8403361,34 

  Variation stocks produits finis et en cours 
      

  Production immobilisée 
      

  Subventions d'exploitation 
      

I-PRODUCTION DE L'EXERCICE 168067,23 1260504,20 2521008,40 4201680,67 7142857,14 8403361,34 

  Achats consommés -108033,60 -24000,00 -24000,00 -120033,60 -36000,00 -36000,00 

  
Services extérieurs et autres 

consommations 
-674000,00 -674000,00 -674000,00 -640000,00 -640000,00 -640000,00 

II-CONSOMMATION DE L'EXERCICE -782033,60 -698000,00 -698000,00 -760033,60 -676000,00 -676000,00 

III-VALEUR AJOUTEE D'EXPLOITATION (I-II) -613966,37 562504,20 1823008,40 3441647,07 6466857,14 7727361,34 

  Charges de personnel -332307,69 -332307,69 -332307,69 -664615,38 -664615,38 -664615,38 

  Impôts, taxes et versements assimilés -5158,36 -11460,89 -40452,36 -68299,93 -112417,58 -131325,14 

IV-EXCEDENT BRUT D'EXPLOITATION -951432,42 218735,62 1450248,35 2708731,76 5689824,18 6931420,82 

  Autres produits opérationnels 
      

  Autres charges opérationnelles 
      

  
Dotations aux amortissements, provisions et 

pertes de valeurs 
-84033,61 -84033,61 -84033,62 -84033,61 -84033,61 

 

  Reprise sur pertes de valeur et provisions 
      

V- RESULTAT OPERATIONNEL -1035466,03 134702,01 1366214,73 2624698,15 5605790,57 6931420,82 

  Produits financiers 
      

  Charges financières 
      

VI-RESULTAT FINANCIER 
      

VII-RESULTAT ORDINAIRE AVANT IMPOTS ( 

V+VI) 
-1035466,03 134702,01 1366214,73 2624698,15 5605790,57 6931420,82 

  Impôts exigibles sur résultats ordinaires -10000,00 -10000,00 -121017,19 -682421,52 -1457505,55 -1780320,67 

  
Impôts différés ( Variations ) sur résultats 

ordinaires 
      

TOTAL DES PRODUITS DES ACTIVITES 

ORDINAIRES 
168067,23 1260504,20 2521008,40 4201680,67 7142857,14 8403361,34 

TOTAL DES CHARGES DES ACTIVITES 

ORDINAIRES 
-1213533,26 -1135802,19 -1275810,86 -2259404,04 -2994572,12 -3252261,19 

VIII-RESULTAT NET DES ACTIVITES 

ORDINAIRES 
-1045466,03 124702,01 1245197,54 1942276,63 4148285,02 5151100,15 

  
Eléments extraordinaires (produits) (à 

préciser) 
      

  
Eléments extraordinaires (charges) (à 

préciser) 
      

IX-RESULTAT EXTRAORDINAIRE 
      

X-RESULTAT NET DE L'EXERCICE -1045466,03 124702,01 1245197,54 1942276,63 4148285,02 5151100,15 
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IV.  الخزينة: خطة   

 TABLEAU DES FLUX DE TRESORERIE N N+1 N+2 N+3 N+4 N+5 

Flux de trésorerie provenant des 

acitivités opérationnelles       

  Encaissements reçus des clients 200000,00 1500000,00 3000000,00 5000000,00 8500000,00 10000000,00 

  
Sommes versées aux fournisseurs et au 

personnel 
-1135466,05 

-

1249331,59 
-1549751,65 -2243369,08 -2810175,82 -3068579,17 

  Intérêts et autres frais financiers payés 

      
  Impôts sur les résultats payés -10000,00 -10000,00 -121017,19 -682421,52 -1457505,55 -1780320,67 

  
Flux de trésorerie avant éléments 

extraordinaires 
-945466,05 240668,41 1329231,16 2074209,40 4232318,63 5151100,16 

  
Flux de trésorerie lié à des éléments 

extraordinaires 
      

  
Flux de trésorerie net provenant des activités 

opérationnelles (A) 
-945466,05 240668,41 1329231,16 2074209,40 4232318,63 5151100,16 

Flux de trésorerie net provenant des 

activités d'investissement 
      

  
Décaissements sur acquisitions 

d'immobilisations corporelles ou incorporelles 
-300000,00 

  
-300000,00 

  

  
Encaissements sur cessions d'immobilisations 

corporelles ou incorporelles 
      

  
Décaissements sur acquisitions 

d'immobilisations financières 
      

  
Encaissements sur cessions d'immobilisations 

financières 
      

  Intérêts encaissés sur placements financiers 

      
  Dividendes et qoute-part de résultats reçus 

      

  
Flux de trésorerie net provenant des activités 

d'investissements (B) 
-300000,00 

  
-300000,00 

  

Flux de trésorerie provenant des activités 

de financements 
      

  Encaissements suite à l'émission d'actions 

      
  Dividendes et autres distributions effectuées 

      
  Encaissements provenant d'emprunts 1300000,00 

     

  
Remboursements d'emprunts ou d'autres dettes 

assimilées 
      

  
Flux de trésorerie net provenant des activités 

de financement (C) 
1300000,00 

     

  
Incidences des variations des taux de change 

sur liquidités et quasiliquidités 
      

  
Variation de trésorerie de la période 

(A+B+C) 
54533,95 240668,41 

1329231,16 

 
1774209,40 4232318,63 5151100,16 
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Trésorerie ou équivalent de trésorerie au début 

de la période 
 

54533,95 295202,36 1624433,52 3398642,92 7630961,55 

Trésorerie ou équivalent de trésorerie à la 

fin de la période 
54533,95 295202,36 1624433,52 3398642,92 7630961,55 12782061,71 

Variation de la trésorerie de la période 54533,95 240668,41 1329231,16 1774209,40 4232318,63 5151100,16 

Rapprochement avec le résultat 

comptable 
1099999,98 115966,40 84033,62 -168067,23 84033,61  
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 :VIمحور ال

 التجريبي الاولي النموذج
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I.  بالنسبة   النموذج الاولي  للتطبيقشرح المراحل الاساسية المتبعة للوصول الى

 : "USER"للمستخدم 

باللون الأبيض على خلفية  "wassalni" عبارة عن شعار يتكون من كلمة وتطبي : هشعار تصميم  الأولى:رحلة الم

ويتمي  الشعار بالاساطة والو وح والتمي ، مما يجعله سهل الاستخدام والتعر  عليه لسرعة. ويعكس ، ءسودا

 .روح اب داثة والتكنولوجيا المتقدمة التي يتمي  ماا التطبي الشعار 

 

 

 واجهة الدخول ابيا ة بالتطبي   :1الصورة

 :الاتية  بيطوات التطبي  وذلك يكون باتباع اطريقة التسجيل في  الثانية:مرحلة 

  للمستخدمحالة عدم وجود حساو (في  التطبي  يمكن للمستخدم اتباع ابيطوات التالية لتسجيل في(  :  

 . فتح التطبي  وتسجيل الدخول في اب ساو كسان 

 اسمك الأول واسمك الأخير في اب قول ا يصصة. انشاء 

 له. ا يصصة لبريد ا لك رون  في اب قالعنوان  انشاء 

 له. ا يصصة لفي اب قرقم الهات   انشاء 

 ا يص .خلها في اب قل ا ر كلمة مرور قوية وأديااخت 

  ط على زر  " "Registre as user  لاستكمال تسجيل الدخول و الذهاو الى واجهة المستخدم. 
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. 

   )حالة عدم وجود حساو للمستخدم( التطبيالواجهة ابيا ة بالتسجيل في .2.1الصورة

  حالة وجود حساو للمستخدم(في  في التطبي يمكن للمستخدم اتباع ابيطوات التالية لتسجيل(  :  

 له  ا يصصة لاب ق قبل فيه من المسجل ب ا لك رون بريد الخل عنوان ادا. 

 اب قل ا يص  قبل فيالمسجل بتاا من  كلمة مرور ادخال  

  ط على زر  " "Registre as user  واجهة المستخدم والذهاو الىلاستكمال تسجيل الدخول. 

 

 

 

 

 

 ذ

 

   )ن قبلللمستخدمحالة وجود حساو ( .لواجهة ابيا ة بالتسجيل بالتطبي3.1الصورة
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 :  واجهة المستخدم :مرحلة الثالثة 

ل  خدمات تعرض العديد من العنا ر والمعلومات التي يمكن للمستخدم التفاعل معها لط تطبي الواجهة مستخدم 

 :بالسيارات مًاا النقل 

، يمكن للمستخدم عرض معلوماات حساابه اللي ا ي عان طريا  النقار wassalni  في واجهة المستخدم في تطبي  -1

علااى  ااورته الليصااية فااي الزاويااة العلويااة اليملاا  للشاشااة. لعااد النقاار علتاااا، سااتظهر شاشااة اب ساااو اللي اا ي 

 :التي تحتوي على المعلومات التالية

  اسمه الكامل على هذه الشاشةان يرى الاسم الكامل: يمكن للمستخدم. 

  عنوان بريده ا لك رون .ان يرى لك رون : يمكن للمستخدم البريد ا 

  الصورة الليصية: يمكن للمستخدم تحديث  ورته الليصية عان طريا  النقار علاى الصاورة اب الياة

 واختيار الصورة ابجديدة من جهازه الذك .

 التاااي تتمثااال فاااي الاخااارى  الاعااادادات'History' الو اااول  لاااى  تتااايح لهااام )التااااريم( ميااا ة مهماااة للمساااتخدمين

حيث تتيح لهم الو ول  لى سجل كامل لىنشطة التاي  سجل كامل لىنشطة التي قاموا ماا على التطبي .

 قاموا ماا على التطبي 

  فاي تطبياwassalni  يتايح زر ، "Visit Profile"  للمساتخدمين الو اول  لااى  افحة ملفهام اللي ا ي فااي

للمساااتخدم مثااال اسااام المساااتخدم ورقااام الهاااات  التطبيااا . وتتضااامن هاااذه الصااافحة معلوماااات ايصاااية 

والبريااااد ا لك روناااا  والعنااااوان، با  ااااافة  لااااى ابييااااارات التااااي يمكاااان للمسااااتخدمين اسااااتخدامها لتحااااديث 

 .معلوماتام الليصية وإدارة  عدادات ابيصو ية والأمان في التطبي 

  يااااوفر زر"About" ها التطبيااااا  لشاااااكلمعلوماااااات عااااان التطبيااااا  والشاااااركة، وتوضاااا  ابيااااادمات التاااااي يقااااادم 

 تفصيلي

  يستخدم  زر"Sign Out" .لتسجيل ابيروج من حساو المستخدم اب الي 
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. 

 التطبي  ومعلومات حسا1.4الصورة
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  :الموقع ابج رافي للمستخدم -2

 تطبي يعرض واجهة  ال    wassalni   بالاعتماد لشكل خريطة تظهر الموقع اب الي للمستخدم

  (GPS) المواقع العالمية كبير على تقنية تحديد

 

 الموقع ابج رافي للمستخدم5.1الصورة
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في واجهة  على ابيريطة النشطين م عرض السانقينيت: في تطبي  المستخدميين عرض السانقين.3

 للسيارة  هذه الايقونات كرمز تمثيلً حيث تم  يقوناتكأ المستخدمين

 

 

 عرض السان  في تطبي  المستخدم6.1الصورة
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 شريط البحث: .4

  . يمكن للمستخدم البحث عن وجهته المطلو ة من خلال ادخال  العنوان الوجهة 

 

 

 شريط البحث 7.1الصورة
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مكان الانطلا  الى مكان الو ول مع ا هار لعد تحديد الوجهة المطلو ة يتم رسم مسار  الوجهة من .5

 اسم الانطلا  و الو ول في واجهة المستخدم 

 

 

 مسار الوجهة8.1الصورة
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 Request a: بمجرد الض ط على زر   السانقينا هار معلومات مع المتاحين  بحث عن السانقين.ال6

Ride ، .  عرض السانقين في تطبي  المستخدم يعلي عرض قانمة بالسانقين المتاحين والمتواجدينيتم 

، مثل اسمه وتقييمه ونوعية السيارة التي يقودها.تظهر هذه المعلومات في نافذة السانقينمعلومات مع 

. ياد  هذا العرض  لى توفير خيارات للمستخدم لاختيار ابجزء السفلي من الشاشة منمناثقة 

 . السان  الأنس  لتلبية طلبه

 

 المتاحين مع ا هار معلومات السانقين بحث عن السانقينال9.1الصورة
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II. الخاص  للسائقيين المراحل الاساسية المتبعة للوصول الى النموذج الاولي  للتطبيق شرح 

"Driver": 

باللون الأبيض  "wassalni" هو عبارة عن شعار يتكون من كلمة:شعار تطبي  تصميم  : مرحلة الاولى.

الاستخدام والتعر   على خلفية سوداء. ويتمي  الشعار بالاساطة والو وح والتمي ، مما يجعله سهل

 .تطبي العليه لسرعة. ويعكس الشعار روح اب داثة والتكنولوجيا المتقدمة التي يتمي  ماا 

 

 شعار التطبي 10.1الصورة
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 :التطبي  وذلك يكون باتباع ابيطوات  الاتية طريقة التسجيل في  :مرحلة الثانية 

 حالة عدم وجود حساو (اتباع ابيطوات التالية لتسجيل في  التطبي  في  للسان    يمكن

  :  )للمستخدم

 .كسان   ساوابح التطبي  وتسجيل الدخول في فت .1

 اسمك الأول واسمك الأخير في اب قول ا يصصة. انشاء .2

 .له  ا يصصة لبريد ا لك رون  في اب قالعنوان  انشاء .3

 .له  ا يصصة لفي اب قرقم الهات   اانشاء .4

  خلها في اب قل ا يص ا ر كلمة مرور قوية وأديااخت .5

خول و الذهاو لاستكمال تسجيل الد Register as driver" "  ط على زر  .6

 في تطبي   السيارت ابيا ة به تفا يل لاستكمال ادخال 

 

 

   )حالة عدم وجود حساو للمستخدم( .الواجهة ابيا ة بالتسجيل بالتطبي11.1الصورة
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 :التسجيل في التطبي  وذلك يكون باتباع ابيطوات  الاتية  استكمال  طريقة : ةمرحلة الثالث

 توتسجيل تفا يل السيار  يمكن للسان  اتباع ابيطوات التالية لاستكمال التسجيل 

  :  )للسان   من قبل حساو وجود  عدم حالة(في  التطبي  في  ابيا ة به 

 في اب قول ا يصصة. سان  ادخال نوع السيارة ابيا ة بكل .1

 في اب قول ا يصصة. ادخال الرقم ابيا   بالسيارة ابيا ة بكل سان  .2

 في اب قول ا يصصة. ادخال اللون ابيا  بالسيارة ابيا ة بكل سان  .3

لاستكمال تسجيل الدخول و الذهاو الى واجهة  Register as user" "  ط على زر  .4

 المستخدم 

 

 

 

   )ن قبلحالة وجود حساو للمستخدم( ابيا ة بالتسجيل بالتطبيلواجهة .12.1الصورة
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  حالة وجود حساو (اتباع ابيطوات التالية لتسجيل في  التطبي  في  للسان يمكن

  :  )من قبل  للمستخدم

 .له  ا يصصة لفي اب ق المسجل بيه من قبل  بريد ا لك رون الخل عنوان ادا .1

  في اب قل ا يص  المسجل بتاا من قبل  كلمة مرور ادخالا .2

لاستكمال تسجيل الدخول و الذهاو الى  Register as driver" "  ط على زر . .3

 واجهة المستخدم

 واجهة المستخدم   :  مرحلة الرابعة

 

 

   التطبيفي ة تفا يل السيار  تسجيللواجهة ابيا ة ب.13.1الصورة

توفر العديد من المي ات والو ان  المهمة للسانقين ، وتسمح  wassalni واجهة مستخدم السان  في تطبي 

لهم بإدارة حساباتام وقبول الرحلات والتوا ل مع الركاو وتحسين تجر ة الركاو. وفيما يلي شرح لواجهة 

 wassalni :المستخدم ابيا ة بالسان  في تطبي 
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قبولة والرحلات المكتملة. يمكن توفر معلومات حول الرحلات المفتوحة والرحلات الم صفحة الرئيسية: 

 :ة وذلك من خلال  لات وتفعيل اب الة ابيا ة بالراحللسان  تحديث حالة توافرهم للرح

 :"هذا الو ع،  يشير  لى أن السان  مستعد لتلق  الطلبات والقيام بالرحلات. في وضع "متاح

 سيتم توجيه الطلبات ابجديدة  لى السان  المتاح ويمكنه قبولها و دء الرحلات.

 

 ) مستعد للرحلاتو ع السان  ( الصفحة الرنيسية.14.1الصورة

 

 

 

 :"أو ابييار المرتبط الذي  علوية نقر على الأيقونةيكون من خلال  تغيير الوضع إلى "غير متاح

يشير  لى أن السان  غير مستعد لتلق   .قادر على القبول   يعبر عن  غير متاح  أو  غير

الطلبات في الوقت اب الي. في هذا الو ع، لن يتلقى السان  أي طلبات جديدة ولن يكون قادرًا 

 على القبول أو القيام بالرحلات.
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 ) مستعد للرحلاتالسان  غير  و ع( الصفحة الرنيسية.15.1الصورة

 

 

 

 

 

 عرض  حصانيات حول الدخل ا جمالي والمبالغ المستحقة والمدفوعة.تالايقونة التي  الدخل:
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 الصفحة ابيا ة بالدخل.16.1الصورة

 

 

 

 

 

 

يتم تقييم  نجوم حيث 5 لى  1تقييم السان  على مقياس من  من خلالها يتم ايقونةالسائق: تقييم 

الرحلة بناء من طر  الراك  بناء على راحة الركوو والنظافة والتعامل السان  مع ركاو ويتم التقييم 

 .نجوم هو التقييم الأمثل 5حيث يعتبر تقييم  الرحلة،لعد ان ااء 
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 .الصفحة ابيا ة بالتقييم17.1الصورة

 

 

 

مثل تفضيلات الركاو وتحديث  ا عدادات،للسان  بتخصي  لعض  ايقونة تسمح الإعدادا :

بما في ذلك الصورة الليصية ورقم الهات  ا  مول والبريد ا لك رون  والعنوان   معلومات اب ساو 

 .ت يير ا عدادات الل ويةالى  با  افة السيارةومعلومات 

. 
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.الصفحة الاعدادات18.1الصورة
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 : نموذج العمل التجاري 04الملحق رقم 

 الشركاء الرئيسين 

 

  شركات النقل 

  مؤسسات بريد الجزائر 

  تقنيات الدفع السريع 

 الانشطة الرئيسية 

 تسجيل العملاء 

  توفير واجهة المستخدم 

  التواصل بين العميل

 والسائق

 الرحلة متابعة 

  ءللأدا التقارير والتحليلا 

 التطبيق

 
 

 

 القيمة المقترحة  

 

  انجاز نظام يقوم بتسهيل عملية

تنقل ويقلل ازدحام المرور حيث 

نقوم بتحويل مستعملي السيارات 

النفعية و ابيا ة الى مشاريع 

نقل بخدمة سريعة ومسبقة 

 بإدخاللطالبي التنقل حيث نقوم 

هذا النظام كوسيط بين 

 المتعاملين

  انه اذا كان تتمثل هذه  ابيدمة

هناك عدة اايا  قا دين 

وجهة ما و بوسانل نقلهم ابيا ة 

يمكن است لال تلك الوجهة من 

ة اجل الذهاو معا و تقليل فاتور 

ا است لال العودة وأيضالطري  

وذلك عن طري   بدخل   افي 

تقديم خدمة او اخذ متعامل او 

يكون  وذلك تو يل سلعة ...ابخ

 العودة طري  سعر اقل بحكمعن 

 العلاقة مع العملاء 

  الاتاحة الدائمة للتطبيق 
 برامج الولاء والمكافآت 

لتشجيع العملاء على 
 الاستمرار في التطبيق

  استقبال ردود الفعل من
العملاء والاستفادة منها 

وتحديث التطبيق ن لتحسي
تلبية احتياجات العملاء ل

 بشكل أفضل.
 

 شرائح العملاء 

  جميع مستخدم  الطري  من

اص او السيارات التجارية 

والركاو واب افلات 

 والشاحنات

 الشركات والم سسات 

 
 

 الاصول لسير (المصادر الاساسية  

 ) مشروع

 التطبيق 

   المكت 

  الان رنت 

  اعلام الي 

   مطوري التطبي 

 قنوا  التوصيل   
  عن طريق الاشهار 

  توفير التطبيق في جميع
 المتاجر الالكترونية 

  عن طريق الموقع الخاص
 :بنا 

waslnii.blogspot.com 

 

 هيكلية التكاليف 

 

  شراء بعض المساحات المدفوعة اللازمة في بناء التطبيق مثل جوجل خرائط و قاعدة
 شراء مستلزمات من تجهيز و حواسب–كراء المحل التجاري –البيانات الخاصة بالتطبيق 

 

 قنوا  الرلمح 

  الاعلانات 

 عمولة على كل رحلة 

 رسوم تسجيل السائقين 



 

 

 

 

 ابياتمة
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 :ابياتمة
تم  نجاز نظام يسهل عملية التنقل ويقلل من الازدحام  في هذه المذكرة

(، الذي ير ط و لليالمروري، وذلك من خلال تطبي  حديث ومبتكر يدعى )

بين الركاو والسانقين المسجلين لديه لسهولة ومرونة، ويعتمد على استخدام 

وسانل النقل ابجماعي والدراجات الهوانية لتحسين التنقل وتقليل عدد 

ابيا ة في الطري ، و التالي تقليل الازدحام المروري وتحسين جودة  السيارات

الهواء واب ياة في المدن. و فضل هذا التطبي ، أ بحت عملية التنقل في 

المدن أسهل وأسرع وأكثر مرونة، مما يخدم مصو ة ا جتمع ويحسن من 

 حياة الناس.
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  قانمة الملاح

1رقم المو    :حساو مي انية الم سسة  
BILANS DE STARTUP : ACTIF 

ACTIF N N+1 N+2 N+3 N+4 N+5 

ACTIFS NON COURANTS       

Ecart d'acquisition-goodwill positif ou 
négatif 

      

Immobilisations incorporelles       

Immobilisations corporelles       

 

Terrainsx       

Bâtiments       

Autres immobilisations corporelles 168 067,23 84 033,62 0 168 067,23 84 033,62 0 

Immobilisations en concession       

Immobilisations encours       

Immobilisations financières       

 

Titres mis en équivalence       

Autres participations et créances rattachées       

Autres titres immobilisés       

Prêts et autres actifs financiers non courants       

Impôts différés actif       

TOTAL ACTIF NON COURANT 168 067,23 84 033,62 0 168 067,23 84 033,62 0 

ACTIF COURANT       

Stocks et encours       

Créances et emplois assimilés       

 

Clients       

Autres débiteurs       

Impôts et assimilés 31 932,79      

Autres créances et emplois assimilés       

Disponibilités et assimilés       

 

Placements et autres actifs financiers courants       

Trésorerie 54 533,95 295 202,36 1 624 433,52 3 398 642,92 7 630 961,55 12 782 061,71 

TOTAL ACTIF COURANT 86 466,74 295 202,36 1 624 433,52 3 398 642,92 7 630 961,55 12 782 061,71 

TOTAL GENERAL ACTIF 254 533,97 379 235,98 1 624 433,52 3 566 710,15 7 714 995,17 12 782 061,71 
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BILANS DE STARTUP : PASSIF 

PASSIF N N+1 N+2 N+3 N+4 N+5 

CAPITAUX PROPRES 
      

  Capital émis 1300000,00 1300000,00 1300000,00 1300000,00 1300000,00 1300000,00 

Capital non appelé 
      

Primes et réserves - Réserves consolidées (1) 
   

17221,68 114335,51 200000,00 

Ecart de réévaluationx 
      

Ecart d'équivalence (1) 
      

Résultat net - Résultat net part du groupe (1) -1045466,03 124702,01 1245197,54 1942276,63 4148285,02 5067066,53 

Autres capitaux propres - Report à nouveau 
 

-1045466,03 -920764,02 307211,84 2152374,64 6214995,17 

Part de la société consolidante (1) 
      

Part des minoritaires (1) 
      

TOTAL I 254533,97 379235,98 1624433,52 3566710,15 7714995,17 12782061,70 

PASSIFS NON-COURANTS 
      

  Emprunts et dettes financières 
      

Impôts (différés et provisionnés) 
      

Autres dettes non courantes 
      

Provisions et produits constatés d'avance 
      

TOTAL II 
      

PASSIFS COURANTS: 
      

  Fournisseurs et comptes rattachés 
      

Impôts 
     

 

Autres dettes 
      

Trésorerie passif 
      

TOTAL III 
     

 

TOTAL GENERAL PASSIF (I+II+III) 
254533,97 379235,98 1624433,52 3566710,15 7714995,17 12782061,71 

Vérification de l'équilibre Actif/Passif 

 

0 

 

0 

 

0 

 

0 

 

0 

 

0 



51 

 

2المو   رقم  :جدول حساو النتانج المتوقعة  
COMPTE DE RESULTAT/NATURE N N+1 N+2 N+3 N+4 N+5 

  Ventes et produits annexes 168067,23 1260504,20 2521008,40 4201680,67 7142857,14 8403361,34 

  Variation stocks produits finis et en cours 

      
  Production immobilisée 

      
  Subventions d'exploitation 

      
I-PRODUCTION DE L'EXERCICE 168067,23 1260504,20 2521008,40 4201680,67 7142857,14 8403361,34 

  Achats consommés -108033,60 -24000,00 -24000,00 -120033,60 -36000,00 -36000,00 

  
Services extérieurs et autres 

consommations 
-674000,00 -674000,00 -674000,00 -640000,00 -640000,00 -640000,00 

II-CONSOMMATION DE L'EXERCICE -782033,60 -698000,00 -698000,00 -760033,60 -676000,00 -676000,00 

III-VALEUR AJOUTEE D'EXPLOITATION 

(I-II) 
-613966,37 562504,20 1823008,40 3441647,07 6466857,14 7727361,34 

  Charges de personnel -332307,69 -332307,69 -332307,69 -664615,38 -664615,38 -664615,38 

  Impôts, taxes et versements assimilés -5158,36 -11460,89 -40452,36 -68299,93 -112417,58 -131325,14 

IV-EXCEDENT BRUT D'EXPLOITATION -951432,42 218735,62 1450248,35 2708731,76 5689824,18 6931420,82 

  Autres produits opérationnels 

      
  Autres charges opérationnelles 

      

  
Dotations aux amortissements, provisions 

et pertes de valeurs 
-84033,61 -84033,61 -84033,62 -84033,61 -84033,61 

 

  Reprise sur pertes de valeur et provisions 

      

V- RESULTAT OPERATIONNEL 
-

1035466,03 
134702,01 1366214,73 2624698,15 5605790,57 6931420,82 

  Produits financiers 

      
  Charges financières 

      
VI-RESULTAT FINANCIER 

      
VII-RESULTAT ORDINAIRE AVANT 

IMPOTS ( V+VI) 

-

1035466,03 
134702,01 1366214,73 2624698,15 5605790,57 6931420,82 

  Impôts exigibles sur résultats ordinaires -10000,00 -10000,00 -121017,19 -682421,52 -1457505,55 -1780320,67 

  
Impôts différés ( Variations ) sur résultats 

ordinaires 
      

TOTAL DES PRODUITS DES ACTIVITES 

ORDINAIRES 
168067,23 1260504,20 2521008,40 4201680,67 7142857,14 8403361,34 
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TOTAL DES CHARGES DES ACTIVITES 

ORDINAIRES 

-

1213533,26 

-

1135802,19 

-

1275810,86 

-

2259404,04 

-

2994572,12 

-

3252261,19 

VIII-RESULTAT NET DES ACTIVITES 

ORDINAIRES 

-

1045466,03 
124702,01 1245197,54 1942276,63 4148285,02 5151100,15 

  
Eléments extraordinaires (produits) (à 

préciser) 
      

  
Eléments extraordinaires (charges) (à 

préciser) 
      

IX-RESULTAT EXTRAORDINAIRE 

      

X-RESULTAT NET DE L'EXERCICE 
-

1045466,03 
124702,01 1245197,54 1942276,63 4148285,02 5151100,15 

 

  3المو   رقم :ابيزينة
 TABLEAU DES FLUX DE TRESORERIE N N+1 N+2 N+3 N+4 N+5 

Flux de trésorerie provenant des 

acitivités opérationnelles       

  Encaissements reçus des clients 200000,00 1500000,00 3000000,00 5000000,00 8500000,00 10000000,00 

  
Sommes versées aux fournisseurs et au 

personnel 
-1135466,05 

-

1249331,59 
-1549751,65 -2243369,08 -2810175,82 -3068579,17 

  Intérêts et autres frais financiers payés 

      
  Impôts sur les résultats payés -10000,00 -10000,00 -121017,19 -682421,52 -1457505,55 -1780320,67 

  
Flux de trésorerie avant éléments 

extraordinaires 
-945466,05 240668,41 1329231,16 2074209,40 4232318,63 5151100,16 

  
Flux de trésorerie lié à des éléments 

extraordinaires 
      

  
Flux de trésorerie net provenant des activités 

opérationnelles (A) 
-945466,05 240668,41 1329231,16 2074209,40 4232318,63 5151100,16 

Flux de trésorerie net provenant des 

activités d'investissement 
      

  
Décaissements sur acquisitions 

d'immobilisations corporelles ou incorporelles 
-300000,00 

  
-300000,00 

  

  
Encaissements sur cessions d'immobilisations 

corporelles ou incorporelles 
      

  
Décaissements sur acquisitions 

d'immobilisations financières 
      

  
Encaissements sur cessions d'immobilisations 

financières 
      

  Intérêts encaissés sur placements financiers 

      
  Dividendes et qoute-part de résultats reçus 
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Flux de trésorerie net provenant des activités 

d'investissements (B) 
-300000,00 

  
-300000,00 

  

Flux de trésorerie provenant des activités 

de financements 
      

  Encaissements suite à l'émission d'actions 

      
  Dividendes et autres distributions effectuées 

      
  Encaissements provenant d'emprunts 1300000,00 

     

  
Remboursements d'emprunts ou d'autres dettes 

assimilées 
      

  
Flux de trésorerie net provenant des activités 

de financement (C) 
1300000,00 

     

  
Incidences des variations des taux de change 

sur liquidités et quasiliquidités 
      

  
Variation de trésorerie de la période 

(A+B+C) 
54533,95 240668,41 1329231,16 1774209,40 4232318,63 5151100,16 

Trésorerie ou équivalent de trésorerie au début 

de la période 
 

54533,95 295202,36 1624433,52 3398642,92 7630961,55 

Trésorerie ou équivalent de trésorerie à la 

fin de la période 
54533,95 295202,36 1624433,52 3398642,92 7630961,55 12782061,71 

Variation de la trésorerie de la période 54533,95 240668,41 1329231,16 1774209,40 4232318,63 5151100,16 

Rapprochement avec le résultat 

comptable 
1099999,98 115966,40 84033,62 -168067,23 84033,61  
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 قانمة المراجع:
CHATGPT 1.موقع 

 

Stack overflow 2.موقع 

Dev pub 3.موقع 

Github.4 

Firebase.5 

CloudGoogle.6 

 

https://www.youtube.com/@muhammedshushan   7. قناة محمد شوشان 

 

 

https://www.youtube.com/@muhammedshushan
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FLUTTER       8.برنامج 

 9.جداول الاقتصادية لدى محاس  معتمد ص راوي  


