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بِّ زِدْنِي  عِلْمًا وَقلُ رَّ



 الاهداء
 

 الإهداء

ن رمزا للخير والفضيلة والمروءة إلى من علمني فقه الحياة وغرس في حب كامن  إلى 
 الناس، وحب العلم والمعرفة

 حفظه الله والدي

 إلى سويداء قلبي روحي وجسدي رمز الصبر والتضحية

 أمد الله في عمرها والدتي الكريمة

 حترامالامني جزيل الشكر، وبالغ  الهم ي  أخت  إلى 

 ...ودلني على الخير ،ل من علمني حرفاكإلى  

 إلى هؤلاء جميعا أهدي ثمرة هذا الجهد المتواضع عربون محبة ووفاء
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 شكر وتقدير

 اللهم لك الحمد كما ينبغي لجلال وجهك وعظيم سلطانك، ولك الحمد يا الله      

 على ما يسّرت، ولك الشكر على ما وفقتَ.                     

 ىذا البحث، فلو الحمد والشكر والثناءفبتوفيق من الله عز وجل وإعانتو أنجزت     

 الحسن في الأولى والآخرة.                                 

 ىذا العمل خالصاً لوجهك الكريم اِجعل فاللّهم                     

 نافعا لنا وللمسلمين في العاجل والآجل.                        

 وفائق الاحترام إلى أستاذنا الفاضل المشرفثم أسدي خالص الشكر والتقدير        

 على ىذا البحث فضيلة الأستاذ الدكتور: سعيدي زيان ـ                   

 حيث تفضل بالإشراف على ىذا العمل؛ فقد أفادني بتوجيهاتو السديدة وإرشاداتو    

 يا والآخرة.القيمة، فجزاه الله عني خير الجزاء، وأجزل لو المثوبة في الدن           

 

 
 

 

 

 

 



 

 

 :ملخص البحث

بطاقة  -تناول ىذا البحث في طياتو "الحوافز التجارية التسويقية حقيقتها وضوابطها الشرعية
نموذجا" والتي تُ عَدُّ من أكثر العوامل التي تدفع على تحقيق التنافس بين الكثير من التُّجار؛  -التخفيض

الدستجدة؛ وتأتي ىذه الدراسة لتجلي حقيقة والتي استحدثها النَّاس في ىذا العصر تلبية لاحتياجاتهم 
 ىذه الحوافز التجارية وأهميتها ومدى مشروعيتها في ضوء قواعد الفقو الإسلامي.

 على أربعة مباحث وخاتمة. -بعد الدقدمة–شتملت ىذه الدراسة فقد اِ 

ا الدبحث الأول فقد خصص ز فيو الكلام عن مفهوم التسويق والحوافز التجارية وإبرا تأمَّ
ثمَّ جاء الدبحث الثاني لبيان أنواع الحوافز التجارية, وتناول الدبحث الثالث الأحكام والضوابط , أهميتو

يف الفقهي والحكم الشرعي فيو بشكل مفصل عن التكي تعية للحوافز التجارية, فقد تكلمالشر 
 .لكل نوع

 والتطرق إلى بعض الضوابط الدقيّدة لذذه الأنواع.

ا الدبحث الأ ألا وىي بطاقات التخفيض من حيث  توخير فتناول الأنموذج الذي اختً وأمَّ
 التطرق إلى مفهومها وأهميتها والذدف منها ولزاولة إبراز مدى شرعية التعامل بها.

وَصَل إليها, والتي من أهمها:  ثُمَّ ختمت ىذه الدراسة بخاتمة تضمنت أىم نتائج البحث الدت َّ

 زاً كبيرا في شتى لرالات الحياة, بحيث لم تتًك لرالا إلاَّ أنَّ الحوافز التجارية قد أخذ ت حي ِّ
دخلت فيو, فكان جديراً أن تدرس تلك الحوافز من الناحية الشرعية لكي يظهر الدوقف 

 الشرعي منها. 
  بطاقات التخفيض من شأنها أن تيسر للنَّاس أمور دنياىم فيما يبدو, لكن حينما نظر

لدضرة مؤجلة  ةفي الحقيقة جالب اتتًتب عن ىذا التيسير, وجد أنهَّ العلماء للمفاسد التي 
ولخسارة على الددى البعيد, فكان لزاما عليهم تقييد ىذه الدعاملة بدا قد يمنع الضرر على 

 الدكلف مع الحفاظ على مقصد التيسير فيها.

 الحوافز التجارية, التسويق, بطاقات التخفيض. الكلمات المفتاحية:



 

 

Abstract 

This research deals with commercial and marketing incentives, 
its reality and its legal standards - the discount card – as a 
model", which is considered as one of the most important 
factors that drives to attain the competition between many 
traders, which people has created in this era to meet their new 
needs. This study attempts to reveal the reality of these 
commercial incentives, their importance and the extent of 
legitimacy in the light of Islamic jurisprudence rules. This 
research includes four chapters in addition to the introduction 
and the conclusion. The first chapter was devoted to talk about 
the concept of marketing and commercial incentives, and to 
highlight their importance. Then the second chapter explains 
the types of business incentives, and the third chapter which 
deals with the legal provisions and regulations of commercial 
incentives, in which the researchers have provided a thorough 
detail about the jurisprudential conditioning and the legal ruling 
for each type, and touched on some of the restrictive controls 
of these types.  The last chapter deals with the model that has 
been chosen, namely, the discount cards in terms of their 
concept, importance and purpose, and trying to highlight the 
extent of the legitimacy of dealing with them. The conclusion of 

this work contained the most important results which are: 

The commercial incentives took a lot of space in various fields 
of life, yet they have interfered into all those fields. Thus, it was 
worth studying these incentives from a legal point of view in 

order to show the legitimate position of them. 

Discount cards would seem to facilitate people’s lives, but when 
scientists looked at the spoils that arise from this facilitation, it 
was found that in fact it causes delayed harm and long-term 
loss, then they had to restrict this treatment to what may 
prevent harm to the taxpayer while maintaining on the intent of 

facilitating it. 

Key words: commercial incentives, marketing, discount cards. 
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 :مقدمة

 سليم على الدبعوث ربضة للعالدين،الحمد لله رب العالدين، وأفضل الصلاة وأتم الت
 .بإحسان إلى يوم الدينى آلو وصحبو التابعين، وتابعيهم سيدنا لزمد وعل

 بعد:أمَّا 

و يعتبر ركيزة قتصادية وذلك لأنَّ وفعالا في برريك العجلة الايلعب التسويق دورا مهما 
ولذا  .حيث يساىم في عملية إلصاح تلك الأنشطة مهمة وأساسية في بصيع الأنشطة التجارية

يعمل  والذي ،ستثمارات الدالية تكون في ىذا المجال ألا وىو لرال التسويقبذد أن أكثر الاِ 
حتياجات الناس ومتطلباتهم اِ على توفير اليد العاملة والتي جاءت من أجل التمكن من تلبية 

بتكار جار وأصحاب السلع والخدمات إلى اِ الت   كان الأمر كذلك لجأ  اولدَّ  .وكذا رغباتهم
بر لذم أك العديد من الطرق والأساليب والوسائل الترغيبية التحفيزية التي من شأنها أن بذلب

جار وأصحاب وىذا ما جعل الدنافسة تشتد بين أولئك الت   ،عدد لشكن من الدتعاملين والزبائن
بهم ذلك أدى  الشَّ  ،السلع والخدمات من أجل الترويج لسلعهم لأكبر قدر لشكن من الناس

ومن بين  .بتكار أساليب ووسائل جديدة بهدف زيادة مبيعاتهم وتوسيع قاعدة الدشترينإلى اِ 
الحوافز التجارية الدرغبة في الشراء: الذدايا والدسابقات، و الوسائل الترغيبية أبرز تلك 

 ....وغيرىا الضمان والصيانة علانات والدعاياتالإالتخفيضات، 

ا الحوافز التجارية الدرغبة في ترويج السلع والدنتجات وغيرىا م هويأتي على رأس ىذ 
بصدد دراستها من خلال ىذا البحث والذي ىو بعنوان:  ناأيعرف ببطاقات التخفيض والتي 

 .-نموذجا بطاقة التخفيض -الحوافز التجارية التسويقية حقيقتها وضوابطها الشرعية
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 أهمية الموضوع:

 ما يلي: تتلخص أهمية البحث في  

 .والشراء بأىم حركة في الحياة وىي البيع تعلقي -1

 حياة عليها تقوم التي الركائز من ركيزة ىمأ مع وطيدة علاقة لو الدوضوع ىذا نَّ أ -2
 .موالالأ وىي الناس

 نشطةالأ تطوير في ودورىا التجارية الحوافز تلك ساليبأو  صور في الكبير التنوع -3
 الدوضوع ىذا بجوانب يتعلق ما معرفة وجب ولذلك معها الدستهلكين تعاملات وكثرة التجارية

 .الشرعية الناحية من

 إشكالية الموضوع:

حقيقة الحوافز التجارية في ما  :يمكن صياغة إشكالية البحث في السؤال التالي  
 ؟التعامل بها مشروعية مدىالتسويق وما 

 الآتية:ولإبراز معالم الإشكالية نطرح الأسئلة الفرعية 

 ؟ هاأنواع أىم ماىيو  ما الدراد بالحوافز التجارية؟ -1

 ما ىو دور الحوافز التجارية في العملية التسويقية؟ -2

 ما ىو مفهوم التسويق؟ -3

 ما ىي أىم الضوابط الشرعية للحوافز التجارية؟ -4

 ما الدقصود ببطاقات التخفيض؟ -5
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 ختيار الموضوع:أسباب ا  

دفعت بي إلى اختيار ىذا الدوضوع بالتحديد منها ما ىو ذاتي ىناك عدة أسباب 
 ومنها ما ىو موضوعي.

 الذاتية: الأسباب

ىتمامي الشخصي بدوضوع الحوافز التجارية في التسويق نظرا لأهميتو في الحياة اِ  .1
 العملية.

 إثراء الدعرفة الشخصية. .2

 الموضوعية: الأسباب

 ملاءمة الدوضوع مع التخصص الددروس. .1
من حيث صوره وليس  -حيث يعتبر من الدواضيع وليدة العصر ،حداثة الدوضوع .2

 والتي برتاج إلى دراسة وبيان. -أصلو من حيث 
تعزيز دور الفقو الإسلامي في حياة الناس الدعاصرة وقدرتو على التعامل فيما  .3

 يستجد من قضايا.

 أهداف الموضوع:

 تتلخص أىداف البحث بشكل أساسي فيما يلي:

الإسهام في تنقية أسواق الدسلمين ومعاملاتهم من العقود والوسائل المحرمة التي  -1
 قد يترتب عليها غش أو ربا أو غير ذلك.

 .ىم الحوافز التجاريةأبطاقة التخفيض باعتبارىا من بيان أحكام  -2

 الإلدام بشتات ىذا الدوضوع وربطو مع العالم الدعاصر. -3

 التجارية الدستعملة في العملية التسويقية. التعرف على أنواع الحوافز -4

 بيان الحكم الشرعي في الدسائل الدتعلقة بو. -5
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 منهج البحث:

نظرا لطبيعة الدراسة وبساشيا مع الدوضوع ولتحقيق أىدافو والوصول إلى النتائج الدرجوة 
 وألخصو في النقاط التالية: ،من الضروري السير وفق منهج واضح ولزدد .منو

من خلال وصف الخلفية النظرية للبحث من  وذلك التحليلي:المنهج الوصفي  .1
 .بذكر صورىا ونماذجها الدستعملة في عملية التسويق أنواع الحوافز التجارية وأهميتها

؛ لدوضوعافي أقوال العلماء تتبع ستقراء و اِ وذلك من خلال : ستقرائيالمنهج ال   .2
 على أحكام الحوافز التجارية. اِشتملت التي الشرعية النصوص وتقصي

وذلك عند مقابلة أقوال الأئمة بعضها ببعض عند الكلام على المنهج المقارن:  .3
  الحكم الشرعي والتكييف الفقهي للحوافز التجارية.

 بقضايا الدتعلقة الشرعية الأحكام ستنباطامن خلال  وذلك المنهج ال ستنباطي: .4
  .الدسائل لتلك الشرعي الحكم ترجيح ثم ومن فيها العلماء رأي إعطاء مع الدوضوع

 المنهجية المتبعة:

 أثناء كتابة البحث من خلال النقاط الآتية: اتِبعتها التييمكن إبراز الدنهجية 

 على أمهات الدصادر والدراجع الأصلية الاقتصادية منها والفقهية عتمادالا -1
 الدوضوع.الدتعلقة بهذا 

 .الدتنفي  ،بذكر اسم السورة ورقم الآية ،عزو الآيات إلى مواضعها في السور -2

 ،بزريج الأحاديث من مصادرىا الأصلية وإثبات الكتاب والباب والجزء -3
 .فأكتفي بذكرهما في الصحيحين نما كا إلاَّ  وبيان ما ذكره أىل الشأن في درجتها ،والصفحة

التحقيق إن  ب،ا من الدؤلف ثم اسم الكتابدءً  توثيق الدصادر والدراجع في الذامش -4
 رقم الصفحة. ،الجزء ،تاريخ النشر ،الطبعة، دار النشر، مكان النشر ،وجد

في بيان معاني الدصطلحات  وكذا الدعاجم الفقهية عدت إلى معاجم اللغة العربية -5
 وشرحت في الذامش بعض الكلمات التي قد يصعب على القارئ فهمها. والفقهية اللغوية
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الكتاب مباشرة أكتفي بذكر الدرجع نفسو أو الدصدر نفسو في حالة تكرار ذكر  -6
الدؤلف  خرى بينهم أقوم بذكرأاب بدراجع ثم الصفحة، وفي حالة تباعد التكرار لنفس الكت

 سابق أو مصدر سابق إضافة إلى الجزء إذا توفر والصفحة وىكذا. ومرجعوعنوان الكتاب 

الدعلومات الدتعلقة في أخذ بعض  عتماد على الدواقع الإلكترونية الدوثوقةالاِ  -7
سم ثم اِ  ،وذكر الساعة ،وذلك بذكر التاريخ الذي أخذت فيو الدعلومة ودونتها يبدوضوع بحث

 .الصفحة )الدوقع(

 :بحثي في ستعملتهااِ  التي الدختصرات أىممن   -08

 .لا للطبعة، مكان يوجد لا: م .لا طبعة، توجد لا: ط .لا طبعة،: ط برقيق،: برق
 .المجلد: مج العدد،: ع التاريخ، ذكر بدون: ت.د نشر، دار يوجد لا: ن

واقتصرت  في أول مرة يرد ذكر العَلَم فيها في الدتن الوارد ذكرىم للأعلامتربصة  -09
  .في ذلك على الأعلام الدعاصرين

 ذيلت البحث بفهارس عامة تتضمن: -10

 فهرس الآيات القرآنية. -

 فهرس الأحاديث النبوية. -

 فهرس الأعلام.-

 فهرس الدصادر والدراجع. -

 فهرس الدوضوعات. -
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 الدراسات السابقة:

 لرموعة من الدراسات منها: صادفنيفي ىذا الدوضوع  بحثي من خلال

للباحث خالد بن عبد  ،الحوافز التجارية التسويقية وأحكامها في الفقو الإسلامي -1
 وىو كتاب مطبوع أصلو رسالة ماجستير من قسم الفقو بكلية الشريعة بالرياض. ،الله الدصلح

موضوعها ىو )في الحوافز الدرغبة  وىذه الدراسة تعلقها بدوضوع البحث من جهة أنَّ 
شتمل على بشانية لسططها اِ  في الشراء(، كما نص عليو الدؤلف في مقدمة كتابو؛ ويلاحظ أنَّ 

وضوع الحوافز رعية للمعاملات، وباقي الفصول بصيعها في مفصول أولذا في الضوابط الش
 .التجارية التسويقية

ختلاف بحثي عن ىذه الرسالة من حيث تقسيم الحوافز التجارية على ويكمن اِ 
أساس الشكل أو النوع إلى ثلاثة: ىدايا، مسابقات، بزفيضات، حيث تدخل برت كل نوع 

 عدة صور.

 ذكر خالد الدصلح الشيخفا من الناحية الدوضوعية أمَّ  ؛ىذا من الناحية الشكلية
 ىذه لذكر ناأ تطرقأ ولم كاملا فصلا لذا وخصص الدالية للمعاملات الشرعية الضوابط
 من معين بعدد لتقييدي بذكرىا يسمح لا بحثي حجم ولأنَّ  الاطالة خوف الضوابط

 .يتطرق لذلكوىو لم  التسويق عن كامل مبحث لذكر ناأ تطرقت بينما الصفحات،

ا(، ىشام غربي، ستعمال الحوافز التجارية في التسويق)الطمبولا أنموذجضوابط اِ  -2
و لخضر بالوادي سلامية، بجامعة الشهيد بضَّ نوقشت في معهد العلوم الإ وىي رسالة ماستر

 م.2016/2017بتاريخ 

 في ابط الشرعية للحوافز التجاريةإلى ذكر الضو  دراستوتعرض الباحث في موضوع 
 التسويق

فشارك لسطط البحث الذي قدمتو فيما يخص الدبحث الأول وبعض العناصر في 
شتركت فيو الدراسة مع البحث في الجانب التطبيقي ختلاف في مضمون ما اِ مع الاِ  ،البحث
 وغيره.
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ومن الدراسات التي تطرقت لجزئية من جزئيات البحث وكانت لذا فائدة في إثراء 
 موضوع الدراسة منها:

الدعاملات الدالية أصالة ومعاصرة، للشيخ دبيان لزمد الدبيان، ضمنو فصلا  .1
عن حكم التعامل ببطاقات التخفيض، حيث أبرز أنواع ىذه البطاقات وأطرافها، 

 ترجيحو في مسائل الخلاف الدتعلقة بها، مع تفصيل في بيان أسباب حكمو وبينَّ 
 بالجواز وبيان الأدلة الدعتمدة في ذلك.

 ،كتاب درس فيو مؤلفو جانبا مهما من بحثي ألا وىو بطاقة التخفيضوىناك   .2
، للشيخ -بطاقات التخفيض حقيقتها التجارية وأحكامها الشرعية -وىو كتاب 

ل الحديث عن بطاقة التخفيض ضمن بكر بن عبد الله أبو زيد ربضو الله، حيث فصَّ 
 ،الأدلة والبراىين نا حكم لستلف أىل العلم حولذا معأكثر من عشرة فصول مبي  

 وبسحيص لدنافعها و مضارىا في حياة الدسلم.

 ولكن للأسف لم أستطع العثور على ىذا الكتاب.

 :خطة البحث
والوقوف على أهميتو  ،من أجل الإجابة على الإشكالية الدطروحة في ىذا البحث

 ،ىذا إلى أربعة مباحث تم التقديم لذم بدقدمة عامة بحثيبتقسيم  قمت ،وبرقيق أىدافو
ل إليها إضافة إلى بعض التوصيات صَ وَ وتلتهم خابسة بروي ملخصا متبوعا بأىم النتائج الدت َّ 

 قتراحات والتي جاءت كنتيجة البحث والدراسة في ىذا الدوضوع.والاِ 

 ، أىدافوأسباب اختيار الدوضوع ،الإشكالية ،وتشمل موضوع الرسالة وأهميتومقدمة: 
 :على النحو التالي خطة البحثوكانت الدنهجية الدتبعة، الدراسات السابقة،  ومنهج البحث

"، وأهميتها "حقيقة الحوافز التجارية في التسويقالذي ىو بعنوان:  الأول لدبحثا
ووسم تعريف التسويق، ثلاثة مطالب فالدطلب الأول جاء بعنوان: ويتكون ىذا الدبحث من 

 فيو الكلام عن: ترية، وأما الدطلب الثالث قد خصصبتعريف للحوافز التجاالدطلب الثاني: 

 .وأهميتها التسويقية العملية في التجارية الحوافز دور



 مقدمة
 

 
 د

مل ىذا الدبحث تشا"، و في التسويق "أنواع الحوافز التجاريةكان بعنوان:   الثاني الدبحث
 التجارية الحوافز ، وثانيها:ىدايا شكل على التجارية الحوافز معنون ب :على مطالب أولذا كان 

 .بزفيضات شكل على التجارية الحوافزأما ثالثها:  مسابقات شكل على

وقد  الشرعية، هاضوابطالحوافز التجارية في التسويق و  أحكام الثالث الدبحث وتناول
 الشرعي والحكم الفقهي التكييف عن مفصل بشكل فيو كلمتتمطالب  اشتمل على ثلاثة

 .الأنواع لذذه الدقيّدة الضوابط بعض إلى والتطرق نوع لكل

 بطاقات" :والذي ىو بعنوان توختر اِ  الذي الأنموذج فتناول الأخير الدبحث وأمَّا
في الدطلب الأول إلى:  تتطرق على أربعة مطالب حتوىواِ والحكم الشرعي لذا"،  التخفيض

لب ، وأما الدطالتخفيض بطاقات أنواع، وكان الثاني بعنوان: التخفيض بطاقات مفهوم
 .الشرعي وحكمها التخفيض لبطاقات الفقهي التكييف فيو الحديث عن: تالثالث: أفرد

 .إليها الدت َّوَصَل البحثوتوصيات  نتائج أىم تضمنت بخابسة الدراسة ىذه ختمت ثُمَّ 



 

الحوافز التجارية  حقيقةالمبحث الأول: 
.أهميتهاو  في التسويق  

ويشتمل على:                

المطلب الأول: تعريف التسويق.-  

المطلب الثاني: تعريف الحوافز التجارية.-  

الحوافز التجارية وأهميتها.دور  المطلب الثالث:-   
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 .أهميتهاو  المبحث الأول: حقيقة الحوافز التجارية في التسويق
َّالسلعَّتنوعَّلكثرةَّوذلكَّوتنوعتَّوأساليبهاَّأشكالذاَّتطورتَّمالعاَّفيَّاليومَّالتجارةَّإن َّ

َّلابتكارَّيلجؤونَّوالدؤسساتَّجاراتالت ََّّأصحابَّجعلَّلشاَّلذا،َّاسالن ََّّحتياجاتوا ََّّوالخدمات
َّيسمىَّماَّوىيَّوخدماتهم،َّمنتوجاتهمَّعلىَّالإقبالَّفيَّالناسَّلترغيبَّجديدةَّوأفكارَّطرق

َّالتسويق.َّعملياتَّضمنَّتدخلَّالتيَّالأشياءَّأىمَّمنَّأصبحتَّوالتيَّالتجارية،َّبالحوافز

َّتكونَّوالتيَّالحوافزَّىذهَّتحتوَّتندرجَّالذيَّالتسويقَّمفهومَّوماَّالتجارية؟َّالحوافزَّىذهفماَّمعنىَّ
َّالحوافز؟َّىذهَّأهميةَّماَّثمَّلو؟َّتابعة

َّعبرَّالدطالبَّالتالية:َّالدبحثَّىذاَّفيَّعليوَّالتعرفَّحاولسأَّماَّوىذا

َّ
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 المطلب الأول: تعريف التسويق.
َّالنشاطَّالإنسانيَّعلىَّالإطلاقالتسويقَّيعتبرَّ َّمراحل َّالجوانبَّالتيََّّ،منَّأقدم َّمنَّأىم وكذا

َّالتجارية َّالأعمال َّكل َّلصاح َّفي َّفاعل َّبشكل َّتحاولََّّ،تساىم َّالتي َّالأنشطة َّعن َّعبارة وىو
َّالدنتجاتَّبشكلَّمستمرا َّ َّوتطوير وبالرغمَّمنَّىذاََّّ،كتشافَّرغباتَّالعملاءَّولزاولةَّتحقيقها

َّ.وبيانَّوىذاَّماَّسأتولىمفهوموَّظلَّموضعَّخلافَّونقاشَّبنٌَّالكتابَّفيَّىذاَّالمجالََّّفإن َّ

 .التسويق تعريف: الفرع الأول

 .لغةأولاًّ: 

َّ"اللغةَّمقاييسَّمعجمَّفيَّجاء َّحدوَّوىوَّواحد،َّأصلَّوالقافَّوالواوَّالسنٌ:َّسوق:
َّيقالَّالشيء؛ َّسوقاَّيسوقوَّساقو: َّشيءَّكلَّمنَّإليوَّساقَّلداَّىذاَّمنَّمشتقةَّوالسوق...
َّ.1"أسواقَّوالجمع

َّواشترواونقولَّ" فهوَّسائقََّّ،الداشيةَّمنَّبابَّقالَّوقاموساقََّّ،تسوقَّالقومَّأيَّباعوا
َّ.2"وسواق

َّ.3"تساوقتَّالإبلَّأيَّتتابعتَّوتقاودت"وقالَّالفنًوزَّآبادي:َّ

َّ

َّ

َّ
                                                           

لا.م،َّدارَّالفكر،َّلا.ط،َّأبوَّالحسنٌ،َّمعجمَّمقاييسَّاللغة،َّتحق:َّعبدَّالسلامَّىارون،ََّّأحمدَّبنَّفارسَّبنَّزكرياءَّ- 1
َّ.117ص،3َّجم،1979َّ/ه1399

َّلبنانَّصحاح،َّتحق:َّلزمودَّخاطر،َّطَّجديدة،لزمدَّبنَّأبيَّبكرَّبنَّعبدَّالقادرَّالرازي،َّلستارَّالَّ- 2 ََّّ،بنًوتَّ،مكتبة
َّ.135صَّم،1995ه/1415

َّ،م2008ه/1429َّتحق:َّأنسَّلزمدَّالشامي،َّدارَّالحديث،َّالقاىرة،َّلردَّالدينَّالفنًوزَّآبادي،َّالقاموسَّالمحيط،ََّّ- 3
َّ.824،َّص1ج
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 .اصطلاحاثانيا: 

 .تعريف التسويق في الاقتصاد الوضعي .1

ََّّف َّعُر َّ َّمتعددةبMarketingَّالتسويق َّبا ََّّ،تعريفات َّالتطورَّتختلف َّالتيَّختلاف ات
ستعراضَّىناَّبا ََّّأقومَّسوفوََّّ،التيَّحصلتَّفيوالدتغنًاتَّالحديثةََّّطرأتَّعلىَّىذاَّالمجال،َّلتواكب

 بعضَّالتعريفاتَّالذامةَّالتيَّتتناولَّالتسويق.ََّّ

ََّّ"ىو:َّفالتسويق َّللحصولَّالجهودَّالتيَّيبذلذاَّالأفرادَّوالجماعاتَّفيَّإطارَّإداريَّواجتماعيَّمعنٌ 
ََّّ.1الآخرين"علىَّحاجاتهمَّورغباتهمَّمنَّخلالَّإيجادَّوتبادلَّالدنتجاتَّوالقيمَّمعَّ

َّ،التسويقَّىوَّلرموعةَّالأنشطةَّوالأعمالَّالتيَّتهدفَّإلىَّالتوقعَّوالتأكد"تعريفَّآخر:َّوفيَََّّّ
َّوإنعاشوَّ َّالدستهلكنٌَّ،إيقاظ َّحاجات َّالإنتاجيََّّ،وتجديد َّللجهاز َّالدستمر َّالتوافق وتحقيق

َّ.2"ةَّبحسبَّالحاجاتَّالمحددةَّسلفاوللجهازَّالتجاريَّللشرك

شاملاَّعنَّالتعاريفَّالسابقةَّالذكر،َّولذلكَّفالتسويقَّىوَّوالتعريفَّالأخنًَّيعتبرَّتعريفاَّ
َّورغباتَّ َّاحتياجات َّتلبية َّأجل َّمن َّالدؤسسة َّبها َّتقوم َّالتي َّوالنشاطات َّالمجهودات َّعن عبارة

ََّّالجهازينَّالإنتاجيَّوالتجاري.الدستهلكنٌ،َّبهدفَّالوصولَّلتوافقَّدائمَّبنٌ

َّ

َّ

َّ

َّ

                                                           
حسنٌَّبنَّمعلويَّبنَّحسنٌَّالشهراني،َّالتسويقَّالتجاريَّوأحكاموَّفيَّالفقوَّالإسلامي،َّرسالةَّدكتوراه،َّإشرافَّد.ََّّ- 1

َّقسم َّجودة، َّالرحمان َّعبد َّد. َّالأطرم، َّالرحمان َّالإسلامية،ََّّعبد َّسعود َّبن َّلزمد َّالإمام َّجامعة َّالشريعة، َّكلية الفقو،
َّ.30ه،َّص1427السعودية،َّالرياض،َّ

َّ .20-19صَّ،م1999َّلا.م،َّ،َّدارَّالرضا،1إيادَّزوكار،َّالتسويقَّفيَّإدارةَّالأعمالَّالتجارية،َّطَّ 2-
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 .1تعريف التسويق في الاقتصاد الإسلامي .2

الأنشطةَّاللازمَّأداؤىاَّلتسهيلَّتبادلَّالسلعَّوالخدماتَّبماَّيحققَّمصالحَّ"َّ:التسويقَّىو
َّويقومَّالتعريفَّعلىَّماَّيلي:،َّ"ويتفقَّوأحكامَّالشريعةَّ،أطرافَّالتبادلَّومصلحةَّالمجتمع

َّالتسويقَّلرموعةَّمنَّالأنشطةَّالإداريةَّاللازمَّأداؤىاَّلتبادلَّالسلعَّوالخدمات.َّإن ََّّ-أ

أداءَّىذهَّالأنشطةَّيستهدفَّمصالحَّأطرافَّالتبادلَّالحالينٌَّوالدرتقبنٌَّبالقدرََّّإن ََّّ-ب
َّبأن َّ َّيقضي َّالذي َّالإسلامي َّللمبدأ َّطبقا َّالمجتمع َّمصلحة َّفيو َّيحقق الدصلحةََّّالذي

 وَّلاَّضررَّولاَّضرار.والدبدأَّأن ََّّ،العامةَّمقدمةَّعلىَّالدصلحةَّالخاصة

عَّالشريعةَّالإسلاميةَّفلاَّتداولَّتؤدىَّفيَّإطارَّيتفقَّمَّىذهَّالأنشطةَّيجبَّأن ََّّإن ََّّ-ت
 َّفيَّالإطارَّالأخلاقيَّالشرعيَّالذيَّأقرتوَّالشريعة.ولاَّبيعَّإلا َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

 

                                                           
َّ.37م،َّص1993الجيزة،َّالقاىرة،ََّّ،مية،َّلا.ط،َّالدكتبةَّالأكادالطاىرَّموسىَّعطية،َّأساسياتَّالتسويقَّ- 1
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َّلمطلب الثاني: تعريف الحوافز التجارية. ا

َّلفظنٌ َّمن َّمركب َّمصطلح َّالتجارية َّتتوقفََّّ،الحوافز َّالدركب َّالدصطلح َّحقيقة ومعرفة
َّوفيماَّيليَّبيانَّذلك:َّ،علىَّمعرفةَّآحادَّألفاظو

َّ: تعريف الحوافز.الفرع الأول

 .لغةأولا:  

َّز َّف َّح َّو َّ،َّ،َّوالدفعولَّلزفوزز َّاف َّزا،َّفهوَّح َّف َّ،َّح َّزَّف َّيُح ََّّ،ز َّف َّح َّمشتقَّمنََّّ،1حافزَّعجمالحوافزَّ
َّ.2علىَّالأمر:َّحثوَّعليوَّوحركو،َّدفعوَّإليوَّهَُّز َّف َّح ََّّ؛والشيء:َّدفعوَّمنَّخلف

َّ.3أي:َّدفعوَّمنَّخلفو"َّهَُّز َّف َّوقالَّفيَّالصحاح:َّ"ح َّ

الفردَّإلىََّّتعملَّعلىَّدفعالخارجيةَّالتيََّّالدتغنًاتالحافزَّيدلَّعلىَّتلكََّّيتضحَّأن َّومنوَّ
 ما.َّبشيءالحركةَّوالقيامَّ

 .اصطلاحاثانيا: 

َّبمعنىَّستعملهاا ََّّأو"َّالحوافز"َّكلمةَّلتعريفَّتعرضَّمنَّالدتقدمنٌَّالفقهاءَّمنيوجدََّّلا
َّكثنًاًَّستعمالوا ََّّيردَّمعاصر،َّاصطلاحَّاأنّ ََّّذلكَّفيَّالسببَّولعل ََّّعليها،َّتدلَّالتيَّالدعانيَّمن

َّىذاَّستعملواا ََّّقدَّمأنّ ََّّتبنٌَّكتبهمَّإلىَّوبالرجوعَّالأعمال،َّوإدارةَّوالتسويقَّالاقتصادَّعلماءَّعند
َّعبرواَّمأنّ ََّّغنًَّاللغويون،َّذكرىاَّالتيَّالدعانيَّذاتهاَّوىيَّوالدفع،َّوالحث ََّّالتشجيعَّبمعنىَّالدصطلح

َّمنَّالشيءَّأخذَّدةاإرََّّعلىَّيدفعَّأوَّيح ُث ََّّماَّكلَّفيَّعندىمَّالدستعملَّالترويجَّبمصطلحَّعنها
َّ.4بالثمنَّصاحبو

                                                           

َّ.184ص د.َّت،ََّّلا.َّم،ََّّلا.َّط،َّدارَّالدعوة،َّ،الدعجمَّالوسيطإبراىيمَّمصطفىَّوآخرون،1ََّّ-
َّ.522صَّ،1مجم،2008َّه/1429،َّعالمَّالكتب،َّالقاىرة،3َّأحمدَّلستارَّعمر،َّمعجمَّاللغةَّالعربيةَّالدعاصرة،َّط2- 

َّ.61صَّ،َّلستارَّالصحاح،َّالدرجعَّالسابق،َّلزمدَّبنَّأبيَّبكرَّبنَّعبدَّالقادرَّالرازيَّ-3

َّص 4-  َّمقارنة،َّ َّدراسة َّنموذجا" َّالتسويقية َّالذدايا َّالتسويقَّالتجاري" َّحوافز َّالبلتاجي، َّالجواد -442سعادَّلزمدَّعبد
443.َّ
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َّمنَّالتعريفاتَّللحوافزَّوأهمها:لذاَّسوفَّنقومَّباستعراضَّعددَّ

َّوالدعنويةَّىي َّالدادية َّوالرغبات َّالحاجات َّلإشباع َّالدتاحة َّوالدعنوية َّالدادية َّ"الوسائل :
َّ.1للأفراد"

َّالحوافز،َّولمَّيتطرقَّلذكرفهمَّىذهَّنلاحظَّأنَّىذاَّالتعريفَّاقتصرَّعلىَّذكرَّمنَّتستهد
َّتوقفَّعندَّإشباعَّالحاجاتَّوالرغباتَّللأفراد،َّ َّثمَّىو َّالإدارة، َّأو َّوىيَّالدؤسسة َّالمحفزة الجهة

َّذلكَّالإشباعَّلتلكَّالحاجاتَّوالرغباتَّوىو تحقيقَّأىدافََّّ؛وأهملَّالذدفَّالأساسَّمنَّوراء
َّ.الجهةَّالمحفزة

أوَّيثنًَّالفردَّليقومَّبعملَّأوَّببذلَّلرهودََّّأيَّشيءَّيحث ََّّ:"ابأنّ َّوعرفتَّالحوافزَّكذلكَّ
َّ.2أكبر"

َّبحيثَّأدىَّذلكَّلغموضَّفيَّمعناه،َّفلمَّيتطرقَّ َّالتعريفَّكانَّعاماَّجدا كذلكَّىذا
َّ.للجهةَّالدستهدفةَّبهذهَّالحوافز،َّولمَّيذكرَّالذدفَّمنَّوراءَّتلكَّالحوافز

َّالوسائلَّالدختلفةَّوالعواملَّالخارجيةَّالتيَّتستهدفَّالأفالحوافزَّإذن:َّ فراد،َّىيَّلرموعة
َّالدستهدفة، َّالجهة َّأىداف َّتحقيق َّأجل َّمن َّواحتياجاتهم، َّرغباتهم َّلإشباع كانتَََّّّسواءَّوذلك

َّ.مؤسسةَّأوَّإدارةَّأوَّغنًىا

َّ

َّ

 
                                                           

مَّنّىَّعطايا،َّالحوافزَّوعلاقتهاَّبالولاءَّالتنظيميَّوالأداءَّالدهني،َّرسالةَّدكتوراه،َّإشراف:َّلزمدَّعماداَّسعدا،َّقسمَّعلَّ- 1
َّ.50-49ه،َّص1437ه/1436َّ-م2016م/2015النفسَّبكليةَّالتربيةَّبجامعةَّدمشق،َّالجمهوريةَّالعربيةَّالسورية،َّ

َّالشهرانيَّ- 2 َّحسنٌ َّمعلويَّبن َّبن َّإشرافَّحسنٌ َّدكتوراه، َّرسالة َّالإسلامي، َّالفقو َّفي َّوأحكامو َّالتجاري َّالتسويق ،
َّال َّكلية َّالفقو، َّقسم َّجودة، َّالرحمان َّد.عبد َّالأطرم، َّالرحمان َّالإسلامية،َّد.عبد َّسعود َّبن َّلزمد َّالإمام َّجامعة شريعة،

َّ.431ه،َّص1427َّالسعودية،َّالرياض،
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 تعريف التجارية. الفرع الثاني: 

 .لغةأولا: 

َّوتجارة؛َّباعرًَّرَّتج  َّجَّت َّي  ََّّر َّوالتجارةَّفيَّاللغةَّمنَّتج  ََّّ،سمَّمنسوبَّإلىَّالتجارةا َّ" التجارية َّا
َّ.1"بائعَّالخمرَّتاجراَّتسميتهاوقدَّغلبَّعلىَّالعربَّقديماََّّ،افتعلَّمنَّر َّتج  َّا ََّّوشرىَّوكذلك

 .اصطلاحا  ثانيا: 

َّ.2عرفهاَّالجرجانيَّبقولو:َّ"ىيَّعبارةَّعنَّشراءَّشيءَّلبيعَّبالربح"

فيََّّتقليبَّالدال،َّأيَّبالبيعَّوالشراءَّلغرضَّالربحَّوىي"َّوفيَّالدوسوعةَّالفقهيةَّالكويتية:
َّ.3الأصلَّمصدرَّدالَّعلىَّالدهنة"

ىيَّالتصرفَّفيَّرأسَّالدالَّطلباَّللربح،َّوقيلَّىيَّمبادلةَّمالَّبمالَّوقيلَّ"وبتعريفَّآخر:َّ
َّ.4"أيضا:َّالتجارةَّتقليبَّالدالَّوتصريفوَّلطلبَّالنماء

َّ.الربحَّعلىَّوالحصولَّالدالَّنماءَّزيادةَّلأجلَّلبيعهاَّالدالَّبرأسَّسلعَّشراءَّعنَّعبارةَّفهي

 تعريف الحوافز التجارية كمركب إضافي. الفرع الثالث: 

،َّوإقناعهمَّبالسلع،َّودفعهمَّرضَّتعريفهمصالَّبالعملاء،َّوالدشترينَّالدرتقبنٌَّبغات َّ:َّ"ىي
ََّّ.5إلىَّشرائها"

                                                           
َّ .89،َّص4ج،َّدارَّصادرَّ،َّبنًوت،َّلا.َّت،1َّلزمدَّبنَّمكرمَّبنَّمنظورَّالإفريقيَّالدصري،َّلسانَّالعرب،َّطَّ- 1
ه/816ََّّلا.َّم،ََّّدارَّالفضيلة،ََّّعليَّبنَّلزمدَّالسيدَّالشريفَّالجرجاني،َّالتعريفات،َّتحق:َّصديقَّالدنشاوي،َّلا.َّط،َّ- 2

َّ.48م،َّص1413

152َّ-151،َّص10جَّ،2طَّ،الدوسوعةَّالفقهية،َّإشرافَّونشر:َّوزارةَّالأوقافَّوالشؤونَّالإسلاميةَّبدولةَّالكويت3- 
َّ.71َّم،َّص1981ه/1401لا.َّم،ََّّدارَّالجيل،َّأحمدَّالشرباصي،َّمعجمَّالاقتصادَّالإسلامي،َّلا.َّط،ََّّ-4

الدرجعَّالسابق،ََّّدراسةَّمقارنة، البلتاجي،َّحوافزَّالتسويقَّالتجاري"َّالذداياَّالتسويقيةَّنموذجا"،سعادَّلزمدَّعبدَّالجوادََّّ 5-
َّ.443ص
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َّبسلعهاَّالتعريفَّطريقَّعنَّوالدنشآتَّبهاَّالدؤسساتَّتقومَّالتيَّالمجهوداتَّ:َّتلكومعناه
َّالسلعَّتلكَّتجاهَّالدستهلكنٌَّسلوكَّعلىَّالتأثنًَّجلأَّمنَّذلكَّوغنًَّوجودتهاَّنوعيتهاَّحيثَّمن

َّالسلعَّتلكَّقتناءا ََّّعلىَّقبالالإَّيزيدَّلكيَّوذلكَّخرىالأَّالسلعَّمنَّغنًىاَّعنَّبتميزىاَّقناعهمإوَّ
َّ.الدؤسساتَّلتلكَّالدبيعاتَّجمحَّزيادةَّالىَّيؤديَّبدورهَّوىذاَّهاوشرائ

فكلاهماَّيدلَّ؛َّللحوافزَّوالاصطلاحيومنَّىناَّيظهرَّلناَّأنَّىناكَّعلاقةَّبنٌَّالدعنىَّاللغويََََّّّّ
الحوافزَّالتجاريةَّبالدعنىَّالاصطلاحيَََّّّأن َّإلا َّ،َّماعلىَّفعلَّشيءََّّدفعَّالشخصَّوحثوعلىَّمعنىَّ

َّ.َّوفيَّلرالَّمعنٌَّّمعنٌَّّبأسلوبََّّىيَّحث

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ

َّ
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َّ.وأهميتها المطلب الثالث: دور الحوافز التجارية في العملية التسويقية
بلَّتتعدىَّأهميتهاَّإلىَّتقديمََّّ،الدبيعاتَّفقطلاَّتكمنَّأهميةَّالحوافزَّالتجاريةَّفيَّتنشيطَّ

َّ:خدماتَّأوَّمنافعَّنعرضهاَّباختصار

َّالشراءَّعلىَّالتأثنًَّعلىَّالتحفيزَّيساعد* َّسلعاَّالدستهلكَّيشتريَّعندماَّذلكَّويظهرَّ،قرار
َّالجهودَّتأثنًاتَّإلىَّيرجعَّوىذاَّالدتاجر،َّأحدَّإلىَّدخولوَّقبلَّخططوَّلداَّإضافةَّأخرى

َّ.1التحفيزية

َّ.2الدستهلكنٌَّعلىَّسرعةَّاتخاذَّقراراتَّالشراءَّومقاومةَّترددىمَّفيَّالشراءَّ*َّتعملَّعلىَّتحفيز

َّ َّالدناسبةَّالأوقاتَّفيَّوالحالينٌَّالمحتملنٌَّللعملاءَّالدنتجَّعنَّوالبياناتَّالدعلوماتَّتقديم*
َّ.3الدناسبةَّالتحفيزيةَّوبالوسائل

َّالحوافزَّتسهمَّفيَّزيادةَّإنتاجيةَّالعملَّكماَّونوعا؛َّإذَّكلماَّأحسَّ العاملَّبالراحةَّالنفسيةَّ*َّأن 
َّ.4والاستقرارَّالاجتماعيَّوالاقتصاديَّكلماَّقدمَّجهداَّأكبرَّلتطويرَّمنتجاتَّالدشروعَّوتسويقها

*للحوافزَّأهميةَّفيَّالرقيَّبالمجتمعات،َّوتحقيقهاَّلدتطلباتهاَّوحاجاتهاَّالدشروعة،َّوذلكَّبزيادةَّالعملَّ
َّ.5الدتقنَّالذيَّتنميوَّالحوافزَّوتحثَّعليو

                                                           
الدرجعَّالسابق،ََّّدراسةَّمقارنة، سعادَّلزمدَّعبدَّالجوادَّالبلتاجي،َّحوافزَّالتسويقَّالتجاري"َّالذداياَّالتسويقيةَّنموذجا"،َّ- 1
َّ.447ص
)مهاراتَّعرضَّالدنتجاتَّالدهني(،َّلا.َّط،َّالدملكةَّالعربيةَّالسعوديةََّّتسويقَّالإدارةَّالعامةَّلتصميمَّوتطويرَّالدناىج،َّ- 2

َّ.23الدؤسسةَّالعامةَّللتعليمَّالفنيَّوالتدريبَّالدهني،َّد.َّت،َّص
الدرجعَّالسابق،َّدراسةَّمقارنة،َّسعادَّلزمدَّعبدَّالجوادَّالبلتاجي،َّحوافزَّالتسويقَّالتجاري"َّالذداياَّالتسويقيةَّنموذجا"،ََّّ- 3

َّ.446ص
َّ.436الشهراني،َّالتسويقَّالتجاريَّوأحكاموَّ،َّالدرجعَّالسابق،َّصحسنٌَّ 4- 

َّ.436،َّصالدرجعَّنفسوَّ- 5
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والعيناتَّالمجانيةََّّ،أموالَّالدستهلكنٌَّحيثَّيستفيدونَّمنَّتخفيضاتَّالسعر*َّتعملَّعلىَّتوفنًَّ
َّ.2والخصم1َّاتون َّوبَُّالكََّّو
 

                                                           
أخذتوََّّ.قسيمة،َّقطعةَّورقيةَّصغنًةَّتعطىَّكإيصالَّلغرضَّماَّ:والترجمةَّالعربيةَّلذاَّىيَّىيَّفيَّالأصلَّكلمةَّإلصلزيةَّ...َّ- 1

َّ َّالعنكبوتية، َّومعنىَّكلمةَّكوبونَّ،موقعَّترجمانمنَّالشبكة َّقاموسَّترجمة ََّّ،الدصطلحات، َّم15/11/2020يوم: َّعلى،
 ،َّمنَّالصفحةَّالآتية:10:20َّالساعة:َّ

https://torjoman.com/dictionary/ar/search/english-arabic 
2
الدنتجاتَّالدهني(،َّلا.َّط،َّالدملكةَّالعربيةَّالسعوديةََّّ)مهاراتَّعرضَّالإدارةَّالعامةَّلتصميمَّوتطويرَّالدناىج،َّتسويقَّ- 

 .23الدؤسسةَّالعامةَّللتعليمَّالفنيَّوالتدريبَّالدهني،َّد.َّت،َّص

https://torjoman.com/dictionary/ar/search/english-arabic


 

.ويقأنواع الحوافز التجارية في التس :انيالمبحث الث  
 ويشتمل على:

.على شكل هداياالحوافز التجارية  :المطلب الاول-  

.مسابقات شكل على التجارية الحوافز المطلب الثاني:-   

.تخفيضات شكل على التجارية الحوافز المطلب الثالث:-   
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 اع الحوافز التجارية في التسويق.المبحث الثاني: أنو 
الدنتوجات  كتختلف باختلاؼ تجدر الإشارة إلى أفَّ الحوافز التجارية كثتَة جدِّا، كتتنوع

فعلى سبيل  حوافز تجارية خاصة ّٔا،لذا  سلعة أك كلذلك تجد كل منتوج ،في حد ذاتها كالسلع
 كما تجد ،كغتَىا للمنتوجات الصناعية كالسياراتالضماف كالصيانة كحافز تجارم  تجدالدثاؿ 

 .كىكذا...نتوجات كالسلع الاستهلاكية تستعمل فيها الدسابقات كحافز تجارمالد
أنواع  ثلاثةفي كلؽكن إترالا بالنظر إلى أشكاؿ الحوافز التجارية كصورىا أف لضصرىا 

 كالتي سيأتي ذكرىا في الدطلب التالي.
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 الحوافز التجارية على شكل هدايا.المطلب الأول: 

لقد فشا في العصر الحديث إقداـ التُّجار كأصحاب الدؤسسات كالشركات كالصحف 
 كالتي تعتبراستخداـ الذدايا،  إنتًنتككسائل الإعلاـ الدختلفة من فضائيات كإذاعات كمواقع 

لى إالنَّاس من الوسائل الدهمة التي يتبعها ىؤلاء التجار لجذب انتباه عملائهم، لشَّا دفع 
معو كالإقداـ على شراء سلعهم كالاستفادة من خدماتهم، كقد أصبح ىذا التعامل فنِّا التعامل 

 لو أساليبو الدختلفة.

بياف ذلك الدطلب ؿ في ىذا كتأخذ ىذه الذدايا أشكالان متعددة كمتنوعة، لذا سنحاك 
 من خلاؿ التطرؽ إلى تعريف الذدية لغة كاصطلاحا، كذكر أىم أنواعها.

 : تعريف الهدية.الفرع الأول

 .لغةأولا: 

: الددينة أىل كلغة ىدايا،: كلغمع بر من مودة ذم إلى أىديت ما" ىي: الذدية
 دْمُ،كالذه  كالذدِمُّ . شعرا أك اىجاءن  أك مدلػا إنساف إلى تهدم أف كالإىداء. بالواك ىداكم،

 ."1ىدمّّ  فهو متاع أك ماؿ من تهديو شيء ككل لدكة أىديت ما: كلؼفف يثقل

 .اصطلاحاثانيا: 

ىي الداؿ الذم يعطى لأحد الذدية " ( من لرلة الأحكاـ العدلية:834 الدادة) جاء في
 . 2إليو إكراما لو" يرسل أك 

                                                           
  مهدم الدخزكمي، .، كتاب العتُ، تحق: دأبو عبد الرتزن الخليل بن أتزد بن عمرك بن تديم الفراىيدم البصرم  - 1
 .77ص، 4ج لا.ـ، د.ت، دار كمكتبة الذلاؿ، لا.ط، إبراىيم السامرائي،.د

لجنة مكونة من عدة علماء كفقهاء في الخلافة العثمانية، لرلة الاحكاـ العدلية، تحق: لصيب ىواكيتٍ، لا. ط،   - 2
 . 161.ت، صكراتشي نور لزمد، كارخانو تجارت كتب، آراـ باغ، د
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جار كالباعة ىي ما لؽنحو التُّ " التسويقيتُ:كّٔذا كاف تعريف الذدية في اصطلاح 
 .1ا"للمستهلكتُ من سلع أك خدمات دكف عوض، مكافأة، أك تشجيعا أك تذكتَن 

 اصطلاح في الذدية عن معناىا في تختلف لا التسويق علماء اصطلاح في كالذدية
 في -ىو الفقهاء تعريف في الذدية على الباعث كاف فإذا عليها، الباعث جهة من إلاَّ  الفقهاء
 التشجيع -الغالب في -ىو التسويق لراؿ في الذدية على الباعث فإفَّ  الإكراـ، -الغالب

 .2بالتسويق يتعلق فيما ىدؼ تحقيق أك جهد زيادة على كالتحفيز

 : أنواع الهدايا.ثانيالفرع ال

 يقسم علماء الاقتصاد كالتسويق الذدايا التحفيزية إترالا إلى ثلاثة أنواع: 

 الهدايا التذكاريةأولا: 

ما تدنحو الدؤسسات، كالشركات، كا﵀لات التجارية للعملاء الدرتقبتُ ذكم ىي 
العلاقة بأنشطتهم التجارية من أجل تكوين علاقة طيبة، كالتذكتَ بأنشطتهم كسلعهم 
كخدماتهم كتتخذ مثل ىذه الذدايا أشكالا كصورا عديدة، مثل التقاكيم السنوية أك الفصلية، 

 .3أك الحقائب أك مفكرات، أك غتَ ذلك من الأدكات الدكتبية كالشخصية

 تشجيعيةالهدايا الثانيا: 

كىي مكافأة تدنح للمشتًم نظتَ تعاملو مع الدؤسسة التجارية تشجيعا لو للإقباؿ 
 .4على الشراء من منتجاتها كالتواصل مع خدماتها

 :لنوع من الذدايا ينقسم إلى قسمتُكىذا ا
                                                           

، دار بن الجزم،  1خالد بن عبد ا﵁ الدصلح، الحوافز التجارية كالتسويقية كأحكامها في الفقو الإسلامي، ط   1-
  .67ـ، ص1999ق/1420 الدماـ،

 .438حستُ معلوم الشهراني، التسويق التجارم كأحكامو في الفقو الإسلامي، الدرجع السابق، ص  2-
 .215صـ، 2018ق/1440، 4، ع14ية، مجالأردنية في الدراسات الإسلام آّلة )مقاؿ(، 3

سعيد كجيو سعيد منصور، أحكاـ الذدية في الفقو الإسلامي، رسالة ماجستتَ، إشراؼ: مركاف القدكمي، كلية   4-
 .134ـ، ص2011الدراسات العليا بجامعة النجاح الوطنية بنابلس، فلسطتُ، 
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 الأول: هدية لكل مشتر.القسم 

 سلعة منهم يشتًكف الذين للزبائن كالخدمات السلع أصحاب يقدمها ىدية ىي
 تكتمل لا بحيث الدشتًاة بالسلعة مرتبطة الذدية فتكوف لستلفة، نواعأ الذدية كلذذه معينة،
 الذدية تكوف كقد الأسناف، معجوف مع ىدية تكوف كفرشاة الدمنوحة، الذدية مع إلا السلعة
 أخرل سلعة تكوف كقد مثلا، الأسناف لدعجوف ثانية كفرشاة الدشتًاة، للسلعة إضافية كمية

 أك لذا الدعاية أك السلعة تلك تصريف اإمَّ  ذلك من كالذدؼ الدشتًاة السلعة جنس من ليست
 .1للزبوف مكافأة

 الثاني: هدية معلقة بشرط إضافي. القسم

 كجذب يعرضونها التي كخدماتهم سلعهم في التجار ترغيب الذدية ىذه من الذدؼ
 يشتًطو شرط بوجود مرتبط الذدية تلك على الحصوؿ يكوف أف كصورتها إليها، الدشتًين

 ؾؤ شرا يبلغ أف كمنها متنوعة، صورا كلذلك عليها للحصوؿ كالخدمات السلع أصحاب
 الشرط يكوف أك الذدية، على تحصل حتى معينا عددا منها تشتًم أك لزددا، تذنا معينة لسلعة
 التجار يفرضها التي الشركط من ذلك كغتَ ما سلعة من مفرقة لأجزاء ترعك في متمثلا

 .2الدستهلكتُ قبل من الذدايا على للحصوؿ

 الهدايا الإعلانية )العينات(: اثالث

 ّٔدؼ للزبائن التجارية كا﵀لات الدؤسسات تدنحها معينة لسلع لظاذج عن عبارة ىي
 مدل يعلم الدستهلكوف حتى لتجربتها فرصة منحهم أجل من أك السلع بتلك تعريفهم

                                                           
ادؿ حرب اللصاصمة، الذدايا التًكلغية كالتجارية كتخرلغها الفقهي، كضوابطها عماد علي التميمي، عينظر:  -1

 -الأردف، عمادة البحث العلميـ، 2013، 1، ملحق40دراسات الشريعة كالقانوف، ج: لرلة )مقاؿ(،  الشرعية،
 .873صالجامعة الأردنية، 

 .69كامها في الفقو الإسلامي، الدرجع السابق، صخالد بن عبد ا﵁ الدصلح، الحوافز التجارية التسويقية كأحينظر:  -2
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 لظوذجا تكوف كقد شباعها،كاِ  رغباتهم كسد كتلبيتها احتياجاتهم لتلبية السلع تلك إمكانية
 .1كالعملاء الدؤسسات بتُ عليها العقد تم سلع لدواصفات

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                           

عماد علي التميمي، عادؿ حرب اللصاصمة، الذدايا التًكلغية كالتجارية كتخرلغها الفقهي، كضوابطها ينظر:  1-
 .873الشرعية، الدرجع السابق، ص
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 المطلب الثاني: الحوافز على شكل مسابقات.

جارية كتوافدىا على لرتمعنا، أصبحنا نعيش كسط تنافس شديد كثرة السلع التّْ مع  
بتُ أصحاب تلك السلع؛ كقد لجأ ىؤلاء إلى كسائل كثتَة كأفكار جديدة لتًكيج كبيع 

كقد تفنن  ،كالتي تعد حافزا فعالا في تنشيط الدبيعات ؛الدسابقات منتجاتهم كمن ىذه الأفكار
 .ا الحافز كتنوعت طرائقهم فيوىذ ستعماؿجار في اِ التُّ 

 حقيقة ىذه الدسابقات؟ كماىي أىم أنواعها؟ىي فما 

 : تعريف المسابقة.الفرع الأول 

 .لغةأولا:  

الستُ كالباء كالقاؼ  ؛سبقمشتقة من "بأفَّ الدسابقة:  جاء في معجم مقاييس اللغة
"اقن بػْ سه  قُ بِ سْ يه  قه به أصل كاحد صحيح يدؿ على التقديم، يقاؿ سه 

1. 

 .2 "سبقو إلى الشيء سبقا أم تقدمو" :كيقاؿ

 .اصطلاحاثانيا: 

 :فقهاءالمسابقة في اصطلاح ال -1

ها تدؿ على معتٌ فكل ،لؼتلف تعريف الدسابقة في الاصطلاح عن تعريفها في اللغةلا 
  كمن أشهر التعريفات الواردة في شأنها: ؛الغلبة كالتقدـ

 3غتَه" " من السبق كىو بلوغ الغاية قبل: الدسابقة

 

                                                           
 .129، ص3جأبي الحستُ بن أتزد بن فارس بن زكرياء، معجم مقاييس اللغة، الدصدر السابق،  - 1

  .414صإبراىيم مصطفى كآخركف، الدعجم الوسيط، الدصدر السابق،  2-
 /ق415، الدكتب الاسلامي، لا.ـ، 2مصطفى بن سعد الرحيباني، مطالب أكلي النهى في شرح غاية الدنتهى ، ط -3

 .699ص، 3ـ، ج1994
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كقد خصها بعضهم بالدسابقة بالحيواف فعرفها" أف يسابق الرجل صاحبو في الخيل أك 
 .1الإبل كلضو ذلك"

كلدا رأيت أف تعريف الفقهاء القدامى كاف لزصورا في الدعتٌ اللغوم للمسابقة، ثم 
رأيت أف أذكر تعريفات الدعاصرين للمسابقة  ،خصصوه بالدسابقة بالحيواف من الإبل كغتَىا

 إلا أنها أشمل كأكضح في تعريف الدسابقة من الفقهاء الدتقدمتُ. ،كإف كاف بعضها قاصرا

 .2"كغتَه حيواف بتُ كآّاراة أمر، تحقيق في فأكثر شيئتُ بتُ الدنافسة" ىي فقيل

 اكتفى الظَّ إك  عقد اأنهَّ  على الدسابقة يعرؼ لمفنلاحظ أف صاحب ىذا التعريف 
 .أكثر أك فردين بتُ عقد عن عبارة اأنهَّ  كالحق ،منافسة بقولو

 قد بل للفائز، الدسابقات أغلب في تكوف التي الجائزة أك العوض يذكر لم وأنَّ  كما
 .الدسابقة تلك في الدتسابقوف يشارؾ أجلو من الذم الرئيسي السبب ىي تكوف

 أك علمي لراؿ في فريقتُ أك فردين بتُ يكوف عقد" :تعريفها في أيضا كجاء
 .3"الدسبوؽ من السابق معرفة أجل من رياضي أك عسكرم

 في بينهم الدغالبة على أكثر أك طرفتُ بتُ عقد": عرفها بعض الدعاصرين بأنهاك   
 .4"غتَىم من أك منهم لسرج معنوم، أك مادم عوض على فيو، منهم الفائز لدعرفة ما، لراؿ

 على سنعرج كلكن، الدسابقة لدصطلحالتعريف يعتبر تعريفا جامعا مانعا  كىذا
 .التعاريف ىذه على التعليق مع آخرين عند عرفت كيف نرل حتى ثنتُا أك تعريف

                                                           

، ـ1986ق 1406 ، لا.ـ،دار الكتب العلمية ،2ط ،بدائع الصنائع في ترتيب الشرائع، علاء الدين الكاساني1 - 
 .206، ص6ج

سرحاف بن غزام العتبي، أحكاـ الدعاملات الدالية في ضوء الشريعة الإسلامية، لا. ط، لا. ف، لا. ـ، د. ت،   2-
 .143-142ص
 دينة بريدة، م لا.ط، لا.ف،خالد بن علي الدشيقح، الدعاملات الدالية الدعاصرة، الدكرة العلمية بمسجد الراجحي،  - 3

 .54ق، ص1424
في الشريعة الإسلامية كتطبيقاتها على الصور الدعاصرة،  ص الرسالة، الدسابقات كالدراىناتلزمد امتُ براح، ملخ - 4

امعة الأمتَ رسالة ماجستتَ في الفقو الدقارف، إشراؼ: عبد القادر جدم، كلية الشريعة كالاقتصاد للعلوـ الإسلامية، ج
 .1ـ، ص2013/ـ2012الجزائر، ، بقسنطينةعبد القادر 
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 الدتسابقتُ لأحد يكوف الذم العوض أك الجائزة فيو يذكر لم تعريف أيضا كىذا
 !الدسبوؽ من السابق معرفة لررد على فقط اقتصر كإلظا ،الدسابقة في الفوز حقق الذم

 لرالات ةثلاث في كحصرىا الدسابقات فيها تكوف قد التي آّالات حدد وأنَّ  كما
 كفن مثلا كالفنوف اجدِّ  كثتَة فيها تدخل قد التي لرالاتها الدسابقات أفَّ  كمعلوـ فقط،
 .الأخرل آّالات من كغتَه الرسم

 المسابقة في اصطلاح التسويقيين: -2

التي يقيمها أصحاب  1باتاله الدغه " ا:ت الدسابقة في اصطلاح علماء التسويق بأنهَّ فه رّْ عُ 
خدمات السلع كالخدمات لجذب الدشتًين إلى أسواؽ أك متاجر معينة، أك التًكيج لسلع أك 

 .2معينة أك تنشيط الدبيعات"

 الفرع الثاني: تعريف المسابقات التجارية.

كالشركات بتنظيم مسابقات تجارية للمستهلكتُ أف تقوـ بعض الدؤسسات " :ىي
كيكوف الغرض منها " .3"للفوز بجائزة معينة في شكل نقود أك رحلة أك سلعة معينة أك غتَىا

ىو التًكيج للسلع كالخدمات، أك جذب الزبائن، أك الحصوؿ على مردكد مالي من الدسابقة 
 .4"ذاتها

 

                                                           
كىي مشتقة من الفعل "غلب"، الغتُ كاللاـ كالباء أصل صحيح يدؿ على قوة كقهر كشدة، من ذلك: غلب  - 1

 .388، ص4ابن فارس بن زكريا، معجم مقاييس اللغة، ج لبةن، كالدغالبة: الغلاب. ينظر:الرجل غلبا كغلبان كغ
الدسابقات التجارية في الفقو الاسلامي كتطبيقاتها الدعاصرة، رسالة ماجستتَ في الفقو الدقارف  فارس لزمد رضواف،   2-

 .48كلية الشريعة كالقانوف، الجامعة الإسلامية بغزة، فلسطتُ، ص

لزمد عثماف شبتَ، أحكاـ الدسابقات الدعاصرة في ضوء الفقو الإسلامي، لرمع الفقو الإسلامي، الدكرة الرابعة   3-
 .21ص ، الدكحة، قطر،ـ16/01/2003-11ر عش
عبد الرتزاف بن لزمد بن عبد العزيز الرميح، الدسابقات التجارية دراسة فقهية معاصرة، قسم الفقو، كلية الشريعة  - 4

ـ،  جامعة أـ القرل، 2017، 7كالدراسات الإسلامية، حولية كلية الدراسات الإسلامية كالعربية للبنات بالزقازيق، ع
 .2028ص 
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 : أنواع المسابقات التجارية.الثالثالفرع 

الدسابقات التجارية لذا صور عديدة كأشكاؿ كثتَة، كفي كل زمن تظهر لنا صور 
ترجع إلى نوعتُ، ككل نوع ينقسم إلى قسمتُ؛ كبياف ذلك  في آّملها كأشكاؿ جديدة لكنَّ 

 على النحو التالي:

 النوع الأول: مسابقات تتضمن عملا من المتسابقين.

تسابقتُ إلصاز عمل معتُ؛ بالإجابة عن ىذا النوع من الدسابقات يطلب فيو من الد
ا أف تكوف إكماؿ ترلة دعائية إنشائية، لدا يراد أسئلة ثقافية أك أسئلة تتعلق بالسلعة، كإمَّ 

تركلغو من السلع كالخدمات، كقد تكوف مزلغا من ذلك، كقد تكوف ىذه الدسابقات على 
 .1السلعة أك ما شابو ذلك شكل تعليقات على

بات لػدد الفائز عن طريق القرعة غالبا؛ كىي ما يسمى بالسحب ثم بعد فرز الإجا
 :2افلتكىذا النوع لو حا

 الحالة الأولى: أن يكون الاشتراك في المسابقة ليس مشروطا فيه الشراء.

كفي ىذه الحالة تقوـ الشركة الدنظمة للمسابقة بمنح حق الاشتًاؾ فيها لكل راغب، 
تقدـ الشركة قسيمة الدسابقة )كوبوف( لكل من يرغب  دكف اشتًاط التعامل أك الشراء، حيث

 .في الاشتًاؾ. كىي تهدؼ إلى تركيج السلعة كاكتساب الشهرة

 الحالة الثانية: أن يكون الاشتراك في المسابقة مشروطا فيه الشراء.

عها أك الشراء من كفي ىذه الحالة تشتًط الشركة للاشتًاؾ في الدسابقة التعامل م
 لدن ا أف يكوف صرلػا: بأف لا تدنح القسيمة )الكوبوف( إلاَّ كىذا الشرط إمَّ  ،سلعها كخدماتها

 تعامل معها أك اشتًل سلعها أك خدماتها.

                                                           

  .50فارس لزمد رضواف، الدسابقات التجارية في الفقو الإسلامي، الدرجع السابق، ص 1- 

  .22لزمد عثماف شبتَ، أحكاـ الدسابقات الدعاصرة في ضوء الفقو الإسلامي، الدرجع السابق، ص  2-
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ا أف يكوف الشرط ضمنيا: بأف تكوف القسيمة )الكوبوف( ملحقة بالسلعة كما في كإمَّ 
 .الصحيفة التي تطرح مسابقة ثقافية، كتشتًط تقديم قسيمة الاشتًاؾ

 .تتضمن عملا من المتسابقينلا مسابقات الثاني: النوع 

تتضح حقيقة ىذا النوع من الدسابقات من عنوانو؛ فهو لا يشتًط على الدتسابقتُ 
أم عمل للمشاركة لذذه الدسابقة، إلظا يقوـ الدنظموف لذذه الدسابقة بتوزيع بطاقات تتضمن 

على من يرغب في الاشتًاؾ في السحب، ثم تسحب إحدل ىذه البطاقات في موعد  أرقاما
لزدد مسبقا لتحديد الفائز بالجائزة، بقوة جاذبيتو ككثرة انتشاره، كقدرة أم شخص في 

 .1الدشاركة فيو

 :2حالتافىذا النوع من الدسابقات لو ك  

 الأولى: أن يكون الاشتراك في المسابقة غير مشروط بالشراء. ةالحال

لك بأف يفتح لراؿ الدشاركة لكل راغب في الدسابقة، كصورة ىذه الحاؿ ما تقوـ كذ
بو كثتَ من الدراكز التجارية من توزيع بطاقات تتضمن أرقاما يتم السحب عليها في كقت 

 ستحق جائزة معينة. لزدد معلن فمن ظهر رقمو اِ 

 ا بالشراء.لحال الثانية: أن يكون الاشتراك في المسابقة مشروط  ا

كذلك بأف يشتًط منظمو الدسابقة الشراء للمشاركة فيها، كصورة ىذه الحاؿ ما يقوـ 
بو أصحاب السلع، كالتجار من توزيع أرقاـ لكل مشتً، أك كضع ىذه الأرقاـ في داخل 

نة. فمن خرج رقمو من ىؤلاء الدشتًين السلع، ثم يتم السحب بعد فتًة زمنية لزددة معل
 علنة.أعطي الجائزة الد

 

 

                                                           

 .51فارس لزمد رضواف، الدسابقات التجارية في الفقو الإسلامي، الدرجع السابق، ص 1- 
  .150خالد بن عبد ا﵁ الدصلح، الحوافز التجارية التسويقية كأحكامها في الفقو الإسلامي، الدرجع السابق، ص - 2
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 تخفيضات.لمطلب الثالث: الحوافز التي تكون على شكل ا
 يعرؼ ما كالتجارات السلع أصحاب لدل كتنوعت نتشرتاِ  التي الأساليب من إفَّ 

 أكبر كجذب كخدماتهم لسلعهم التًكيج أجل من إليها يلجؤكف كالتي التحفيزية بالتخفيضات
 يستعملو الحافز كىذا كالخدمات، السلع تلك على للإقباؿ كالدستهلكتُ العملاء من عدد

 .لتجاراتهم لشكن ربح أكبر كتحقيق مبيعاتهم عدد زيادة ّٔدؼ كالباعة التجار

 أنواعها؟ كماىي التخفيضات؟ ىذه حقيقة فما

  التخفيض تعريف: الفرع الأول

 .لغةأولا: 

 ﴾خَافِضَةٌ راَفِعَةٌ ﴿، لقولو تعالى:1"الالطفاض أم: الالضطاطيأتي بمعتٌ "التخفيض 
 [.3]الواقعة:

 .2"ترفع قوما إلى الجنّة كتخفض قوما إلى النّار" :أم

 .3"كاختفض الشيء بمعتٌ الضط بعد علوه"

 .اصطلاحاثانيا: 

 التخفيض في اصطلاح الفقهاء: -1

 اشتهر كقد الثمن، إنقاص بو كيقصدكف التخفيض مصطلح يستعملوف قدلؽا العلماء إفَّ    
 الوضيعة بيع كلعا تقريبا، التخفيض مصطلح معتٌ نفس كلذما الأمانة بيوع من نوعاف عندىم

                                                           
  .77صلزمد بن أبي بكر بن عبد القادر الرازم، لستار الصحاح، الدرجع السابق،  - 1
  .484د الدين الفتَكز آبادم، القاموس ا﵀يط، الدرجع السابق، صلر - 2

  .246صإبراىيم مصطفى كآخركف، الدعجم الوسيط، الدرجع السابق،  3- 
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بيع بمثل الثمن " كىو الدواضعة بيع كيقاؿ ،.2الدعتٌ بنفس كلعا 1الحطيطة ببيع عليو يطلق ما أك
  3"الأكؿ مع نقصاف شيء معلوـ منو 

ىو طلب الحصوؿ على السلعة " و:بأنَّ  التخفيض 4براىيم السويلمإالشيخ سامي بن عرَّؼ    
 .5بأقل من تذن الدثل"

 التخفيض في اصطلاح التسويقيين:  -2

ىو حسم يعطيو البائع، للمشتًم، كيكوف من سعر السلعة، كالغرض من عمليات "
كسب ل كأحيانا التخفيض الدتفاكتة ىو التًكيج للبضاعة، كترغيب كتشجيع الناس للشراء،

 .6"الزبوف كإدامة التعامل معهم

 

                                                           

الحطيطة: ما لػط من الثمن فينقص منو، اسم من الحط، كالجمع الحطائط. ينظر: لزمد بن لزمد بن عبد الرزاؽ  1- 
لا.ـ، د.ت،  ،دار الذداية لا.ط، الحسيتٍ أبو الفيض الدلقب بمرتضى الزبيدم، تاج العركس، تحق: لرموعة من ا﵀ققتُ،

 .202، ص19ج
 .184خالد بن عبد ا﵁ الدصلح، الحوافز التجارية التسويقية كأحكامها في الفقو الإسلامي، الدرجع السابق، ص - 2

،ـ1986ق 1406، دار الكتب العلمية، لا.ـ، 2علاء الدين الكاساني، بدائع الصنائع في ترتيب الشرائع، ط - 3 
.228ج، ص5الصنائع  بدائع   

ق بالرياض، ىو كبتَ اقتصاديتُ بالدعهد الإسلامي للبحوث 1385سامي بن إبراىيم السويلم:  من مواليد  - 4
كالتدريب كيعمل بالبنك الإسلامي للتنمية، حصل على الدكتوراه في الاقتصاد بجامعة سانت لويس بواشنطن عاـ 

اسات باللفتتُ العربية كالإلصليزية منها:  ـ، ككاف كبتَ الدستشارين، ثم مدير البحث كالتطوير، لو بحوث كدر 1995
: كقفات في قضية التأمتُ _فقو التدرج في تطبيق الاقتصاد الإسلامي.  أخذتو من الشبكة العنكبوتية، يوـ

 ، من الصفحة الآتية:11:00الساعة:  علىـ، 10/09/2020
https://suwailem.net/ .  

سامي بن إبراىيم السويلم، بطاقة التحفيض في ضوء قواعد الدعاملات الشرعية، بحث مقدـ إلى لرمع الفقو   5-
 . 3ـ، ص2005ق/1426الإسلامي  مكة الدكرمة، 

: من ، أخذتوعركض سيتي، التخفيضات معلومات كتعريف، بحث منشور6-   /03 /30الشبكة العنكبوتية، يوـ
  الصفحة الآتية:، من 14:35 الساعة: علىـ، 2020

http://www.3rodhcity.com/showthread.php?t=3975  

https://suwailem.net/
http://www.3rodhcity.com/showthread.php?t=3975
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 : أنواع التخفيضات التحفيزية.ثانيالفرع ال

الثاني: التخفيض ك  ،كىذه التخفيضات نوعاف: الأكؿ: التخفيض العادم
 :1بالبطاقات

 النوع الأول: التخفيض العادي.

كىو كل حسم من أتذاف السلع كالخدمات لؽنحو التجار كالباعة للعملاء ترغيبا لذم في 
 الشراء دكف اشتًاط تزل بطاقة تخفيضية.

 النوع الثاني: التخفيض بالبطاقات.

كىو حسم من أتذاف السلع كالخدمات تدنحو جهات التخفيض للمستهلك الذم 
 لػمل بطاقة تخفيضية.

 .2من ىذا البحث بشكل مفصل في الجزء الأختَ اؽ إليهسنحاكؿ التطر كىي أنواع؛ 

                                                           
-185صالفقو الإسلامي، الدرجع السابق، خالد بن عبد ا﵁ الدصلح ، الحوافز التجارية التسويقية كأحكامها في  -  1

187. 
 .53انظر الصفحة رقم  -  2



 

رية في التسويق المبحث الثالث: أحكام الحوافز التجا
.وضوابطها الشرعية  
 ويشتمل على:

للهدايا التحفيزية.المطلب الاول: الأحكام والضوابط الشرعية -  

المطلب الثاني: الأحكام والضوابط الشرعية للمسابقات التحفيزية.-   

.التحفيزية للتخفيضاتالمطلب الثالث: الأحكام والضوابط الشرعية -   

 



أحكام الحوافز التجارية في التسويق وضوابطها الشرعية المبحث الثالث                 

32 
 

أحكام الحوافز التجارية في التسويق وضوابطها المبحث الثالث: 
 :الشرعية

حكاـ  الحوافز التجارية باختلاؼ أشكالذا كطرؽ التعامل بها, كلذلك جعلت لذذه تلف أتخ 
الحوافز ترلة من الضوابط الشرعية التي يشتًط تحققها فيها, لتكوف مباحة من الناحية 

 الشرعية, كىذه الضوابط مستقاة من مصادر التشريع الإسلامي.

حفيزية؛ كمنها ما يتعلق كتلك الأحكاـ كالظوابط منها ما يتعلق بالذدايا الت
بالدسابقات التجارية, كمنها ما ىو متعلق بالتخفيضات التحفيزية؛ كىذا ما سنتولذ بيانو في 

 ىذا الدبحث, لذلك قسمناه إلذ ثلاثة مطالب:

 .التحفيزية للهدايا الشرعية كالضوابط الدطلب الأكؿ: الأحكاـ -
 .التحفيزية للمسابقات الشرعية كالضوابط الدطلب الثاني: الأحكاـ -
 .التحفيزية للتخفيضات الشرعية كالضوابط الدطلب الثالث: الأحكاـ -
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 للهدايا التحفيزية.ول: الأحكام والضوابط الشرعية المطلب الأ

لقد تنوعت أشكاؿ تركيج السلع, كأخذت صورا متنوعة في طريقة التقديم, فمن 
من اعتمد على الذدية نفسها أم قيمتها, كمنهم من اعتمد قياـ الدستهلك بعمل  جارالت  

للدخوؿ في سحب أك قرعة؛ لتكوف لو الفرصة في كسبها, كمنهم من ذىب لتقديم الذدية بلا 
تطرؽ في ىذا الدطلب إلذ بياف آراء الفقهاء فيها؛ كمن ىنا سوؼ أعمل؛ كلذلك تعددت 

             ي لأنواع الذدايا الدذكورة في الدبحث السابق.التكييف الفقهي كالحكم الشرع

 .ذكارية وتخريج أحكامهاللهدايا التالتكييف الفقهي ول: الفرع الأ

تقدـ أفَّ الذدايا التذكارية ىي ما تدنحو الدؤسسات, كالشركات, كا﵀لات التجارية 
أمثلة ىذا النوع الدفكرات للعملاء الدرتقبين ذكم العلاقة بأنشطتهم كسلعهم كخدماتهم, كمن 

كالتقاكيم السنوية أك اللوحات الحائطية كلضوىا, كىذا النوع من الذدايا يُخَرَّجُ على أنَّو ىبة لزضة 
ك لا حرج فيو, كقد تظافرت الأدلة الشرعية على جواز الذبة, كحث على قبولذا, كونها من 

أفراد المجتمع, على أف لا يرافق ذلك  الأعماؿ الدستحبة التي تؤدم إلذ بذر الدودة كا﵀بة بين
أم من ا﵀ظورات الشرعية الأخرل؛ كأف تكوف الذدية لشا يستعمل في الحراـ أك فيها دعاية 

 .1كتذكير بما ىو حراـ

 :2كيتًتب على ىذا التخريج

 جواز ىذا النوع من الذدايا, بناءن على أفَّ الأصل في الدعاملات الإباحة لا الحظر.أكلا: 

 ا﵀توية على الأفلاـ الذابطة. cdعدـ جواز قبوؿ الذدايا الدستعملة في لزرـ مثل: أشرطة ثانيا: 

 

                                                           
عماد علي التميمي, عادؿ حرب اللصاصمة, الذدايا التًكيجية التجارية تخريجها الفقهي كضوابطها الشرعية, الدرجع  1

 .873-874السابق, ص
لوـ الإسلامية إبراىيم لزمود عباس, أحكاـ الخدمات الذاتفية التحفيزية في الفقو الإسلامي, الدؤتدر الثاني لكلية الع 2

 .28صـ, 2012الرمادم, الجامعة العراقية, 
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 التكييف الفقهي للهدايا التشجيعية وتخريج أحكامها. :الفرع الثاني

تقدـ أفَّ ىذا النوع من الذدايا ينقسم إلذ قسمين هما ىدية لكل مشتً كىدية معلقة 
 بشرط.

 مشتر.ىدية لكل أولا: 

أف كل من يشتًم سلعة معينة فلو ىدية لرانية يعلن صاحب السلعة صورة ذلك أف 
 .1أك موصوفة كصفا لشيزا

 كلقد اِختلف العلماء في حكم ىذه الدسألة على قولين: 

ذىب أكثر أىل العلم إلذ القوؿ بجواز ىذه الذدايا كالخدمات, على رأسهم : 2القول الأول
 :3العثيمينالشيخ لزمد بن صالح 

  .4كبو أفتت اللجنة الدائمة للبحوث العلمية للإفتاء في البلاد السعودية

                                                           

إبراىيم لزمود عباس, أحكاـ الخدمات الذاتفية التحفيزية في الفقو الإسلامي, الدؤتدر الثاني لكلية العلوـ الإسلامية  1-
 .27, صالسابقالدرجع  ,الرمادم, الجامعة العراقية

لزمد بن صالح بن لزمد العثيمين, لقاء الباب الدفتوح, دركس صوتية قاـ بتفريغها موقع الشبكة الإسلامية  -2
http://www.islamweb.net 9ص ,136, ج136, اللقاء . 

الورع الزاىد, لزمد بن صالح بن لزمد بن  ابن عثيمين: ىو صاحب الفضيلة الشيخ العالد ا﵀قِّق, الفقيو الدفسِّر, - 3
ق, في 1347من شهر رمضاف عاـ  27سليماف بن عبد الرتزن آؿ عثيمين من الوىبة من بني تديم , كلد في ليلة 

إحدل مدف القصيم بالسعودية, نشأ في بيت علم حيث تعلم الحديث كالفقو على يد شيخو العلامة عبد الرتزن بن 
يخ يعرؼ بالذكاء كالنجابة كسرعة التحصيل كمن شيوخو كذلك ابن باز ك لزمد الامين ناصر السعدم, ككاف الش

الشنقيطي رتزهم ا﵁, لو مؤلفات عديدة منها تخريج أحاديث الركض الدربع كفتح ذم الجلل كالكراـ بشرح بلوغ الدراـ... 
وقع الرسمي لفضيلة الشيخ العلامة لزمد الد أخذتو من الشبكة العنكبوتية, ق.1421شواؿ  15وفي يوـ الاربعاء الخ , ت

:  ,بن صالح العثيمين  , من الصفحة الآتية:09:50الساعة:  علىـ, 10/09/2020يوـ
 binothaimeen.netwww.  

ترع كترتيب: أتزد بن عبد -الأكلذالمجموعة  -اللجنة الدائمة للبحوث العلمية كالإفتاء, فتاكل اللجنة الدائمة 4- 
(بتاريخ: 13309الرياض. الفتول رقم) –الإدارة العامة للطبع-كالإفتاء الرزاؽ الدكيش, رئاسة إدارة البحوث العلمية 

, مكتبة 2ق. نقلا عن دبياف بن لزمد الدبياف, الدعاملات الدالية في الفقو الإسلامي أصالة كمعاصرة, ط2/11/1410
 .333, ص4مج , ى1434الرياض,  ,نيةلك فهد الوطالد

http://www.islamweb.net/
http://www.islamweb.net/
http://www.binothaimeen.net/
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 كمستند القوؿ بالجواز ما يلي:

أفَّ ىذه الحوافز بالنسبة للمشتًم متحققة, كليس مبناىا على الحظ كالتًدد بين الغنم 
لم ما سوؼ كالغرـ فخرجت عن كونها قمارا أك ميسرا, كقد قبل الدشتًم الصفقة كىو يع

كأمَّا بالنسبة للبائع فإفَّ ىذه الحوافز إمَّا أف يكوف توصيفها  ,يأخذه في مقابل ما سوؼ يدفعو
ا ىبة, فيكوف متبرعا بها كالذبة جائزة؛ كإمَّا أف يكوف توصيفها على أَّنها جزء من  على أنهَّ

 .1الدبيع, كىذا جائز؛ لأفَّ الدبيع معلوـ لا جهالة فيو

 .2ذىب تراعة إلذ تحريم ىذه الجوائز القول الثاني:

 .3التحريمأدلة 

أفَّ ىذا العمل يغرم بعض الناس على الشراء من ىذا ا﵀ل دكف غيره لشَّا  الدليل الأول:
 يؤدم إلذ تركيج سلعتو ككساد سلعة الآخرين.

أفّ ىذا الفعل يتسبب في نشر العداكة كالبغضاء بين الت جار, فيكوف من  الدليل الثاني:
نَكُمُ الْعَدَاوَةَ وَالْبَ غْضَاءَ فِي  ﴿الديسر الذم أخبر ا﵁ عنو: إِنَّمَا يرُيِدُ الشَّيْطاَنُ أَنْ يوُقِعَ بَ ي ْ

 [.91]الدائدة﴾ الْخَمْرِ وَالْمَيْسِرِ وَيَصُدَّكُمْ عَنْ ذِكْرِ اللَّوِ وَعَنِ الصَّلََةِ فَ هَلْ أنَْ تُمْ مُنْتَ هُونَ 

ا تغ: الثالث الدليل رم الدشتًم في شراء سلع لذم فيها حاجة طمعا في الحصوؿ على أنهَّ
 الجائزة.

 

 

                                                           

 .334ص, 4, مجدبياف بن لزمد الدبياف, الدعاملات الدالية في الفقو الإسلامي أصالة كمعاصرة, الدرجع السابق  1-
ينظر: لزمد بن إبراىيم بن عبد اللطيف آؿ الشيخ, فتاكل كرسائل سماحة الشيخ لزمد بن إبراىيم بن عبد  - 2

, 7ق, ج1399بمكة الدكرمة, لا. ـ, , مطبعة الحكومة 1طلزمد بن عبد الرتزن بن قاسم,  اللطيف آؿ الشيخ, تحق:
: لزمد بن عبد العزيز بن عبد ا﵁  بن باز كغيره, فتاكل إسلامية, ترع كترتيب. كينظر: عبد العزيز بن عبد ا﵁77ص

 .365ص ,2ىػ, ج 1413لوطن للنشر, الرياض, , دار ا1الدسند, ط
 .338-336الدرجع السابق, ص  الفقو الإسلامي أصالة كمعاصرة,مد الدبياف, الدعاملات الدالية فيدبياف بن لز - 3
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 الراجح من الخلَف:

كيدكن أف يخرج ما , كذلك لقوة أدلة القائلين بو, كالقوؿ بالجواز ىو أرجح القولين
كضع باسم الجائزة على أنَّو جزء من الدبيع كيكوف مراد التاجر التخفيض من الثمن للسلع 

 .1بزيادة الدبيعالأصلية 

 ثانيا: ىدية معلقة بشرط.

كىي أف يعلق أصحاب السلع كالخدمات الحصوؿ على الذدية التًكيجية بشرط مثل أف 
ا بشراء عدد معين كبلوغ تذن لزدد كأف يقوؿ التاجر يكوف حصوؿ الذدية التًكيجية مشركط إمَّ 

بمبلغ كذا فلو ىدية معينة  شتًلمن اشتًل عدد كذا من سلعة معينة فلو ىدية لرانا أك من اِ 
 .2لرانا

 :)ىدية لكل مشتر( . تخريج الصورة الأولى1

الضابط في الحكم على ىذه الصورة ىو الالتزاـ بالضوابط الشرعية كالتي منها ثبات 
السعر كعدـ زيادتو بسبب الذدية, كأف يكوف الشراء للحاجة لا من أجل الحصوؿ على 

ا ىبةالذدية, فإف توفرت ىذه الضوابط   .3فلا حرج في بذؿ ىذه الذدايا أك قبولذا لأنهَّ

  

                                                           

-333ص, 4جالدرجع السابق, م ,الفقو الإسلامي أصالة كمعاصرةدبياف بن لزمد الدبياف, الدعاملات الدالية في  1- 
338. 

الذدايا التسويقية نموذجا" دراسة فقهية مقارنة, الدرجع سعاد لزمد عبد الجواد بلتاجي, حوافز التسويق التجارم"  -2
 .500السابق, ص

كضوابطها الشرعية, الدرجع عماد علي التميمي, عادؿ حرب اللصاصمة, الذدايا التًكيجية التجارية, تخريجها الفقهي   3-
 .876, صالسابق
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 (:)ىدية معلقة بشرط . تخريج الصورة الثانية2

ا ىبة كيتًتب على ىذا التخريج تحريم ىذا النوع  ,ىذه الصورة من الذدايا تخرج على أنهَّ
 :1من الذدايا, لدا يلي

 ما لا حاجة لذم فيو من السلع. ىذا النوع من الذدايا يفضي إلذ تزل الناس على شراء: أولًا 

أفَّ في ىذا النوع من الذدايا قمارا كميسرا, كذلك أفَّ مشتًم ىذه السلع كالخدمات ثانيا: 
يبذؿ مالان في شرائها, ليجمع الأجزاء الدفرقة, أك يدلأ الدفتً الخاص, ثم ىو على خطر بعد 

 , كىذا نوع من الدخاطرات التي الشراء فقد يحصل الجزء الدطلوب فيغنم كقد لا يحصلو فيغرـ
أترع أىل العلم على تحريدها كقد أفتى بتحريم ىذه الصورة من الذدايا شيخنا العلامة لزمد 

حيث قاؿ في إجابة لو عن سؤاؿ حوؿ ىذه الذدايا: "أمَّا  -رتزو ا﵁-2الصالح العثيمين
كارت آخر مثلا, الصورة الثانية فهي جعل صورة سيارة نصفها في كارت كنصفها الثاني في  

كلا تدرم عن ىذا النصف الآخر ىل ىو موجود, أك غير موجود؟ كعلى فرض أنَّو موجود, 
فهو حراـ بلا شك لأفَّ الإنساف إذا اشتًل كرتونا يكفيو كعائلتو, ككجد فيو كارت السيارة, 

, فإنَّو سوؼ يشتًم عشرات الكَراَتين أك مئات الكراتين رجاء أف يحصل على النصف الثاني
ليحصل على السيارة فيخسر مئات الدراىم, كالنهاية أنَّو لا شيء, فقد تحصل لغيره, فيكوف 

 في ىذا إضاعة ماؿ كخطر, فلا يجوز استعماؿ ىذه الأساليب.

حيث سئل في  -حفظو ا﵁- 3من العلماء من يجيز ىذه الصورة كالعلامة القرضاكم
ة كالنص كالآتي: "بعض الشركات تضع بعض اجتماع المجلس الأكركبي للإفتاء عن ىذه الدسأل

                                                           

كضوابطها الشرعية, الدرجع , الذدايا التًكيجية التجارية, تخريجها الفقهي عماد علي التميمي, عادؿ حرب اللصاصمة  1-
 .876877-ص, السابق

اب البيع, باب الشركط في البيع, لزمد بن صالح العثيمين, لرموع فتاكل كرسائل فضيلة الشيخ بن العثيمين, كت  2-
, 28ج ـ,2009ق/ 1430لسعودية, , مؤسسة الشيخ لزمد بن صالح العثيمين الخيرية, الدملكة العربية ا1ط

 .265ص
ق, حفظ القرآف 1926/ 9/9القرضاكم: كلد الدكتور يوسف القرضاكم في إحدل قرل ترهورية مصر العربية يوـ  -3

 =كىو صغير, كأتقن أحكامو كىو دكف العاشرة من عمره, التحق بمعاىد الأزىر الشريف, كأتم مراحل تعليمو فيها ككاف
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الصور داخل منتجاتها, كعندما يقوـ الشخص بتجميع بعض ىذه الصور كيرسلها إلذ الشركة 
يدكن أف يحصل على جائزة, فما حكم ذلك؟ فأجاب: بالنسبة لذذه الجوائز الدذكورة لا حرج 

ا تتم من طرؼ كاحد  دكف اشتًاط  -كة الدنتجةكىي الشر -على الدسلم في أخذىا, كذلك لأنهَّ
ا ىذا من باب التًكيج لبضائعها, كلا يتحمل الدشتًم أم خسارة كلا  زيادة سعر السلعة, كإنمَّ
زيادة على تذن السلعة لشَّا لا يدخلها في أحكاـ القمار ا﵀رـ شرعا, كالدمنوع فقط في ىذه 

, فهذا يدخلو في الدسألة أف يشتًم الدسلم ىذه السلع لغرض الحصوؿ على ىذه الجوائز
 .1القمار ا﵀رـ شرعا

 الترجيح:

الددقّق في القولين السابقين يلحظ قوة ككجاىة ما ذىب إليو العلامة القرضاكم الذم 
أجاز مثل ىذه الذدايا شريطة الالتزاـ بالضوابط الشرعية, فإف تم الإخلاؿ بهذه الضوابط 

.2إليو الشيخ بن عثيمينخرجت الدسألة عن أصل الحل, كىذا الرأم يتضمن ما ذىب 

                                                                                                                                                                      

حصل على إجازات كثيرة , من أعمالو الخطابة كالتدريس في الدساجد, عمل كذلك مشرفا في معهد دكما في الطليعة, =
الأئمة التابع لوزارة الأكقاؼ بمصر, من مصنفاتو: كتاب الحلاؿ كالحراـ في الإسلاـ كفقو الزكاة, كما لو جهود كثيرة في 

 موقع الشيخ يوسف القرضاكم, من  العنكبوتية,أخذتو من الشبكة  الدعوة الاسلامية حتى أنو عرؼ بداعية القرف.
 : , السرة  www.al-qaradawi.net , من الصفحة الآتية:09:30الساعة:  علىـ, 10/09/2020يوـ

 الذاتية بتصرؼ.

:  , ينظر: موقع الشيخ يوسف القرضاكم 1-  الساعة:  علىـ, 15/05/2020أخذتو من الشبكة العنكبوتية, يوـ
 . qaradawi.net-www.al  , من الصفحة الآتية: 25:21

عماد علي التميمي, عادؿ حرب اللصاصمة, الذدايا التًكيجية التجارية, تخريجها الفقهي كضوابطها الشرعية, الدرجع  - 2
  .877السابق , ص

http://www.al-qaradawi.net/
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 : التكييف الفقهي للهدايا الإعلَنية وتخريج أحكامها.الفرع الثالث

بعد البحث في كتب الفقهاء لد لصد في أقواؿ العلماء القدامى حكم مثل ىذه الذدايا 
غير أفَّ العلماء الدعاصرين قالوا: إفَّ مثل ىذه الذدايا جائزة شرعا إذا كانت منضبطة بالضوابط 

 .1العلماءالشرعية التي كضعها 

 :2ىذا التخريج ما يليعلى أنَّو ىدية كىبة كيتًتب على كيخرج ىذا النوع من الذدايا 

 . جواز ىذا النوع من الذدايا, لأفّ الأصل في الدعاملات الحل, كلا دليل على الدنع.1

. استحباب قبوؿ ىذا النوع من الذدايا؛ لدخولو في عموـ الأحاديث التي تحث على قبوؿ 2
 الذدية.

صلى الله عليو . لا يجوز للواىب الرجوع في ىذا النوع من الذدايا؛ لدخولذا في عموـ قولو 3
 .3«وِ ئِ يْ ي ق َ فِ  ودُ عُ ي َ  مَّ ثُ  يءُ قِ يَ  بِ لْ كَ الْ كَ   وِ تِ بَ ي ىِ فِ  دُ ائِ العَ » وسلم:

. يجب أف تكوف ىذه الذدايا الإعلانية مطابقة للواقع في بياف حقيقة السلعة, كجودتها 4
 تلبيتها لحاجات العملاء.كمدل 

. جواز اعتماد ىذه العينات التعريفية عند إجراء العقود بناءن على القوؿ بصحة بيع 5
 الأنموذج. 

                                                           
دايا التًكيجية في الدصارؼ الإسلامية ) دراسة فقهية قانونية تطبيقية( عدناف لزمود العساؼ كنادر لزمد القضاة, الذ - 1

 .217)مقاؿ(, الدرجع السابق, ص

ياسر بن طو علي كراكيو, الدعاملات الدالية الدعاصرة في الفكر الاقتصادم الإسلامي, لا. ط, لا. ف, لا. ـ, د.ت,   2-
 .101ص 

, 1ق: لزمد زىير بن ناصر الناصر, طالرجل لامرأتو كالدرأة لزكجها, تحركاه البخارم في صحيحو, كتاب باب ىبة  - 3
 . 158, ص3, ج2589, حديث رقم:  ى1422 لا.ـ, دار طوؽ النجاة,
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في إجابة عن سؤاؿ موجو لو: حوؿ حكم ما تقوـ  1عبد ا﵁ بن جبرين كقاؿ الشيخ
 بو بعض البنوؾ من توزيع بعض الذدايا مثل: الأقلاـ كالتقاكيم, كالساعات, كغيرىا, فأجاب:

نرل أنَّو لا مانع من استعماؿ ىذه الذدايا التي يقصدكف من كرائها الدعاية كنشر سمعتهم "
يقدـ مالا يختص بأصحاب الحسابات  كدعوة الناس إلذ الإيداع عندىم, كيجوز للبنك أف

ا يكوف لذم كلغيرىم كالدواد الدعائية كالإعلانية"  .2الجارية, كإنمَّ

 لإعلَنية.الضوابط الشرعية للهدايا ا: الفرع الرابع 

 :  3يأتي فيما أمَّا بالنسبة للضوابط الواجب توفرىا في ىذه الذدايا فتتمثل

 كالتدليس كالخداع كالتضليل.. أف لا تشتمل الذدية على الغرر 1

رشوة تتخذ  -. أف لا تكوف الذدية ذريعة لدقاصد غير مشركعة, كأف تكوف في حقيقتها2
 ثوب الذدية.

 . أف لا يؤدم الوصوؿ إلذ الذدية إلذ الانزلاؽ في القمار كالديسر أك الربا.3

 . أف لا تشتمل على ما يدعو إلذ الاسراؼ كالتبذير.4

 ها إيقاع الظلم بالآخرين.. أف لا يتًتب علي5

 
                                                           

ق, ببلدة 1349بن جبرين : عبد ا﵁ بن عبد الرتزن بن عبد ا﵁ بن إبراىيم بن فهد بن تزد بن جبرين , كلد سنة  -1
أ القرآف على أبيو كأخذ منو العلم كذلك, ثم انتقل إلذ الرياض كانِتظم في معهد إماـ الدعوة,  لزيرقة نشأ في قرية الرين, قر 

كاف دكما من الأكائل, أىم مشايخو: كالده ثم شيخو عبد العزيز بن لزمد الشثرم كلزمد بن إبراىيم رتزهم ا﵁. ينظر: 
دار , 1طشي, سليماف بن صالح الخرا :ل, تحقاء العليل شرح منار السبيإبراىيم بن لزمد بن سالد آؿ ضوياف, شف

 .15صق, 1420القاسم للنشر بالرياض , 
, ضوابط تنهي الجدؿ الفقهي حوؿ ىدايا البنوؾ كخدماتها المجانية, أخذتو من الشبكة جبرينعبد ا﵁ بن   2-

 :  , من الصفحة الآتية: 10:50الساعة:  على, ـ12/05/2020العنكبوتية, يوـ

https://www.aleqt.com/2009/02/15/article_196187.html 
سعاد لزمد عبد الجواد بلتاجي, حوافز التسويق التجارم" الذدايا التسويقية نموذجا" دراسة فقهية مقارنة, الدرجع  - 3

 . 482السابق ص

https://www.aleqt.com/2009/02/15/article_196187.html
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 لمطلب الثاني: التكييف الفقهي للمسابقات التجارية وتخريج أحكامها.ا

تقدـ أفَّ أحد أبرز الحوافز التي يستعملها أىل التجارات كأصحاب السلع كالخدمات 
الدسابقات التحفيزية التي تقيمها ىذه الجهات, لجذب الدشتًين إليها, كالتًكيج لدنتجاتها 
كسلعها كخدماتها كىذه الدسابقات تتخذ أشكالا كثيرة كصورا عديدة؛ كلقد سبق أف ذكرنا 

أفَّ الدسابقات تنقسم إلذ نوعين ككل قسم ينقسم إلذ قسمين, كسأبينِّ في  في الدبحث السابق
 لكل نوع على حدة على النحو التالر: الشرعي كالحكم الفقهي التكييفىذا الدبحث 

 : المسابقات التي تتضمن عملَ من المتسابقين.الفرع الأول

 :حالتافكىذا النوع من الدسابقات 

 الاشتراك في المسابقة ليس مشروطا فيو الشراء.الحالة الأولى: أن يكون 

كىي تي تنتجها الشركة كاكتساب الشهرة, كتهدؼ ىذه الدسابقة إلذ التًكيج للسلعة ال
جائزة شرعا, لأفّ التًكيج للسلعة كاكتساب الشهرة جائزاف شرعا إذا ما رُكعِيَت فيهما 

 .1 تخرج عن كونها ىديةالضوابط الشرعية من الصدؽ في التعريف بالسلعة, كلأنّها لا

 .2أن يكون الاشتراك في المسابقة مشروطا فيو الشراء الحالة الثانية:

كىي تهدؼ إلذ التًكيج للسلعة التي تنتجها الشركة مثل الدسابقات التي تطرحها 
الصحف اليومية كتشتًط إرفاؽ الكوبوف)القسيمة( مع الإجابة. ككذلك الدسابقات التي 
تطرحها الشركات التجارية كتشتًط للإجابة عليها إرفاؽ الكوبوف)القسيمة( الدوجودة مع 

 ذه الصورة من الدسابقات؟ السلعة. فما الحكم في مثل ى

 في ىذه الصورة إمَّا أف يرفع البائع تذن السلعة عن تذن الدثل, كإمَّا ألا يرفعو.

ا تدخل في القمار ا﵀رـ  فإذا رفع الثمن لأجل الجائزة كانت لزرمة بلا خلاؼ, لأنهَّ
لاشتًاؾ في شرعا, فإفَّ الدشارؾ في ىذه الدسابقة يبذؿ الثمن الزائد على تذن الدثل لأجل ا

                                                           

 .27لزمد عثماف شبير, أحكاـ الدسابقات الدعاصرة في ضوء الفقو الإسلامي, الدرجع السابق, ص  1-
 .27الدرجع نفسو, ص - 2
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الدسابقة كالفوز بالجائزة. كحالتو في ىذه الصورة دائرة بين الغنم كالغرـ كىذا ىو القمار ا﵀رـ 
 شرعا.

أمَّا إذا لد يرفع البائع الثمن لأجل الجائزة فقد اختلفت فيهما كجهات النظر إلذ 
 قولين: 

جبرين إلذ عدـ جواز ذىب بعض العلماء الدعاصرين منهم الشيخ عبد ا﵁ بن القول الأول: 
الاشتًاؾ في ىذه الدسابقات إذا كاف قصد الدشتًم الحصوؿ على الجائزة, كقصد البائع 
التًكيج لسلعتو, كاشهار لزلو التجارم, كنشر سمعتو بين الناس. كلاشتمالذما على شبهة 

الطريقة  القمار, كلدا فيهما من إغراء الناس كتزلهم على شراء مالا يحتاجوف إليو؛ كلأفَّ ىذه
 .1كسيلة للوقوع في ا﵀رـ فتمنع من باب سد الذرائع

ذىب بعض العلماء الدعاصرين منهم الشيخ بن عثيمين إلذ جواز الاشتًاؾ في القول الثاني: 
 : 2ىذه الدسابقات بشركط

, كىذا الشرط لزل اتفاؽ بين العلماء  يزاد في تذن السلعة لأجل الجائزة الأكؿ: أف لاالشرط 
  اسلفت.كما 

بحيث يصير الناس يتنافسوف أيهم أكثر جائزة, كىذا  ,تتضمن ضررا كالشرط الثاني: أف لا
 .يفضي للنزاع كالخصومة كالعداء بين الباعة

الإنساف السلعة من أجل الحصوؿ على الجائزة, فهذا غير جائز  ملا يشتً الشرط الثالث: أف 
 فلابأس بذلك. من اشتًاىا لحاجتوكأما 

                                                           

, مكتبة الدلك 11)فتاكل شرعية في مسائل عصرية(, ط خالد بن عبد الرتزاف الجريسي, فتاكل علماء البلد الحراـ1- 
ذلك لو  لزمد عثماف شبير, أحكاـ الدسابقات الدعاصرة . عزا 1238ـ, ص2011ق/1432فهد الوطنية, الرياض, 

 .28في ضوء الفقو الإسلامي, الدرجع السابق, ص
لزمد بن صالح العثيمين, لرموع فتاكل كرسائل فضيلة الشيخ لزمد بن صالح العثيمين, ترع كترتيب: فهد ينظر:  -2

ص , 28ـ, مج2009 /ق1430, -عنيزة -الشعودية , دار الثريل للنشر, الدملكة العربية 1بن ناصر السليماف, ط
262- 263. 
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في الدسألة ىو القوؿ بالجواز بالشركط التي ذكرىا الشيخ  -أنا الباحث- لذم أراهكالراجح ا
بن عثيمين رتزو ا﵁, كأما قصد البائع التًكيج لسلعتو كاشهار لزلو التجارم, فهذا لا أظن أف 

لد يرغموا , ثم إف الناس لد تخالف أحكاـ الشريعة لأنو من أساليب التجارة مدامة بو بأسا,
, كأما باب سد الذرائع فإف ىذه الصورة الشراء بل لكل أحد الحرية في الشراء من عدموعلى 

فيها الشركط السالفة الذكر فلا أرل حرجا من جواز ىذه الصورة إذا توفرت  ,من الدسابقات
 من القمار كالديسر كغيرهما. بتلك الشركط التي تدنع من التورط في ا﵀ظور لانضباطها

 سابقات لا تتضمن عملَ من المتسابقين.الثاني: م الفرع

 كىذا النوع من الدسابقات لو حالاف:

 : أن يكون الاشتراك في المسابقة مشروطا بالشراء.ولىالحال الأ

 قد اختلف العلماء الدعاصركف في ىذه الدسألة على قولين:

 .1شتًاؾ في ىذا النوع من الدسابقاتعدـ جواز الاالقول الأول: 

 الأول:أدلة القول 

كاستدلوا بأفَّ ىذا النوع من الدسابقات من القمار ا﵀رـ شرعا, كذلك لأف الدشاركين 
يبذلوف مالا للحصوؿ على ىذه الجوائز التي قد تحصل لذم كقد لا تحصل فهم بين غرـ كغنم, 

  .2كما كاف كذلك فإنو يكوف من الديسر ا﵀رـ

عدـ رفع الثمن لأجل  الدسابقات بشرطين:في ىذا النوع من جواز الاشتًاؾ القول الثاني: 
 .3تشتًل السلعة من أجلها كألاَّ الدسابقة, 

 

 

                                                           

 .60فارس لزمد رضواف, الدسابقات التجارية في الفقو الإسلامي كتطبيقاتها الدعاصرة, الدرجع السابق, ص1- 
 .175خالد بن عبد ا﵁ الدصلح, الحوافز التجارية التسويقية كأحكامها في الفقو الإسلامي, الدرجع السابق, ص - 2
 .60فارس لزمد رضواف, الدسابقات التجارية في الفقو الإسلامي كتطبيقاتها الدعاصرة, الدرجع السابق, ص - 3
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 أدلة القول الثاني:

كلا  ,الأصل في الدعاملات الحل كالإباحة ما لد يقم دليل التحريم كالدنعكاستدلوا بأفَّ 
ا ىو كما ذكر من شركط للإباحة إنمَّ  ,دليل ىنا يعتمد عليو في منع ىذا النوع من الدسابقات

 .1من قياـ أسباب التحريم من القمار كإضاعة الداؿ احتًاز

الاشتًاؾ في الدسابقات التي لا عمل فيها من كىو جواز كيتًجح القوؿ الثاني القائل 
 :2الدتسابقين كيشتًط فيها الشراء بشركطها كذلك للأسباب التالية

ا ىي من طرؼ كاحد, فالدتسابق إمَّا أف يغنم أك لا كلا . الجوائز التي تدفع 1 للمتسابقين, إنمَّ
 يغرـ على تريع الأحواؿ, فلا قمار في ىذه الحالة.

 بنص صريح كلا نص في الدسألة. . الأصل في الدعاملات الإباحة كالحل كلا تحرـ إلاَّ 2

مة للسباؽ, كعلى الأفراد . في ىذا النوع من الدسابقات يعود النفع فيو على الدؤسسة الدنظ3
الدتسابقين, فالدؤسسة تركج لسلعها كبضائعها, كالدشتًم يشبع رغبتو في أخذ ما يحتاج من 

 السلع, بالإضافة إلذ احتماؿ فوزه بجائزة من الجهة الدنظمة.

 راء.أن يكون الاشتراك في المسابقة غير مشروط بالش :الحال الثانية

أنَّو ىبة لدن تعينو القرعة, فيثبت لذذا النوع تريع يخرج ىذا النوع من الحوافز على 
كىذا القسم من الدسابقات التي لا عمل فيها من الدتسابقين جائز, لا لزذكر  ,أحكاـ الذبة

فيو؛ لأفَّ الأصل في الدعاملات الإباحة, كلا مسوغ لتحريدها, فليس في ىذه الدعاملة ظلم, كلا 
 .3عخدا لا ربا, كلا غرر لزرـ كلا تغرير ك 

 

 

                                                           

 .180خالد بن عبد ا﵁ الدصلح, الحوافز التجارية التسويقية كأحكامها في الفقو الإسلامي, الدرجع السابق, ص  1-
 .58الإسلامي كتطبيقاتها الدعاصرة, الدرجع السابق, صفارس لزمد رضواف, الدسابقات التجارية في الفقو   2-
  .182خالد بن عبد ا﵁ الدصلح, الحوافز التجارية التسويقية كأحكامها في الفقو الإسلامي, الدرجع السابق, ص 3-
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 :1ضوابط المسابقات التجاريةالفرع الثالث: 

أىم الضوابط الشرعية التي يجب أف تراعى في الدسابقات التجارية ىي على النحو  من   
 التالر:

 . أف تكوف أىداؼ الدسابقة ككسائلها كلرالاتها مشركعة.1

 ا تحقق مقصدا شرعيا.. تنمية الدهارات الدختلفة عند الدتسابقين الإبداعية كالعقلية أم أنهَّ 2

. . ألاَّ 3  يتًتب عليها ترؾ كاجب أك فعل لزرـ

 . كضوح الدسابقة كضوحا تاما بتحديد حيثياتها من تريع النواحي.4

 . تطبيق شركط الدسابقة كقوانينها على تريع الدتسابقين بالتساكم.5

كىذا شرط مهم,   يكوف العوض فيها من تريع الدتسابقين ليأخذه أحدىم في النهاية,ألاَّ . 6
كونو يخرج الدسابقة من دائرة شبهة القمار, كىو غالبا ما تنتهجو الدؤسسات التجارية في 

  .زىذه, كذلك زيادة تذن السلعة لتدفع الجوائز من قيمتها فهذا كلو لا يجو  اأيامن

 
 
 
 
 
 

                                                           

 . 60فارس لزمد رضواف, الدسابقات التجارية في الفقو الإسلامي كتطبيقاتها الدعاصرة, الدرجع السابق, ص 1-
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 .أحكامها وتخريج للتخفيضات الفقهي التكييف: الثالث المطلب
 في كسأبينِّ لقد سبق أفْ ذكرنا في الدبحث السابق أفَّ التخفيضات تنقسم إلذ نوعين؛ 

 : التالر النحو على حدة على نوع لكل الفقهي التكييف الدبحث ىذا

 ع الأول: التخفيض العاديالفر 

 كلذلك التخفيض, لبطاقة الدشتًم تزل معو يشتًط لا تخفيض ىوالتخفيض العادم 
 الدستهلكين لفائدة أصحابها يجعلو كالخدمات السلع تذن من حسم عن عبارة كىو عاديا سمي

 حقيقتو في كىو خدماتهم, على كالإقباؿ منتجاتهم من الشراء في ترغيبهم بهدؼ كالعملاء,
  1.2"السوؽ سعر" من بأقل الخدمات أك للسلع بيع

 كلذلك اِختلف أىل العلم في ىذه الدسألة على قولين:

 .3قاؿ أكثر أىل العلم بجواز بيع السلع كالخدمات بأقل من سعر مثلها القول الأول:

 وأدلة ىذا القول:

 الدليل الأكؿ:

أفَّ النبي صلى ا﵁ عليو كسلم عدَّ التدخل في تحديد الأسعار نوعا من الظلم الذم 
، رُ عِ سَّ لمْ اَ  طُ اسِ بَ لْ اَ  ضُ ابِ قَ لْ اَ  وَ ىُ  وَ لَّ لْ اَ  نَّ إِ »يجب الامتناع منو فقاؿ صلى ا﵁ عليو كسلم : 

 .4«الٍ  مَ لَا وَ  مٍ ي دَ فِ  اهُ يَّ ا إِ هَ ت ُ مْ لَ ظَ  ةٍ مَ لَ ظْ مَ بِ  دٌ حَ ي أَ نِ بُ الِ طَ  يُ لَا و وَ لَّ لْ ى اَ قَ لْ أَ  نْ و أَ جُ رْ ي لَأَ ن  إِ وَ 

                                                           

كالعكس صحيح. د ذكر مصطلح سعر السوؽ فإني أعني بو مصطلح سعر الدثلعن ملاحظة: -   1  
 ,خالد بن عبد ا﵁ الدصلح, الحوافز التجارية التسويقية كأحكامها في الفقو الإسلامي, الدرجع السابقينظر:  -2

  .203ص
 .197-196الدرجع نفسو, ص 3-

ما جاء في التسعير, تحق: بشار عواد معركؼ, لا. ط, دار الغرب ركاه التًمذم في سننو, كتاب البيوع, باب  -4
. كإسناده على شرط مسلم, كقد صححو ابن 596, ص2, ج1314ـ, حديث رقم: 1998الإسلامي, بيركت, 

لسنة, حباف كالتًمذم, ينظر: شمس الدين السخاكم, الدقاصد الحسنة في بياف كثير من الأحاديث الدشتهرة على الأ
 .718ـ, ص1985/ ى1405عربي, بيركت, , دار الكتاب ال1ثماف السبت, طتحق: لزمد ع
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 الدليل الثاني:

ا ذَ إِ وَ ى، رَ ت َ شْ ا اِ ذَ إِ وَ  اعَ ا بَ ذَ ا إِ حً مْ  سَ لًَ جُ رَ  وُ لَّ لْ اَ  مَ حِ رَ  ﴿قاؿ النبي صلى ا﵁ عليو كسلم:
الشريعة ندبت إلذ السماحة كالسهولة في البيع كالشراء كسائر الدعاملات, من , ك 1﴾ىضَ تَ ق ْ اِ 

حديث جابر بن عبد ا﵁ رضي ا﵁ عنهما. كلا شك أفَّ البيع بأقل من تذن الدثل داخل في 
ذلك, قاؿ بن رشد فيمن باع بأرخص لشَّا يبيع أىل السوؽ:" بل يشكر ذلك عن فعلو لوجوه 

 .2 لنَّاس كيؤجر إذا فعلو لوجو ا﵁"ا

 الدليل الثالث:

أفَّ أتذاف السلع كالخدمات, كأسعارىا حق لأربابها, فلا يحجر عليهما فيهما, كلا 
 .3يتعرض لذم في تقديرىا

 .4لا يجوز بيع السلع كالخدمات بأقل من سعر مثلها, كىذا مذىب الدالكية القول الثاني:

 :وأدلة ىذا القول

طَّابِ  بْنُ  عُمَرُ  أفَّ  الدسيب بن سعيد عن يوسف بن يونس عن مالك بحديث كاستدلوا  مر الخَْ
 فِي تَزيِدَ  أَنْ  إِمَّا﴿ :الخطاب بن عمر لو فقاؿ بالسوؽ لو زبيبا يبيع كىو بلتعة أبي بن بحاطب
 .5﴾سُوقِنَا مِنْ  تُ رْفَعَ  أَنْ  وَإِمَّا الس عْرِ،

                                                           

, دار 1ق: لزمد زىير بن ناصر الناصر, طركاه البخارم في صحيحو, باب السهولة كالسماحة في الشراء كالبيع, تح  1-
  . 57, ص3, ج2076, حديث رقم:  ى1422 لا.ـ, طوؽ النجاة,

, دار الغرب 2أبو الوليد ابن رشد القرطبي, البياف كالتحصيل كالشرح كالتوجيو كالتعليل, تحق: أتزد الحباني, ط 2- 
 .306, ص9جـ, 1988ق/ 1408الإسلامي, بيركت, لبناف, 

, 6جق, 1314, الدطبعة الكبرل الأميرية, مصر, 1عثماف بن علي الزيلعي, تبيين الحقائق شرح كنز الدقائق, ط - 3
  .28ص
لزمد بن عبد الباقي بن يوسف الزرقاني الدصرم الأزىرم, شرح الزرقاني على موطأ الإماـ مالك, تحق: طو عبد  - 4

 .449-448ص ,3ج  ـ,2003 /ىػ1424, 1القاىرة, ط –ة الثقافة الدينية الرؤكؼ سعد, مكتب
لبناف,  -إحياء التًاث العربي, بيركتركاه مالك في موطأه, كتاب البيوع, باب الحكرة كالتًبص, لا. ط, دار  - 5

 =. كقاؿ الأرناؤكط: إسناده قوم. ينظر: لرد الدين651ص, 2, ج2399ـ, حديث رقم: 1985 / ى1406
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 الترجيح:

لقوة الأدلة الدالة على ذلك,  سعر السوؽكالراجح ىو القوؿ بجواز البيع بأقل من 
إِلاَّ أَنْ تَكُونَ تِجَارةًَ عَنْ  ﴿كلأفَّ الدبايعات كالدعاكضات مبناىا على التًاضي كما قاؿ تعالذ:

 [, فإذا رضي البائع أف يبيع سلعتو أك خدمتو بثمن دكف السعر29]النساء﴾ تَ رَاضٍ مِنْكُمْ 
وَأَحَلَّ اللَّوُ  ﴿ السائد, فلا كجو لدنعو من ذلك, كما أفَّ الأصل في البيوع الحل, قاؿ تعالذ:

تجوز تريع  -بجواز البيع بأقل من سعر السوؽ-[, فعلى ىذا القوؿ275]البقرة ﴾  الْبَ يْعَ 
؛ كالتغرير  التخفيضات التحفيزية, كىذا ما لد يفض ىذا النوع من التخفيض إلذ لزرـ

كإلا فإف الدصلحة الحاصلة لعموـ الناس - ضررا فاحشا بالدشتًين, أك الدضارة بالباعة الآخرين
إف كاف الضرر يسيرا, لأنها  الضرر الحاصل لبعض أىل السوؽبإرخاص الأسعار أعظم من 

أك غير ذلك من الدقاصد ا﵀رمة فإنوّ يكوف حينئذٍ , -تدخل قاعدة الدصالح كالدفاسد حينئذ
 .1لزرمنا, كلشنوعا سدّا للذريعة

 .2الثاني: التخفيض بالبطاقات الفرع

ىذه البطاقات من نوازؿ  كلدا كانت بطاقات التخفيض كما ذكرنا آنفا أنواع لستلفة؛
لك خلاؼ العصر أم من لزدثات عصرنا كلد تكن موجودة عند من سبقنا لذا نتج عن ذ

 .3كىذا ما سنتناكلو كنتًؾ الحكم عليها في الدبحث القادـ بين العلماء في حكمها؛
 

                                                                                                                                                                      

 -, مكتبة الحلواني 1الشيباني الجزرم ابن الأثير, جامع الأصوؿ في أحاديث الرسوؿ, تحق: عبد القادر الأرناؤكط, ط=
 .594, ص1د.ت, ج لا.ـ, اف,مكتبة دار البي -مطبعة الدلاح 

-202صخالد بن عبد ا﵁ الدصلح, الحوافز التجارية التسويقية كأحكامها في الفقو الإسلامي, الدرجع السابق,  - 1
203. 

 .12د. ت, ص لا. ـ,  لا. ف,لا.ط, ينظر: لزمد خنفور العبدلر, بطاقة التخفيض كالحكم الشرعي لذا,  -  2
 .55انظر الصفحة  3



 

 

 المبحث الرابع: بطاقات التخفيض والحكم الشرعي لها. 

 ويشتمل على:

  مفهوم بطاقة التخفيض. المطلب الأول: -

أنواع بطاقات التخفيض. المطلب الثاني: -  

التكييف الفقهي لبطاقات التخفيض وحكمها الشرعي. المطلب الثالث: -  
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 .لها الشرعي والحكم التخفيض بطاقات: الرابع المبحث
إفَّ من الدسائل الدستحدثة في حياة النَّاس في عصرنا؛ بطاقات التخفيض التي بسنح 

الذدية، لشَّا يخوؿ حاملها الحصوؿ على لأنُاسٍ معينين، إمَّا عن طريق الِاشتًاؾ، أك على سبيل 
اِمتيازات أك خصومات، كقد تعددت صورىا، كأضحت منتشرة بصورة غير مسبوقة؛ كتعامل 
بها كثير من العباد طمعا فيما يحصلوف عليو من مكافآت أك خصومات أك خدمات، كنتج 

 عن ذلك العديد من صور أكل أمواؿ النّاس بالباطل.

رؼ على بطاقات التخفيض كحكم التعامل بها، كالأحكاـ كجاء ىذا الدبحث للتع
 التي تنطبق عليها.
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 لمطلب الأول: مفهوم بطاقات التخفيض.ا
، ثم تليو دراسة  سيتم في ىذا الدطلب دراسة كتعريف بطاقة التخفيض أكلاا

 الأىداؼ على النحو الآتي: 

 : تعريف بطاقة التخفيضالفرع الأول

ا:" بطاقة بسنح صاحبها حسما من أسعار  1الشيخ حساـ الدين عفانةعَرَّفػَهَا  بأنََّّ
السلع كالخدمات لدل لرموعة من الشركات كالدؤسسات، كالدراكز التجارية، كالدستشفيات 
كالدستوصفات كالفنادؽ كالدطاعم، كأسواؽ الدواد الاستهلاكية، كالأغذية كمعارض الألبسة 

 .2ية، كالسيارات كمراكز الخدمات، كالصيانة ..."كالدفركشات، كالأجهزة الكهربائ

ا: 3كعَرَّفػَهَا الشثرم  بأنََّّ
                                                           

علماء فلسطين الدعاصرين، كمن أكعية العلم في بلده، كلد يوـ  ىو حساـ الدين بن موسى لزمد بن عفانة، أبرز - 1
، كىو أستاذ في الفقو كالأصوؿ ) بركفسور(، لو شهادات علمية كثيرة منها عضو فلسطين، بالقدسـ 05/08/1955

 لرلس البحث العلمي في جامعة القدس سابقا، كعضو الرقابة الشرعية لشركة التكافل للتأمين الإسلامي، كذلك لو
أخذتو  ،يقة في الشريعةأعمالو العلمية ؾ: بياف معاني البديع في أصوؿ الفقو ك بيع الدرابحة للآمر بالشراء، كأحكاـ العق

 ،موقع ملتقى أىل الحديث، منتدل تراجم أىل العلم الدعاصرين، أخذتو من الشبكة العنكبوتيةمن الشبكة العنكبوتية، 
 :  من الصفحة الآتية: ،12:40الساعة:  على، ـ15/05/2020يوـ

www.ahlalhdeeth.com. 

 ،حساـ الدين عفانة، بطاقات التخفيض بين الإباحة كالتحريم، أخذتو من الشبكة العنكبوتية، موقع طريق الإسلاـ  2-
 :  ، من الصفحة الآتية:08:54الساعة:  على، ـ13/05/2020يوـ

https://ar.islamway.net/fatwa/42441/  

ق، 1387سعد بن ناصر الشثرم: سعد بن ناصر بن عبد العزيز أبو حبيب الشثرم الحنبلي،  كلد بالرياض عاـ  3- 
ظ القرآف كىو صغير ك أكمل دراستو نشأ في أسرة علم كدين أبا عن جد، ككاف مهتما بطلب العلم كالتوجو لو، حف

الجامعية بكلية الشريعة بالرياض كدرس الداجستير، فكاف رسالتو بعنواف " التفريق بين الأصوؿ كالفركع"، ثم أكمل 
الدكتوراه فكانت رسالتو بعنواف "القطع كالظن عند الأصوليين"، من مشايخو ابن باز كصالح الأطرـ ربضهم ا﵁، ككاف 

كبار   العلماء كعضو اللجنة الدائمة للبحوث كالفتول كعضو ىيئة التدريس بكلية الحقوؽ ك الدستشار عضو في ىيئة  
أخذتو من  الدلكي لو مؤلفات عديدة منها: لستصر صحيح البخارم كشرح بلوغ الدراـ كأراء الإماـ ابن ماجة الاصولية.

:  موقع الدلتقى الفقهي،  الشبكة العنكبوتية،  ، من الصفحة الآتية:09:00الساعة:  علىـ، 14/05/2020يوـ

http://www.ahlalhdeeth.com/
https://ar.islamway.net/fatwa/42441/
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 .1الدشْتػَراَة"بطاقة تتضمن الوعد بإعطاء حاملها بزفيضا في أسعار السلع "

: "ىي عبارة عن قطعة صغيرة من البلاستيك أك 2كقاؿ الشيخ دبياف لزمد الدبياف
الدصدرة لذا، كبسنح حاملها حسما من أسعار سلع غيره، يكتب عليها اسم الدستفيد كالجهة 

 . 3كخدمات مؤسسات كشركات معيَّنة مدة صلاحية البطاقة"

اِمتيازا يحظى بو  -بناءن على التعريف الاصطلاحي–فتكوف بطاقة التخفيض 
الدستهلك الدعين في معاملتو بخصوص منتج معين أك خدمة معينة، كما أفَّ ىذا الامتياز غالبا 

ى عند معاملة بذارية يكوف فيها الدستهلك أحد الطرفين، كلا يستفاد من ىذا الامتياز ما يتأت
سول مرة كاحدة، فهو مرتبط بأجل لزدد، كمن ىنا يدكننا استنباط تعريف شرعي لبطاقة 
التخفيض؛ فنقوؿ: إفَّ بطاقة التخفيض ىي ىبة مشركطة بأجل لزدد على سلعة أك خدمة 

الشراء كالبيع كالتأجير كالرىن كالجعالة كالعطية، كخرج بالأجل "معينة، فخرج بلفظ الذبة: 
ما كاف غير معين، كالمجهوؿ "ما كاف مؤبدا كالوقف كالزكاة، كخرج بالسلعة الدعينة: "ا﵀دد: 

، كالسمك في الداء كالطير في الذواء"  .4كالدعدكـ
                                                                                                                                                                      

 www.feqhweb.com 

عالد سعد بن ناصر الشثرم، بطاقات التخفيض، الدكرة الثامنة عشرة للمجمع الفقو الإسلامي، رابطة ال 1- 
 .3، صالدرجع السابقالإسلامي، مكة الدكرمة، 

مستشارا شرعيا في  قق الددقق الجامع، يعمل حالياق، يعرؼ بأنو ا﵀1379دبياف بن لزمد الدبياف: من مواليد  2- 
فرع كزارة الشؤكف الدينية بالقصيم، درس الفقو على الشيخ ابن عثيمين كالشيخ صالح البليهي كالشيخ لزمد الدنصور، 

كعلى  -ربضو ا﵁  -كدرس العربية على الشيخ علي الزامل  كدرس علم الحديث على الشيخ ا﵀دث سليماف العلواف،
أخذتو الشيخ عبد ا﵁ الفوزاف، لو مؤلفات عديدة منها الإيجاب كالقبوؿ بين الفقو كالقانوف، كموسوعة أحكاـ الطهارة. 

 : ، من الصفحة الآتية: 14:50 الساعة: علىـ، 10/09/2020من الشبكة العنكبوتية، يوـ
www.alukah.net، بتصرؼ.كموقع الشيخ ، 

 .369دبياف لزمد الدبياف، الدعاملات الدالية في الفقو الإسلامي أصالة كمعاصرة، الدرجع السابق، ص - 3

 ، أخذتو من الشبكة العنكبوتية-حقيقتها كخلاؼ العلماء حوؿ حكمها -أـ يحي عبد الربضاف، بطاقات التخفيض 4-

:  ،موقع الألوكة الشرعية  من الصفحة الآتية: ،10:28الساعة:  على، ـ30/04/2020يوـ

                                         https://www.alukah.net/sharia/0/100469/ 

https://www.alukah.net/sharia/0/100469/
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 : أىداف بطاقة التخفيضالفرع الثاني

 كمنها ما ىو لستص بالدنتج كىي كالتالر:منها ما ىو لستص بالدستهلك 

 .1أولاِّ: أىداف خاصة بالمستهلك

 .فيها الدشاركة أك الدصدرة الدتاجر من الشراء في الدشتًكين ترغيب .1
 لصالح الدشاركة الدتاجر أك للبطاقة الدصدر الدتجر سيجعلو الذمالخصم  من ستفادةالا .2

 .الدستهلكين
 .الشراء كلفةت وفيرت .3
 لا حتى الدشاركة الدتاجر لتفضيل أكثر يحفزه فهذا مقدما الثمن دفع قد كاف ذاإ .4

 .ىباء وعدف الذم مالو يذىب

 .2ثانيا: أىداف خاصة بالمنتج

 .عنده من الشراء في الدشتًكين العملاء ترغيب من الدتجر اِستفادة .1
 زيادة الدبيعات. .2
 العملاء مع مستقرة علاقات بناء يستفيد وفإنَّ  للبطاقة الدصدر ىو إذا كاف الدنتج .3

 .الإيرادات في كالتقلب التذبذب ليتجنب
 .اصدارىا تكاليف كبين البطاقة بشن بين الفرؽ يكسب وفإنَّ  كسيطا، الدصدر إذا كاف .4
 التفاكض مع الدتاجر الدشاركة كتسويق منتجاتها.  .5

 

 

 

 

                                                           

.3ة، الدرجع السابق، صالشيخ بن إبراىيم سامي سويلم، بطاقة التخفيض في ضوء قواعد الدعاملات الشرعيينظر:  - 1 
 .3نفسو، ص الدرجعينظر:  2-
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 أنواع بطاقات التخفيض.المطلب الثاني: 
 التخفيض تنقسم إلذ نوعين:لشَّا يجدر بيانو ىنا أفَّ بطاقات 

 بطاقات بزفيض مستقلة، كبطاقات بزفيض تابعة. 

 تخفيض مستقلة.: بطاقات الفرع الأول

كىي البطاقات التي لا يستعملها صاحبها إلاَّ للحصوؿ على خصومات في أسعار 
 ، كىي نوعاف:1السلع كالخدمات

 بطاقات بزفيض عامة، كبطاقات بزفيض خاصة.

 .العامةتخفيض ال: بطاقات أولاِّ 

كىي بطاقات تصدرىا شركات خاصة؛ كشركات الدعاية كالإعلاف كالتسويق أك 
شركات السفر كالسياحة، أك الجمعيات التعاكنية، أك الأندية؛ كىي بسنح حاملها حسما في 
أسعار السلع كالخدمات لدل لرموعة من الفنادؽ كالدطاعم كالدراكز كالدستشفيات كالددارس 

 .2كالسياحةكمكاتب السفر 

 : بطاقات التخفيض الخاصة.ثانيا

كىي بطاقة تصدرىا بعض الدؤسسات كالشركات التجارية، بسنح حاملها حسما على 
أف تقدمها الشركة للعميل مقابل  اإمَّ بصيع سلعها كخدماتها في بصيع فركعها، كىذه البطاقة 

 .3اشتًاؾ سنوم، كإمَّا أف تقدمها إليو لرانا بلا مقابل

 

 
                                                           

، بطاقات التخفيض، الدكرة الثامنة عشر للمجمع الفقهي الإسلامي الدنعقدة في العلماء سلطاف لزمد عبد الرحيم  1-
 .11صـ، 2006ق/1427مكة الدكرمة كلية الشريعة كالقانوف، جامعة الإمارات العربية الدتحدة، 

 .32شبير، أحكاـ الدسابقات الدعاصرة في ضوء الفقو الإسلامي، الدرجع السابق، صلزمد عثماف  - 2
 .32الدرجع نفسو، ص - 3
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 الثاني: بطاقات تخفيض تابعة. الفرع

كىي بطاقات بزفيض عامة بسنح غالبا مع بطاقات بذارية أخرل)مصرفية أك ائتمانية( 
 .1بهدؼ تركيج البطاقة الرئيسية، كقد تكوف لرانية أحيانا، كبرسوـ يسيرة أحيانا أخرل

 كىي نوعاف:   

 .مجانية بطاقات: أولاِّ 

التجارية للمستهلكين مكافأة على تعاملهم معها كىي البطاقات التي بسنحها الجهات 
 .2أك تشجيعا عليو

 بطاقات لها ثمن.ثانيا: 

كتصدر تبعا لبطاقة أصلية مقابل رسم سنوم رمزم، كىذا الرسم الرمزم ىو مزية من 
 .3مزايا البطاقة الأصلية إذ لولاىا لدا أمكن الحصوؿ على ىذه البطاقة بهذا السعر

 
 
 
 
 
 

                                                           

، 27عبد ا﵁ بن سليماف بن عبد العزيز الباحوث، بطاقات الدعاملات الدالية ماىيتها كأحكامها، لرلة العدؿ، ع  1- 
 .23ق، ص1426

  .54، الدرجع السابق، صالدالية الدعاصرةيقح، الدعاملات خالد بن عبد ا﵁ الدش - 2
 .15، بطاقات التخفيض،  الدرجع السابق، صالعلماء لزمد عبد الرحيم سلطاف -  3
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 التكييف الفقهي لبطاقات التخفيض وحكمها الشرعي.المطلب الثالث: 
من الدوضوعات التي تكثر الحاجة إلذ معرفة أحكامها الشرعية ما يتعلق ببطاقات فإفَّ 

 التخفيض؛ كفي ىذا الدطلب سنتطرؽ إلذ تكييفها الفقهي كحكمها الشرعي فيما يلي:

 حكم بطاقات التخفيض المستقلة. :الفرع الأول

 بطاقات التخفيض العامة.أولاِّ: حكم 

 للفقهاء الدعاصرين قولاف هما:

 .التحريم القول الأول:

ا لزرمة كلا بذوز؛ كبهذا صدرت الفتول عن اللجنة الدائمة  أكثر أىل العلم على أنََّّ
 .1للبحوث العلمية كالإفتاء كالدعوة كالإرشاد في الدملكة؛ فذىبوا إلذ برريم ىذه البطاقة

 .بالتحريمأدلة القائلين 

 الدليل الأول:

 استدلوا بالكتاب كالسنة.

نَكُمْ  أَمْوَالَكُمْ  تأَْكُلُوا لَا  آَمَنُوا الَّذِينَ  أيَ ُّهَا ياَ﴿:قولو تعالذ فمن الكتاب  باِلْبَاطِلِ  بَ ي ْ
 بِكُمْ  كَانَ  اللَّوَ  إِنَّ  أنَْ فُسَكُمْ  تَ قْتُ لُوا وَلَا  مِنْكُمْ  تَ رَاض   عَنْ  تِجَارةَ   تَكُونَ  أَنْ  إِلاَّ 

 وَالْأنَْصَابُ  وَالْمَيْسِرُ  الْخَمْرُ  إِنَّمَا آَمَنُوا الَّذِينَ  أيَ ُّهَا ياَ﴿:[ كقولو أيضا29]النساء ﴾رحَِيم ا
 [.90]الدائدة﴾تُ فْلِحُونَ  لَعَلَّكُمْ  فاَجْتَنِبُوهُ  الشَّيْطاَنِ  عَمَلِ  مِنْ  رجِْس   وَالْأَزْلَامُ 

                                                           

، بصع كترتيب: أبضد بن عبد -المجموعة الأكلذ -اللجنة الدائمة للبحوث العلمية كالإفتاء، فتاكل اللجنة الدائمة  1 - 
. الفتول 12ص، 14الرياض، ج –الإدارة العامة للطبع  -الرزاؽ الدكيش، رئاسة إدارة البحوث العلمية كالإفتاء 

 ق.1417 / 07 / 05، بتاريخ (3678( برقم )19114)
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ىذه البطاقات، ىي من أكل أمواؿ الناس بالباطل  أفَّ ووجو الاستدلال من الآيتين: 
؛ لأنَّا تدفع الدستهلك لشراء الكثير من السلع، كلو من غير حاجة  لكونَّا من الديسر ا﵀رـ

  .1من أجل الافادة من التخفيض، كقد لا يستفيد من البطاقة مطلقا

 .2﴾لَا ضَرَرَ كَلَا ضِراَر ﴿: قولو صلى ا﵁ عليو كسلم: ومن السنة

أفَّ فيو إضرار بالدستهلك من جهة دفعة قيمة الاشتًاؾ في عضوية  الاستدلال:ووجو 
البطاقة من غير مقابل، كفيو إضرار ببقية التجار الذين لا يقدموف على إصدار بطاقات 

.  3للتخفيض فيؤدم لكساد بذارتهم، كىذا من الإضرار ا﵀رـ

 الدليل الثاني:

الدخاطرة، كتدكر بين الغرـ كالغنم، فيخاطر الدشتًم أفَّ ىذه الدعاملة قائمة على 
ا أف يكوف غانما إذا حصل على بالثمن الذم يدفعو مقابل الحصوؿ على البطاقة، ثم إمَّ 

قيقة ا يأف كوف خاسرا، إذا كاف التخفيض أقل لشا يدفع، كىذه حبزفيض أكثر لشا يدفع، كإمَّ 
 .4الديسر الذم حرمتو الشريعة

 

 
                                                           

 معاصرة، لا.ط، لا.ف،ية في قضايا خالد بن مفلح بن عبد ا﵁ آؿ حامد، اختيارات الشيخ بن باز كآراؤه الفقه - 1
  .2094ص، 4ق، ج1426 ،لا.ـ

لبناف، -، مؤسسة الرسالة، بيركت1ركف، طركاه الدارقطني في سننو، كتاب البيوع، برق: شعيب الأرناؤكط كآخ -2
 . قاؿ الحاكم: صحيح الإسناد على شرط مسلم ككافقو51، ص4، ج3079ـ، حديث رقم: 2004/ ى1424

بزريج أحاديث الذىبي. ينظر: أبو الفضل أبضد بن علي بن لزمد بن أبضد بن حجر العسقلاني، التلخيص الحبير في 
 .475، ص4ـ، ج1989ىػ/ 1419 لا.ـ، ، دار الكتب العلمية،1الرافعي الكبير، ط

الدرجع السابق، معاصرة،  خالد بن مفلح بن عبد ا﵁ آؿ حامد، اختيارات الشيخ بن باز كآراؤه الفقهية في قضايا -  3
  .2094، 4ج
موقع الإسلاـ سؤاؿ  الشيخ لزمد صالح الدنجد، حكم بطاقات التخفيض، أخذتو من الشبكة العنكبوتية، -  4

:  ،كجواب  ، من الصفحة الآتية:08:23 الساعة: على ،22/04/2020يوـ

 https://islamqa.info/ar/answers/121759/                       

https://islamqa.info/ar/answers/121759/
https://islamqa.info/ar/answers/121759/
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 :الثالثالدليل 

إفَّ العلاقة بين جهة الإصدار كبين العميل علاقة إجارة؛ فإفَّ العميل يقوـ بدفع رسم 
سنوم أك شهرم مقابل أخذ ىذه البطاقة لكي يستفيد من التخفيضات، فهذه منفعة لرهولة 

 .1فيها غرر فقد يستفيد كقد لا يستفيد

 الجوازالقول الثاني: 

بعض ا﵀لات التجارية جائزة إصدارا، فبطاقات الاشتًاؾ )التخفيض( التي تصدرىا 
 .2كاشتًاكا

، كالشيخ 3كماؿ إلذ القوؿ بهذا بعض الباحثين؛ مثل: الشيخ الدكتور سامي سويلم
 .4دبياف الدبياف

 أدلة القائلين بالجواز.

بأفَّ ىذا من قبيل التنافس الدشركع في كسب الدستهلك كىي من الوسائل الدعاصرة التي    
 . 5يعمل بها أنحاء العالد

 

 

                                                           
 .51صخالد بن عبد ا﵁ الدشيقح، الدعاملات الدالية الدعاصرة، الدرجع السابق،  - 1

خالد بن مفلح بن عبد ا﵁ آؿ حامد، اِختيارات الشيخ بن باز كآراؤه الفقهية في قضايا معاصرة، الدرجع السابق،   2-
 .2094ص
: ، الإسلاـ اليوـموقع أخذتو من الشبكة العنكبوتية، ق، 03/14/1425سامي السويلم، بتاريخ:  فتول-   3 يوـ

، من الصفحة الآتية: 10:15الساعة:  علىـ، 15/10/2020
http ://www.islamtoday.net/fatawa/quesshow.60-37092-htm                                 

 .385-380، ص4، جأصالة كمعاصرة، الدرجع السابق الدبياف، الدعاملات الداليةدبياف لزمد  - 4
، الدرجع 4خالد بن مفلح بن عبد ا﵁ آؿ حامد، اختيارات الشيخ بن باز كآراؤه الفقهية في قضايا معاصرة، ج - 5

  .2095صالسابق، 
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  ونوقش استدلالهم:

بأفَّ ىذه الوسيلة من كسائل جذب الدستهلك تتضمن الديسر، كالإضرار بالدستهلك،   
غير الشرعية كإف شكلت بلوف كالتاجر الذم لا يتبع ىذا الأسلوب، كلا عبرة بالوسائل 

 .1الدعاصرة؛ لأفَّ العبرة بالدعاني لا الدباني

 :الراجح

برريم ىذا النوع من بطاقات التخفيض العامة؛ لاشتمالذا على الغرر  -كا﵁ أعلم -الراجح  
فحملوا ىذا النوع من البطاقات تدكر حالذم بين الغرـ كالغنم، الناشئين على الدخاطرة كالغرر 
، كإف كانت ىذه البطاقات تشتمل على مصلحة، فهي مغمورة  كىذا داخل في الديسر ا﵀رـ

لك الدفسدة الدتًتب عليها، كالقاعدة أفَّ: "درء الدفاسد مقدـ على جلب بجانب ت
 .2الدصلحة"

عضو اللجنة الدائمة للإفتاء كعضو ىيئة   3كقاؿ الشيخ الدكتور صالح بن فوزاف الفوزاف   
 . 4كبار العلماء: ىذه كلها من القمار كالديسر كلا بذوز

                                                           
، الدرجع 4بن مفلح بن عبد ا﵁ آؿ حامد، اختيارات الشيخ بن باز كآراؤه الفقهية في قضايا معاصرة، ج خالد - 1

 .2095السابق، 
تركي عبد ا﵁ الديماف، آدـ نوح معابده القضاة، حوافز التسويق الفندقي: دراسة فقهية، لرلة الشارقة للعلوـ  - 2

 .225-223ص ،15مج جامعة الشارقة،  ـ،2018ق/1439، 1الشرعية كالدراسات الإسلامية، ع
ق، توفي 1354رجب 1الفوزاف: ىو فضيلة الشيخ الحنبلي صالح بن فوزاف بن عبد ا﵁ من آؿ فوزاف، كلد يوـ 3- 

كالده كىو صغير، تعلم القرآف الكريم كالدبادئ كالقراءة كالكتابة على يد إماـ مسجد بلده، تتلمذ ربضو ا﵁ على يد كل 
باز كالشيخ لزمد بن سبيل كعلى شيوخ الازىر، برع في الحديث كالتفسير كاللغة العربية، لو مؤلفات كثيرة منها من ابن 

أخذتو من الشبكة . كالأثر لدلخص الفقهي، كلو صوتيات كثيرة.شرح العقيدة الواسطية كالارشاد الذ صحيح الاعتقاد، ا
:  ،موقع مركز الإماـ مالك للحديثالعنكبوتية،   ، من الصفحة الآتية:12:00الساعة: على  ـ،13/05/2020يوـ

    www.mimham.net. 
، من 17:16 :ـ، على الساعة29/10/2020: يوـأخذتو من الشبكة العنكبوتية، ، الفوزافصالح  فتولينظر:  - 4

 الصفحة الآتية:
  https://www.youtube.com/watch?v=SY9fKzRhm4w  .  

http://www.mimham.net/
http://www.mimham.net/
https://www.youtube.com/watch?v=SY9fKzRhm4w
https://www.youtube.com/watch?v=SY9fKzRhm4w
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 ثانيا: حكم بطاقات التخفيض الخاصة.

ختلف أىل العلم الدعاصركف في حكم ىذا النوع من البطاقات على قولين فمنهم من اِ     
العامة كىنا سنعرض أقوالذم  فيضخالت بطاقاتمن أفتى بتحريدها كرأل إلحاقها بأجازىا كمنهم 

 كأدلتهم:

 التحريم. القول الأول:

كحكم عليها النوع من البطاقات ببطاقات التخفيض العامة  ذاىبعض العلماء ألحق    
 .1بالتحريم كقاؿ بأف الدنفعة فيها غرر فقد يشتًم كقد لا يشتًم

، كاللجنة الدائمة للبحوث العلمية 4، كابن عثيمين3ابن باز 2عبد العزيزكبهذا أفتى الشيخ   
 .5بالدملكة العربية السعودية كالإفتاء 

   

                                                           

 .26، صالدرجع السابق، بطاقات التخفيض، العلماء سلطاف -ينظر: لزمد عبد الرحيم  1-
بن باز: ىو سماحة الشيخ الإماـ العلامة المجدد بن عبد ا﵁ ابن عبد الربضن بن لزمد بن عبد ا﵁ آؿ باز، كلد في  -  2

ق، ككاف بصرا في أكؿ طلبو للعلم، بدأت دراستو في الصغر فحفظ القرآف الكريم 1330الرياض في ذم الحجة سنة 
لقى العلوـ الشرعية على يد كل من سعد بن بضد بن عتيق كسماحة قبل البلوغ، على يد الشيخ مفيريج ربضو ا﵁، ثم ت

الشيخ لزمد بن ابراىيم آؿ الشيخ ربضهم ا﵁، حيث كاف بارعا في العقيدة كالحديث كالتفسير كالنحو كالفقو.. إلخ، من 
ث الفرضية كالتحذير من أعمالو: إلقاء الدركس كدعم الدراكز الإسلامية كلو كتب عديدة أهمها: الفوائد الجلية في الدباح

ق. ينظر: ركاية لزمد بن موسى الدوسى، إعداد لزمد بن إبراىيم 1430/ 28/1البدع، أعلن عن كفاتو ربضو ا﵁ يوـ 
 الحمد، جوانب من سيرة الإماـ عبد العزيز بن باز، بتصرؼ

لرموع فتاكل العلامة عبد العزيز بن باز ربضو ا﵁، أشرؼ على بصعو كطبعو: لزمد ، لعزيز بن عبد ا﵁ بن بازعبد ا  3-
 .58-57ص، 19جلا.ط، لا.ف، لا.ـ، د.ت، بن سعد الشويعر، 

، لقاء الباب الدفتوح، دركس صوتية قاـ بتفريغها موقع الشبكة الإسلامية، لزمد بن صالح العثيمين -4
http://www.islamweb.net9، ص53، ج. 

المجموعة الأكلذ، بصع كترتيب: أبضد بن عبد  -اللجنة الدائمة للبحوث العلمية كالإفتاء، فتاكل اللجنة الدائمة  - 5
. الفتول برقم 9-6، ص14الرياض، ج –الإدارة العامة للطبع  -الرزاؽ الدكيش، رئاسة إدارة البحوث العلمية كالإفتاء 

 ق.01/12/1409(، بتاريخ  12429)

http://www.islamweb.net/
http://www.islamweb.net/
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بطاقات التخفيض العامة نفسها، كيدكن القوؿ بأفَّ أدلة ىذا القوؿ ىي أدلة القوؿ بتحريم 
 .1كقد سبق ذكرىا

 :2التعليل

قالوا إفَّ العلاقة بين الدستهلك كجهة الإصدار علاقة إجارة؛ فالعميل يدفع رسمنا من الداؿ    
مقابل الدنفعة التي يستفيدىا من ا﵀ل التجارم...إلخ، قالوا: إفَّ الدنفعة في ىذه الإجارة كىي 

ذا كانت لرهولة فإنَّو لا بذوز، فقد يستفيد العميل من ىذا الفندؽ التخفيض ىذه لرهولة كإ
 !كقد لا يستفيد كأيضا إذا استفاد ما ىو قدر الاستفادة؟

فقالوا: الدنفعة التي تتعلق بالتخفيض لرهولة كيتًتب على ذلك الغرر للعميل ككذلك أيضا    
 مصدر البطاقة.

أفَّ ىذه البطاقة بطاقة لزرمة كلا إلذ  -كما أسلفت-كلذذا ذىبت اللجنة الدائمة
 بذوز.

 .3الجوازالقول الثاني: 

كذىب بعض الدعاصرين إلذ بذويز بطاقات التخفيض الخاصة؛ كقيدكا ىذا الجواز 
 بشرطين:

 أف تكوف نسبة التخفيض معلومة. -1

أف تكوف الدشتًيات لزدكدة السلع، التي مثلا من مشتًيات كذا أك من مشتًيات كذا  -2
 صحيحة. -إف شاء ا﵁-إذا توفر ىذاف الشرطاف أف تكوف فلعلَّ 

                                                           

تركي عبد ا﵁ الديماف، آدـ نوح معابده القضاة، حوافز التسويق الفندقي: دراسة فقهية، لرلة الشارقة للعلوـ  1- 
 .226-225الشرعية كالدراسات الإسلامية،  الدرجع السابق، ص

 .53ابق، صخالد بن عبد ا﵁ الدشيقح، الدعاملات الدالية الدعاصرة، الدرجع الس - 2

 . 26، بطاقات التخفيض، الدرجع السابق، ص-العلماء سلطاف -لزمد عبد الرحيم  3-
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 .1كلشَّن رجح جوازىا الشيخ دبياف الدبياف

 الراجح

 حتمػاؿلا الخاصػة؛ البطاقػات ىػذه مثػل عػن بتعػادالا ىػو -كا﵁ أعلم-فإفَّ الراجح 
 يحتػاج لا العميػل أفَّ  الغالػب كاف إذا كخاصػة الدغالبػة، علػى كالدبنيػة الديسػر، قاعػدة فػي دخولذػا

 إضاعػة بػاب مػن كىػو الغػرر، فػي لدخولػو لشنػوع؛ الحالػة ىػذه فػي فشػراؤىا البطاقػة، لذػذه
 . 2الدػاؿ

 الفرع الثاني: حكم بطاقات التخفيض التابعة.

 أولاِّ: حكم بطاقات التخفيض المجانية.

في الدعاملات الحل؛ كلأفَّ  حكم ىذا النوع من البطاقات الجواز؛ لأفَّ الأصل
الذبة" كالذبة جائزة؛ كىي بزلو من ا﵀ذكرات الشرعية  ض في البطاقة المجانية من قبيل "التخفي

 .3كالقمار

كلذا جاء قرار في قرار المجمع الفقهي التابع لرابطة العالد الإسلامي:" إذا كانت 
إصدارىا كقبولذا جائز شرعا؛ لأنَّو من بطاقات التخفيض تصدر بالمجاف من غير مقابل، فإفَّ 

 .4باب الوعد أك الذبة"

                                                           
 .389، ص4جالدرجع السابق، دبياف لزمد الدبياف، الدعاملات الدالية أصالة كمعاصرة،  - 1

الشارقة للعلوـ  تركي عبد ا﵁ الديماف، آدـ نوح معابده القضاة، حوافز التسويق الفندقي: دراسة فقهية، لرلة  2-
 .227الشرعية كالدراسات الإسلامية، الدرجع السابق، ص

تركي عبد ا﵁ الديماف، آدـ نوح معابده القضاة، حوافز التسويق الفندقي: دراسة فقهية، لرلة الشارقة للعلوـ   3-
 .221-220ص الشرعية كالدراسات الإسلامية، الدرجع السابق، 

موقع رابطة العالد أخذتو من الشبكة العنكبوتية، .ىػ، 14/3/1427 :،بتاريخ 18الدكرة  (2قرار رقم ) 4- 
:  ،الإسلامي  ، من الصفحة الآتية:10:18الساعة:  على ـ،29/10/2020يوـ

http//:www.themwl.org/Bodies/Decisions/default.aspx?d&1=did&190=l=A    
R  
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عضو ىيئة التدريس بالدعهد العالر  1كقاؿ الدكتور عبد ا﵁ بن ناصر السلمي 
للقضاء: أمَّا بطاقة التخفيض التي يحصل عليها الإنساف لراننا فهي من باب الذبة، بشرط ألا 

ة التي تفعلها بعض الشركات التسويقية أنَّو في يكوف حصولو على ىذه البطاقة بطريق الدسابق
حالة شرائو سلعة بقيمة كذا فإنو يدخل في الوعد بالجائزة، كالجائزة ىي بطاقة التخفيض فهذا  

 .2كلو داخل في ىذا الأمر

: كأمَّا البطاقات المجانية التي 3كفي موقع الإسلاـ سؤاؿ كجواب للشيخ لزمد الدنجد
بل، فلا حرج في استعمالذا كالاستفادة منها، لأفَّ منح البطاقة تقدـ للمشتًم من غير مقا

                                                           
، يعتبر من الوجوه الفقهية الدسلحة بنور  ى1391عبد ا﵁ بن ناصر بن لزمد السلمي، كلد بددينة بريدة القصيم  - 1

العلم الشرعي، تلقى العلم على عدة علماء منهم الشيخ ابن عثيمين كالعلامة ابن جبرين ربضهم ا﵁، ناؿ شهادة 
، ثم التحق بقسم  ى1415/ق1414ماـ لزمد بن سعود البكالوريس من كلية الشريعة كأصوؿ الدين من جامعة الإ

،   ى1421، ثم الدكتوراه  ى1417فتحصل منو على شهادة الداجستير   ى1415الفقو الدقارف بالدعهد العالر للقضاء 
، ك كقد ناؿ مرتبة الأستاذية عمل معيدا بالدعهد العالر للقضاء قسم الفقو الدقارف، ثم لزاضرا كأستاذا مساعدا

أصبح عميدا لدعهد شؤكف الدكرات كالتدريبات، لو عدة مؤلفات منها: أحكاـ الخطأ  ق1428، كفي عاـق1435عاـ
في الدعاكضات الدالية كىي رسالتو في الداجستير، كالغش كأثره في العقود كىي رسالتو في الدكتوراه، كعقد التصريف تكييفو 

: ، موقع الألوكة، المجلس العلميية، أخذتو من الشبكة العنكبوتكحكمو كأثره على العقد.    ـ، 29/10/2020يوـ
 ، من الصفحة الآتية:18:50الساعة:  على

  https://majles.alukah.net/t165603/  
:  أخذتو من الشبكة العنكبوتية بطاقة التخفيض، ، عبد ا﵁ بن ناصر السلمي 2-   على ،ـ17/05/2020يوـ

 الصفحة الآتية: من، 18:41الساعة: 

 http://www.almoslim.net/node/204038  

أنَّى دراستو الابتدائية كالدتوسطة كالثانوية، حضر لرالس  ق،30/12/1381لزمد صالح الدنجد من مواليد   3-
للشيخ بن باز كابن عثيمين كعبد ا﵁ بن جبرين ربضهم ا﵁ كىم أكثر شيوخو الذين استفاد منهم، كقرأ على الشيخ عبد 

را كلو عدة الربضن البراؾ كأخذ تصحيح قراءة القرءاف على الشيخ سعيد آؿ عبد ا﵁، ثم أصبح خطيبا كإماما كلزاض
كمنها تفسير بن كثير كشرح صحيح  -جامع عمر بن عبد العزيز بالخبر -دركس علمية في الدسجد الذم يؤـ فيو

البخارم كغيرهما، كلو عدة مؤلفات من بينها: كونوا عباد ا﵁ على الخير أعوانا ككتاب أربعوف نصيحة لإصلاح البيوت 
ـ كمزاؿ العمل قائما 1997لإسلاـ سؤاؿ كجواب على الانتًنت عاـ ككتاب شكاكل كحلوؿ كغيرىم، كقد أنشأ موقع ا

:  .وقع الدكتبة الشاملةم. إلذ الآف ، من 19:20الساعة:  علىـ، 29/10/2020أخذتو من الشبكة العنكبوتية، يوـ
 الصفحة الآتية:

    https://shamela.ws/index.php/author/96 

https://majles.alukah.net/t165603/
https://majles.alukah.net/t165603/
http://www.almoslim.net/node/204038
https://shamela.ws/index.php/author/96
https://shamela.ws/index.php/author/96
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لرانا يجعلها من عقود التبرعات، كالغرر)الجهالة( في عقود التبرعات معفو عنو، كالحاصل على 
البطاقة المجانية إف لد يستفد منها في التخفيض لد يخسر شيئا، كبذلك صدر قرار المجمع 

بطاقات التخفيض تصدر بالمجاف من غير مقابل، فإفَّ  الفقهي الذم جاء فيو: إذا كانت
 .1اصدارىا كقبولذا جائز شرعا، لأنَّو من باب الوعد بالتبرع أك الذبة

 الفرع الثالث: الرأي الراجح.

 :2كا﵁ أعلم-فإفَّ التًجيحانِطلاقا من بسط أقواؿ العلماء في الدسألة كأدلتهم عليها   

 الرسوـ العالية، لدخولذا برت شبهة الربا كالغرر.برريم بصيع البطاقات ذات  .1
الشبهات فقد  اتِػَّقَى اِجتناب البطاقات ذات الرسوـ الدنخفضة درءن للشبهة، كمن .2

استبرئ لدينو، كمن أخذ بفتول من أجازىا من علمائنا الثقات فلا حرج عليو، 
 كالابتعاد عنها أفضل.

شبهة الربا كالقمار كالديسر كالغش كالغرر جواز بصيع بطاقات التخفيض المجانية لانتفاء  .3
كلعدـ كجود ضرر على مصدر البطاقة أك الدستفيد منها، فإف سلمت من الربا 
كالغرر كالغش، كإلحاؽ الضرر بالآخرين فلا حرج إذف من استعمالذا كالاستفادة 

 منها كا﵁ أعلم.
وز التعامل بو، كما كاف أفَّ بطاقات التخفيض لستلفة الأنواع، فما كاف منها لرانيا فيج .4

 .3برسوـ أك اشتًاكات فيحرـ التعامل بو لاشتمالو على الغرر الدبطل للعقد

                                                           

:     موقع الإسلاـ سؤاؿ كجواب أخذتو من الشبكة العنكبوتية، حكم بطاقات التخفيض،الشيخ لزمد الدنجد،   1- يوـ
 ، من الصفحة الآتية:09:00الساعة:   على، ـ18/05/2020

 https://islamqa.info/ar/answers/121759/ 
 .46لزمد خنفور العبدلر، بطاقة التخفيض كالحكم الشرعي لذا، الدرجع السابق، ص - 2
، أخذتو من الشبكة العنكبوتية، موقع طريق الإسلاـ عفانة، بطاقات التخفيض بين الإباحة كالتحريمحساـ الدين  - 3
 ، من الصفحة الآتية:08:00الساعة:  على ،ـ20/05/2020 :يوـ

  https://ar.islamway.net/fatwa/42441/  

https://islamqa.info/ar/answers/121759/
https://islamqa.info/ar/answers/121759/
https://ar.islamway.net/fatwa/42441/
https://ar.islamway.net/fatwa/42441/
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 :ـــــاتمةخـــــــــــــــــــــــــــــ
الحمد لله ذي الطول والإنعام، والصلاة والسلام الأتدان الأكملان على خير الأنام، 

وصحبو الكرام، ومن اِىتدى بهديو واِستن بسنتو وأقام؛ فبعد أن  لزمد وعلى آلو-نبينا 
يطيب لي أن أَخُطَّ بعض النتائج والتوصيات التي خلصت إليها من  اِستوى الزرع على سوقو،
بطاقة  -الحوافز التجارية التسويقية حقيقتها وضوابطها الشرعية ىذا البحث الدوسوم بــــ

 .-نموذجا التخفيض

 ئج ما يلي:ومن أىم النتا

 يقتصر أو والطلب العرض لررد من عليو كان لشا أوسع معتٌ لو مفهوما التسويق صبحأ .1
 .فقط والشراء البيع على معناه

اتَّضح لنا من خلال ىذه الدراسة أنَّ الحوافز التجارية ماىي إلََّّ وسائل يستعملها  .2
لسالفة التُّجار بقصد جذب عملاء منافسين على أن تكون تلك الوسائل غير 

 لقواعد الشريعة الإسلامية.
أنَّ الحوافز التجارية قد أخذت حيـِّزاً كبيرا في شتى لرالَّت الحياة، بحيث لم تتًك لرالَّ  .3

إلََّّ دخلت فيو، فكان جديراً أن تدرس تلك الحوافز من الناحية الشرعية لكي 
 يظهر الدوقف الشرعي منها.

بل تتعدى أهميتها إلى تقديم  ،بيعات فقطلَّ تكمن أهمية الحوافز التجارية في تنشيط الد .4
 .خدمات أو منافع لثلاثة اتجاىات نحو الدستهلكين والدوزعين والشركات الدنتجة

 شكل على تكون التي ثلاثة، لىإ يمكن تقسيم الحوافز التجارية باعتبار أشكالذا وصورىا .5
 شكل على تكون والتي ،تكون على شكل مسابقات تحفيزية والتي ،ىدايا تحفيزية

  .تخفيضات تحفيزية
 أن وذلك الشرعية وابطضال مع توافقها بمدى التسويق في التجارية الحوافز حكم تلفيخ .6

 والديسر والظلم والغرر كالربا وأحكامها الشريعة نصوص يخالف ما تتضمن لَّ
 .لزرم ىو وما جائز ىو ما منها تجد ولذلك وغيرىا، والقمار
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 والخدمات السلع أتذان في تخفيضات من الَّستفادة لصاحبها التخفيض بطاقة منح .7
 .الدثل تذن من بأقل

 الدثل سعر من أنقص تكون بسلعة نقد تبادل عن عبارة التخفيض ببطاقة التعامل يعتبر .8
 .الربا في تدخل لَّ وبهذا

 :التوصيات

 الدوضوع ىذا مسائل فإن الحوافز التجارية التسويقية، لدوضوع دراستي خلال من 
 دراسات تقديم من لَّبد لذلك واحدة، ماستً رسالة في حصرىا يمكن ولَّ متسعة
 يستجد ما وكل -التخفيض بطاقات- بموضوع يتعلق فيما وخاصة للموضوع جديدة

 لبذلذا. ووسائل طرق من
 بالتالي وأىدافو، بصوره متجدد الدوضوع ىذا أنَّ  الدراسة ىذه خلال من لَّحظت 

 .دراسة تنهيو ولَّ حد يوقفو لَّ فالعلم فيو والَّجتهاد فيو ما يستجد مواكبة يجب
 ضبط شأنها من التي والتشريعات القوانين سن إلى الإسلامية والحكومات الدول دعوة 

 ببطاقات التخفيض، وتصحيح الخاطئ منها. الدمارسات

ونسأل الله أن يمنّ علينا بالعلم النافع والعمل الصالح، وأن يجعل ىذا البحث خالصًا 
وأن ينفع بو كاتبو وقارئو، وأن يجعلو عملا صالحاً مقبولًَّ نافعًا في الحياة وبعد  لوجهو الكريم،

 الدمات.
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 فهرس الآيات

ــــــــــــة أو شطرىاــــــــــــــــــالآيـــــــــ رقم الآية الصفحة  السورة 

﴾ كىأىحىلَّ اللَّوي الْبػىيْعى  ﴿ 275 48  البقرة 

﴾ تػىرىاضو مًنْكيمْ إًلََّّ أىفْ تىكيوفى تًِىارىةن عىنْ  ﴿ 29 48  النساء 

يُليوا أىمْوىالىكيمْ َػىيػْ هىا الَّذًينى آىمىنيوا لَّى ﴿يىا أىيػ    55  نىكيمْ َاًلْبىاطًلً  تىْْ

فيسىكيمْ إًفَّ تػىقْتػيليوا أىنػْ  كىلَّى  إًلََّّ أىفْ تىكيوفى تًِىارىةن عىنْ تػىرىاضو مًنْكيمْ 
افى ًَكيمْ   واللَّ   ﴾مان رىحًي ىُ

 النساء

35  

91 

اكىةى كىالْبػىغْضىاءى فِ  إًنََّّىا ييريًدي الشَّيْطىافي  ﴿ نىكيمي الْعىدى أىفْ ييوقًعى َػىيػْ
ةً فػىهىلْ  رً اللَّوً كىعىنً الصَّلَى ُْ يُمْ عىنْ ذً يْسًرً كىيىصيدَّ الْخىمْرً كىالْمى

﴾ أىنػْتيمْ مينْتػىهيوفى   

 

 الدائدة

55  

90 

يْسًري  الخىْمْري  إًنََّّىا آىمىنيوا الَّذًينى  أىيػ هىا يىا﴿  كىالْْىنْصىابي  كىالْمى
يـ   لىعىلَّكيمْ  فىاجْتىنًبيوهي  الشَّيْطىافً  عىمىلً  مًنْ  رجًْسه  كىالْْىزْلَّى
﴾تػيفْلًحيوفى   

 الدائدة

﴾ خىافًضىةه رىافًعىةه  ﴿ 03 29  الواقعة 
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 فهرس الأحاديث

 

 

 

 

 

 

رقم 
 الصفحة

   طرف الحديث الحديث راوي

الْكىلْبً يىقًيءي ثُيَّ يػىعيودي فِ العىائًدي فِ ىًبىتًوً   » البخارم. 39  ىُ
 «قػىيْئًوً 

، كىإًنِّي  » الترمذم. 46 إًفَّ اىلْلَّوى ىيوى اىلْقىاًَضي اىلْبىاسًطي اىلدسَّْعًري
ىرْجيو أىفْ أىلْقىى اىلْلَّو كىلَّى ييطىالبًينًِ  أىحىده بِىظْلىمىةو  لْى

ا إًيَّاهي فِ دىوـ كىلَّى مىاؿو   «ظىلىمْتػيهى

ا إًذىا ىَاعى كىإًذىا اًشْتػىرىل، » م.البخار  47 رىحًمى اىلْلَّوي رىجيلَن سَىْحن
 «كىإًذىا اقًػْتىضىى

 مًنْ  تػيرْفىعى  أىفْ  كىإًمَّا السيعْرً، فِ  تىزيًدى  أىفْ  إًمَّا» مالك َن أنس. 47
 «سيوقًنىا

 «اررى ضً  لَّى كى  رى رى ضى  لَّى » الدارقطنِ. 56
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 لهم المُترجَم الأعلام

الترجمة موضع  العلم 

 سامي َن إَراىيم السويلم 30

 لزمد َن صالح العثيمين 34

 القرضاكميوسف  38-37

 عبد ا﵁ َن جبرين 39

 حساـ الدين عفانة 50

 سعد َن ناصر الشثرم 51-50

 دَياف لزمد الدَياف 51

 صالح َن فوزاف الفوزاف 58

 عبد العزيز َن َاز  59

 ا﵁ َن ناصر السلمي عبد 61

 لزمد صالح الدنجد  62

 

  

  



 الفهارس
 

69 
 

 المصادر والمراجعفهرس 

 الكتب.: ولًّ أ

 .(عن نافع حفصَركاية ) القرآن الكريم. -أ

 .الحديث النَّبوي وعلومو-ب

ق(، 852)ت:  ،الفضل العسقلَنِّ، أَو حجر َن أحمد َن لزمد َن علي َن أحمد
 العلمية، الكتب ، دار4ج ،1:ط ،الكبير الرافعي أحاديث تخريج في الحبير التلخيص

 ـ.1989/ ىػ1419

علي َن عمر َن أحمد َن مهدم َن مسعود َن النعماف َن دينار البغدادم الدارقطنِ أَو 
 مؤسسة ،1:ط كآخركف، الْرناؤكط شعيب: تحق ،سنن الدارقطني ،ىػ(385: تالحسن )
 ـ.2004/ ى1424 لبناف، -َيركت الرسالة،

 ط،. لَّ ،موطأ مالك، ىػ(179: تأنس َن مالك َن عامر الْصبحي الددنِّ ) مالك َن
 ـ.1985 - ى1406 لبناف، -َيركت العربي، التراث إحياء دار

 أحاديث في الأصول جامعق(، 630)ت:  الْثير، اَن الجزرم الشيبانِّ الدين لرد
 مكتبة - الدلَح مطبعة - الحلوانِّ ، مكتبة1ج ،1:ط الْرناؤكط، القادر عبد: تحق ،الرسول

 ت..د البياف، دار

و لزمد َن إسَاعيل َن إَراىيم َن الدغيرة  ، (ق256، )ت: البخارم، أَو عبدا ﵁َردزَ
 . ى1422 النجاة، طوؽ دار ،1:ط الناصر، ناصر َن زىير لزمد: تحق ،صحيح البخاري

 ىػ(279: ت) ،لزمد َن عيسى َن سىوْرة َن موسى َن الضحاؾ، الترمذم، أَو عيسى
ـ.1998 َيركت، الإسلَمي، الغرب دار ط،. لَّ معركؼ، عواد َشار: تحق  

، 1، صحيح مسلم، ط  ىػ(261: تمسلم َن الحجاج أَو الحسن القشيرم النيساَورم)
 ـ.2001ق/ 421دار الكتب العلمية، َيركت، 
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 ج. معاجم اللغة وكتب الفقو:

 َن سليماف تحق: ،السبيل منار شرح العليل شفاء ضوياف، َن سالم َن لزمد َن إَراىيم
 ق.1420 ،1:ط َالرياض للنشر القاسم دار الخراشي، صالح

إَراىيم لزمود عباس، أحكاـ الخدمات الذاتفية التحفيزية فِ الفقو الإسلَمي، الدؤتدر الثانِّ 
 ـ.2012لكلية العلوـ الإسلَمية، الرمادم، الجامعة العراقية، 

كآخركف، الدعجم الوسيط، لَّ. ط، لَّ. ـ، دار الدعوة،  حسن الزياتأحمد  إَراىيم مصطفى
 د. ت.

 كتاب) ،(ق170ت: ) البصرم الفراىيدم تديم َن عمرك َن أحمد َن الخليل الرحمن عبد أَو
 .4ج الذلَؿ، كمكتبة دار السامرائي، إَراىيم د الدخزكمي، مهدم د: تحق ،(العين

رياء، معجم مقاييس اللغة، تحق: عبد  ق(،395)ت:  أبي الحسين أحمد َن فارس َن زُ
 ـ.2002ق/1423، لَّ.ط، لَّ.ف، لَّ.ـ، 3السلَـ لزمد ىاركف، ج

أحمد الشرَاصي، معجم الَّقتصاد الإسلَمي، لَّ. ط، لَّ. ـ، دار الجيل، 
 .ـ1981ق/1401

 ،3ط: ،1مج ،المعاصرة العربية اللغة معجم ،(1424)ت:  عمرعبد الحميد  لستار أحمد
 ـ.2008/ق1429 القاىرة، الكتب، عالم

، لَّ. ط، الإدارة العامة لتصميم كتطوير الدناىج، تسويق)مهارات عرض الدنتجات الدهنِ(
ية السعودية  الدؤسسة العامة للتعليم الفنِ كالتدريب الدهنِ، د. ت.، الدملكة العرَ

ار  .ـ1999، دار الرضا، 1ط ،التسويق فِ إدارة الْعماؿ التجارية ،إياد زكُ

، التسويق التجارم كأحكامو فِ الفقو الإسلَمي، حسين َن معلوم َن حسين الشهرانِّ
 ـ2010ق/1431 ، جامعة الإماـ لزمد َن سعود الإسلَمية، السعودية، الرياض،1ط

الجريسي، فتاكل علماء البلد الحراـ)فتاكل شرعية فِ مسائل َن علي خالد َن عبد الرحماف 
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 ـ.2011ق/1432فهد الوطنية، الرياض،  ، مكتبة الدلك11عصرية(، ط

الدصلح، الحوافز التجارية كالتسويقية كأحكامها فِ الفقو َن لزمد خالد َن عبد ا﵁ 
 ـ.1999ق/1420، الدماـ، دار َن الجزم، 1الإسلَمي، ط 

الدشيقح، الدعاملَت الدالية الدعاصرة، الدكرة العلمية  َن لزمد َن حمود َن علي خالد َن علي
 ق.1424جد الراجحي، مدينة َريدة، بِس

 قضايا في الفقهية وآراؤه باز بن الشيخ اختيارات حامد، آؿ ا﵁ عبد َن مفلح َن خالد
 .ق1426 ،4ج ،معاصرة

 ماىيتها المالية المعاملات بطاقات الباحوث، العزيز عبد َن سليماف َن ا﵁ عبد
 . ق1426 ،27 ع العدؿ، لرلة ،وأحكامها
، الدعاملَت الدالية فِ الفقو الإسلَمي أصالة كمعاصرة، أَو عمر لزمد الدَيافدَياف َن 

 ق.1434، مكتبة الدلك فهد الوطنية، الرياض، 2، ط4مج

، لستار ىػ(666: تزين الدين أَو عبد ا﵁ لزمد َن أبي َكر َن عبد القادر الحنفي الرازم )
بناف ناشركف، الصحاح، تحق: لزمود خاطر، ط جديدة، َيركت، مكتبة ل

 .ـ1995ق/1415

سرحاف َن غزام العتبي، أحكاـ الدعاملَت الدالية فِ ضوء الشريعة الَّسلَمية، لَّ. ط، لَّ. ف، 
 لَّ. ـ، د. ت.
أَو حبيب الشثرم، َطاقات التخفيض، الدكرة الثامنة عشرة  َن عبد العزيز سعد َن ناصر

 الدكرمة، د. ت.للمجمع الفقو الإسلَمي، راَطة العالم الإسلَمي، مكة 

 المقاصد ،ىػ(902: تشمس الدين أَو الخير لزمد َن عبد الرحمن َن لزمد السخاكم )
 السبت، عثماف لزمد: تحق ،الألسنة على المشتهرة الأحاديث من كثير بيان في الحسنة

 ـ.1985/ ى1405 َيركت، العربي، الكتاب دار ،1:ط

 ،(ىػ1420 ت)َن عبد ا﵁ اَن عبد الرحمن َن لزمد َن عبد ا﵁ آؿ َاز عبد العزيز 
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 َن لزمد: كطبعو جمعو على أشرؼ ،الله رحمو باز بن العزيز عبد العلامة فتاوى مجموع
 .19ج الشويعر، سعد

 تبيين ،ىػ( 743: تعثماف َن علي َن لزجن البارعي، فخر الدين الزيلعي الحنفي )
 ق.1314 مصر، الْميرية، الكبرل ، الدطبعة6ج ،1ط: ،الدقائق كنز شرح الحقائق

َدائع الصنائع ، ىػ(587: تعلَء الدين، أَو َكر َن مسعود َن أحمد الكاسانِّ الحنفي )
 .ـ1986 -ىػ 1406، دار الكتب العلمية، 2، طفِ ترتيب الشرائع

تحق: صديق  ،، التعريفاتىػ(816: تعلي َن لزمد َن علي الزين الشريف الجرجانِّ )
 ـ.1413ق/  816لَّ. ط، لَّ. ـ، دار الفضيلة، الدنشاكم، 

 جمع-الْكلى المجموعة -الدائمة اللجنة فتاوى كالإفتاء، العلمية للبحوث الدائمة اللجنة
 العامة الإدارة - كالإفتاء العلمية البحوث إدارة رئاسة الدكيش، الرزاؽ عبد َن أحمد: كترتيب
 .ق2/11/1410: َتاريخ(13309)رقم الفتول. الرياض – للطبع

لجنة مكونة من عدة علماء كفقهاء فِ الخلَفة العثمانية، لرلة الَّحكاـ العدلية، تحق: نجيب 
تب، آراـ َاغ، د.ت. ارخانو تِارتُ  راتشي، نور لزمد،ُ   ىواكينِ، لَّ. ط،ُ 

 ،ىػ(1389: تلزمد َن إَراىيم َن عبد اللطيف، من آؿ الشيخ لزمد َن عبد الوىاب: )
 لزمد: تحق ،الشيخ آل اللطيف عبد بن إبراىيم بن محمد الشيخ سماحة ورسائل فتاوى

 ق.1399 ـ،. لَّ الدكرمة، بِكة الحكومة ، مطبعة7ج ،1:ط قاسم، َن الرحمن عبد َن
 والشرح والتحصيل البيان ،ىػ(520: تأَو الوليد ) ،لزمد َن أحمد َن رشد القرطبي

 لبناف، َيركت، الإسلَمي، الغرب ، دار9ج ،2ط:  الحبانِّ، أحمد: تحق ،والتعليل والتوجيو
 ـ.1988/ ق1408

، لرموع فتاكل (ق1421: تلزمد َن صالح َن لزمد عثيمين الدقبل الوىيبي التميمي، )
تاب البيع، َاب الشركط فِ البيع، مج ، 1، ط28كرسائل فضيلة الشيخ َن العثيمين،ُ 

ية السعودية، مؤسسة الشيخ لزمد َن صالح  ق/ 1430العثيمين الخيرية، الدملكة العرَ
 ـ.2009
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لزمد َن عبد الباقي َن يوسف َن أحمد َن شهاب الدين َن لزمد الزرقانِّ أَو عبد ا﵁ 
 سعد، الرؤكؼ عبد طو: تحق ،مالك الإمام موطأ على الزرقاني شرح ،ىػ(1122: ت)

 ـ.2003 - ىػ1424 3ج ،1:ط القاىرة، – الدينية الثقافة مكتبة
يدم بِرتضى الدلقب الفيض أَو الحسينِ الرزاؽ عبد َن لزمد َن لزمد  تاج ،(1205 ت)الزَ

 .19ج الذداية، دار ا﵀ققين، من لرموعة: تحق ،العروس

لزمد َن مكرـ َن على، أَو الفضل، جماؿ الدين اَن منظور الْنصارم الركيفعى الإفريقى 
 ، دار صادر، َيركت، لَّ. ت.1:ط، 1ج ،، لساف العربىػ(711: ت)

لزمد َن يعقوب َن لزمد َن إَراىيم َن عمر، أَو طاىر، لرد الدين الشيرازم الفيركزآَادم 
تحق: أنس لزمد الشامي، دار الحديث، القاىرة، ، 1، القاموس ا﵀يط، جىػ(817: ت)

 ـ،.2008ق/ 1429

 ت.. د ف،. لَّ ـ،. لَّ ،لها الشرعي والحكم التخفيض بطاقة العبدلي، خنفور لزمد
 عشر الثامنة الدكرة ،التخفيض بطاقات ،العلماء سلطافَن لزمد علي  الرحيم عبد لزمد

 الإمارات جامعة كالقانوف، الشريعة ُلية الدكرمة مكة فِ الدنعقدة الإسلَمي الفقهي للمجمع
ية  ـ.2006/ق1427 الدتحدة، العرَ

الدعاصرة فِ ضوء الفقو الإسلَمي، لرمع الفقو شبير، أحكاـ الدساَقات طاىر لزمد عثماف 
 ، الدكحة، قطر.16/01/2003-11الإسلَمي، الدكرة الراَعة عشر 

: تمصطفى َن سعد َن عبده السيوطي شهرة، الرحيبانى مولدا ثُ الدمشقي الحنبلي )
 -ىػ 1415، الدكتب الإسلَمي، 2، طمطالب أكلي النهى فِ شرح غاية الدنتهى، ىػ(1243
 .ـ1994

نخبة من العلماء، الدوسوعة الفقهية، إشراؼ كنشر: كزارة الْكقاؼ كالشؤكف الإسلَمية َدكلة 
 .2ط، 10جالكويت. 

راكيو، الدعاملَت الدالية الدعاصرة فِ الفكر الَّقتصادم الإ سلَمي، لَّ. ط، ياسر َن طو عليُ 
 .لَّ.ف، لَّ. ـ، د. ت
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 ثانيا: البحوث والرسائل الجامعية.

سعيد منصور، أحكاـ الذدية فِ الفقو الإسلَمي، رسالة ماجستير، إشراؼ:  سعيد كجيو
لية الدراسات العليا بجامعة النجاح الوطنية َناَلس، فلسطين،   ـ.2011مركاف القدكمي،ُ 

فارس لزمد رضواف، الدساَقات التجارية فِ الفقو الَّسلَمي كتطبيقاتها الدعاصرة، رسالة 
 لية الشريعة كالقانوف، الجامعة الإسلَمية َغزة، فلسطين.ماجستير فِ الفقو الدقارفُ 

لزمد أمين َراح، الدساَقات كالدراىنات فِ الشريعة الَّسلَمية كتطبيقاتها  على الصور 
لية الشريعة  الدعاصرة، رسالة ماجستير فِ الفقو الدقارف، إشراؼ: عبد القادر جدم،ُ 

 ـ.2013ـ/2012 د القادر َقسنطينة، الجزائركالَّقتصاد للعلوـ الإسلَمية، جامعة الْمير عب

توراه، إشراؼ: لزمد ، الحوافز كعلَقتها َالولَّء التنظيمي كالْداء الدهنِ، ايانهى عط رسالة دُ
ية السورية  ية بجامعة دمشق، الجمهورية العرَ عمادا سعدا، قسم علم النفس َكلية التَر

 ق.1437ق/1436 -ـ2016ـ/2015

رسالة ماستر  ،فِ التسويق)الطمبولَّ أنَّوذجا( ماؿ الحوافز التجاريةضواَط استعىشاـ غربي، 
فِ الدعاملَت الدالية، إشراؼ: د. علي َاللموشي، قسم الشريعة بِعهد العلوـ الإسلَمية 

 ـ.2016/2017-ق1438ق/1437بجامعة الشهيد حمو لخضر، الوادم، 

 ثالثا: المقالّت والمداخلات.

ي  دراسة: الفندقي التسويق حوافز القضاة، معاَده نوح آدـ الديماف، َن صالح ا﵁ عبد ترُ
 ،1ع ،15مج الشارقة، جامعة الإسلَمية، كالدراسات الشرعية للعلوـ الشارقة لرلة ،فقهية

 ـ.2018/ق1439

سامي َن اَراىيم السويلم، َطاقة التحفيض فِ ضوء قواعد الدعاملَت الشرعية، بحث مقدـ 
 ـ.2005ق/1426الإسلَمي،  مكة الدكرمة، إلى لرمع الفقو 

سعاد لزمد عبد الجواد َلتاجي، حوافز التسويق التجارم" الذدايا التسويقية نَّوذجا" دراسة 
ية للبنات  35، ع3فقهية مقارنة، مج لية الدراسات الإسلَمية كالعرَ قسم الفقو الدقارف،ُ 
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 .َالإسكندرية، جامعة القاىرة

عبد العزيز الرميح، الدساَقات التجارية دراسة فقهية معاصرة، قسم عبد الرحماف َن لزمد َن 
ية للبنات  لية الدراسات الإسلَمية كالعرَ لية الشريعة كالدراسات الإسلَمية، حوليةُ  الفقو،ُ 

 ـ، جامعة أـ القرل.2017، 7َالزقازيق، ع

الدصارؼ الإسلَمية) العساؼ كنادر لزمد القضاة، الذدايا التركيجية فِ شرارم عدناف لزمود 
 4، ع14دراسة فقهية قانونية تطبيقية(، المجلة الْردنية فِ الدراسات الإسلَمية، مج

 ـ.2018ق/1440

عماد علي التميمي، عادؿ حرب اللصاصمة، الذدايا التركيجية كالتجارية كتخريجها الفقهي 
بحث العلمي/الجامعة كضواَطها الشرعية، لرلة دراسات الشريعة كالقانوف، الْردف، عمادة ال

 ـ.2013، 1، ملحق40الْردنية، مج 

 رابعا: الموقع الإلكترونية.

أخذتو  -حقيقتها كخلَؼ العلماء حوؿ حكمها -أـ يحي عبد الرحماف، َطاقات التخفيض
ة الشرعية، من الصفحة الآتية:                                          موقع الْلوُ

https://www.alukah.net/sharia/0/100469/ 

 : الآتية الصفحة على فتول، التخفيض، َطاقة
http://www.almoslim.net/node 

عفانة، َطاقات التخفيض َين الإَاحة كالتحريم، أخذتو من َن موسى لزمد حساـ الدين 
من الصفحة الآتية:  من موقع طريق الإسلَـ، الشبكة العنكبوتية، 

https://ar.islamway.net/fatwa/42441/ 

 http اليوـ الإسلَـ: موقع على فتول السويلم، سامي
-://www.islamtoday.net/fatawa/que37092 

 للشيخ فتول لفوزافاصالح َن فوزاف َن عبد ا﵁  

https://www.alukah.net/sharia/0/100469/
https://www.alukah.net/sharia/0/100469/
http://www.almoslim.net/node
http://www.almoslim.net/node
https://ar.islamway.net/fatwa/42441/
https://ar.islamway.net/fatwa/42441/
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https://www.youtube.com/watch?v=SY9fKzRhm4w 

 كخدماتها المجانية، أخذتوعبد ا﵁ َن جبرين، ضواَط تنهي الجدؿ الفقهي حوؿ ىدايا البنوؾ 
 من الشبكة العنكبوتية، من الصفحة الآتية:

https://www.aleqt.com/2009/02/15/article_196187.htm 

 )الدتوفى عبد ا﵁ َن عبد الرحمن َن عبد ا﵁ َن إَراىيم َن فهد َن حمد َن جبرين
 من أخذتو المجانية، كخدماتها البنوؾ ىدايا حوؿ الفقهي الجدؿ تنهي ضواَط ،ػ(ق1430
 :الآتية الصفحة من العنكبوتية، الشبكة

عركض سيتي، التخفيضات معلومات كتعريف، بحث منشور على الشبكة العنكبوتية من 
 الصفحة الآتية:

http://www.3rodhcity.com/showthread.php?t=3975 

 الإسلَمي العالم راَطة موقع على ، منشور18 الدكرة( 2) رقم قرار

http//:www.themwl.org/Bodies/Decisions/ 

 الباب لقاء ،(ق1421التميمي، )الدتوفى: لزمد َن صالح َن لزمد عثيمين الدقبل الوىيبي 
  الإسلَمية الشبكة موقع َتفريغها قاـ صوتية دركس الدفتوح،

http://www.islamweb.net 

 موقع من العنكبوتية، الشبكة من أخذتو التخفيض، َطاقات حكم الدنجد، صالح لزمد
 :الآتية الصفحة من كجواب فِ سؤاؿ الإسلَـ

https://islamqa.info/ar/answers/121759/ 

ة، موقع  /https://majles.alukah.net/t165603 العلمي المجلس الْلوُ

 binothaimeen.net العثيمين صالح َن لزمد العلَمة الشيخ لفضيلة الرسَي الدوقع

 qaradawi.net-www.al  القرضاكمعبد ا﵁  يوسف الشيخ موقع

https://www.youtube.com/watch?v=SY9fKzRhm4w
https://www.aleqt.com/2009/02/15/article_196187.html
http://www.3rodhcity.com/showthread.php?t=3975
http://www.islamweb.net/
http://www.islamweb.net/
https://islamqa.info/ar/answers/121759/
https://majles.alukah.net/t165603/
http://www.al-qaradawi.net/
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 feqhweb.com  www الفقهي  الدلتقى موقع

وف، ، قاموس الدصطلحات موقع ترجماف، وَ لمةُ   :ترجمة كمعنىُ 
arabic-https://torjoman.com/dictionary/ar/search/english 

 /  https://suwailem.netموقع سامي السويلم 

ز موقع  www.mimham.net   كالْثر للحديث مالك الإماـ مرُ

 www.ahlalhdeeth.com  الحديث أىل ملتقى موقع

 

 

https://torjoman.com/dictionary/ar/search/english-arabic
http://www.mimham.net/
http://www.ahlalhdeeth.com/
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